Mozliwos$¢ dofinansowania

Posrednik w obrocie nieruchomosciami
Numer ustugi 2026/02/12/8790/3330088

3 500,00 PLN brutto
3 500,00 PLN netto
58,33 PLN brutto/h
58,33 PLN netto/h
157,92 PLN cena rynkowa @

Rada Federacji
Stowarzyszen
Naukowo-
Technicznych NOT

Biatystok / mieszana (stacjonarna potgczona z ustugg
zdalng w czasie rzeczywistym)

& Ustuga szkoleniowa

dAhKkKkKk 46/5 (@ goh
12 ocen B3 07.03.2026 do 09.05.2026

Informacje podstawowe

Kategoria

Grupa docelowa ustugi

Minimalna liczba uczestnikow

Maksymalna liczba uczestnikéw

Data zakonczenia rekrutacji

Forma prowadzenia ustugi

Liczba godzin ustugi

Podstawa uzyskania wpisu do BUR

Prawo i administracja / Prawo pozostate

Kurs jest adresowany do oséb pracujacych w biurach nieruchomosci jak
réwniez do nowych oséb zamierzajgcych wejs¢ na rynek nieruchomosci i
otworzy¢ biuro nieruchomosci.

Zapraszamy wszystkie osoby zainteresowane obrotem
nieruchomosciami.

Ukonczenie kursu z wynikiem pozytywnym jest rbwnoznaczne z
wpisaniem do Centralnego Rejestru Posrednikéw i Zarzadcéw PFRN a
tym samym uzyskanie licencji posrednika w obrocie nieruchomos$ciami
PFRN.

10

20

20-02-2026

mieszana (stacjonarna potgczona z ustugg zdalng w czasie
rzeczywistym)

60

Certyfikat systemu zarzgdzania jako$cig wg. 1ISO 9001:2015 (PN-EN I1SO
9001:2015) - w zakresie ustug szkoleniowych



Cel

Cel edukacyjny

Celem szkolenia ,Posrednik w obrocie nieruchomosciami” jest przygotowanie stuchaczy do wykonywania zawodu
posrednika w obrocie nieruchomosciami lub uzupetnienie wiedzy dla oséb juz pracujgcych w zawodzie poprzez
przekazanie informacji dotyczgcych istotnych przepiséw i zagadnien w gospodarce nieruchomosciami.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiaggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie Kryteria weryfikacji Metoda walidaciji

-charakteryzuje typy nieruchomosci

( nieruchomosé gruntowa, budynkowa,
lokalowa)

-wymienia czynnosci niezbedne do
zbadania stanu nieruchomosci
(analizuje ksiegi wieczyste,
dokumentacje prawng,MPZP)

Postuguje sie wiedzg niezbedng do -sprawdza i analizuje dokumentacje
wykonywania zawodu posrednika w techniczng nieruchomosci

S . . . Test teoretyczny
obrocie nieruchomosciami. (projekt,pozowlenie na budowe)

- omawia schemat opisu transakcji
sprzedazy, wynajmu, kupna
-wymienia podatki i optaty dotyczace
transakciji na rynku nieruchomosci
-wymienia elementy umowy
posrednictwa

-wymienia prawne i praktyczne aspekty
dziatania przedsiebiorcy i jego
obowiazki

Postuguje sie wiedza dotyczac
guje sie 3 clolyczaca -wymienia podatkowe, finansowe i Test teoretyczny

rowadzenia biura posrednictwa.
e : rachunkowe obowiazki przedsigbiorcy

-charakteryzuje metody marketingu i
reklamy biura.

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajacy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sig?
TAK

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

TAK



Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidacji?

TAK

Program

Kurs bedzie realizowany w oparciu o minima programowe zatwierdzone przez Polska Federacje Rynku Nieruchomosci. Program powstat
na bazie profilu kompetencyjnego przygotowanego przez Europejska Rade Nieruchomosci - CEPI , ktérej PFRN jest cztonkiem.

1.DZIALALNOSC ZAWODOWA - PROMOWANIE PROFESJONALIZMU - 5 godz.
- PODSTAWY PRAWNE WYKONYWANIA ZAWODU POSREDNIKA W POLSCE

- CZYNNOSCI POSREDNICTWA, OBOWIAZKI | ZAKRES ODPOWIEDZIALNOSCI POSREDNIKA
- ZASADY WYKONYWANIA ZAWODU POSREDNIKA W OBROCIE NIERUCHOMOSCIAMI W KRAJACH UNII EUROPEJSKIEJ
- ETYKA WYKONYWANIA ZAWODU

- DOSKONALENIE ZAWODOWE

2.RELACJE Z KLIENTAMI - 5 godz.

- POSZUKIWANIE POTENCJALNYCH KLIENTOW

- OKRESLENIE POTRZEB | WYMAGAN KLIENTA POPYTOWEGO | PODAZOWEGO
- UZGODNIENIE WARUNKOW WSPOLPRACY POSREDNIKA Z KLIENTEM

- KOMUNIKACJA Z KLIENTEM | ZDOLNOSCI SPRZEDAZOWE

- BUDOWANIE RELACJI Z KLIENTEM

- BADANIE RYNKU

- UDZIELANIE INFORMACJI KLIENTOM

- DORADZTWO W ZAKRESIE RYNKU NIERUCHOMOSCI

3.REALIZACJA UMOW Z KLIENTAMI - 6 godz.

- SWOBODA UMOW | JEJ OGRANICZENIA

- KONSTRUOWANIE | ZAWARCIE UMOWY POSREDNICTWA

- REALIZACJA ZOBOWIAZAN UMOWNYCH

- OCHRONA DANYCH OSOBOWYCH

4.USTALANIE STANU NIERUCHOMOSCI - 12 godz.

- PODSTAWOWE POJECIA | PRAWA DO NIERUCHOMOSCI WYSTEPUJACE NA RYNKU. USTALANIE STANU PRAWNEGO NA PODSTAWIE
ROZNYCH ZRODEL INFORMACJI

- USTALANIE STANU PRAWNEGO NIERUCHOMOSCI WG KSIEGI WIECZYSTEJ

- USTALANIE STANU NIERUCHOMOSCI WG EWIDENCJI GRUNTOW | BUDYNKOW

- USTALANIE PRZEZNACZENIA NIERUCHOMOSCI

- POZYSKIWANIE INFORMACJI O NIERUCHOMOSCIACH Z INNYCH ZRODEL

- POROWNANIE STANU NIERUCHOMOSCI USTALONEGO NA PODSTAWIE DOKUMENTOW ZE STANEM RZECZYWISTYM

- OBCIAZENIA NIERUCHOMOSCI | UWARUNKOWANIA OBROTU



5.D0KUMENTACJA TECHNICZNA NIERUCHOMOSCI - 8 godz.

- ZASADY WYKONYWANIA POMIARU | OPISU NIERUCHOMOSCI

- TECHNICZNA OCENA NIERUCHOMOSCI

- POZYSKIWANIE | OCENA DOKUMENTOW TECHNICZNYCH DOTYCZACYCH NIERUCHOMOSCI ORAZ ICH WERYFIKACJA
- SPECYFIKA OBStUGI RYNKU PIERWOTNEGO

6.MARKETING NIERUCHOMOSCI - 4 godz.

- PODSTAWY MARKETINGU NIERUCHOMOSCI

- WYKORZYSTANIE REKLAMY NIERUCHOMOSCI W STRATEGII MARKETINGOWEJ FIRMY
- PLAN MARKETINGOWY

- POSZUKIWANIE POTENCJALNYCH NABYWCOW LUB NAJEMCOW

- POSZUKIWANIE OFERT WG POTRZEB KLIENTA

- PREZENTACJA NIERUCHOMOSCI

7.0RGANIZACJA TRANSAKCJI-17 godz.

- PROWADZENIE NEGOCJACJI

- ORGANIZACJA TRANSAKCJI SPRZEDAZY NIERUCHOMOSCI

- ORGANIZACJA TRANSAKCJI NAUMU NIERUCHOMOSCI

- FINANSOWANIE TRANSAKCJI DOTYCZACYCH NIERUCHOMOSCI

8.ZARZADZANIE BIUREM-3 godz.

- PRAWNE | PRAKTYCZNE ASPEKTY DZIALANIA PRZEDSIEBIORCY | JEGO OBOWIAZKI

- PODATKOWE, FINANSOWE | RACHUNKOWE OBOWIAZKI PRZEDSIEBIORCY PROWADZACEGO BIURO POSREDNICTWA W OBROCIE
NIERUCHOMOSCIAMI

- BIZNESOWE ASPEKTY PROWADZENIA BIURA POSREDNICTWA W OBROCIE NIERUCHOMOSCIAMI
- ROZWOJ BIURA POSREDNICTWA W OBROCIE NIERUCHOMOSCIAMI
- ZARZADZANIE JAKOSCIA

- ZARZADZANIE SYTUACJAMI KRYZYSOWYMI

Harmonogram

Liczba przedmiotow/zajec¢: 12

Przedmiot / Data realizacji Godzina Godzina X . Forma
L Prowadzacy L . ) . Liczba godzin .
temat zajeé zajeé rozpoczecia zakoriczenia stacjonarna
Relacje Sebastian
07-03-2026 09:00 12:45 03:45 Tak

z Klientami Cwalina



Przedmiot /
temat zajeé

Ustalanie
Stanu
nieruchomosc
i

Dziatalnos$é
zawodowa

Zarzadzanie
biurem

Realizacja
umow z
klientami

Ustalanie
Stanu
nieruchomosc
i

Organizacja
transakgcji-
sprzedaz

Organizacja
transakgiji-
najem

Finansowanie
transakcji

Dokumentacj
a techniczna
nieruchomosc
i — zajecia on
line

Marketing
nieruchomosc
i

Prowadzacy

Sebastian
Cwalina

Leszek
Hardek

Leszek
Hardek

Leszek
Hardek

Sebastian
Cwalina

Sebastian
Cwalina

Anna
Koryszewska

Anna
Koryszewska

Jacek
Zabielski

Agnieszka
Wasilewska

Data realizacji

zajeé

07-03-2026

14-03-2026

14-03-2026

15-03-2026

21-03-2026

28-03-2026

11-04-2026

11-04-2026

25-04-2026

09-05-2026

Godzina
rozpoczecia

13:00

09:00

13:00

09:00

09:00

09:00

09:00

13:00

09:00

09:00

Godzina
zakonczenia

16:00

12:45

16:00

13:45

16:00

16:00

12:45

16:00

15:15

12:00

Liczba godzin

03:00

03:45

03:00

04:45

07:00

07:00

03:45

03:00

06:15

03:00

Forma
stacjonarna

Tak

Tak

Tak

Tak

Tak

Tak

Tak

Tak

Nie

Tak



Przedmiot /

Data realizacji Godzina Godzina Forma

Prowadzacy Liczba godzin

temat zajeé zajeé rozpoczecia zakonczenia stacjonarna
egzamin - 09-05-2026 12:15 13:15 01:00 Tak
PFRN
Cennik
Cennik
Rodzaj ceny Cena
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 3 500,00 PLN
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 3 500,00 PLN
Koszt osobogodziny brutto 58,33 PLN
Koszt osobogodziny netto 58,33 PLN
Prowadzgcy
Liczba prowadzacych: 5
1z5
o Leszek Hardek

)

Rynek nieruchomosci

Doradca, posrednik w obrocie nieruchomosciami i zarzadca nieruchomosci. Licencja posrednika nr
408 i zarzadcy nieruchomosci nr 7725. Ekspert nieruchomosci PFRN - ENF (nr certyfikatu 11/2013).
Na rynku nieruchomosci od poczatku lat dziewiec¢dziesigtych.

wyzsze

Wyktadowca: na kursach dla posrednikéw w obrocie nieruchomosciami od 1999r. i warsztatach
zawodowych od 2001r., oraz na studiach wyzszych i podyplomowych z zakresu posrednictwa i
zarzadzania.

225

Agnieszka Wasilewska

Mgr zarzadzania i marketingu, od 2003 roku do korica roku akademickiego 2007r. wyktadowca na
Wyzszej Szkole Finansdw i Zarzadzania w Biatymstoku, zakres zarzadzanie produkcja, podstawy

zarzadzania, zarzadzanie innowacjami i strategiczne oraz zarzadzanie w jezyku angielskim na
Master of Bussines Administration A. Obecnie agent nieruchomosci

Bzb

Jacek Zabielski



Dr nauk technicznych, inz. budownictwa, Od 1994 — pracownik naukowy Uniwersytetu Warminsko-
Mazurskiego w Olsztynie. Doswiadczony wyktadowca z zakresu budownictwa na studiach
podyplomowych Rzeczoznawstwo Majgtkowe, Posrednictwo Nieruchomosci i Zarzadzanie
Nieruchomosciami. Posiadane uprawnienia: od 1.06.1999 r. uprawnienia budowlane w specjalnosci
konstrukcyjno-budowlanej. Ukoficzone studia podyplomowe: Pedagogiczne, Rzeczoznawstwo
Majatkowe, Swiadectwa charakterystyki energetycznej budynkéw.

wyzsze,dr nauk technicznych

0d 1994 - pracownik naukowy Uniwersytetu Warminsko-Mazurskiego w Olsztynie

O

425
O Anna Koryszewska
‘ ' Mgr zarzadzania, z 15-letnim doswiadczeniem zawodowym. Na co dzien pracownik ZUS, wczesniej i

réwnolegle licencjonowany posrednik nr licencji 30251, specjalizujgcy sie w nieruchomosciach
komercyjnych. Osoba nastawiona na samorozwdj, zmiany i praktyczne podejscie do przekazywanej

wiedzy
525
o Sebastian Cwalina
‘ ' Mgr prawa, licencjonowany posrednik w obrocie nieruchomosciami. Z lokalnym rynkiem

nieruchomosci zwigzany od 2010 roku. Wtasciciel biura nieruchomosci ,Podlaskim Szlakiem
Nieruchomosci”. Specjalizujacy sie w obrocie nieruchomosciami rolnymi. Pracoholik i miejscowy
patriota. Prywatnie zakochany maz i zaslepiony ojciec.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Materiaty przygotowane przez wyktadowcéw.

Warunki uczestnictwa

Uczestnikami kursu moga by¢ osoby posiadajgce min. wyksztatcenie $rednie. Nie wymagamy zadnej specjalistycznej wiedzy ani
doswiadczenia.

Nalezy przesta¢ dokumenty rekrutacyjne dostepne na stronie www.enot.pl w zaktadce szkolenia.

Warunki techniczne

Dolgczenie do zaje¢ "Dokumentacja techniczna nieruchomosci" — nastepuje poprzez klikniecie w przestany link (dostepny tylko i wytgcznie na

czas trwania szkolenia)
¢ Platforma za posrednictwem ktérego prowadzona bedzie ustuga to Microsoft Team .
Minimalne wymagania sprzetowe:

e Komputer, laptop :Minimalnie jednordzeniowy 1 GHz, zalecany dwurdzeniowy 2 GHz z dostepem do internetu
e tablet lub smartfon z dostepem do internetu.

¢ dostep do intenetu o preferowanej szybkos$ci min. 1 MB/s

¢ Stuchawki,gtosniki,mikrofon



Adres

ul. M. Curie-Sktodowskiej 2
15-001 Biatystok

woj. podlaskie

Dom Technika

Udogodnienia w miejscu realizacji ustugi

e Klimatyzacja

Kontakt

ﬁ E-mail odk@bialystok.enot.pl

Telefon (+48) 857 421 275

Iwona Czarniewska-Sulik



