Mozliwo$¢ dofinansowania

Efektywne prezentacje biznesowe i 2 324,70 PLN brutto
wystgpienia publiczne. 1890,00 PLN netto
AKAT Numer ustugi 2020/02/25/12327/535389 145,29 PLN brutto/h

118,13 PLN netto/h

AKAT Ustugi © Wroctaw / stacjonarna
Doradcze Tomasz & Ustuga szkoleniowa
Kurek ® 16h

* % %k K £ 25.11.2024 do 26.11.2024

Informacje podstawowe

Kategoria Zdrowie i medycyna / Psychologia i rozwdj osobisty

Sposoéb dofinansowania wsparcie dla pracodawcoéw i ich pracownikéw

Warsztaty dedykowane sg wtascicielom, menadzerom i handlowcom, dla
ktérych wazng czescig pracy zawodowej jest prowadzenie prezentacji

Grupa docelowa ustugi biznesowych i wystgpienia publiczne

Minimalna liczba uczestnikow 3

Maksymalna liczba uczestnikow 16

Data zakornczenia rekrutacji 24-11-2024

Forma prowadzenia ustugi stacjonarna

Liczba godzin ustugi 16

Podstawa uzyskania wpisu do BUR Standard Ustugi Szkoleniowo-Rozwojowej PIFS SUS 2.0

Cel

Cel edukacyjny

Cel szkolenia:
Kompleksowe przygotowanie do przygotowywania i prowadzenia prezentacji biznesowych oraz wystgpien publicznych
dzieki:



1. Umiejetnosci panowania i odpowiedniego wykorzystania technik mowy ciata

2. Poznaniu najwazniejszych zasad budowania struktury prezentacji biznesowej

3. Skutecznej komunikacji interpersonalnej z Klientami

4. Umiejetnosci korzystnego wystepowania w mediach

5. Umiejetnosci budowania angazujgcych odbiorcéw historii zwigzanych z oferowanymi produktami i ustugami

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie Kryteria weryfikacji Metoda walidaciji
Umiejetnosci panowania i omawia najwazniejsze zasady

odpowiedniego wykorzystania technik budowania struktury prezentaciji Test teoretyczny
mowy ciata biznesowej

skuteczna komunikacja interpersonalna

. . okresla skuteczng komunikacje Test teoretyczny
z Klientami
Umiejetnosci budowania angazujacych okresla budowanie angazujacych
odbiorcéw historii zwigzanych z odbiorcéw historii zwigzanych z Test teoretyczny
oferowanymi produktami i ustugami oferowanymi produktami i ustugami

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?
tak

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

tak

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidacji?

tak

Program

Kluczem do zdobycia Klienta jest umiejetno$é wtasciwego zaprezentowania siebie oraz swoich produktéw i ustug. Kluczowym zadaniem
podczas spotkan z Klientami i w czasie prezentacji biznesowych jest nie tylko korzystanie z wtasciwych technik komunikacyjnych, ale
takze opanowanie sztuki postugiwania sie mowa ciata.

e Jak zatem kreowaé swdj produkt?
e Jak zachowywa¢ sie podczas spotkan — jakich gestéw uzywac i jak budowaé wiarygodnos$¢ dzieki mowie ciata?



Nie mniej wazna jest umiejetnos¢ przekazywania skondensowanych komunikatéw i budowanie zrozumiatych dla Klienta prezentac;ji
biznesowych - tworzenie czytelnych slajdéw i odpowiedniego scenariusza prezentaciji.

e Jak zatem je tworzy¢?
¢ 0 czym koniecznie nalezy pamietac i czego bezwzglednie unika¢?

Te warsztaty pozwolg Ci zdoby¢ niezbedna wiedze i skutecznie wykorzystac jg w praktyce.

I. POWITANIE

Il. ANIOLOWIE BIZNESU - warsztaty z wykorzystaniem kamery video.

a) Jak budowac swdj wizerunek profesjonalisty

b) Jak wzmacnia¢ przekaz dzieki umiejetnosci panowania nad mowa ciata
c) Jak przedstawia¢ swoj produkt / ustuge

lll. PCK w prezentacjach biznesowych

a) Jakie potrzeby majg nasi odbiorcy

b) Cechy skutecznej prezentacji biznesowej

c) Jak przedstawia¢ korzysci podczas prezentacji biznesowej

d) Jak opowiadac o swoich produktach i ustugach

e) Jak przestac sie skupia¢ na swoim produkcie i skupia¢ sie na Kliencie

IV. DEKALOG DOBREGO PRZYGOTOWANIA

a) 10 kluczowych pytan na ktére trzeba znaé¢ odpowiedz, by bardzo dobrze przygotowac sie do przeprowadzenia prezentacji biznesowej
b) Jak odpowiednio zbudowac¢ wizerunek, rola pierwszego wrazenia

c¢) Jak radzi¢ sobie ze stresem?

V. SLOWA-KLUCZE | SLOWA-WYTRYCHY. ROLA | ZNACZENIE KOMUNIKACJI WERBALNEJ PODCZAS PREZENTACJI PUBLICZNYCH
a) Jak moéwic i jakich stéw uzywag, czyli mate stowa robig ogromna réznice

b) Komunikacja ze stuchaczami - jak rozmawia¢, jak radzi¢ sobie z trudnymi pytaniami

c¢) Diagnoza osobistych predyspozycji komunikacyjnych

d) Rodzaje komunikatéw pod katem okreslonych grup odbiorcéw - techniki dopasowywania sie do stuchaczy

VI. BIZNESOWY SAVOIR-VIVRE

a) Jak zachowywac sie podczas spotkan biznesowych
b) Najwazniejsze zasady dobrych powitan

c¢) Spotkania biznesowe w restauracji

VIl. STRUKTURA PREZENTACJI BIZNESOWEJ

a) Wstep - rozwiniecie — zakonczenie — kluczowej zasady

b) Techniki kreowania produktéw i ustug, jak wykorzystac je podczas prezentacji
c) Niedozwolone formy przygotowywania slajdéw

VIIl. TECHNIKI WYWIERANIA WPLYWU SPOLECZNEGO PODCZAS WYSTAPIEN PUBLICZNYCH

IX. PREZENTACJA SWOJEGO PRODUKTU / USLUGI

Metodologia:

Szkolenie oparte jest o autorski projekt prowadzenia warsztatdw, ktére cechuja sie duza intensywnoscig, interaktywnym charakterem i
nieustanng pracg nad zbudowaniem dtugotrwatej inspiracji do wykorzystywania w zyciu zawodowym poznanych na szkoleniu zasad i
technik. Zajecia realizowane sg zgodnie z zasadg 80% czasu dla ¢wiczen i doswiadczen, 20% czasu dla teorii.

Podczas warsztatéw dominuja:

- dyskusje i burze mézgdw wywotywane licznymi przyktadami, w tym wieloma studiami przypadkéw z doswiadczenia zawodowego
trenera prowadzgcego warsztaty

- éwiczenia i symulacje doskonalgce umiejetnosci wystepowania przed ludZzmi i prowadzenia prezentacji biznesowych, w tym zajecia z
wykorzystaniem kamery video

- testy i zadania pozwalajace na zdiagnozowanie osobistych mocnych i stabszych stron.



Harmonogram

Liczba przedmiotéw/zajec: 2

Przedmiot / temat
zajec

Dzien 1

Dzien 2

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto

Prowadzacy

Rafat Btachowski

Rafat Btachowski

Koszt osobogodziny brutto

Koszt osobogodziny netto

Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

O
M

1z1

Data realizacji Godzina
zajeé rozpoczecia
25-11-2024 09:00
26-11-2024 09:00

Cena

2 324,70 PLN

1890,00 PLN

145,29 PLN

118,13 PLN

Rafat Btachowski

Doswiadczony menedzer i sprawdzony trener biznesu specjalizujacy sie m.in. w:

Godzina
zakonczenia

17:00

17:00

* procesach komunikaciji: biznesowej, marketingowej, zespotowej
* zarzgdzaniu projektami, wdrazaniem wartosci w organizacjach

* doradztwie biznesowym, gtéwnie w ramach nowatorskich przedsiewzieé.

Liczba godzin

08:00

08:00

Posiadane kwalifikacje z zakresu zarzgdzania projektami i realizacji strategicznych dla

przedsiebiorstwa projektéw zdobywat m.in. w ramach:

* petnienia obowigzkéw Cztonka Zarzadu Expo Mazury odpowiedzialnego za marketing

korporacyjny, Centrum Konferencyjne oraz Dziat Eventéw
* petnienia obowigzkow Dyrektora Projektow Motor Show, Poznan Game Arena

i Electronic Sports World Cup, realizowanych przez Miedzynarodowe Targi Poznarnskie

* petnienia obowigzkéw prowadzgcego i koordynatora autorskiego projektu
w ramach procesu budowy misji, wizji i systemu wartosci dla m.in. Aquanet, cdp.pl, Strima i Zamet

Industry



Obecnie dzieli sie doswiadczeniami prowadzac warsztaty szkoleniowe dla kadry managerskiej
Sredniego i wyzszego szczebla.

"Doswiadczony menedzer i sprawdzony trener biznesu specjalizujgcy sie m.in. w:

* procesach komunikaciji: biznesowej, marketingowej, zespotowej

* zarzadzaniu projektami, wdrazaniem wartosci w organizacjach

* doradztwie biznesowym, gtéwnie w ramach nowatorskich przedsiewzie¢.

Posiadane kwalifikacje z zakresu zarzgdzania projektami i realizacji strategicznych dla

przedsiebiorstwa projektéw zdobywat m.in. w ramach:
* petnienia obowigzkéw Cztonka Zarzadu Expo Mazury odpowiedzialnego za mark

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Uczestnicy szkolenia otrzymajg materiaty w postaci wydrukowanych prezentacji oraz ¢wiczen.

Informacje dodatkowe

Ustuge mozemy dopasowaé do konkretnych potrzeb.

Realizujemy dziatania rozwojowe réwniez w formie zamknietej — dedykowane;j.

Przed zgtoszeniem na ustuge prosimy o kontakt celem potwierdzenia dostepnosci wolnych miejsc/gwarancji terminu.

Oferujemy kompleksowe wsparcie w pozyskaniu DOFINANSOWANIA na te ustuge (i inne z naszej oferty).
Zapraszamy do kontaktu.

www.akatconsulting.pl

0Ogoélne warunki $wiadczenia uslugi
Dokonanie zapisu na ustuge jest jednoznaczne z akceptacjg ogdlnych warunkdw $wiadczenia ustugi (OWU), ktdre dostepne sg pod
adresem https://akatconsulting.pl/ogolne-warunki-umowy-akat-consulting

Podatek VAT

Ustuga szkoleniowa (nd doradztwa) jest zwolniona z podatku VAT w przypadku, kiedy przedsigbiorstwo zwolnione jest z podatku VAT lub
dofinansowanie wynosi co najmniej 70%. W innej sytuacji do ceny netto doliczane jest 23% VAT

Podstawa: §3 ust. 1 pkt. 14 roz. Ministra Finanséw z dnia 20.12.2013 r. w spr.zwolniei od podatku od towaréw i ustug (...) (Dz.U. 22018 .,
poz. 701)

Adres

Wroctaw
Wroctaw

woj. dolnoslaskie



Kontakt

ﬁ E-mail w.kalisz@akatconsulting.pl

Telefon (+48) 793 487 686

Woijciech Kalisz



