Mozliwos$¢ dofinansowania

Biznesplan od pomystu do decyzji 3 200,00 PLN brutto
74 biznesowej — planowanie i przygotowanie 3 200,00 PLN netto
ASR do prowadzenia dziatalno$ci gospodarczej 100,00 PLN  brutto/h

100,00 PLN netto/h
284,58 PLN cena rynkowa @

Numer ustugi 2026/09/17/184984/3818389

AKADEMIA
SWIADOMEGO
ROZWOJU SPOLKA
Z OGRANICZONA & Ustuga szkoleniowa
ODPOWIEDZIALNOS

Cl
A 23 Zajecia grupowe
Kk kKkok 49/5 (@ 32:00h
109 ocen 5 13.10.2026 do 16.10.2026

[ zdalna w czasie rzeczywistym

Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Zarzadzanie przedsigbiorstwem

Ustuga skierowana jest do:

1. 0s6b planujacych rozpoczecie dziatalnosci gospodarczej, ktére
posiadajg pomyst na produkt lub ustuge i chcag zweryfikowa¢ jego
wykonalnos¢ biznesowg;

2. 0s6b przygotowujacych sie do zatozenia jednoosobowej dziatalnosci
gospodarcze;j;

3. 0séb prowadzacych mikroprzedsiebiorstwo, ktére planuja
uruchomienie nowego produktu, ustugi lub kierunku dziatalnosci;

4. 0s6b, ktére potrzebujg uporzadkowaé model biznesowy, oferte, plan
sprzedazy i zatozenia finansowe przed rozpoczeciem lub rozwinigciem
dziatalnosci;

5. 0s6b przygotowujgcych biznesplan na potrzeby rozpoczecia
dziatalnos$ci, finansowania lub planowania rozwoju przedsiebiorstwa.

Grupa docelowa ustugi

Minimalna liczba uczestnikéw 2

Maksymalna liczba uczestnikow 8

Data zakonczenia rekrutacji 12-10-2026

Forma prowadzenia ustugi zdalna w czasie rzeczywistym

Certyfikat systemu zarzgdzania jakoscig wg. 1ISO 9001:2015 (PN-EN I1SO

Podstawa uzyskania wpisu do BUR
y P 9001:2015) - w zakresie ustug szkoleniowych



Cel

Cel edukacyjny

Ustuga przygotowuje uczestnika do samodzielnego opracowania biznesplanu i podjecia decyzji o rozpoczeciu
dziatalnosci gospodarczej poprzez: okreslenie pomystu biznesowego oraz potrzeb klienta, przeanalizowanie rynku i
konkurencji, opracowanie oferty i modelu biznesowego, zaplanowanie dziatan marketingowych, sprzedazowych i
operacyjnych, przygotowanie podstawowych zatozen finansowych oraz ocene wykonalnosci przedsiewziecia z
uwzglednieniem form prowadzenie dziatalnosci i obowigzkéw przedsiebiorcy

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiaggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

Wymienia podstawowe formy

Test teoretyczn
prowadzenia dziatalnos$ci gospodarcze;j. yezny

Wiedza - Charakteryzuje podstawowe Rozréznia JDG i podstawowe formy

. i L. j Test teoretyczny
zasady prowadzenia dziatalnosci spotek.
gospodarczej.

Wskazuje podstawowe obowigzki
przedsigbiorcy zwigzane z Test teoretyczny
prowadzeniem dziatalnosci.

Rozréznia przychéd, koszt, marze i
Test teoretyczny

zysk.
Rozréznia koszty state i zmienne. Test teoretyczny
Wiedza - Charakteryzuje podstawowe
zasady finansowego prowadzenia Wymienia podstawowe formy
dziatalnosci gospodarczej. opodatkowania dziatalnos$ci Test teoretyczny
gospodarczej.

Wskazuje podstawowe obowigzki
przedsigbiorcy w zakresie ZUS i Test teoretyczny
rozliczen podatkowych.

Wymienia elementy biznesplanu. Test teoretyczny

Rozréznia analize rynku, analize
konkurencji, plan marketingowy, Test teoretyczny
operacyjny i finansowy.

Wiedza - Charakteryzuje podstawowe
elementy planowania dziatalnosci
gospodarcze;j.

Wskazuje znaczenie analizy ryzyka w
. . - Test teoretyczny
planowaniu dziatalnosci.



Efekty uczenia sie

Umiejetnosci - Analizuje pomyst
biznesowy oraz potrzeby potencjalnych
klientow.

Umiejetnosci - Analizuje podstawowe
uwarunkowania rynkowe planowanej
dziatalnosci.

Umiejetnosci - Opracowuje podstawowy
model biznesowy i oferte dziatalnosci
gospodarcze;j.

Umiejetnosci - Opracowuje podstawowe
zatozenia finansowe planowanej
dziatalnosci.

Kryteria weryfikacji

Okresla problem lub potrzebe klienta, na
ktoéra odpowiada planowany produkt lub
ustuga.

Okresla grupe docelowa.

Wskazuje zalezno$¢ pomiedzy potrzeba
klienta a proponowanym rozwigzaniem.

Identyfikuje konkurentéw
bezposrednich lub posrednich.

Poréwnuje podstawowe cechy ofert
konkurencyjnych

Wskazuje czynniki wptywajace na
mozliwos$é sprzedazy produktéw lub
ustug

Okresla wtasng przewage lub sposéb
wyréznienia oferty

Formutuje propozycje wartosci

Okresla podstawowe zrédta
przychodéw i kategorie kosztéw.

Okresla kanaty dotarcia do klienta i
sprzedazy.

Okresla podstawowe zasoby i dziatania
niezbedne do realizac;ji oferty.

Okresla planowane zrédta przychodéw

Identyfikuje koszty state i zmienne

Przygotowuje uproszczone zestawienie
planowanych przychodéw i kosztow

Okresla podstawowe zapotrzebowanie
na $rodki finansowe.

Weryfikuje sp6jnos¢ podstawowych
zatozen finansowych.

Metoda walidacji

Analiza dowodoéw i deklaraciji

Analiza dowodéw i deklaraciji

Analiza dowodoéw i deklaraciji

Analiza dowodéw i deklaraciji

Analiza dowodéw i deklaraciji

Analiza dowodéw i deklaraciji

Analiza dowodéw i deklaraciji

Analiza dowodéw i deklaraciji

Analiza dowodoéw i deklaraciji

Analiza dowodéw i deklaraciji

Analiza dowodoéw i deklaraciji

Analiza dowodéw i deklaraciji

Analiza dowodéw i deklaraciji

Analiza dowodéw i deklaraciji

Analiza dowodéw i deklaraciji

Analiza dowodoéw i deklaraciji



Efekty uczenia sie

Umiejetnosci - Opracowuje biznesplan
planowanej dziatalnos$ci gospodarcze;j.

Kompetencje spoteczne - Podejmuje
odpowiedzialne decyzje dotyczace
planowanej dziatalnosci gospodarczej
na podstawie zebranych informacji.

Kompetencje spoteczne - Modyfikuje
wtlasne zatozenia biznesowe w oparciu
o informacje rynkowe i finansowe.

Kwalifikacje

Kryteria weryfikacji

Przedstawia przedmiot i cel
dziatalnosci.

Uwzglednia charakterystyke klienta,
rynku i konkurengiji.

Przedstawia oferte i model biznesowy

Okresla dziatania marketingowe i
sprzedazowe.

Uwzglednia plan operacyjny i finansowy.

Wskazuje podstawowe ryzyka i
dziatania ograniczajace ich wptyw.

Uzasadnia przyjete zatozenia dotyczace
planowanej dziatalnosci.

Wskazuje informacje wymagajace
dalszej weryfikacji przed podjeciem
decyzji biznesowe;j.

Uwzglednia mozliwe konsekwencje
przyjetych zatozen.

Identyfikuje zatozenia wymagajace
zmiany lub doprecyzowania

Formutuje propozycje modyfikacji
modelu dziatalnosci.

Okresla dalsze dziatania niezbedne do
zweryfikowania wykonalnosci
przedsiewzigcia.

Kwalifikacje niewlaczone do ZSK

Uznane kwalifikacje

Metoda walidacji

Analiza dowodéw i deklaraciji

Analiza dowodéw i deklaraciji

Analiza dowodéw i deklaraciji

Analiza dowodéw i deklaraciji

Analiza dowodéw i deklaraciji

Analiza dowodéw i deklaraciji

Analiza dowodéw i deklaraciji

Analiza dowodoéw i deklaraciji

Analiza dowodéw i deklaraciji

Analiza dowodéw i deklaraciji

Analiza dowodéw i deklaraciji

Analiza dowodéw i deklaraciji

Pytanie 3. Czy dokument jest certyfikatem wydawanym przez miedzynarodowe instytucje?

TAK

Strona internetowa Instytucji Certyfikujacej: https://standardgccs.com/gccs-icve/

Strona internetowa Instytucji Walidujacej: https://icvc.eu/kwalifikacje-icvc/



Informacje

Nazwa Podmiotu prowadzacego walidacje ICVC Certyfikacja Sp. z 0.0.

Nazwa Podmiotu certyfikujacego Talent Odyssey Ltd z siedzibg w Atenach, Grecja

Program

DZIEN | - OD POMYStU DO MODELU BIZNESOWEGO
Modut 1. Pomyst biznesowy i decyzja o jego rozwijaniu

e pomyst a realna mozliwos¢ biznesowa,

e problem klienta i sposéb jego rozwigzania,

e produkt, ustuga i wartos¢ dla klienta,

¢ cel dziatalnosci,

e zasoby przedsiebiorcy,

e ograniczenia i zatozenia poczatkowe,

¢ najczestsze btedy w ocenie pomystu,

e okreslenie zatozen wtasnego przedsiewziecia.

Praca wilasna: opis pomystu biznesowego i jego wartosci dla klienta.
Modut 2. Klient i potrzeba rynkowa

e okreslanie grupy docelowej,

e segmentacja klientéw,

e potrzeby, problemy i oczekiwania klientéw,

e klient indywidualny i biznesowy,

e persona jako narzedzie planowania,

e propozycja wartosci,

¢ dopasowanie produktu/ustugi do potrzeb klienta.

Warsztat: profil klienta i propozycja wartosci.
Modut 3. Model biznesowy

e Business Model Canvas,

¢ sposoéb tworzenia wartosci,
¢ kluczowi klienci,

e kanaty sprzedazy,

e relacje z klientami,

e kluczowe zasoby,

¢ kluczowe dziatania,

e partnerzy,

e Zrddta przychoddw,

e struktura kosztow.

Warsztat: wtasny Business Model Canvas.
Modut 4. Forma dziatalnosci i rozpoczecie firmy

¢ podstawowe formy prowadzenia dziatalnosci,

e JDG, dziatalno$¢ nierejestrowana i podstawowe formy spoétek,

e podstawowe réznice organizacyjne i odpowiedzialnos¢,

¢ podstawowe zasady rejestracji,

e CEIDG/KRS,

e PKD,

e podstawowe obowiagzki przedsiebiorcy,

e wybor formy dziatalnosci w odniesieniu do planowanego przedsiewzigcia.



DZIEN Il - RYNEK, KONKURENCJA | OFERTA

Modut 5. Analiza rynku

charakterystyka rynku,

wielkos¢ i potencjat rynku,

potrzeby klientéw,

trendy i zmiany wptywajace na dziatalnos¢,
zrédta informaciji o rynku,

dane pierwotne i wtérne,

ograniczenia i zatozenia analizy.

Warsztat: analiza rynku wtasnego przedsiewziecia.

Modut 6. Konkurencja i przewaga biznesowa

identyfikacja konkurentéw,
konkurencja bezposrednia i posrednia,
poréwnanie oferty,

ceny,

kanaty sprzedazy,

mocne i stabe strony konkurentéw,
wyrdznienie wiasnej oferty,

przewaga konkurencyjna.

Warsztat: mapa konkurencji.

Modut 7. Oferta i polityka cenowa

konstrukcja produktu/ustugi,
warianty i pakiety,

wartos¢ dla klienta,

cena a wartos¢,

podstawy kalkulacji ceny,
koszty i marza,

podstawy progu rentownosci,
najczestsze btedy w wycenie.

Warsztat: wtasna oferta + pierwsza kalkulacja ceny.

Modut 8. Marketing i sprzedaz

kanaty pozyskiwania klient6w,

dziatania marketingowe,

sprzedaz bezposrednia i internetowa,
Sciezka klienta,

podstawowe dziatania sprzedazowe,
budzet marketingowy,

plan pierwszych dziatan sprzedazowych,
mierniki skutecznosci.

Warsztat: plan pozyskania pierwszych klientéw.

DZIEN Ill - OPERACJE, FINANSE | PROWADZENIE FIRMY

Modut 9. Plan operacyjny

sposob realizacji produktu/ustugi,

zasoby potrzebne do prowadzenia dziatalnosci,
organizacja pracy,

dostawcy i partnerzy,

narzedzia i infrastruktura,

koszty rozpoczecia dziatalnosci,

koszty state i zmienne,

mozliwosci skalowania dziatalnosci.



Warsztat: wtasny plan operacyjny.

Modut 10. Podstawy finansowego prowadzenia dziatalnosci

przychéd,

koszt,

marza,

zysk,

ptynnos¢ finansowa,

koszty state i zmienne,

plan sprzedazy,

prog rentownosci,

podstawowe Zrédta finansowania dziatalnosci.

Modut 11. Podstawowe obowiazki przedsiebiorcy

formy opodatkowania,

podstawowe zasady prowadzenia dokumentacji,

ZUS przedsiebiorcy,

VAT,

fakturowanie,

podstawowe zasady dokonywania i przyjmowania ptatnosci,
podstawowe obowigzki wobec administracji publicznej,
zawieszenie i wznowienie dziatalnosci.

Modut 12. Plan finansowy wiasnego przedsiewzigcia

prognoza sprzedazy,

kalkulacja przychodoéw,

koszty rozpoczecia dziatalnosci,

koszty miesieczne,

marza,

prég rentownosci,

zapotrzebowanie na finansowanie,
wariant ostrozny i podstawowy,

kontrola spdjnosci zatozen finansowych.

Warsztat: wiasny uproszczony plan finansowy.

DZIEN IV - BIZNESPLAN | DECYZJA BIZNESOWA

Modut 13. Ryzyko i scenariusze

ryzyko rynkowe,

ryzyko sprzedazowe,

ryzyko kosztowe,

ryzyko operacyjne,

ryzyko finansowe,

identyfikacja zatozen krytycznych,
scenariusz podstawowy,
scenariusz ostrozny,

dziatania ograniczajgce ryzyko.

Warsztat: mapa ryzyk wtasnego przedsiewziecia.

Modut 14. Budowa kompletnego biznesplanu

Uczestnik porzadkuje:

N o g b 0N =

. opis przedsiewziecia,

. cel dziatalnosci,

. klienta i grupe docelowg,
. analize rynku,

. analize konkurencji,

. oferte,

. przewage konkurencyjna,



8. model biznesowy,
9. plan marketingowy,
10. plan sprzedazy,
11. plan operacyjny,
12. plan finansowy,
13. ryzyka,
14. harmonogram uruchomienia dziatalnosci.

Warsztat: ztozenie wiasnego biznesplanu.
Modut 15. Ocena wykonalnosci biznesu

e spdjnos¢ pomystu z potrzeba klienta,

e spojnosc¢ oferty z rynkiem,

e spdjnosc¢ sprzedazy z przychodami,

¢ spoéjnosc kosztéw z modelem dziatalnosci,

¢ analiza zatozen krytycznych,

e identyfikacja brakujacych danych,

¢ weryfikacja modelu finansowego,

¢ okreslenie elementéw wymagajgcych dalszego sprawdzenia,
¢ decyzja: uruchamia¢ / zmodyfikowaé / odtozy¢,

e plan pierwszych dziatan.

Modut 16. Finalizacja biznesplanu i przygotowanie dowodéw

¢ uporzadkowanie dokumentaciji,

e oznaczenie materiatéw stanowigcych dowody,

¢ deklaracja samodzielnego wykonania,

e przygotowanie materiatéw do analizy przez walidatora.

Walidacja - test teoretyczny oraz przekazanie dowodéw i deklaracji

Walidacja obejmuje dwie metody:

1. Test teoretyczny

Test jednokrotnego wyboru przygotowany przez zewnetrzny podmiot walidujacy.
Zakres testu:

e podstawy prowadzenia dziatalnosci gospodarczej,

e formy prowadzenia dziatalnosci,

¢ podstawowe procedury rozpoczecia dziatalnosci,

¢ obowigzki przedsiebiorcy,

e podstawowe zasady opodatkowania,

e ZUS,

¢ podstawy ksiegowosci,

* podstawowe zagadnienia zwigzane z prowadzeniem firmy,

¢ podstawowe elementy modelu biznesowego i planowania dziatalnosci.

Czas: 30 minut.
2. Analiza dowodéw i deklaracji

Dowodem jest przede wszystkim indywidualnie opracowany przez uczestnika biznesplan / projekt biznesplanu wraz z materiatami
roboczymi, powstatymi podczas szkolenia.

Dowody obejmujg w szczegdlnosci:

e opis pomystu i celu dziatalnosci,

¢ charakterystyke klienta/grupy docelowe;j,
e analize rynku,

¢ analize konkurencji,

e propozycje wartosci,

e model biznesowy,

o oferte,



e zalozenia sprzedazowe,
¢ plan operacyjny,

e zatozenia finansowe,

e analize ryzyka,

e plan pierwszych dziatan.

Do kazdego dowodu uczestnik sktada deklaracje autorstwa i samodzielnego wykonania materiatu.
Czas w harmonogramie 30 minut — uporzagdkowanie, oznaczenie i przekazanie dowoddéw oraz deklarac;ji.

Merytoryczna ocena dowodow i deklaracji przeprowadzana jest po zakonczeniu ustugi przez Egzaminatora upowaznionego przez ICVC
(Analiza dowodow i deklaracji - Wariant B). Egzaminator jest niezalezny od procesu ksztatcenia i podpisuje o$wiadczenie o bezstronnosci
i poufnosci przed egzaminem. Warunkiem uzyskania pozytywnego wyniku walidacji jest osiggniecie minimum 75% w ramach kazdej
zastosowanej metody walidacji osobno. Certyfikat wydawany jest w terminie maksymalnie do 7 dni roboczych od dnia zakoriczenia
walidacji (certyfikat moze zosta¢ wydany wczesniej, jednak co do zasady podmiot zewnetrzny ma na to maksymalnie 7 dni roboczych).

Warunkiem ukoriczenia ustugi jest:

e udziat w minimum 80% czasu zajec,

e przystgpienie do obu czesci walidacji,

 uzyskanie wynikumin 75% w tescie teoretycznym,

e pozytywna ocena dowoddw i deklaracji wedtug kryteriéw weryfikacji okreslonych dla efektéw uczenia sie. - wynik 75%

Metody pracy
Ustuga ma charakter teoretyczno-warsztatowy.
Stosowane sa:

e miniwyktad interaktywny,

e analiza przyktadéw,

e analiza przypadkéw,

¢ dyskusja moderowana,

e praca indywidualna,

e praca w parach,

e Céwiczenia analityczne,

e praca na wlasnym pomysle biznesowym,
e praca z Business Model Canvas,

e praca z arkuszami finansowymi,

e opracowanie biznesplany,

¢ autorefleksja i informacja zwrotna.

Dominujaca forma pracy jest praca indywidualna nad wlasnym przedsiewzieciem, uzupetniona pracg grupowa i czescia teoretyczna.
Warunki organizacyjne
Sala wyposazona w:

¢ stoliki i krzesta umozliwiajgce prace warsztatowa,
e projektor lub ekran,

e flipchart,

¢ dostep do stabilnego Internety,

¢ dostep do zasilania,

e mozliwo$¢ pracy z wtasnym laptopem.

Kazdy uczestnik pracuje na wtasnym stanowisku.
Proces ksztatcenia i proces walidacji s rozdzielone osobowo.
Osoba prowadzaca szkolenie nie przeprowadza walidacji efektéw uczenia sie uczestnikow.

Walidacje przeprowadza Egzaminator upowazniony przez ICVC Certyfikacja Sp. z 0.0.



Harmonogram

Liczba pozycji harmonogramu: 27

Przedmiot /
temat

Pomyst

biznesowy i
jego potencjat

am-

Klient i

potrzeba
rynkowa

Model

biznesowy

e

Forma

prowadzenia
dziatalnosci
gospodarczej

Podsumowani
edniai
uporzadkowa
nie materiatu
do
biznesplanu

Analiza
rynku

-

Analiza
konkurencji

(%7l Oferta
i przewaga
konkurencyjn

Typ
aktywnosci

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Zajecia

Przerwa

Prowadzacy

Sara Jagietto

Sara Jagietto

Sara Jagietto

Sara Jagietto

Sara Jagietto

Sara Jagietto

Sara Jagietto

Sara Jagietto

Data realizacji
zajec

13-10-2026

13-10-2026

13-10-2026

13-10-2026

13-10-2026

13-10-2026

13-10-2026

14-10-2026

14-10-2026

14-10-2026

14-10-2026

14-10-2026

Godzina
rozpoczecia

09:00

10:30

10:45

12:15

13:45

14:30

16:30

09:00

10:30

10:45

12:15

13:45

Godzina
zakonczenia

10:30

10:45

12:15

13:45

14:30

16:30

17:00

10:30

10:45

12:15

13:45

14:30

Liczba godzin

01:30

00:15

01:30

01:30

00:45

02:00

00:30

01:30

00:15

01:30

01:30

00:45



Przedmiot /
temat

Marketing i
sprzedaz

Podsumowani
ei
uzupetnienie
czesci
rynkowej
biznesplanu

@ Plen
operacyjny
dziatalnosci

o7 B

Podstawowe
obowiazki
przedsiebiorc
y

am-

Podstawy
finansowego
planowania
dziatalnosci

€@ Plan

finansowy
wilasnego
przedsiewziec
ia

Ryzyko

i scenariusze

Budowa
kompletnego
biznesplanu

Typ
aktywnosci

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Przerwa

Prowadzacy

Sara Jagietto

Sara Jagietto

Sara Jagietto

Sara Jagietto

Sara Jagietto

Sara Jagietto

Sara Jagietto

Sara Jagietto

Data realizacji
zajeé

14-10-2026

14-10-2026

15-10-2026

15-10-2026

15-10-2026

15-10-2026

15-10-2026

15-10-2026

16-10-2026

16-10-2026

16-10-2026

16-10-2026

Godzina
rozpoczecia

14:30

15:45

09:00

10:30

10:45

12:15

13:00

14:30

09:00

10:15

10:30

12:00

Godzina
zakonczenia

15:45

17:00

10:30

10:45

12:15

13:00

14:30

17:00

10:15

10:30

12:00

12:45

Liczba godzin

01:15

01:15

01:30

00:15

01:30

00:45

01:30

02:30

01:15

00:15

01:30

00:45



Przedmiot / Typ Prowadzacy Data realizacji Godzina Godzina

temat aktywnosci zajeé rozpoczecia zakonczenia

& 0ceno

wykonalnosci L .
. . Zajecia Sara Jagietto 16-10-2026 12:45 14:45
przedsiewziec

ia

Finalizacja
biznesplanu i
przygotowani
e materiatow
do walidacji

Zajecia Sara Jagietto 16-10-2026 14:45 16:00

- Walidacja - 16-10-2026 16:00 17:00

Podsumowanie
Rodzaj godzin Liczba godzin

Suma godzin zegarowych ustugi 32:00
w tym suma godzin zaje¢ 27:00
w tym suma godzin walidaciji 01:00
w tym suma przerw 04:00

Suma godzin dydaktycznych bez przerw 37:15

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny Cena

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 3200,00 PLN

Podmiot uprawniony do zwolnienia z VAT na podstawie art. 43 ust. 1 ustawy o VAT

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 3200,00 PLN
Koszt osobogodziny brutto 100,00 PLN
Koszt osobogodziny netto 100,00 PLN

W tym koszt walidacji brutto 50,00 PLN

Liczba godzin

02:00

01:15

01:00



W tym koszt walidacji netto 50,00 PLN

W tym koszt certyfikowania brutto 170,00 PLN

W tym koszt certyfikowania netto 170,00 PLN

Liczba godzin ustugi

Rodzaj godzin Liczba godzin
Liczba godzin zegarowych ustugi 32:00
Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

1z1

o Sara Jagietto

‘ ' Certyfikowany Trener Biznesu szkolgcy w zakresie rozwoju biznesu i rozwoju zawodowego.
Doswiadczenie zdobyte w ramach pozyskiwania srodkéw na otworzenie i rozwoj dziatalnosci, oraz
pisanie analiz spoteczno - gospodarczych dzisiaj wykorzystuje prowadzac szkolenia i przygotowujac
przedsiebiorcéw pod uczestnictwo w konkursach.

8 lat spedzonych w korporacji, bedac czescig a pdzniej prowadzac zespoty zakupowe wykorzystuje
w zakresie warsztatéw dla rozwoju i zarzagdzania zespotem, negocjacji zakupowych, zarzadzania
stresem.

Absolwent Uniwersytetu Jagiellonskiego - kierunek Zarzagdzanie w organizacjach publicznych i
pozarzadowych.

Absolwent Akademii SET - Trener Biznesu, uzyskany certyfikat ICI.

0d 2025 roku prowadzi szkolenia w zakresie budowania zrownowazonego rozwoju biznesu z
wykorzystaniem zielonych i cyfrowych kompetenciji - tworzenie modeli biznesowych zgodnych z
zasadami zielonej gospodarki w oparciu o standardy ESG i CSR oraz wykorzystaniem Al i narzedzi
cyfrowych wspierajgcych zrownowazong gospodarke zasobami.

Doswiadczenie zawodowe i kwalifikacje nabyte nie wczesniej niz 5 lat przed datg publikacji ustugi w
BUR

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

e szablon biznesplanu,

¢ Business Model Canvas,

e karta analizy klienta,

e karta analizy rynku,

¢ karta analizy konkurencji,

e matryca przewagi konkurencyjnej,
¢ arkusz konstrukcji oferty,

¢ arkusz kalkulaciji ceny,



¢ arkusz planowania przychodoéw i kosztéw,

e uproszczony arkusz progu rentownosci,

e mapa ryzyka,

¢ checklista uruchomienia dziatalnosci gospodarczej,

¢ checklista podstawowych obowigzkéw przedsiebiorcy,
e arkusz planu pierwszych 90 dni.

Materiaty moga by¢ przekazane elektronicznie, a workbook moze by¢ réwniez wykorzystywany podczas pracy warsztatowe;j.

Warunki uczestnictwa

Nie wymaga sie wczesniejszego doswiadczenia biznesowego ani posiadania dziatalnosci gospodarcze;j.

Uczestnik powinien posiada¢ wstepny pomyst na dziatalno$é gospodarcza, produkt lub ustuge, nad ktérym bedzie pracowat podczas
ustugi.

Uczestnik powinien posiadac laptop umozliwiajacy prace z dokumentami elektronicznymi, arkuszem kalkulacyjnym i materiatami
udostepnionymi przez organizatora.

Informacje dodatkowe

Ustuga prowadzi do uzyskania kwalifikacji: ,PODSTAWY PROWADZENIA DZIALALNOSCI GOSPODARCZEJ” - ICVC/PPD 20626.87.
Walidacje przeprowadza ICVC Certyfikacja Sp. z 0.0. po zakoriczeniu czesci szkoleniowej, z zachowaniem rozdzielenia funkcji
szkoleniowych i walidacyjnych. Walidacja obejmuje test teoretyczny oraz analize dowodéw i deklaracji — Wariant B. Test jest
przeprowadzany stacjonarnie pod nadzorem operatora egzaminu i weryfikowany przez egzaminatora upowaznionego przez ICVC. W
ramach analizy dowodéw egzaminator upowazniony przez ICVC ocenia materiaty potwierdzajgce osiggniecie efektéw uczenia sie zgodnie
z kryteriami walidacji. Warunkiem uzyskania pozytywnego wyniku walidaciji jest osiggniecie minimum 75% w ramach kazdej zastosowanej
metody walidacji osobno. Certyfikat jest wydawany przez Talent Odyssey Ltd w terminie maksymalnie do 7 dni roboczych od dnia
zakoniczenia walidacji.

Warunki techniczne

Komputer, laptop, tablet z statym tgczem internetowym
Dostep do kamery internetowej i mikrofonu

Dostep do platformu Google Meets

Kontakt

m E-mail sara@postawnarozwoj.com

Telefon (+48) 884 882 842

SARA JAGIELLO



