
Informacje podstawowe

Cel

Cel edukacyjny

Po ukończeniu kursu

Usługa przygotowuje uczestników do pracy jako skuteczni przedstawiciele handlowi, rozwijając umiejętności

Możliwość dofinansowania

JEDLIŃSKI MARCIN

OŚRODEK

SZKOLENIA

KIEROWCÓW

"Kajetan.pl"

    4,8 / 5

118 ocen

Przedstawiciel Handlowy z Prawem Jazdy
kat B

Numer usługi 2026/08/26/19547/3770234

6 600,00 PLN brutto

6 600,00 PLN netto

6 600,00 PLN brutto/h

6 600,00 PLN netto/h

225,33 PLN cena rynkowa

 Skarżysko-Kamienna

 Usługa szkoleniowa

 stacjonarna

 Zajęcia grupowe

 01:00 h

 19.10.2026 do 22.12.2026



Kategoria Biznes / Sprzedaż

Grupa docelowa usługi

Osoby wiek 17+, Chcące uzyskać uprawnienia do kierowania pojazdami

osobowymi.

Osoby pragnące rozpocząć swoją karierę w sprzedaży, lub pogłębić

posiadaną wiedzę w tej dziedzinie.

Minimalna liczba uczestników 5

Maksymalna liczba uczestników 15

Data zakończenia rekrutacji 12-10-2026

Forma prowadzenia usługi stacjonarna

Podstawa uzyskania wpisu do BUR
art. 28 ust. 1, ust. 8, art. 31 ust. 3 ustawy z dnia 5 stycznia 2011 r. o

kierujących pojazdami (t. j. Dz.U. z 2025 r. poz. 1226 )

Zakres uprawnień prawo jazdy kategorii - B, C, D, BE, CE



sprzedażowe, negocjacyjne i obsługi klienta.

Uczestnik bezpiecznie porusza się na drodze, zna przepisy ruchu drogowego, przepisy regulujące

przewóz towarów, zasady udzielania pierwszej pomocy. -umie prowadzić pojazd osobowy,

prawidłowego użytkowania pojazdu, efektywnie wykorzystywać wiedzę dotyczącą przepisów ruchu

drogowego.

Efekty uczenia się oraz kryteria weryfikacji ich osiągnięcia i Metody walidacji

Kwalifikacje

Kompetencje

Usługa prowadzi do nabycia kompetencji.

Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzający uzyskanie kompetencji lub wyraźnie z nim powiązane inne dokumenty

związane ze wsparciem zawierają opis efektów uczenia się?

TAK

Pytanie 2. Czy dokument lub wyraźnie z nim powiązane inne dokumenty związane ze wsparciem potwierdzają, że

walidacja została przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach uczenia się kryteria ich weryfikacji i zgodnie z

zaplanowanymi metodami walidacji?

TAK

Pytanie 3. Czy dokument lub wyraźnie z nim powiązane inne dokumenty związane ze wsparciem potwierdzają

zastosowanie rozwiązań zapewniających rozdzielenie procesów kształcenia i szkolenia od walidacji?

TAK

Program

Przedstawiciel handlowy:

Efekty uczenia się Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

Po ukończeniu kursu absolwent:

zna przepisy ruchu drogowego,

wyposażenie pojazdu, przepisy

regulujące przewóz rzeczy, przepisy

regulujące czas pracy kierowców,

charakterystykę techniczną i sposób

działania urządzeń służących

bezpieczeństwu w celu zapewnienia

panowania nad pojazdem.

Egzaminy wewnętrzne teoretyczne w

formie testu – po każdej części modułu

szkoleniowego

Kat. B

Egzamin wewnętrzny praktyczny kat.

B

Wywiad swobodny



PRAWO JAZDY KAT. B

ZAJECIA TEORETYCZNE 36 godzin zajęć teoretycznych (36 x 45 minut):

1.Wiadomości ogólne; pojęcia podstawowe, ogólne zasady ruchu pojazdów, pierwszeństwo przejazdu przez skrzyżowanie, włączanie się

do ruchu – 6 h

2. Prędkość bezpieczna, prędkość dopuszczalna, hamowanie, zmiana pasa i kierunku ruchu, ruch pieszych – 6 h

3. Wymijanie, omijanie, holowanie, wyprzedzanie, ruch na przejazdach kolejowych i w warunkach zmniejszonej przejrzystości powietrza,

zatrzymanie i postój – 6 h

4. Używanie świateł zewnętrznych, wpływ alkoholu na bezpieczeństwo ruchu, wypadki drogowe, znaki i sygnały na drodze – 6 h

5. Uprawnienia do kierowania, badania techniczne, zatrzymanie praw jazdy, punkty karne, obowiązki i odpowiedzialność kierowcy i

posiadacza pojazdu, przepisy porządkowe – 2 h

6. Zajęcia z pierwszej pomocy – 4 h

Lp. Kod modułu Nazwa modułu

Ilość godzin

Teoretycznych Praktycznych Razem

1 M1

Podstawowe pojęcia i umiejętności przedstawiciela

handlowego. Przedstawiciel handlowy jako

przedsiębiorca. Zasady rejestrowania własnej

działalności. Aspekty prawne prowadzenia działalności

gospodarczej, cechy idealnego przedstawiciela

handlowego.

1 0 1

2 M2
Autoprezentacja, niezbędna wiedza o produkcie ,trening

umiejętności komunikacyjnych.
1 1 2

3 M3
Rynek, marketing, klienci i ich potrzeby , komunikacja,

nawiązywanie kontaktu z klientem.
1 0 1

4 M4 Biznes plan – cele i zadania, prezentacja produktów 1 0 1

5 M5
Przygotowanie Biznes planu, przygotowanie oferty

handlowej
1 0 1

6 M6 Planowanie i budowa strategii firmy. Zarządzanie firmą. 1 0 1

7 M7
Techniki sprzedaży – pozyskanie klienta, metody

poszukiwań klientów.
1 1 2

8 M8 Negocjacje handlowe, finalizowanie sprzedaży 1 1 2

9 M9
Profesjonalna obsługa klienta, organizacja sieci

sprzedaży.
1 1 2

10 M10

Organizacja pracy i zarządzanie czasem,

monitorowanie rynku w zakresie popytu na dany

produkt

1 0 1



ZAJECIA PRAKTYCZNE 30 godzin zajęć praktycznych (30 x 60 minut):

Nauka jazdy w warunkach drogowych oraz na placu manewrowym

Egzamin wewnetrzny teoretyczny - 0,5 godziny (1 godzina = 60 minut).

Egzamin wewnetrzny praktyczny - 1 godzina (1 godzina = 60 minut).

Harmonogram

Liczba pozycji harmonogramu: 1

Podsumowanie

Cennik

Cennik

Liczba godzin usługi

Przedmiot /

temat

Typ

aktywności
Prowadzący

Data realizacji

zajęć

Godzina

rozpoczęcia

Godzina

zakończenia
Liczba godzin

1 z 1  - Walidacja - 22-12-2026 12:00 13:00 01:00

Rodzaj godzin Liczba godzin

Suma godzin zegarowych usługi 01:00

w tym suma godzin zajęć 00:00

w tym suma godzin walidacji 01:00

Suma godzin dydaktycznych bez przerw 01:15

Rodzaj ceny Cena

Koszt przypadający na 1 uczestnika brutto 6 600,00 PLN

Podmiot uprawniony do zwolnienia z VAT na podstawie art. 43 ust. 1 ustawy o VAT

Koszt przypadający na 1 uczestnika netto 6 600,00 PLN

Koszt osobogodziny brutto 6 600,00 PLN

Koszt osobogodziny netto 6 600,00 PLN



Prowadzący

Liczba prowadzących: 4


1 z 4

Dominika Mazurkiewicz

Zajęcia z pierwszej pomocy, wieloletnia wykładowczyni posiadająca aktualne wpisy i certyfikaty

uprawniające do prowadzenia zajęć.


2 z 4

Paweł Bień

Instruktor nauki jazdy

wieloletni instruktor wykładowca na kursach zawodowych dla kierowców zawodowych

średnie

wieloletni instruktor nauki jazdy, na kursach zawodowych dla kierowców zawodowych


3 z 4

Marcin Jedliński, Kamil Maciąg, Damian Boczek, Paweł Bień

Instruktorzy nauki jazdy kat. B, posiadający aktualne uprawnienia, aktualne legitymacje instruktorski

uprawniające do prowadzenia zajęć teoretycznych i praktycznych z zakresu wykonywanego

szkolenia.


4 z 4

MARCIN JEDLIŃSKI

Instruktor nauki jazdy

wieloletni instruktor wykładowca na kursach zawodowych dla kierowców zawodowych

średnie

wieloletni instruktor nauki jazdy, na kursach zawodowych dla kierowców zawodowych

Informacje dodatkowe

Informacje o materiałach dla uczestników usługi

Podrcynik dobry kierowca , kod dostpu do oprogramowania wspomagajajcego szstem naucyania.

Warunki uczestnictwa

Wiek 17+, uzyskanie pozytywnego wyniku badań badań lekarskich uzyskanie numeru PKK.

Informacje dodatkowe

Rodzaj godzin Liczba godzin

Liczba godzin zegarowych usługi 01:00



Zajęcia teoretyczne z prawa jazy kat B odbywać się będą w godzinach ustalonych z uczestnikami szkoleni. Zajęcia praktyczne w

godzinach ustalonych z uczestnikami

Uczestnik otrzyma:

Podręcznik dla kandydatów na kierowców kat. B

Dostęp do testów na prawo jazdy

Materiały szkoleniowe dla przedstawiciela handlowego w formie drukowanej lub elektronicznej.

Adres

al. Marszałka Józefa Piłsudskiego 19/5

26-110 Skarżysko-Kamienna

woj. świętokrzyskie

Udogodnienia w miejscu realizacji usługi

Klimatyzacja

Wi-fi

Kontakt


Marcin Jedliński

E-mail s.j.kajetan@wp.pl

Telefon (+48) 503 068 456


