Projektowanie biznesu od podstaw:
T Business Model Canvas jako fundament

biznesplanu

n n Numer ustugi 2026/08/21/144863/3759287

"FUNDACJA ETRP"

& Ustuga szkoleniowa

ok kok Kk 47/5 [ zdalna w czasie rzeczywistym
14 ocen {2 Zajecia grupowe

® 16:00h

B9 21.11.2026 do 22.11.2026

Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Organizacja

1 690,00 PLN brutto
1 690,00 PLN netto
105,63 PLN brutto/h
105,63 PLN netto/h
154,44 PLN cena rynkowa @

Szkolenie ,Projektowanie biznesu od podstaw: Business Model Canvas
jako fundament biznesplanu” skierowane jest przede wszystkim do oséb
planujacych rozpoczecie dziatalnosci gospodarczej, poczatkujacych
przedsiebiorcéw oraz wtascicieli matych firm, ktérzy chca uporzadkowaé
swoj pomyst biznesowy i stworzy¢ spdjny model funkcjonowania

przedsiebiorstwa.

W szczegdlnosci szkolenie jest przeznaczone dla:

¢ 0s6b planujacych zatozenie wtasnej firmy,

e poczatkujgcych przedsiebiorcéw rozwijajacych pierwsze projekty

Grupa docelowa ustugi biznesowe,

¢ witascicieli mikro i matych przedsigbiorstw,
¢ 0s6b posiadajacych pomyst na produkt lub ustuge i chcacych ocenic

jego potencjat biznesowy,

e przedsiebiorcéw planujgcych wprowadzenie nowego produktu lub

ustugi,

e 0s6b rozwazajgcych zmiane lub rozwéj dotychczasowego modelu

biznesowego,

¢ freelanceréw i oséb prowadzacych jednoosobowa dziatalno$é

gospodarcza,

e 0s6b odpowiedzialnych za rozwéj nowych przedsiewziec¢ i projektéw

biznesowych.

Minimalna liczba uczestnikéw 5
Maksymalna liczba uczestnikow 25
Data zakonczenia rekrutacji 18-11-2026

Forma prowadzenia ustugi zdalna w czasie rzeczywistym



Certyfikat systemu zarzgdzania jakos$cig wg. ISO 9001:2015 (PN-EN 1SO

Podstawa uzyskania wpisu do BUR
y P 9001:2015) - w zakresie ustug szkoleniowych

Cel

Cel edukacyjny

Wyposazenie uczestnikow w praktyczng wiedze i narzedzia umozliwiajgce samodzielne zaprojektowanie modelu
biznesowego, zidentyfikowanie kluczowych zatozen rynkowych oraz stworzenie solidnych fundamentéw pod
profesjonalny biznesplan.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia si¢ Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

Uczestnik potrafi zidentyfikowaé Wskazuje i opisuje najwazniejsze -
Test teoretyczny z wynikiem

kluczowe elementy modelu elementy modelu biznesowego dla .
. . generowanym automatycznie
biznesowego. wybranego przedsiewziecia.
Uczestnik potrafi zweryfikowaé Okresla grupe docelowa, jej potrzeby .
. . . Test teoretyczny z wynikiem
kluczowe zatozenia rynkowe oraz potencjalng konkurencje dla .
o . generowanym automatycznie
planowanego przedsiewzigcia. wybranego pomystu biznesowego.
Uczestnik potrafi wykorzystaé¢ Business Wypetnia Business Model Canvas dla .
i . L. Test teoretyczny z wynikiem
Model Canvas do opracowania podstaw wybranego przedsiewziecia, .
. L. generowanym automatycznie
modelu biznesowego. uwzgledniajac jego kluczowe elementy.

Kwalifikacje

Kompetencje
Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.
Warunki uznania kompetenciji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajacy uzyskanie kompetencji lub wyraznie z nim powigzane inne dokumenty
zwigzane ze wsparciem zawierajg opis efektéw uczenia sig?

TAK

Pytanie 2. Czy dokument lub wyraznie z nim powigzane inne dokumenty zwigzane ze wsparciem potwierdzaja, ze
walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach uczenia sie kryteria ich weryfikacji i zgodnie z
zaplanowanymi metodami walidacji?

TAK

Pytanie 3. Czy dokument lub wyraznie z nim powigzane inne dokumenty zwigzane ze wsparciem potwierdzaja
zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i szkolenia od walidacji?

TAK



Program

Wspotczesny rynek wymaga od przedsiebiorcéw nie tylko swietnego pomystu, ale przede wszystkim umiejetnosci szybkiego
zweryfikowania jego rentownosci i wykonalno$ci. Tradycyjne, wielostronicowe biznesplany czesto nie nadgzajg za dynamicznie
zmieniajgcym sie otoczeniem biznesowym. Niniejszy program warsztatowy koncentruje sig¢ na metodologii Business Model Canvas
(BMC) - narzedziu, ktére pozwala w przejrzysty i logiczny sposéb opisa¢, przetestowac¢ i zoptymalizowa¢ model biznesowy, zanim firma

poniesie znaczace naktady finansowe.

Program ,Projektowanie biznesu od podstaw: Business Model Canvas jako fundament biznesplanu” to intensywne, 16-godzinne szkolenie

zaprojektowane z myslg o przysztych przedsiebiorcach, studentach oraz osobach planujgcych komercjalizacje swoich innowacyjnych

pomystow.

Harmonogram

Liczba pozycji harmonogramu: 17

Przedmiot / Typ

Prowadzac
temat aktywnosci acy

Wprowadzeni

e do Swiata

biznesu.

Czym jest

biznesplan?

Kiedy jest L Pawet
Zajecia C s

naprawde Pyrzynski

potrzebny

przedsiebiorc

y? (Lean

Startup vs

tradycyjne

podejscie).

- Przerwa -

Business
Model
Canvas.
Prezentacja
narzedzia
jako "mapy
drogowej"
pomystu.

Pawet

Zajecia Pyrzynski

- Przerwa -

Data realizaciji
zajec

21-11-2026

21-11-2026

21-11-2026

21-11-2026

Godzina
rozpoczecia

08:00

10:00

10:15

12:15

Godzina
zakonczenia

10:00

10:15

12:15

12:30

Liczba godzin

02:00

00:15

02:00

00:15



Przedmiot /
temat

Klient i

Wartosé.
Segmenty
klientéw
(kto?) oraz
Propozycja
wartosci

em-

Relacje

i Kanaty. Jak
docieramy do
klientéw i jak
budujemy z
nimi trwatg
wiez.

Zasoby,

Dziatania i
Partnerzy. Co
jest nam
niezbedne do
funkcjonowan
ia? Analiza
zaplecza
operacyjnego.

Techniki
argumentac;ji
handlowej: jak
przekonywaé
bez nacisku i
manipulacji

o7 B

Rozmowa o
cenie,
rabatach i
warunkach
wspotpracy.

12217

Typ
aktywnosci

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Przerwa

Prowadzacy

Pawet
Pyrzynski

Pawet
Pyrzynski

Pawet
Pyrzynski

Pawet
Pyrzynski

Pawet
Pyrzynski

Data realizacji
zajeé

21-11-2026

21-11-2026

21-11-2026

21-11-2026

22-11-2026

22-11-2026

22-11-2026

22-11-2026

Godzina
rozpoczecia

12:30

14:30

15:00

15:30

08:30

10:00

10:15

12:15

Godzina
zakonczenia

14:30

15:00

15:30

16:00

10:00

10:15

12:15

12:30

Liczba godzin

02:00

00:30

00:30

00:30

01:30

00:15

02:00

00:15



Przedmiot / Typ Prowadzacy Data realizacji Godzina Godzina

- L . , . Liczba godzin
temat aktywnosci zajeé rozpoczecia zakoriczenia

Reagowanie

na obiekcje,

presie Zajecia Pawet 22-11-2026 12:30 13:30 01:00
cenoway i Pyrzynski

trudne

zachowania

kontrahenta

- Przerwa - 22-11-2026 13:30 14:00 00:30

Finalizowanie
negocjacji:
domykanie
ustalen, L Pawet
X Zajecia Lo 22-11-2026 14:00 15:30 01:30
podsumowani Pyrzynski
e warunkow i
zabezpieczeni
e intereséw

firmy.

Symulacje
negocjacyjne:
zaawansowan
a analiza L Pawet
L. Zajecia Lo 22-11-2026 15:30 16:00 00:30
btedow i Pyrzynski
wypracowanie
indywidualnyc
h

rekomendac;ji.

Pawet

- Walidacja Pyrzyriski 22-11-2026 16:00 16:30 00:30

Podsumowanie
Rodzaj godzin Liczba godzin

Suma godzin zegarowych ustugi 16:00

w tym suma godzin zaje¢ 13:30

w tym suma godzin walidac;ji 00:30

w tym suma przerw 02:00

Suma godzin dydaktycznych bez przerw 18:30



Cennik

Cennik
Rodzaj ceny Cena
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 1690,00 PLN

Podmiot uprawniony do zwolnienia z VAT na podstawie art. 113 ust. 1 ustawy o VAT ze wzgledu na wartos$¢ sprzedazy

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 1690,00 PLN
Koszt osobogodziny brutto 105,63 PLN
Koszt osobogodziny netto 105,63 PLN

Liczba godzin ustugi

Rodzaj godzin Liczba godzin
Liczba godzin zegarowych ustugi 16:00
Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

1z1

o Pawet Pyrzynski

‘ ' Pawet Pyrzynski — trener, doradca i nauczyciel akademicki
z dwudziestoletnim doswiadczeniem w prowadzeniu szkolen, doradztwa
oraz pracy rozwojowej z organizacjami, firmami i samorzadami.
Certyfikowany trener IBM w zakresie Design Thinking — Certified
Enterprise Design Thinking Practitioner oraz Design Thinking
Co-Creator. Absolwent London School of Business Administration -
Strategic Leadership and Corporate Direction oraz Communication
Skills for Leaders. W swojej pracy wspiera zaréwno firmy polskie, jaki
migdzynarodowe, w tym dziaty B+R, pomagajgc im rozwija¢ innowacyjne
rozwigzania, usprawnia¢ procesy, wdraza¢ nowe produkty i ustugi oraz
wzmacnia¢ kompetencje zespotow. Od wielu lat zwigzany jest rowniez z
sektorem ekonomii spotecznej jako doradca, trener i ekspert
wspétpracujacy z licznymi Osrodkami Wsparcia Ekonomii Spoteczne;j.
Autor podcastu Social Business Podcast na Spotify oraz kanatu
SociallyEconomic na Tik Toku. Podczas szkolen szczegdlny nacisk
ktadzie na praktyczne zdobywanie wiedzy, rozwijanie konkretnych
umiejetnosci, nowoczesne technologie (ktérych jest fanem) oraz
przektadanie omawianych zagadnien na realne i efektywne dziatania
uczestnikow. Jego podejscie tgczy doswiadczenie biznesowe,



kompetencje trenerskie, znajomos¢ proceséw innowacyjnych oraz
umiejetnos¢ pracy z réznorodnymi grupami odbiorcow.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Materiaty dla uczestnikow zostang przekazane najpdzniej dzien po ukonczeniu ustugi.

Warunki techniczne

Szkolenie online.
Wymagania techniczne:

Komputer podtgczony do Internetu z predkoscia tacza od 512 KB/sek.

Kontakt

h E-mail szkolenia@fundacjaetrp.pl

Telefon (+48) 517 147 731

ARIEL BANASZEWSKI



