Nagraj, pokaz, sprzedaj: wideo marketing
T dla przedsiebiorcow.
n n Numer ustugi 2026/08/21/144863/3759211

"FUNDACJA ETRP"

& Ustuga szkoleniowa

Yk kokok 48/5 [ zdalna w czasie rzeczywistym
38 ocen ) Zajecia grupowe

® 16:00h

5 28.11.2026 do 29.11.2026

Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Marketing

1 490,00 PLN brutto
1490,00 PLN netto
93,13 PLN brutto/h
93,13 PLN netto/h
250,00 PLN cena rynkowa @

Szkolenie skierowane jest przede wszystkim do wtascicieli i os6b

zarzadzajgcych matymi oraz srednimi przedsigbiorstwami, ktérzy chca
skuteczniej wykorzystywaé materiaty wideo do promocji firmy, budowania
marki osobistej i pozyskiwania klientow.

W szczegdlnosci szkolenie jest przeznaczone dla:

¢ przedsiebiorcéw prowadzacych wtasna firme i samodzielnie

zajmujacych sig jej promocja,
¢ wiascicieli matych i $rednich firm, ktérzy chca zwiekszy¢ widocznos$é

Grupa docelowa ustugi
swojej marki w internecie,

¢ specjalistow i freelanceréow swiadczacych ustugi, ktérzy chca
pozyskiwacé klientdéw poprzez materiaty wideo,

e 0s6b budujgcych marke osobistg w mediach spotecznosciowych,

¢ pracownikéw odpowiedzialnych za marketing i komunikacje firmy,

¢ 0s6b prowadzacych profile firmowe na Instagramie, Facebooku,

TikToku, LinkedInie lub YouTube,

e przedsiebiorcow, ktérzy chca rozpoczaé tworzenie rolek, shortéw i

innych krétkich form wideo, ale nie wiedza, od czego zacza¢.

Minimalna liczba uczestnikéw 5

Maksymalna liczba uczestnikow 25

Data zakonczenia rekrutacji 25-11-2026

Forma prowadzenia ustugi zdalna w czasie rzeczywistym

Certyfikat systemu zarzgdzania jakoscig wg. ISO 9001:2015 (PN-EN ISO

Podstawa uzyskania wpisu do BUR

9001:2015) - w zakresie ustug szkoleniowych



Cel

Cel edukacyjny

Celem edukacyjnym szkolenia ,Nagraj, pokaz, sprzedaj: wideo marketing dla przedsiebiorcéow” jest rozwiniecie u
uczestnikéw praktycznych kompetenciji w zakresie tworzenia i wykorzystywania materiatéw wideo w marketingu firmy.

Po ukonczeniu szkolenia uczestnik bedzie potrafit samodzielnie zaplanowag, nagraé, przygotowac i wykorzystac krotkie
materiaty wideo do promocji swojej firmy, budowania marki oraz wspierania sprzedazy, wykorzystujgc dostepne

narzedzia.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiaggniecia i Metody walidacji

Metoda walidacji

Efekty uczenia sie

Uczestnik potrafi okresli¢ cel i grupe
odbiorcéw materiatu wideo.

Kryteria weryfikacji

Wskazuje cel materiatu oraz okresla
jego grupe docelowa.

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Opracowuje prosty scenariusz
zawierajacy temat, kluczowy komunikat
i wezwanie do dziatania.

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Uczestnik potrafi przygotowac
koncepcje krétkiego materiatu wideo.

Nagrywa krétki materiat zawierajacy
zaplanowany komunikat i zachowujacy
prawidtowe kadrowanie.

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Uczestnik potrafi nagra¢ materiat wideo
zgodnie z przygotowana koncepcja

Kwalifikacje

Kompetencje
Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.
Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajacy uzyskanie kompetencji lub wyraznie z nim powigzane inne dokumenty
zwigzane ze wsparciem zawierajg opis efektéw uczenia sie?

TAK

Pytanie 2. Czy dokument lub wyraznie z nim powigzane inne dokumenty zwigzane ze wsparciem potwierdzaja, ze
walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach uczenia sie kryteria ich weryfikacji i zgodnie z
zaplanowanymi metodami walidac;ji?

TAK

Pytanie 3. Czy dokument lub wyraznie z nim powigzane inne dokumenty zwigzane ze wsparciem potwierdzaja
zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i szkolenia od walidac;ji?

TAK



Program

W dzisiejszej gospodarce uwagi wideo nie jest juz opcja — jest koniecznoscig. Podczas tego intensywnego, dwudniowego warsztatu
przeksztatcimy Twoj smartfon w potezne narzedzie sprzedazowe. Dowiesz sie, jak tworzy¢ tresci, ktdre nie tylko przyciggajg wzrok, ale
przede wszystkim konwertujg widzéw na klientéw. Skupiamy sie na konkretach: od psychologii kadru, przez strukture scenariusza
sprzedazowego, az po szybki montaz, ktéry wykonasz w drodze na spotkanie.

Witaj w Swiecie wideo marketingu, gdzie nie potrzebujesz drogiego studia, by budowac autorytet i sprzedawac swoje ustugi. Celem tego
szkolenia jest usuniecie bariery technologicznej i strachu przed kamera. Przejdziemy przez caty proces tworczy. Po tych dwdch dniach
przestaniesz zastanawiac¢ sie "co nagrac", a zaczniesz tworzy¢ wideo, ktére pracuje na Twéj zysk.

Walidacja - Test z wynikiem generowanym automatycznie, dla ktérego nie jest wymagane prowadzenie dodatkowej osoby prowadzacej
walidacje.

Harmonogram

Liczba pozycji harmonogramu: 19

Przedmiot / Typ Data realizacji Godzina Godzina . .
L. Prowadzacy . X , . Liczba godzin
temat aktywnosci zajeé rozpoczecia zakoriczenia

D J2k

budowaé
zaufanie
przez ekran i L Pawet
Zajecia L 28-11-2026 09:00 10:00 01:00
dlaczego Pyrzynski
autentyczno$
¢ wygrywa z
perfekcja.

- Przerwa - 28-11-2026 10:00 10:15 00:15

Tworzenie

scenariuszy w

oparciu o

model AIDA Zajecia Pawet 28-11-2026 10:15 12:15 02:00
. Pyrzynski

(Attention,

Interest,

Desire,

Action).

(4210 8 Przerwa - 28-11-2026 12:15 12:30 00:15

Cwiczenia z
autoprezentac
ji — jak w 60 L Pawet
Zajecia Lo 28-11-2026 12:30 14:30 02:00
sekund Pyrzynski
opowiedzie¢ o
swojej
wartosci.



Przedmiot /
temat

@

Ustawienia
Swiatta,
dzwieku i
stabilizacji
obrazu przy
uzyciu tylko
smartfona.

a@m-

Praktyczne
techniki
radzenia
sobie ze
stresem przed
obiektywem i
praca z
glosem.

D S2ybka

obrébka w
aplikacjach
typu CapCut -
montaz
dynamicznych
rolek/shortow

112198

D =«

montowaé
materiaty tak,
aby utrzymacé
uwage widza
do ostatniej
sekundy.

13219

Strategia
publikacji na
Linkedin,
Instagramie i
TikToku - co
dziata w 2026
roku.

Typ
aktywnosci

Przerwa

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Prowadzacy

Pawet
Pyrzynski

Pawet
Pyrzynski

Pawet
Pyrzynski

Pawet
Pyrzynski

Pawet
Pyrzynski

Data realizacji
zajeé

28-11-2026

28-11-2026

28-11-2026

28-11-2026

29-11-2026

29-11-2026

29-11-2026

29-11-2026

29-11-2026

Godzina
rozpoczecia

14:30

14:45

15:45

16:00

09:00

10:00

10:15

12:15

12:30

Godzina
zakonczenia

14:45

15:45

16:00

17:00

10:00

10:15

12:15

12:30

14:30

Liczba godzin

00:15

01:00

00:15

01:00

01:00

00:15

02:00

00:15

02:00



Przedmiot / Typ

Prowadzac
temat aktywnosci acy

- Przerwa -

[ 16219 JREL

wykorzystaé

nagrane

materiaty do

bezposredniej L Pawet
- Zajecia L

komunikaciji z Pyrzynski

klientami (e-

mail

marketing,

Linkedin DM).

- Przerwa -

Stworzenie

harmonogram

u publikacji i

kalendarza Zajecia Pawet
tresci Pyrzynski
dopasowaneg

o do Twoich

celéw

biznesowych.

Pawet
Pyrzynski

- Walidacja

Podsumowanie

Rodzaj godzin

Suma godzin zegarowych ustugi
w tym suma godzin zajeé
w tym suma godzin walidaciji
w tym suma przerw

Suma godzin dydaktycznych bez przerw

Cennik

Cennik

Data realizacji
zajeé

29-11-2026

29-11-2026

29-11-2026

29-11-2026

29-11-2026

Godzina
rozpoczecia

14:30

14:45

15:45

16:00

16:30

Liczba godzin

16:00

13:30

00:30

02:00

18:30

Godzina
zakonczenia

14:45

15:45

16:00

16:30

17:00

Liczba godzin

00:15

01:00

00:15

00:30

00:30



Rodzaj ceny Cena

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 1 490,00 PLN

Podmiot uprawniony do zwolnienia z VAT na podstawie art. 113 ust. 1 ustawy o VAT ze wzgledu na wartos$¢ sprzedazy

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 1490,00 PLN
Koszt osobogodziny brutto 93,13 PLN
Koszt osobogodziny netto 93,13 PLN

Liczba godzin ustugi

Rodzaj godzin Liczba godzin
Liczba godzin zegarowych ustugi 16:00
Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

121

O Pawet Pyrzynski

‘ ' Pawet Pyrzyniski — trener, doradca i nauczyciel akademicki
z dwudziestoletnim doswiadczeniem w prowadzeniu szkolen, doradztwa
oraz pracy rozwojowej z organizacjami, firmami i samorzgdami.
Certyfikowany trener IBM w zakresie Design Thinking — Certified
Enterprise Design Thinking Practitioner oraz Design Thinking
Co-Creator. Absolwent London School of Business Administration -
Strategic Leadership and Corporate Direction oraz Communication
Skills for Leaders. W swojej pracy wspiera zaréwno firmy polskie, jaki
miedzynarodowe, w tym dziaty B+R, pomagajgc im rozwija¢ innowacyjne
rozwigzania, usprawnia¢ procesy, wdraza¢ nowe produkty i ustugi oraz
wzmacniaé¢ kompetencje zespotéw. Od wielu lat zwigzany jest réwniez z
sektorem ekonomii spotecznej jako doradca, trener i ekspert
wspotpracujacy z licznymi Osrodkami Wsparcia Ekonomii Spoteczne;j.
Autor podcastu Social Business Podcast na Spotify oraz kanatu
SociallyEconomic na Tik Toku. Podczas szkolen szczegdlny nacisk
ktadzie na praktyczne zdobywanie wiedzy, rozwijanie konkretnych
umiejetnosci, nowoczesne technologie (ktérych jest fanem) oraz
przektadanie omawianych zagadnien na realne i efektywne dziatania
uczestnikow. Jego podejscie tgczy doswiadczenie biznesowe,
kompetencje trenerskie, znajomos$¢ proceséw innowacyjnych oraz
umiejetnos¢ pracy z réznorodnymi grupami odbiorcéw.



Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikéw ustugi

Materiaty dla uczestnikdw zostang przekazane najp6zniej dzier po ukofczeniu ustugi.

Warunki techniczne

Szkolenie online.
Wymagania techniczne:

Komputer podtaczony do Internetu z predkoscia tgcza od 512 KB/sek.

Kontakt

ﬁ E-mail szkolenia@fundacjaetrp.pl

Telefon (+48) 517 147 731

ARIEL BANASZEWSKI



