Mozliwos$¢ dofinansowania

Al jako efektywne wsparcie w codziennej
pracy zakupowej. Sztuczna inteligencja w

p zakupach

Numer ustugi 2026/08/04/7223/3727674

Progress Project Sp. g Ustuga szkoleniowa

zo.0.
[ zdalna w czasie rzeczywistym

kK fe 4475 {2 Zajecia grupowe

1965 ocen ® 16:00 h

5 17.09.2026 do 18.09.2026

Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Logistyka

2 201,70 PLN brutto
1790,00 PLN netto
137,61 PLN brutto/h
111,88 PLN netto/h
149,44 PLN cena rynkowa @

Szkolenie jest skierowane do oséb zawodowo zwigzanych z procesami
zakupowymi, ktore chca wykorzystywac sztuczng inteligencje jako
praktyczne wsparcie w codziennej pracy. Grupe docelowa stanowig w

szczegolnosci specjalisci, koordynatorzy i menedzerowie ds. zakupéw,
kupcy, category managerowie, osoby odpowiedzialne za sourcing, analize

Grupa docelowa ustugi ofert, wspétprace z dostawcami, przygotowywanie strategii zakupowych,
analize umoéw oraz raportowanie danych zakupowych.

Uczestnikami moga by¢ réwniez pracownicy dziatéw logistyki,
zaopatrzenia, administracji i operacji, ktérzy realizujg zadania zwigzane z
zakupami lub wspotpracuja z dziatami zakupowymi.

Minimalna liczba uczestnikéw 5

Maksymalna liczba uczestnikow 16

Data zakonczenia rekrutacji 02-09-2026

Forma prowadzenia ustugi zdalna w czasie rzeczywistym

Certyfikat systemu zarzgdzania jako$cig wg. 1ISO 9001:2015 (PN-EN I1SO

Podstawa uzyskania wpisu do BUR

Cel

Cel edukacyjny

9001:2015) - w zakresie ustug szkoleniowych



Celem szkolenia jest rozwdj praktycznych kompetencji uczestnikow w zakresie wykorzystywania narzedzi generatywnej
sztucznej inteligencji do usprawniania codziennej pracy w obszarze zakupéw. Uczestnicy poznajg mozliwosci
wykorzystania Al do wyszukiwania i analizy informacji rynkowych, przygotowywania zapytan ofertowych, analizy ofert i
umow, prowadzenia negocjacji, tworzenia raportow, automatyzacji powtarzalnych czynnosci oraz wspierania procesow
decyzyjnych. Po zakoniczeniu szkolenia uczestnicy b

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia si¢ Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

Identyfikuje mozliwo$ci wykorzystania

R " . rozpoznaje obszary zakupéw mozliwe
sztucznej inteligencji w codziennych

. Test teoretyczny
do wsparcia przez Al

procesach zakupowych.

Wykorzystuje narzedzia Al do . .
. , wykorzystuje Al do przygotowania
wykonywania praktycznych zadan i Test teoretyczny
zapytan ofertowych
zakupowych

Kwalifikacje

Kompetencje
Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.
Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajacy uzyskanie kompetencji lub wyraZnie z nim powigzane inne dokumenty
zwigzane ze wsparciem zawierajg opis efektow uczenia sig?

TAK

Pytanie 2. Czy dokument lub wyraznie z nim powigzane inne dokumenty zwigzane ze wsparciem potwierdzaja, ze
walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach uczenia sie kryteria ich weryfikacji i zgodnie z
zaplanowanymi metodami walidacji?

TAK

Pytanie 3. Czy dokument lub wyraznie z nim powigzane inne dokumenty zwigzane ze wsparciem potwierdzaja
zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i szkolenia od walidac;ji?

TAK

Program

Dzien 1: Wprowadzenie i Zastosowania Al w Codziennej Pracy Zakupowej

Modut 1: Wprowadzenie do Ery Al w Zakupach

Omowienie rewolucji Al w zakupach, weryfikacja mitéw i faktow oraz przedstawienie mapy transformacji codziennej pracy z
wykorzystaniem nowych technologii.

Modut 2: Arsenat Nowoczesnego Kupca — Przeglad Narzedzi Al



Praktyczny przeglad i demonstracja wiodgcych narzedzi Al, z oméwieniem ich mocnych i stabych stron, aby uczestnicy wiedzieli, ktére z
nich wybra¢ do konkretnych zadan zakupowych.

Modut 3: Sztuka Efektywnego Dialogu z Al — InZynieria Promptow

Nauka kluczowej umiejetnosci tworzenia precyzyjnych i skutecznych polecer (promptéw), od podstawowej struktury po zaawansowane
techniki, w celu uzyskania od Al doktadnie takich wynikoéw, jakich potrzebujemy.

Modut 4: Sesja Praktyczna | - Budowa Strategii Kategorii przy Wsparciu Al

Praktyczne warsztaty, podczas ktdrych uczestnicy na zywo wykorzystajg Al do przeprowadzenia kompleksowej analizy rynkowej (SWOT,
Porter) i stworzenia fundamentdw strategii dla wybranej kategorii zakupowe;j.

Modut 5: Sesja Praktyczna Il — Al jako Analityk Ofert i Uméw

Sesja praktyczna skoncentrowana na wykorzystaniu Al do btyskawicznego analizowania i poréwnywania ofert handlowych oraz umoéw,
z naciskiem na identyfikacje ryzyk i kluczowych zapiséw.

Modut 6: Podsumowanie Dnia 1 i Przygotowanie do Dnia 2

Sesja pytan i odpowiedzi, podsumowujaca kluczowe umiejetnosci nabyte pierwszego dnia oraz wymiana pierwszych doswiadczen z
praktycznego zastosowania narzedzi.

Dzien 2: Zaawansowane Techniki, Automatyzacja i Integracja Strategiczna

Rozpoczecie i oméwienie celéw na Dzien 2
Szybkie przypomnienie kluczowych koncepcji z Dnia 1 i wprowadzenie do zaawansowanych tematdéw.
Modut 7: Sesja Praktyczna Ill - Przygotowanie do Negocjaciji z Al

Warsztatowe przygotowanie do proceséw negocjacyjnych, gdzie Al postuzy do analizy partneréw, symulacji rozméw oraz budowania
strategicznych alternatyw (BATNA).

Modut 8: Automatyzacja Komunikacji i Tworzenie Tresci

Praktyczne zastosowanie Al do generowania profesjonalnych dokumentéw zakupowych (RFP/RFQ), automatyzacji codziennej
komunikacji z dostawcami oraz tworzenia tre$ci na potrzeby prezentaciji.

Modut 9: Budowa Wtasnych Narzedzi — Wprowadzenie do Custom GPTs

Przej$cie na wyzszy poziom zaawansowania poprzez nauke tworzenia wtasnych, spersonalizowanych asystentéw Al (Custom GPTs),
dedykowanych do specyficznych, powtarzalnych zadan w danej kategorii.

Modut 10: Etyka, Bezpieczeristwo i Ograniczenia Al w Zakupach

Niezbedny modut poswiecony odpowiedzialnemu korzystaniu z Al, omawiajacy bezpieczenstwo danych poufnych, dobre praktyki oraz
sposoby weryfikacji informacji generowanych przez algorytmy.

Modut 11: Podsumowanie i Stworzenie Indywidualnego Planu Dziatania

Zwienczenie warsztatéw poprzez stworzenie przez kazdego uczestnika indywidualnego planu wdrozenia Al w swojej pracy, wsparte
rozbudowang sesjg Q&A i dyskusja.

Harmonogram

Liczba pozycji harmonogramu: 18



Przedmiot /
temat

Wprowadzeni
edo Ali
zastosowania
sztucznej
inteligencji w
zakupach

Prompt

engineering w

pracy
zakupowca

o

Analiza

rynku i
dostawcow z
Al

em-

Tworzenie
zapytan
ofertowych i
analiza ofert

@D

Cwiczenia
praktyczne

Analiza umoéw
z Al

-

Negocjacje i
komunikacja
z dostawcami

Typ
aktywnosci

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Przerwa

Prowadzacy

Monika
Popiotek
Wypych

Monika
Popiotek
Wypych

Monika
Popiotek
Wypych

Monika
Popiotek
Wypych

Monika
Popiotek
Wypych

Monika
Popiotek
Wypych

Monika
Popiotek
Wypych

Data realizacji
zajeé

17-09-2026

17-09-2026

17-09-2026

17-09-2026

17-09-2026

17-09-2026

17-09-2026

17-09-2026

17-09-2026

18-09-2026

18-09-2026

18-09-2026

18-09-2026

Godzina
rozpoczecia

09:00

10:30

10:45

12:15

12:30

14:00

14:30

16:00

16:15

09:00

10:30

10:45

12:15

Godzina
zakonczenia

10:30

10:45

12:15

12:30

14:00

14:30

16:00

16:15

17:00

10:30

10:45

12:15

12:30

Liczba godzin

01:30

00:15

01:30

00:15

01:30

00:30

01:30

00:15

00:45

01:30

00:15

01:30

00:15



Przedmiot / Typ
temat aktywnosci

Raportowanie
i Zajecia
automatyzacj

15218 Przerwa

D Plan

Zajecia
wdrozenia Al I¢

Podsumowani Zajecia
e warsztatéw

- Walidacja

Podsumowanie

Rodzaj godzin

Suma godzin zegarowych ustugi

w tym suma godzin zaje¢

w tym suma godzin walidacji

w tym suma przerw

Prowadzacy

Monika
Popiotek
Wypych

Monika
Popiotek
Wypych

Monika
Popiotek
Wypych

Suma godzin dydaktycznych bez przerw

Cennik

Data realizacji
zajeé

18-09-2026

18-09-2026

18-09-2026

18-09-2026

18-09-2026

Godzina
rozpoczecia

12:30

14:00

14:30

16:00

16:30

Liczba godzin

16:00

13:15

00:30

02:15

18:15

Godzina
zakonczenia

14:00

14:30

16:00

16:30

17:00

Liczba godzin

01:30

00:30

01:30

00:30

00:30

r

.

Jezeli korzystasz z dofinansowania i ustuga stanowi ustuge ksztatcenia zawodowego lub przekwalifikowania
zawodowego wraz z ustuga lub dostawa towaréw scisle zwigzana z ustugami ksztatcenia zawodowego lub
przekwalifikowania zawodowego to mozesz mieé mozliwos¢ skorzystania za zwolnienia z podatku VAT na
podstawie art. 43 ust. 1 pkt 29 lit. c ustawy z dnia 11 marca 2024 r. o podatku od towaréw i ustug, jesli ustugaw
catosci jest finansowana ze $rodkéw publicznych lub § 3 ust. 1 pkt 14 rozporzadzenia Ministra Finanséw z dnia
20 grudnia 2013 r. w sprawie zwolnien od podatku od towaréw i ustug oraz warunkéw stosowania tych zwolniea w
przypadku, gdy ustuga jest finansowana w co najmniej 70% ze srodkéw publicznych.

Cennik

Rodzaj ceny

Cena




Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 2 201,70 PLN

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 1790,00 PLN
Koszt osobogodziny brutto 137,61 PLN
Koszt osobogodziny netto 111,88 PLN

Liczba godzin ustugi

Rodzaj godzin Liczba godzin

Liczba godzin zegarowych ustugi 16:00

Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

1z1

O Monika Popiotek Wypych

‘ ' Trener i konsultant specjalizujgcy sie w obszarze zakupéw, zarzagdzania tanicuchem dostaw oraz
wykorzystania sztucznej inteligencji w procesach biznesowych. Posiada wieloletnie doswiadczenie
w realizacji projektow szkoleniowych i doradczych dla przedsiebiorstw z réznych branz. Prowadzi
szkolenia z zakresu zakupdw, negocjacji, sourcingu, optymalizacji proceséw oraz praktycznego
wykorzystania narzedzi Al w codziennej pracy specjalistéw i menedzeréw zakupéw. taczy wiedze
ekspercka z praktyka biznesowg, prowadzac warsztaty oparte na rzeczywistych przyktadach i
¢wiczeniach.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikéw ustugi

dostepne w formieelektronicznej do pobrania podczas szkolenia

Warunki techniczne

Ustuga realizowana jest z wykorzystaniem platformy Microsoft Teams lub Zoom umozliwiajgcej prowadzenie szkolen online z
wykorzystaniem obrazu, dzwieku oraz funkcji udostepniania ekranu. Uczestnik powinien dysponowaé¢ komputerem lub laptopem
(zalecany), ewentualnie tabletem, wyposazonym w gtosniki lub stuchawki oraz stabilne tagcze internetowe o przepustowosci minimum 10
Mb/s. Zalecane jest korzystanie z przegladarki Google Chrome, Microsoft Edge lub z aplikacji Microsoft Teams/Zoom. W przypadku
czesci warsztatowej uczestnik powinien posiada¢ mozliwo$¢ uruchamiania narzedzi Al (np. ChatGPT, Microsoft Copilot lub innych
wykorzystywanych podczas szkolenia) oraz pakiet Microsoft Office lub dostep do jego odpowiednikéw online. Materiaty szkoleniowe
przekazywane sg uczestnikom w formie elektronicznej przed lub po zakoriczeniu szkolenia.



Kontakt

O

ﬁ E-mail jakub.starzynski@progressproject.pl
Telefon (+48) 500 200 077

JAKUB STARZYNSKI



