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Informacje podstawowe

1 600,00 PLN brutto
1 600,00 PLN netto
200,00 PLN brutto/h
200,00 PLN netto/h
250,00 PLN cena rynkowa @

Kategoria

Grupa docelowa ustugi

Minimalna liczba uczestnikow
Maksymalna liczba uczestnikow
Data zakonczenia rekrutacji

Forma prowadzenia ustugi

Podstawa uzyskania wpisu do BUR

Cel

Cel edukacyjny

Biznes / Marketing

Szkolenie skierowane jest do przedsiebiorcow, freelanceréw, specjalistow,
menedzeréw oraz os6b odpowiedzialnych za marketing, sprzedaz, PR i
HR w firmach, ktére chca profesjonalnie wykorzysta¢ potencjat LinkedIn w
rozwoju zawodowym i biznesowym. Uczestnikami moga by¢ takze osoby
planujace rozpoczecie dziatalnosci lub budowe marki osobistej, ktére
pragng zwiekszy¢ swojg widocznos$é, zdobywac klientéw i partneréw
biznesowych oraz tworzy¢ autentyczne, wartosciowe relacje w sieci.
Szkolenie nie wymaga wczesniejszego doswiadczenia — wystarczy
podstawowa znajomos¢ obstugi komputera i mediéw
spotecznosciowych.

15

25-09-2026

zdalna w czasie rzeczywistym

Certyfikat systemu zarzgdzania jako$cig wg. ISO 9001:2015 (PN-EN 1SO
9001:2015) - w zakresie ustug szkoleniowych



Celem szkolenia jest przygotowanie uczestnikéw do swiadomego wykorzystywania platformy LinkedIn w budowaniu
marki osobistej i firmowej, rozwijaniu wartosciowych relacji biznesowych, pozyskiwaniu klientéw i partneréw oraz
planowaniu dtugoterminowej strategii komunikacji wspierajacej realizacje celéw biznesowych.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiaggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie Kryteria weryfikacji Metoda walidaciji

rozumie zasady dziatania platformy
LinkedIn oraz jej znaczenie w Test teoretyczny
budowaniu marki osobistej i firmowej,

opisuje aktualne trendy w komunikacji

Test teoretyczn
biznesowej i social sellingu yezny

wskazuje kluczowe elementy

Postuguje sie wied akresie
uguje sie wieczq w z ! skutecznego profilu osobistego i strony Test teoretyczny

wykorzystywania LinkedIn w Biznesie .
firmowej,

omawia zasady tworzenia angazujacych

. " S Test teoretyczn
tresci i strategii publikacji yezny

rozumie proces budowania sieci
kontaktéw oraz znaczenie relacyjnego Test teoretyczny
podejscia w sprzedazy i marketingu

samodzielnie stworzy¢ i

. . . Obserwacja w warunkach
zoptymalizowa¢ profil osobisty oraz

| h
firmowy na LinkedIn symulowanye

planuje i realizuje strategie komunikacji Obserwacja w warunkach

w oparciu o cele biznesowe symulowanych
Wykorzystuje narzedzie Linkedln w buduje sie¢ kontaktéw i prowadzi¢ Obserwacja w warunkach
Biznesie rozmowy inicjujgce wspoétprace symulowanych

tworzy profesjonalne posty, artykuly i
materiaty wizualne dopasowane do
odbiorcow,

Obserwacja w warunkach
symulowanych

analizuje skuteczno$¢ dziatan i Obserwacja w warunkach
wprowadzaé optymalizacje strategii. symulowanych



Efekty uczenia sie

postuguje sie wiedzg z zakresu
budowania wizerunku oraz
wartosciowych relacji biznesowych z
wykorzystaniem narzedzi dostepnych
na platformie LinkedIn.

Buduje profesjonalny wizerunek oraz
wartosciowe relacje biznesowe z
wykorzystaniem narzedzi dostepnych
na platformie LinkedIn.

Budowanie relacji wewnetrznych i
zewnetrznych

Kryteria weryfikacji

charakteryzuje elementy
profesjonalnego profilu osobistego i
strony firmowej,

wyjasnia zasady budowania
eksperckiego wizerunku,

omawia metody tworzenia
wartosciowych tresci dla odbiorcéw
biznesowych,

opisuje zasady networkingu oraz social
sellingu,

wskazuje znaczenie rekomendaciji,
relacji i aktywnosci na platformie.

optymalizuje profil osobisty lub firmowy,

przygotowuje tresci zwiekszajace
widoczno$¢ i zaangazowanie
odbiorcow,

buduje sie¢ wartosciowych kontaktéw
biznesowych,

prowadzi komunikacje z potencjalnymi
klientami i partnerami,

wykorzystuje narzedzia LinkedIn do
rozwijania relacji zawodowych.

prowadzi komunikacje zgodnie z
zasadami etyki biznesowe;j,

buduje relacje oparte na zaufaniu i
profesjonalizmie,

wykazuje otwarto$¢ na rozwijanie
dtugoterminowej wspétpracy
biznesowe;j.

wykazuje gotowos¢ do ciggtego
doskonalenia kompetencji zwigzanych z
budowaniem relacji biznesowych.

Metoda walidacji

Test teoretyczny

Test teoretyczny

Test teoretyczny

Test teoretyczny

Test teoretyczny

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Obserwacja w warunkach
symulowanych



Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajacy uzyskanie kompetencji lub wyraznie z nim powigzane inne dokumenty
zwigzane ze wsparciem zawierajg opis efektéow uczenia sie?

TAK

Pytanie 2. Czy dokument lub wyraznie z nim powigzane inne dokumenty zwigzane ze wsparciem potwierdzaja, ze
walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach uczenia sie kryteria ich weryfikacji i zgodnie z
zaplanowanymi metodami walidac;ji?

TAK

Pytanie 3. Czy dokument lub wyraZnie z nim powigzane inne dokumenty zwigzane ze wsparciem potwierdzajg
zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i szkolenia od walidac;ji?

TAK

Program

Szkolenie ,LinkedIn Business Expert — Budowanie Wartosciowych Relacji Biznesowych” to praktyczny program rozwojowy
przygotowujacy uczestnikéw do profesjonalnego wykorzystania platformy LinkedIn jako narzedzia wspierajacego rozwdj dziatalnosci
gospodarczej, budowanie eksperckiego wizerunku oraz nawigzywanie trwatych relacji biznesowych. Program koncentruje sie na
strategicznym planowaniu obecnosci na platformie, tworzeniu profesjonalnego profilu, projektowaniu skutecznej komunikacji oraz
wykorzystaniu LinkedIn do rozwoju sieci kontaktéw i pozyskiwania nowych mozliwosci biznesowych.

Podczas szkolenia uczestnicy poznajg zasady dziatania platformy i jej algorytmow, naucza sie definiowa¢ cele biznesowe swojej
obecnosci na LinkedIn, analizowa¢ grupy docelowe oraz budowaé spéjna strategie komunikacji. Zdobeda praktyczne umiejetnosci w
zakresie optymalizacji profilu osobistego i strony firmowej, tworzenia warto$ciowych tresci eksperckich, planowania publikacji oraz
budowania profesjonalnego wizerunku zwiekszajgcego wiarygodnos¢ i rozpoznawalnos$¢ marki.

Istotnym elementem programu jest rozwéj kompetencji w zakresie networkingu i social sellingu. Uczestnicy naucza sie budowaé
wartosciowa sie¢ kontaktow, prowadzi¢ komunikacje z potencjalnymi klientami i partnerami biznesowymi, wykorzystywac narzedzia
LinkedIn wspierajace sprzedaz oraz analizowa¢ efektywnos¢ prowadzonych dziatan. Szkolenie obejmuje réwniez planowanie
dtugoterminowej strategii obecnosci na platformie oraz dobdr wskaznikéw umozliwiajgcych monitorowanie osigganych rezultatéw.

Szkolenie realizowane jest w formule warsztatowej, w ktérej dominujgca czes¢ stanowiag éwiczenia praktyczne wykonywane pod
nadzorem instruktora. Uczestnicy samodzielnie opracowujg strategie dziatan na LinkedIn, optymalizujg swoj profil, przygotowuja plan
komunikaciji oraz projektujg dziatania stuzace budowaniu trwatych relacji biznesowych i rozwojowi marki. Po ukoriczeniu szkolenia beda
przygotowani do efektywnego wykorzystywania LinkedIn jako narzedzia wspierajgcego rozwoj przedsigbiorstwa, budowanie
profesjonalnego wizerunku oraz pozyskiwanie nowych klientéw i partneréw biznesowych.

Ustuga przeplatana jest zajeciami praktycznymi w celu lepszego przyswojenia wiedzy i umiejetnosci uczestnikéw. Ustuga prowadzona jest w
formie wyktadu, zaje¢ praktycznych oraz dyskusji otwartej z uczestnikami szkolenia.

Modut 1. Strategiczne wykorzystanie LinkedIin w rozwoju dziatalnosci biznesowej

Czes¢ teoretyczna

e rola LinkedIn w budowaniu relacji biznesowych i marki eksperckiej,

e mozliwosci wykorzystania LinkedIn w sprzedazy B2B, networkingu i rozwoju przedsiebiorstwa,
 zasady dziatania algorytmu LinkedIn oraz czynniki wptywajgce na widoczno$¢ publikaciji,

e okreslanie celéw biznesowych obecnosci na platformie,

e analiza grup docelowych i odbiorcéw komunikacji,



¢ najnowsze trendy w wykorzystaniu LinkedIn w biznesie.
Czesé praktyczna

¢ analiza potencjatu wtasnego profilu lub strony firmowej,
¢ okreslenie celéw dziatan na Linkedin,

¢ identyfikacja grup odbiorcéw,

e opracowanie kierunku komunikacji biznesowe;j.

Modut 2. Profesjonalny Profil Osobisty i Strona Firmowa jako Narzedzie Pozyskiwania
Relacji Biznesowych

Czes¢ teoretyczna

¢ elementy profesjonalnego profilu osobistego,

¢ budowanie eksperckiego wizerunku,

» optymalizacja strony firmowej,

e tworzenie nagtéwkow i opiséw zwiekszajgcych wiarygodnosé,

e wykorzystanie multimediéw i portfolio,

¢ rekomendacje i potwierdzenia umiejetnosci jako element budowania zaufania.

Czes¢ praktyczna

e optymalizacja profilu LinkedIn,

e przygotowanie profesjonalnego opisu dziatalnosci,

¢ analiza jakosci profily,

e opracowanie elementéw zwiekszajgcych wiarygodnosé.

Modut 3. Content Marketing i Budowanie Eksperckiej Widocznosci

Czesc¢ teoretyczna

e strategia publikacji na LinkedIn,

« filary komunikacji eksperckie;j,

¢ tworzenie wartosciowych tresci dla odbiorcéw biznesowych,
¢ storytelling w komunikacji B2B,

¢ rodzaje publikacji zwiekszajgcych zasieg,

¢ planowanie harmonogramu publikaciji.

Czes¢ praktyczna

e opracowanie planu komunikacji,

e przygotowanie scenariuszy publikacji,

e tworzenie postow eksperckich,

¢ analiza potencjatu angazujgcego przygotowanych tresci.

Modut 4. Networking, Social Selling i Budowanie Relacji Biznesowych

Czesc¢ teoretyczna

¢ budowanie wartosciowej sieci kontaktow,

e zasady skutecznego networkingu,

¢ komunikacja z potencjalnymi klientami i partnerami biznesowymi,
¢ wykorzystanie Social Selling w procesie pozyskiwania klientéw,

e prowadzenie rozméw biznesowych na LinkedIn,

¢ etyka komunikacji oraz budowanie dtugoterminowych relaciji.

Czes¢ praktyczna

e przygotowanie strategii rozbudowy sieci kontaktéw,

e opracowanie scenariuszy wiadomosci do nowych kontaktdw,
¢ projektowanie procesu pozyskiwania klientéw,

e analiza procesu budowania relacji biznesowych.



Modut 5. Narzedzia Linkedin dla Rozwoju Biznesu i Analiza Efektywnos$ci Dziatan

Czes¢ teoretyczna

¢ LinkedIn Premium, Sales Navigator i pozostate narzedzia wspierajgce rozwdj biznesu,
¢ analiza statystyk profilu oraz publikacji,

o wskazniki efektywnosci dziatan,

¢ planowanie dtugoterminowej strategii obecnosci na LinkedIn,

 dobre praktyki rozwijania marki eksperckiej.

Czesé praktyczna

¢ analiza statystyk profiluy,

e opracowanie indywidualnej strategii dziatan,

¢ przygotowanie harmonogramu publikacji,

¢ stworzenie planu rozwoju konta LinkedIn,

e prezentacja opracowanych strategii oraz oméwienie rekomendac;ji.

Walidacja (15 min)

e Sprawdzenie wiedzy i umiejetnosci nabytych w trakcie szkolenia.
Dla lepszego przyswojenia programu szkolern Uczestnicy otrzymaja materiaty dydaktyczne.
Dodatkowe warunki przystgpienia do szkolenia - podstawowa znajomo$¢é obstugi komputera.

Ustuga realizowana jest w godzinach zegarowych. Przerwy zostaty wliczone do godzin ustugi rozwojowe;j.

Harmonogram

Liczba pozycji harmonogramu: 7

Przedmiot / Typ Prowadzacy Data realizacji Godzina Godzina

temat aktywnosci zajeé rozpoczecia zakonczenia

Modut 1.

Strategiczne

wykorzystanie

Linkedln w Zajecia - 26-09-2026 08:30 10:00
rozwoju

dziatalnosci

biznesowej

Modut 2.

Profesjonalny

Profil

Osobisty i

Strona Zajecia Dagmara 26-09-2026 10:00 11:00
Firmowa jako Rzyska

Narzedzie

Pozyskiwania

Relaciji

Biznesowych

Liczba godzin

01:30

01:00



Przedmiot /
temat

Typ
aktywnosci

Prowadzacy

Data realizacji
zajeé

Godzina
rozpoczecia

Godzina
zakonczenia

Liczba godzin

Modut 3.

Content

Marketing i
Budowanie
Eksperckiej

Dagmara

Zajecia
I¢ Rzyska

26-09-2026 11:00 12:30 01:30

Widocznosci

- Przerwa -

26-09-2026 12:30 13:30 01:00

Modut 4.

Networking,
Social Selling
i Budowanie
Relacji
Biznesowych

Dagmara

Zajecia
I Rzyska

26-09-2026 13:30 14:30 01:00

Modut 5.

Narzedzia
LinkedIn dla
Rozwoju
Biznesu i
Analiza
Efektywnosci
Dziatan

Dagmara

Zaieci
djecla Rzyska

26-09-2026 14:30 16:15 01:45

(727 & Walidacja - 26-09-2026 16:15 16:30 00:15

Podsumowanie

Rodzaj godzin Liczba godzin

Suma godzin zegarowych ustugi 08:00
w tym suma godzin zaje¢ 06:45
w tym suma godzin walidaciji 00:15
w tym suma przerw 01:00

Suma godzin dydaktycznych bez przerw 09:15

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny Cena

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 1 600,00 PLN



Podmiot uprawniony do zwolnienia z VAT na podstawie art. 43 ust. 1 ustawy o VAT

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 1 600,00 PLN
Koszt osobogodziny brutto 200,00 PLN
Koszt osobogodziny netto 200,00 PLN

Liczba godzin ustugi

Rodzaj godzin Liczba godzin
Liczba godzin zegarowych ustugi 08:00
Prowadzgcy

Liczba prowadzacych: 1

121

O Dagmara Rzyska

‘ ' Specjalizuje sie w kampaniach Facebook, Instagram, LinkedIn i Google Ads oraz SEO. Z branzg
digital marketingu zwigzana juz ponad 10 lat, na co dzien odpowiada za strategie obecnosci marek
w Internecie i realizacje efektywnosciowych kampanii. Od 2018 roku prowadzi wtasng firme SOCIAL
MISJA DAGMARA RZYSKA Posiada certyfikaty Wprowadzenie do UX Writingu, Mierniki UX, UX-PM
Level 1 czy Google Ads: lead generation

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikéw ustugi

Materiaty w postaci prezentaciji i skryptu zostang udostepnione uczestnikom podczas ustugi oraz po jej realizaciji.

Warunki uczestnictwa

Warunkiem skorzystania z ustugi jest bezposredni zapis na ustuge za posrednictwem Bazy Ustug Rozwojowych oraz

wypetnienie ankiety oceniajgcej ustuge rozwojowa.

Informacje dodatkowe

Ustuga jest zwolniona z podatku VAT w przypadku, kiedy przedsigbiorstwo zwolnione jest z podatku VAT lub dofinansowanie wynosi co
najmniej 70%. W innej sytuacji do ceny netto doliczany jest podatek VAT w wysokosci 23%. Podstawa: §3 ust. 1 pkt. 14 rozporzadzenia
Ministra Finanséw z dnia 20.12.2013 r. w sprawie zwolnien od podatku od towaréw i ustug oraz szczegétowych warunkéw stosowania
tych zwolnien (Dz.U. z 2018 ., poz. 701).



Warunki techniczne

Ustuga prowadzona jest za posrednictwem platformy Teams
W celu odbioru transmisji Szkolenia online Uczestnik powinien dysponowac:

¢ komputerem z zainstalowanym system operacyjnym Windows 7 albo nowszym albo macOS Sierra (10.12.6) albo nowszym lub
urzadzeniem mobilnym z zainstalowanym systemem operacyjnym Android (Lollipop) wersja 5.0 albo nowszym lub iOS wersja 9.3.5,
albo nowszym, wyposazonym w ekran i gtosniki;

¢ dostep do sieci Internet, w zaleznosci od wybranej jakosci transmisji, o przepustowosci tagcza co najmniej: 240p 500 kbps 360p 1
Mbps 720p 3 Mbps, 1080p 7 Mbps 2K 12 Mbps 4K 22 Mbps;

¢ aktualng wersjg przegladarki Firefox, Opera, Microsoft Edge, Chrome lub Safari;

¢ kamerka internetowa i mikrofonem - jezeli Uczestnik chce by¢ widoczny i porozumiewac sie gtosowo z prowadzgcym Szkolenie
online;

e Adobe acrobat w najnowszej wersji.

Kontakt

ﬁ E-mail marta@it-ec.pl

Telefon (+89) 451 055967

Marta Skraba



