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AIR TOUCH & BUSINESS BEAUTY BY
ANNA KRAJEWSKA - szkolenie z techniki
koloryzaciji i Swiadomego budowania
ustugi premium w swoim salonie.

Numer ustugi 2026/07/31/186081/3721870

© Piaseczno

& Ustuga szkoleniowa

[ stacjonarna

& Zajecia grupowe

® 16:00h

5 29.11.2026 do 30.11.2026

Informacje podstawowe

Kategoria

Grupa docelowa ustugi

Styl zycia / Uroda

3 300,00 PLN brutto
2 682,93 PLN netto
206,25 PLN brutto/h
167,68 PLN netto/h
226,67 PLN cena rynkowa @

Fryzjerzy na poziomie $redniozaawansowanym lub zaawansowanym i

Minimalna liczba uczestnikéw 4
Maksymalna liczba uczestnikow 6
Data zakonczenia rekrutacji 20-11-2026
Forma prowadzenia ustugi stacjonarna

Podstawa uzyskania wpisu do BUR

Cel

Cel edukacyjny

wiasciciele salonéw fryzjerskich.

Certyfikat systemu zarzgdzania jako$cig wg. 1ISO 9001:2015 (PN-EN I1SO

9001:2015) - w zakresie ustug szkoleniowych

Szkolenie przygotowuje uczestnika do praktycznego opanowania jednej z najbardziej pozgdanych technik koloryzaciji

jaka jest Air Touch oraz swiadomego budowania ustugi premium w swoim salonie.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiaggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia si¢

Kryteria weryfikacji

Metoda walidacji



Efekty uczenia sie

Uczestnik prawidtowo wykonuje
technike Air Touch krok po kroku.

Uczestnik prawidtowo dokonuje analizy
wloséw i kwalifikacji klientki do ustugi.

Uczestnik planuje koloryzacje z
uwzglednieniem historii wlosow i
oczekiwanego efektu.

Kryteria weryfikacji

Uczestnik wydziela sekcje wloséw
zgodnie z procedura techniki Air Touch.

Uczestnik prawidtowo wykorzystuje
suszarke do separacji krétszych
wiosow.

Uczestnik poprawnie aplikuje produkt
rozjasniajacy na wybrane pasma.

Uczestnik zachowuje wtasciwa
kolejnos$¢ dziatan podczas
wykonywania ustugi.

Uczestnik ocenia kondycje wtoséw i
skory gtowy klientki.

Uczestnik identyfikuje

przeciwwskazania do wykonania ustugi.

Uczestnik przeprowadza wywiad
dotyczacy historii chemicznej wtoséw.

Uczestnik dokonuje oceny mozliwosci
uzyskania oczekiwanego efektu.

Uczestnik analizuje historie koloryzaciji
klientki.

Uczestnik dobiera technike, produkty i
parametry pracy do stanu wioséw.

Uczestnik okresla plan osiggniecia
zaktadanego efektu kolorystycznego.

Uczestnik uzasadnia wybér sposobu
wykonania ustugi.

Metoda walidacji

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Wywiad swobodny

Wywiad swobodny

Wywiad swobodny

Wywiad swobodny

Wywiad swobodny

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Wywiad swobodny

Wywiad swobodny



Efekty uczenia sie

Uczestnik dokonuje $wiadomej pracy z
chemig fryzjerska w celu uzyskania
bezpiecznego rozjasniania.

Uczestnik prawidtowo dokonuje
tworzenia naturalnych, luksusowych
przejs$é kolorystycznych.

Uczestnik eliminuje najczesciej

popetniane btedy podczas wykonywania

Air Touch.

Kryteria weryfikacji

Uczestnik dobiera odpowiednie
produkty rozjasniajace do rodzaju
wioséw.

Uczestnik ustala wiasciwe stezenie
oksydantu.

Uczestnik stosuje zasady
bezpieczenstwa podczas pracy z
preparatami chemicznymi.

Uczestnik monitoruje proces
rozjasniania i reaguje na zmiany
kondycji wtoséw.

Uczestnik tworzy ptynne przejscia bez
widocznych linii odciecia.

Uczestnik dobiera tony i refleksy
zgodnie z zatozonym efektem.

Uczestnik zachowuje sp6jnos¢ koloru
na catej dtugosci wiosow.

Uczestnik osigga efekt naturalnego
wykonczenia koloryzacji.

Uczestnik identyfikuje najczestsze
btedy wystepujace podczas
wykonywania techniki.

Uczestnik wskazuje ich przyczyny i
konsekwencje.

Uczestnik stosuje dziatania
zapobiegajace ich powstawaniu.

Uczestnik koryguje btedy podczas
wykonywania ustugi.

Metoda walidacji

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Wywiad swobodny

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Wywiad swobodny

Wywiad swobodny

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Obserwacja w warunkach
symulowanych



Efekty uczenia sie

Uczestnik stosuje bardziej precyzyijny,
przewidywalny i rentowny sposéb pracy.

Uczestnik rozréznia i definiuje jak
stworzy¢ atrakcyjng i przejrzysta oferte
ustug w swoim salonie.

Uczestnik charakteryzuje grupe
docelowg i charakteryzuje skuteczng
komunikacje w odniesieniu do swojej
specjalizaciji.

Uczestnik charakteryzuje podstawy
prowadzenia Social Media, ktére buduja
zaufanie i przyciggaja odpowiednich
klientéw.

Kryteria weryfikacji

Uczestnik planuje przebieg ustugi z
uwzglednieniem czasu i kosztow.

Uczestnik wykorzystuje procedury
zwiekszajgce powtarzalnos¢ efektow.

Uczestnik ogranicza zuzycie produktow
poprzez ich wtasciwy dobor.

Uczestnik ocenia wptyw zastosowanych
rozwigzan na rentownos¢ ustugi.

Uczestnik wymienia elementy
profesjonalnej oferty ustug.

Uczestnik réznicuje ustugi podstawowe
i premium.

Uczestnik formutuje korzysci dla klienta
wynikajace z oferty.

Uczestnik okresla cechy swojej grupy
docelowej.

Uczestnik wskazuje potrzeby i
oczekiwania klientéw.

Uczestnik dobiera kanaty oraz formy
komunikacji do grupy docelowe;j.

Uczestnik formutuje komunikaty
odpowiadajace potrzebom klientéw.

Uczestnik wymienia zasady
prowadzenia profesjonalnych profili w
mediach spotecznosciowych.

Uczestnik rozréznia tresci budujace
zaufanie i eksperckosé.

Uczestnik wskazuje dziatania
wspierajace pozyskiwanie klientow
poprzez Social Media.

Metoda walidacji

Wywiad swobodny

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Wywiad swobodny

Wywiad swobodny

Wywiad swobodny

Wywiad swobodny

Wywiad swobodny

Wywiad swobodny

Wywiad swobodny

Wywiad swobodny

Wywiad swobodny

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Wywiad swobodny



Efekty uczenia sie

Uczestnik charakteryzuje, jak budowaé
wizerunek eksperta.

Uczestnik stosuje prowadzenie
profesjonalnej konsultacji, ktéra
zwieksza skutecznos¢ sprzedazy ustug
i satysfakcje klientki.

Uczestnik rozréznia jak wycenia¢ ustugi
premium oraz zwieksza¢ ich
rentownos¢.

Uczestnik charakteryzuje w jaki sposob
profesjonalnie i naturalnie
komunikowaé podwyzki cen.

Kryteria weryfikacji

Uczestnik wskazuje elementy
wptywajace na postrzeganie specjalisty
jako eksperta.

Uczestnik rozréznia dziatania
wzmachniajace i ostabiajgce wizerunek
ekspercki.

Uczestnik przedstawia przyktady
budowania autorytetu w branzy
fryzjerskiej.

Uczestnik przeprowadza konsultacje
wedtug ustalonego schematu.

Uczestnik zadaje pytania pozwalajace
okresli¢ potrzeby klientki.

Uczestnik przedstawia rekomendacje
ustug adekwatne do oczekiwan klientki.

Uczestnik podsumowuje ustalenia i
potwierdza zakres ustugi.

Uczestnik identyfikuje czynniki
wptywajace na cene ustugi premium.

Uczestnik kalkuluje koszt wykonania
ustugi.

Uczestnik okresla marze i rentowno$é
ustugi.

Uczestnik uzasadnia przyjeta strategie
wyceny.

Uczestnik wskazuje zasady
skutecznego komunikowania zmian
cen.

Uczestnik dobiera argumenty
uzasadniajace zmiane ceny.

Uczestnik zachowuje profesjonalny i
empatyczny sposob komunikacji.

Metoda walidacji

Wywiad swobodny

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Wywiad swobodny

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Wywiad swobodny

Wywiad swobodny

Wywiad swobodny

Wywiad swobodny

Wywiad swobodny

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Obserwacja w warunkach
symulowanych



Efekty uczenia sie Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

Uczestnik wymienia elementy
wptywajace na pozytywne Wywiad swobodny
doswiadczenie klientki.
Uczestnik prawidtowo definiuje, jak
budowaé doswiadczenie klientki, dzieki

, L Uczestnik opisuje etapy obstugi klientki Obserwacja w warunkach
ktéremu salon staje sie miejscem, do o K .
A . , przed, w trakcie i po wykonaniu ustugi. symulowanych
ktorego chce sie wracac.
Uczestnik wskazuje dziatania Obserwacja w warunkach
zwiekszajace lojalnos$¢ klientek. symulowanych

Kwalifikacje

Kompetencje
Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.
Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajacy uzyskanie kompetencji lub wyraZnie z nim powigzane inne dokumenty
zwigzane ze wsparciem zawierajg opis efektow uczenia sig?

TAK

Pytanie 2. Czy dokument lub wyraznie z nim powigzane inne dokumenty zwigzane ze wsparciem potwierdzaja, ze
walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach uczenia sie kryteria ich weryfikacji i zgodnie z
zaplanowanymi metodami walidacji?

TAK

Pytanie 3. Czy dokument lub wyraznie z nim powigzane inne dokumenty zwigzane ze wsparciem potwierdzaja
zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i szkolenia od walidac;ji?

TAK

Program

Szkolenie adresowane jest do fryzjerow na poziomie sredniozaawansowanym lub zaawansowanym oraz wtascicieli salondow fryzjerskich.
DZIEN |
Obszary: Technika, Strategia, Pokaz Live
10:00-11:00 | Cze$¢ teoretyczna: Filozofia ustugi premium
e czym wyrdznia sie ustuga Air Touch (25 minut)
e dlajakich klientek jest odpowiednia (15 min)

e jak budowac¢ wartos$¢ ustugi premium (20 min)

Podczas trwania czesci teoretycznej uczestnicy sa umiejscowieni w jednej grupie i stuchaja prowadzacej bez podejmowania dziatarn
praktycznych.

11:00-12:00 | Cze$¢ teoretyczna: Konsultacja jako fundament sukcesu



e analiza oczekiwan klientki (10 minut)
 kwalifikacja do zabiegu (15 minut)

* wywiad fryzjerski (20 minut)

¢ wycena ustugi juz na etapie konsultacji (15 minut)

Podczas trwania czesci teoretycznej uczestnicy sa umiejscowieni w jednej grupie i stuchaja prowadzacej bez podejmowania dziatari
praktycznych.

12:00-13:00 | Cze$é teoretyczna: Swiadoma praca z chemia fryzjerska

* analiza historii wtoséw (15 minut)

¢ dobdr odpowiednich produktéw (10 minut)

¢ bezpieczne rozjasnianie (15 minut)

* najczesciej popetniane btedy podczas Air Touch (10 minut)

* jak podejmowac wtasciwe decyzje podczas pracy (10 minut)

Podczas trwania czesci teoretycznej uczestnicy sa umiejscowieni w jednej grupie i stuchaja prowadzacej bez podejmowania dziatari
praktycznych.

13:00-14:00 | Przerwa
Przerwa jest wliczona w czas trwania ustugi.
14:00- 16:30 | Pokaz techniczny LIVE

¢ przygotowanie stanowiska (5 minut)

e podziaty i sekcje (15 minut)

e prawidtowa praca z suszarka (15 minut)

¢ dobdr separacji (20 minut)

« aplikacja produktu (40 minut)

¢ kontrola procesu rozjasniania (10 minut)
 tonowanie (15 minut)

¢ wykonczenie koloryzacji (30 minut)

« stylizacja i fotografia efektu koricowego (30 minut)

Podczas trwania czesci pokazowej uczestnicy sa umiejscowieni w jednej grupie i stuchaja prowadzacej bez podejmowania dziatari
praktycznych. Podczas pokazu uczestnicy moga na biezaco zadawac pytania dotyczace techniki oraz procesu podejmowania decyzji.

16:30-18:00 | Czesc¢ teoretyczna: Jak zamieni¢ umiejetnosci w dochodowa ustuge

¢ jak stworzy¢ oferte premium (10 minut)

¢ jak okresli¢ swojg grupe docelowa (5 minut)

e jak wyrézni¢ sie na lokalnym rynku (10 minut)

¢ budowanie wizerunku eksperta (10 minut)

e podstawy skutecznych Social Media (10 minut)
¢ komunikacja z klientkg przed wizyta (5 minut)

¢ konsultacja jako narzedzie sprzedazy (5 minut)

¢ budowanie doswiadczenia klientki w salonie (5 minut)
 tworzenie przejrzystego cennika (10 minut)

¢ rentownos$¢ ustug (5 minut)

* kiedy i jak podnosi¢ ceny (5 minut)
 najczestsze btedy wtascicieli salonéw (10 minut)

Podczas trwania czesci teoretycznej uczestnicy sa umiejscowieni w jednej grupie i stuchaja prowadzgcej bez podejmowania dziatarn
praktycznych.

DZIEN Il
Obszar: Warsztaty praktyczne, praca uczestnikow na modelkach pod indywidualnym nadzorem instruktora, walidacja.
10:00- 13:00 | Czes¢ praktyczna

e analiza modelki

¢ stworzenie planu koloryzaciji

e dobdr techniki do rodzaju wtoséw
¢ wykonanie Air Touch



¢ kontrola procesu rozjasniania
* tonowanie

Podczas trwania czesci praktycznej uczestnicy sa umiejscowieni przy stanowiskach fryzjerskich i podejmuja dziatanie- zadanie
praktyczne przy pomocy prowadzgcej szkolenie. Na kazda pare uczestnikow przypada jedna modelka (kwestia uzalezniona od
dostepnosci modelek) oraz wyposazone w kosmetyki fryzjerskie stanowisko pracy. Kazdy uczestnik otrzymuje indywidualne wskazowki
dotyczgce: precyzji wykonania, ergonomii pracy, organizacji stanowiska, komunikacji z klientka, optymalizacji czasu wykonywania ustugi.

13:00- 14:00 | Przerwa
Przerwa jest wliczona w czas trwania ustugi.
14:00- 16:30 | Czes¢ praktyczna ciag dalszy

e analiza modelki

e stworzenie planu koloryzacji

e dobdr techniki do rodzaju wioséw
e wykonanie Air Touch

 kontrola procesu rozjasniania

* tonowanie

Podczas trwania czesci praktycznej uczestnicy sa umiejscowieni przy stanowiskach fryzjerskich i podejmuja dziatanie- zadanie
praktyczne przy pomocy prowadzacej szkolenie. Na kazda pare uczestnikéw przypada jedna modelka (kwestia uzalezniona od
dostepnosci modelek) oraz wyposazone w kosmetyki fryzjerskie stanowisko pracy. Kazdy uczestnik otrzymuje indywidualne wskazdwki
dotyczace: precyzji wykonania, ergonomii pracy, organizacji stanowiska, komunikacji z klientka, optymalizacji czasu wykonywania ustugi.

16:30 — 17:00 | Walidacja

Metoda walidacji polegata bedzie na wykorzystaniu wiedzy w przetoZeniu na czesc praktyczna. Zadaniem uczestnikdow bedzie umiejetne
wykoriczenie fryzury oraz prawidtowe omdowienie swojej pracy krok po kroku z uwzglednieniem wykonywanych czynnosci oraz
podejmowanych decyzji. Etapem koriczacym walidacje bedzie omdwienie efektow pracy przez kazdego uczestnika. W tym samym czasie
walidator weryfikuje stopieri opanowania wiedzy i umiejetnosci wykonania pracy praktycznej zgodnie ze standardami szkolenia. Na kazda
pare uczestnikow przypadac bedzie jedna modelka.

17:00 - 17:30 | Czes¢ fotograficzna
¢ fotografia efektu koricowego
17:30 - 18:00 | Zakonczenie i podsumowanie szkolenia

e omowienie wykonanych prac (10 minut)
* analiza najczestszych btedéw (5 minut)
¢ sesja pytan i odpowiedzi (5 minut)
 plan wdrozenia ustugi Air Touch do wtasnego salonu (5 minut)
e wreczenie certyfikatow (5 minut)
Ustuga prowadzona jest w trybie godzin zegarowych (60 minut= 1 godzina zegarowa).
Suma liczby godzin zajec¢ teoretycznych: 8 godzin zegarowych
Suma liczby godzin zaje¢ praktycznych: 5,5 godziny zegarowej
Suma godzin przerw: 2 godziny zegarowa

Suma godzin walidacji: 0,5 godziny zegarowej

Informacje odnos$nie wyposazenia stanowisk oraz przygotowanych materiatéw dodatkowych znajduja sie w sekcji ,Informacje
dodatkowe”.

Harmonogram

Liczba pozycji harmonogramu: 32



Przedmiot /
temat

Czesé
teoretyczna -
czym
wyrdznia sie
ustuga Air
Touch

Czesé
teoretyczna -
dla jakich
klientek jest
odpowiednia

Cze$é
teoretyczna -
jak budowa¢
wartosé
ustugi
premium

Czesé
teoretyczna -
analiza
oczekiwan
klientki

XA Czesé
teoretyczna -
kwalifikacja
do zabiegu

(P57 Czesc
teoretyczna -
wywiad
fryzjerski

Czesé
teoretyczna -
wycena ustugi
juz na etapie
konsultacji

Czesé
teoretyczna -
analiza
historii
wloséw

Czesé
teoretyczna -
dobér
odpowiednich
produktéw

Typ
aktywnosci

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Prowadzacy

ANNA
KRAJEWSKA

ANNA
KRAJEWSKA

ANNA
KRAJEWSKA

ANNA
KRAJEWSKA

ANNA
KRAJEWSKA

ANNA
KRAJEWSKA

ANNA
KRAJEWSKA

ANNA
KRAJEWSKA

ANNA
KRAJEWSKA

Data realizacji
zajeé

29-11-2026

29-11-2026

29-11-2026

29-11-2026

29-11-2026

29-11-2026

29-11-2026

29-11-2026

29-11-2026

Godzina
rozpoczecia

10:00

10:25

10:40

11:00

11:10

11:25

11:45

12:00

12:15

Godzina
zakonczenia

10:25

10:40

11:00

11:10

11:25

11:45

12:00

12:15

12:25

Liczba godzin

00:25

00:15

00:20

00:10

00:15

00:20

00:15

00:15

00:10



Przedmiot /
temat

QD czesc

teoretyczna -
bezpieczne
rozjasnianie

Czesé
teoretyczna -
najczesciej
popetniane
btedy
podczas Air
Touch

D Czes¢

teoretyczna -
jak
podejmowaé
wilasciwe
decyzje
podczas
pracy

-2 B

€ Pola:

techniczny
LIVE

D czesc

teoretyczna -
jak stworzyé
oferte
premium

Czesé
teoretyczna -
jak okresli¢
swojg grupe
docelowa

D Cresc

teoretyczna -
jak wyréznié
sie na
lokalnym
rynku

Czesé
teoretyczna -
budowanie
wizerunku
eksperta

Typ
aktywnosci

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Prowadzacy

ANNA
KRAJEWSKA

ANNA
KRAJEWSKA

ANNA
KRAJEWSKA

ANNA
KRAJEWSKA

ANNA
KRAJEWSKA

ANNA
KRAJEWSKA

ANNA
KRAJEWSKA

ANNA
KRAJEWSKA

Data realizacji
zajeé

29-11-2026

29-11-2026

29-11-2026

29-11-2026

29-11-2026

29-11-2026

29-11-2026

29-11-2026

29-11-2026

Godzina
rozpoczecia

12:25

12:40

12:50

13:00

14:00

16:30

16:40

16:45

16:55

Godzina
zakonczenia

12:40

12:50

13:00

14:00

16:30

16:40

16:45

16:55

17:05

Liczba godzin

00:15

00:10

00:10

01:00

02:30

00:10

00:05

00:10

00:10



Przedmiot /
temat

D Czesc

teoretyczna -
podstawy

skutecznych
Social Media

Czesé
teoretyczna -
komunikacja
z klientka

przed wizyta

21232 (87458
teoretyczna -
konsultacja
jako
narzedzie
sprzedazy

€2 Cresc

teoretyczna -
budowanie
doswiadczeni
a klientki w
salonie

PX¥E7) Czesc
teoretyczna -
tworzenie
przejrzystego
cennika

@EED Czesc
teoretyczna -
rentownosé

ustugi

Czes$é
teoretyczna -
jak podnosié
ceny

Czesé

teoretyczna -
najczestsze
btedy
wiascicieli
salonéw

@D Ces¢

praktyczna

N
@
N
w
N
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Typ
aktywnosci

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Przerwa

Prowadzacy

ANNA
KRAJEWSKA

ANNA
KRAJEWSKA

ANNA
KRAJEWSKA

ANNA
KRAJEWSKA

ANNA
KRAJEWSKA

ANNA
KRAJEWSKA

ANNA
KRAJEWSKA

ANNA
KRAJEWSKA

ANNA
KRAJEWSKA

Data realizacji
zajeé

29-11-2026

29-11-2026

29-11-2026

29-11-2026

29-11-2026

29-11-2026

29-11-2026

29-11-2026

30-11-2026

30-11-2026

Godzina
rozpoczecia

17:05

17:15

17:20

17:25

17:30

17:40

17:45

17:50

10:00

13:00

Godzina
zakonczenia

17:15

17:20

17:25

17:30

17:40

17:45

17:50

18:00

13:00

14:00

Liczba godzin

00:10

00:05

00:05

00:05

00:10

00:05

00:05

00:10

03:00

01:00



Przedmiot / Typ
temat aktywnosci
Czest

praktyczna - Zajecia
ciag dalszy

30232 Walidacja
31232 [rLHe
zese Zajecia
fotograficzna
Zakonczenie i L.

K Zajecia
podsumowani
e szkolenia
Podsumowanie

Rodzaj godzin

Suma godzin zegarowych ustugi

w tym suma godzin zaje¢

w tym suma godzin walidac;ji

w tym suma przerw

Prowadzacy

ANNA
KRAJEWSKA

ANNA
KRAJEWSKA

ANNA
KRAJEWSKA

Suma godzin dydaktycznych bez przerw

Cennik

Data realizacji
zajeé

30-11-2026

30-11-2026

30-11-2026

30-11-2026

Godzina
rozpoczecia

14:00

16:30

17:00

17:30

Liczba godzin

16:00

13:30

00:30

02:00

18:30

Godzina
zakonczenia

16:30

17:00

17:30

18:00

Liczba godzin

02:30

00:30

00:30

00:30

\.

7

Jezeli korzystasz z dofinansowania i ustuga stanowi ustuge ksztatcenia zawodowego lub przekwalifikowania
zawodowego wraz z ustuga lub dostawa towardow $cisle zwigzang z ustugami ksztatcenia zawodowego lub
przekwalifikowania zawodowego to mozesz mie¢ mozliwo$é skorzystania za zwolnienia z podatku VAT na
podstawie art. 43 ust. 1 pkt 29 lit. c ustawy z dnia 11 marca 2024 r. o podatku od towarow i ustug, jesli ustuga w
catosci jest finansowana ze srodkow publicznych lub § 3 ust. 1 pkt 14 rozporzadzenia Ministra Finanséw z dnia
20 grudnia 2013 r. w sprawie zwolnien od podatku od towaréw i ustug oraz warunkéw stosowania tych zwolnier w

przypadku, gdy ustuga jest finansowana w co najmniej 70% ze $rodkéw publicznych.

Cennik

Rodzaj ceny

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto

Cena

3 300,00 PLN




Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 2 682,93 PLN
Koszt osobogodziny brutto 206,25 PLN

Koszt osobogodziny netto 167,68 PLN

Liczba godzin ustugi

Rodzaj godzin Liczba godzin
Liczba godzin zegarowych ustugi 16:00
Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

1z1

o ANNA KRAJEWSKA

‘ ' 0d blisko 20 lat pracuje jako fryzjer, a od 15 lat prowadze wtasny salon fryzjerski. Od ponad 11 lat
specjalizuje sie w technice Air Touch oraz zaawansowanych koloryzacjach blond, nieustannie
doskonalac zaréwno warsztat techniczny, jak i standard pracy z klientem.
0d dwéch lat prowadze szkolenia dla fryzjeréw. Swiadomie stawiam na kameralne grupy i
indywidualne podejscie, poniewaz wierze, ze prawdziwa edukacja nie polega na przekazaniu
schematu, ale na nauczeniu samodzielnego myslenia i Swiadomego podejmowania decyzji podczas
pracy z wtosami.

Posiadam tytut Trenera Edukacji Fryzjerskiej z wpisem do Ministerstwa Edukacji Narodowej oraz
ukonczytam kurs Instruktora Beauty. Do tej pory przeszkolitam ponad 200 fryzjeréw, prowadzac
zaréwno szkolenia otwarte, jak i indywidualne szkolenia dla catych zespotéw salonéw fryzjerskich.
Miatam réwniez przyjemnos$¢ wspdtpracowac z renomowanymi markami profesjonalnymi, m.in.
Joico.

W swojej pracy inspiruje sie przede wszystkim rynkiem wschodnim, ktéry wyréznia sie ogromna
precyzjg techniczng oraz $wiadomym podejsciem do chemii fryzjerskiej. Wierze, ze perfekcyjna
koloryzacja to nie tylko efekt koficowy, ale caty proces — od profesjonalnej konsultacji, przez dobér
odpowiedniej techniki, az po najwyzszy standard obstugi klientki.

Duzg wage przyktadam réwniez do aspektow biznesowych prowadzenia salonu.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Materiaty dla uczestnikéw ustugi: Skrypt szkolenia, notatnik, otéwek.

W czasie szkolenia na kazdego uczestnika czekaé bedg odpowiednio przygotowane stanowiska fryzjerskie z dostepem do pradu i luster
oraz serie produktéw niezbedne do pracy i stylizacji marki Alfaparf Milano Professional. Na czas szkolenia zapewnione zostang modelki
przypadajace na kazdg pare uczestnikéw, tak by kazdy moégt przetozy¢ nabytg wiedze na praktyczng prace w salonie. Uczestnik



zobowigzany jest jedynie do zabrania wtasnego sprzetu niezbednego do wykonania pracy praktycznej oraz uczestniczenia w szkoleniu tj.
sprzety AGD (suszarka, lokdwka, prostownica) oraz indywidualne materiaty: spinki, spryskiwacz do wody itp.

Informacje dodatkowe

1. Uczestnik ma obowigzek uczestnictwa w minimum 80% zaje¢ szkoleniowych.

2. Potwierdzenie frekwencji na szkoleniu odbywa¢ sie bedzie za pomoca listy obecnosci.

3. Jedna godzina trwania ustugi to inaczej jedna godzina zegarowa tj. 60 minut.

4. Ustuga kierowana jest zaréwno do os6b lub przedsiebiorstw korzystajacych ze wsparcia w ramach dofinansowania, jak réwniez do os6b
uczestniczacych w szkoleniu odptatnie.

5. Szkolenia finansowane co najmniej w 70 proc. ze srodkéw publicznych sg zwolnione z VAT.

Podstawe zwolnienia stanowi art. 43 ust. 1 pkt 29 lit. c ustawy z 11 marca 2004 r. o podatku od towaréw i ustug. Rozporzadzenia MF
(3ust. 1 pkt 14 rozporzadzenia Ministra Finanséw z dnia 20 grudnia 2013 r. w sprawie zwolnien od podatku od towardw i ustug oraz
warunkéw stosowania tych zwolnien).

Z przyczyn losowych firma Pol-Cosm Sp. z 0.0. zastrzega sobie prawo do elastycznosci godzin rozpoczecia oraz zakoriczenia ustugi rozwojowe;j
oraz zmiany daty szkolenia w przypadku choroby prowadzacego.

Adres

ul. Okulickiego 5F
05-500 Piaseczno

woj. mazowieckie

Akademia Alfaparf Milano Professional

Kontakt

ﬁ E-mail oliwia.ciechomska@alfaparf.pl

Telefon (+48) 730 519 006

Oliwia Ciechomska



