Mozliwos$¢ dofinansowania

Indywidualny kurs online z jezyka
chinskiego — Business Chinese / Jezyk

' cawpoiDc chinski w biznesie i relacjach handlowych
(60 x 60 min)

Numer ustugi 2026/07/30/136122/3719250

SCHOOL of ENCLISH

CAMBRIDGE
SCHOOL OF
ENGLISH SPOtKA Z
OGRANICZONA & Ustuga szkoleniowa
ODPOWIEDZIALNOS

ClA 23 Zajecia indywidualne
*kok ke 44/5 (@ 60:00h

175 ocen £ 01.09.2026 do 30.06.2027

[ zdalna w czasie rzeczywistym

Informacje podstawowe

Kategoria Jezyki / Pozostate jezyki

11 400,00 PLN brutto
11 400,00 PLN netto
190,00 PLN brutto/h
190,00 PLN netto/h
252,69 PLN cena rynkowa @

Grupa docelowa ustugi

Minimalna liczba uczestnikow
Maksymalna liczba uczestnikow
Data zakonczenia rekrutacji

Forma prowadzenia ustugi

Podstawa uzyskania wpisu do BUR

Cel

Cel edukacyjny

Szkolenie skierowane jest do przedsiebiorcéw, menedzerdw, kupcow,
specjalistéw ds. importu/eksportu oraz pracownikéw dziatéw obstugi
klienta azjatyckiego, posiadajacych podstawowa znajomos¢ jezyka
chinskiego (poziom A1/A2) lub rozpoczynajacych nauke jezyka
biznesowego od podstaw wyzszych. Ustuga przeznaczona jest dla oséb
wspotpracujacych z partnerami z Chin i Azji Wschodniej, ktére potrzebujg
przetamac bariere jezykowa i kulturowa, opanowac zwroty niezbedne w
komunikacji bezposredniej, mailowej oraz komunikatorowej (WeChat), a
takze pozna¢ zasady azjatyckiego savoir-vivre'u biznesowego

31-08-2026

zdalna w czasie rzeczywistym

Znak Jakosci Matopolskich Standardéw Ustug Edukacyjno-Szkoleniowych
(MSUES) - wersja 2.0



Ustuga przygotowuje do realizowania zadan biznesowych i budowania relacji handlowych w jezyku chifskim
(mandarynskim) na poziomie A2/B1. W wyniku szkolenia uczestnik zostanie przygotowany do wykonywania czynnosci:

Prowadzenia podstawowych negocjacji i rozmow z partnerami z Chin.
Redagowania korespondencji e-mailowej oraz wiadomosci na WeChat.
Stosowania chifskiego protokotu dyplomatycznego i etykiety biznesowe;.
Prezentowania oferty firmy oraz obstugi wizyt delegaciji chinskich.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiaggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie

Prowadzi oficjalne powitanie i
przedstawienie firmy przed partnerami
z Chin z uwzglednieniem etykiety
(Mianzi/Guanxi).

Redaguje wiadomos¢ e-mail lub
komunikat WeChat dotyczacy zapytania
o cene i specyfikacje towaru.

Negocjuje poziom rabatu oraz terminy
realizacji zaméwienia z dostawca.

Opisuje oferte produktowa i profil
dziatalnosci swojej firmy w jezyku
chinskim.

Rozwiazuje sytuacje sporng dotyczaca
opdznienia dostawy bez naruszania
relacji biznesowych (Guanxi).

Przyjmuje delegacje zagraniczng i
prowadzi konwersacje towarzyska
(Small talk) podczas oficjalnego
positku.

Ttumaczy kluczowe warunki ptatnosci i
transportu z jezyka chirskiego na
polski.

Reaguje na obiekcje i miekkie odmowy
ze strony chinskiego kontrahenta.

Identyfikuje najwazniejsze znaki
chinskie uzywane w dokumentac;ji
handlowej (np. cena, ilo$¢, umowa,
firma).

Kryteria weryfikacji

Wytwarza poprawng wypowiedz ustng z
zastosowaniem tytulatury i form
grzecznosciowych w symulowanym
spotkaniu.

Formutuje sp6jng wiadomos$¢ tekstowa
w transkrypcji Pinyin lub znakach (min.
60 znakéw/stéw) z podaniem
parametréw zamowienia.

Stosuje zwroty negocjacyjne i
propozycje ustepstw w ustnej symulacji
rozmowy handlowej z lektorem.

Przedstawia 3-minutowa prezentacje
ustna na temat gtéwnych produktéw
firmy i ich przewag.

Formutuje dyplomatyczng wypowiedz
tagodzaca konflikt i proponuje
alternatywny termin realizacji.

Inicjuje dialog dotyczacy podrézy,
kuchni oraz tradycji biznesowych w
symulacji kolacji biznesowe;j.

Wskazuje poprawne znaczenia
terminéw dotyczacych dostawy i walut
w przedstawionym tekscie oferty.

Rozpoznaje niepospieszne i posrednie
formy odmowy w wypowiedzi ustnej i
proponuje modyfikacje warunkow.

Dopasowuje 15 podstawowych znakéw
biznesowych do ich polskich
odpowiednikéw w tescie pisemnym.

Metoda walidacji

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Test teoretyczny

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Prezentacja

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Test teoretyczny

Wywiad ustrukturyzowany

Test teoretyczny



Efekty uczenia sie Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

Wyszukuje szczegétowe informacije Uzupetnia formularz ustalen
(daty, kwoty, ilosci) w stuchanym handlowych na podstawie wystuchanej Test teoretyczny
nagraniu rozmowy telefoniczne;j. konwersacji w jezyku chifnskim.

Kwalifikacje

Kompetencje
Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.
Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji lub wyraznie z nim powigzane inne dokumenty
Zwigzane ze wsparciem zawierajg opis efektow uczenia sie?

TAK

Pytanie 2. Czy dokument lub wyraZnie z nim powigzane inne dokumenty zwigzane ze wsparciem potwierdzaja, ze
walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach uczenia sie kryteria ich weryfikacji i zgodnie z
zaplanowanymi metodami walidac;ji?

TAK

Pytanie 3. Czy dokument lub wyraznie z nim powigzane inne dokumenty zwigzane ze wsparciem potwierdzaja
zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i szkolenia od walidac;ji?

TAK

Program

Kurs jest skierowany do oséb, ktére chcg nauczy¢ sie jezyka na wybranym poziomie (zgodnie z CEFR). Oferuje kompleksowg nauke jezyka na
wybranym poziomie.

Szkolenie w formie indywidualnej tj. catkowicie dopasowanej do potrzeb kursanta m.in. w zakresie terminéw spotkan.
Zajecia zdalne w czasie rzeczywistym realizowane sg w terminach ustalonych z klientem i rozpisanych w harmonogramie.
Walidacja szkolenia zostanie przeprowadzona na ostatnim spotkaniu,

Zajecia realizowane sg w trybie ciagtym tj. spotkania w harmonogramie nie zawierajg przerwy.
Wymagania wstepne wobec uczestnika
¢ Znajomosc¢ jezyka chifiskiego na poziomie co najmniej A1+ / A2 (weryfikowana bezptatnym testem kwalifikacyjnym/audytem
jezykowym przed rozpoczeciem kursu).

e Znajomos$¢ podstawowych znakoéw i transkrypcji Pinyin.
¢ Dostep do komputera lub urzagdzenia mobilnego ze stabilnym tgczem internetowym, kamerg i mikrofonem.

Program szkolenia (60 x 60 min)

1. Modut 1: Etykieta biznesowa i protoké6t dyplomatyczny w relacjach z Chinami (10 h)
* Przedstawianie sig, wymiana wizytowek (Mianpian), tytutowanie partneréw i hierarchia w chiriskiej firmie.



 Kluczowe pojecia kulturowe: budowanie relacji (Guanxi- % %), dbanie o reputacje (Mianzi- E-¥) oraz sztuka powitania.
e Zwroty grzecznosciowe w oficjalnej komunikacji biznesowe;j.
2. Modut 2: Komunikacja biezaca - WeChat, e-mail i rozmowy telefoniczne (10 h)
 Pisanie profesjonalnych wiadomosci biznesowych na komunikatorze WeChat (kluczowe narzedzie w Chinach).
¢ Redagowanie e-maili handlowych: powitania, zapytania o ceng, podziekowania za spotkanie.
e Prowadzenie krétkich ustnych ustalen organizacyjnych i potwierdzanie terminéw.

3. Modut 3: Prezentacja firmy, produktéw i wizyty delegacji (10 h)
e Opisywanie profilu przedsiebiorstwa, oferty produktowej oraz unikalnych cech marki.
 Organizacja i obstuga wizyty chinskiej delegacji: powitanie na lotnisku, lunch biznesowy (Etykieta stotu), rezerwacja transportu i
noclegéw.
» Jezyk matych konwersacji (Small talk) podczas oficjalnych kolacji i wyjazddw.

4. Modut 4: Negocjacje cenowe, warunki dostaw i ptatnosci (12 h)
 Stownictwo dotyczace cen, rabatdw, ptatnosci (L/C, T/T), pakowania i transportu (Incoterms).
» Rozpoznawanie chinskich strategii negocjacyjnych oraz zwrotéw stuzgcych tagodnemu odmawianiu (unikanie bezposredniego
‘nie”).
» Prowadzenie uzgodnien dotyczacych probek towaréw i kontroli jakosci (Quality Control).

5. Modut 5: Rozwigzywanie nieporozumier i obstuga reklamacji (10 h)
¢ Dyplomatyczne zgtaszanie opéznien w dostawach, wad towaru lub niezgodnosci ze specyfikacja.
e Jezyk ugody, przeprosin oraz zachowania dobrych relacji mimo zaistniatych problemdw.
e Wyjasnianie niescistosci wynikajgcych z réznic kulturowych.

6. Modut 6: Symulacje handlowe i walidacja koricowa (8 h)
e Odgrywanie scenek biznesowych: od pierwszego kontaktu, przez negocjacje, po domkniecie transakgc;ji.
* Przeglad najwazniejszych znakéw biznesowych i walidacja koficowa.

Harmonogram

Liczba pozycji harmonogramu: 60

Przedmiot / Typ Prowadzacy Data realizacji Godzina Godzina

. L, . ) . Liczba godzin
temat aktywnosci zajeé rozpoczecia zakoriczenia

Podstawy
szyku zdania
chinskiego
L Adam
(svo)w Zajecia . 01-09-2026 18:00 19:00 01:00
- Pankowski
kontekscie
biznesowym
- test
teoretyczny

Stownictwo:
przedstawiani
e firmy i L Adam
. Zajecia X 03-09-2026 18:00 19:00 01:00
stanowiska Pankowski
(REINEA, IR
i) -

prezentacja



Przedmiot /
temat

Rozmowa:
powitanie i
przedstawiani
esiew
kontekscie
biznesowym
(BH8) -
obserwacjaw
warunkach
naturalnych

Rozmowa:
przedstawiani
e oferty firmy
klientowi —
obserwacjaw
warunkach
naturalnych

Kultura

biznesowa w
Chinach — %
% (guanxi) i
budowanie
relacji —
prezentacja

Partykuta 7
(le) -
czynnosci
zakonczone i
zmiany stanu
w
relacjonowani
u transakcji —
test
teoretyczny

Stownictwo:
produkty, ceny
i warunki
sprzedazy (=
m, 1%, SHE
51%) - test
teoretyczny

Typ
aktywnosci

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Prowadzacy

Adam
Pankowski

Adam
Pankowski

Adam
Pankowski

Adam
Pankowski

Adam
Pankowski

Data realizacji
zajeé

10-09-2026

15-09-2026

22-09-2026

24-09-2026

01-10-2026

Godzina
rozpoczecia

18:00

18:00

18:00

18:00

18:00

Godzina
zakonczenia

19:00

19:00

19:00

19:00

19:00

Liczba godzin

01:00

01:00

01:00

01:00

01:00



Przedmiot /
temat

Rozmowa:
negocjowanie
cenyi
warunkow
dostawy -
obserwacja w
warunkach
naturalnych

Rozmowa:
negocjowanie
warunkéw
kontraktu z
partnerem
chinskim -
obserwacjaw
warunkach
naturalnych

Hierarchia i
szacunek —
EF (mianzi,
twarz) w
komunikaciji
biznesowej —
wywiad
ustrukturyzow
any

Partykuta 9
(de) —
konstrukcje
dzierzawcze i
opisowe w
prezentacji
firmy i
produktéw —
test
teoretyczny

Stownictwo:
zamowienia,
dostawy i
logistyka (iT
B, R YIR)

- prezentacja

Typ
aktywnosci

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Prowadzacy

Adam
Pankowski

Adam
Pankowski

Adam
Pankowski

Adam
Pankowski

Adam
Pankowski

Data realizacji
zajeé

06-10-2026

13-10-2026

15-10-2026

20-10-2026

27-10-2026

Godzina
rozpoczecia

18:00

18:00

18:00

18:00

18:00

Godzina
zakonczenia

19:00

19:00

19:00

19:00

19:00

Liczba godzin

01:00

01:00

01:00

01:00

01:00



Przedmiot / Typ
temat aktywnosci

Rozmowa:

przyjmowanie

zamoéwienia i

ustalanie Zajecia
szczeg6tow —
obserwacjaw

warunkach

naturalnych

Rozmowa:

obstuga

reklamacji i

rozwnqzyw’am Zajecia
e problemoéw

klienta -

obserwacjaw

warunkach

naturalnych

Etykieta
wymiany
wizytowek i
powitan w
kontekscie
biznesowym
- prezentacja

Zajecia

Liczebniki i

stowa miary

EiF)w

opisie ilosci, Zajecia
ceni

zamoéwien -

test

teoretyczny

Stownictwo:
ptatnosci,
faktury i
rozliczenia (f
;ERE EE)
- test
teoretyczny

Zajecia

Prowadzacy

Adam
Pankowski

Adam
Pankowski

Adam
Pankowski

Adam
Pankowski

Adam
Pankowski

Data realizacji
zajeé

29-10-2026

05-11-2026

10-11-2026

17-11-2026

19-11-2026

Godzina
rozpoczecia

18:00

18:00

18:00

18:00

18:00

Godzina
zakonczenia

19:00

19:00

19:00

19:00

19:00

Liczba godzin

01:00

01:00

01:00

01:00

01:00



Przedmiot / Typ
temat aktywnosci

Symulacja:
spotkanie
biznesowe (7
SH) z
partnerem z
Chin -
obserwacjaw
warunkach
naturalnych

Zajecia

Symulacja:

udziat w

targach Zajecia
branzowych w

Chinach -

prezentacja

Etykieta

spotkan i

negocjacji z

chinskimi Zajecia
partnerami —

wywiad

ustrukturyzow

any

Konstrukcje

poréwnawcze

zLtb (b w

poréwnywani Zajecia
u ofert i

produktéw -

test

teoretyczny

Stownictwo:
negocjacje
handlowe i
warunki
kontraktu (i%
¥, BRIZMN)
- prezentacja

Zajecia

Prowadzacy

Adam
Pankowski

Adam
Pankowski

Adam
Pankowski

Adam
Pankowski

Adam
Pankowski

Data realizacji
zajeé

24-11-2026

01-12-2026

03-12-2026

10-12-2026

15-12-2026

Godzina
rozpoczecia

18:00

18:00

18:00

18:00

18:00

Godzina
zakonczenia

19:00

19:00

19:00

19:00

19:00

Liczba godzin

01:00

01:00

01:00

01:00

01:00



Przedmiot /
temat

Pisanie: e-
mail ofertowy
i
korespondenc
ja handlowa —
test
teoretyczny

Pisanie:
potwierdzenie
zamowienia i
warunkow
dostawy -
test
teoretyczny

Kolacje
biznesowe i
etykieta przy
stolew
Chinach -
prezentacja

Wyrazanie
przysztosci i
planow (£,
B ATE)w
planowaniu
wspétpracy —
test
teoretyczny

Stownictwo:
handel
miedzynarodo
wy — cto,
eksport,
import (X4,
HA, #0) -
test
teoretyczny

Pisanie:
przypomnieni
e o zalegtej
ptatnosci -
test
teoretyczny

Typ
aktywnosci

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Prowadzacy

Adam
Pankowski

Adam
Pankowski

Adam
Pankowski

Adam
Pankowski

Adam
Pankowski

Adam
Pankowski

Data realizacji
zajeé

22-12-2026

24-12-2026

31-12-2026

05-01-2027

07-01-2027

14-01-2027

Godzina
rozpoczecia

18:00

18:00

18:00

18:00

18:00

18:00

Godzina
zakonczenia

19:00

19:00

19:00

19:00

19:00

19:00

Liczba godzin

01:00

01:00

01:00

01:00

01:00

01:00



Przedmiot /
temat

Pisanie:
odpowiedz na
reklamacje
klienta — test
teoretyczny

Swieta

i kalendarz
biznesowy w
Chinach
(Chiriski Nowy
Rok i inne) -
wywiad
ustrukturyzow
any

Zdania

warunkowe
(W0R..7...)w
negocjacjach
handlowych -
test
teoretyczny

Stownictwo:
marketing i
promocja
sprzedazy (1
HEH, (21#H)
- prezentacja

Pisanie:
kluczowe
klauzule
umowy
handlowej w
jezyku
chinskim -
test
teoretyczny

Czytanie:
dokumenty
handlowe
(faktury,
zamowienia,
listy
przewozowe)
- test
teoretyczny

T
P . Prowadzacy
aktywnosci
Zajecia Adam

I¢ Pankowski
Zajecia Adam

¢ Pankowski
Zajecia Adam

e Pankowski
Zajecia Adam

I Pankowski
Zajecia Adam

Ie Pankowski
Zajecia Adam

I¢ Pankowski

Data realizacji
zajeé

19-01-2027

26-01-2027

28-01-2027

04-02-2027

09-02-2027

16-02-2027

Godzina
rozpoczecia

18:00

18:00

18:00

18:00

18:00

18:00

Godzina
zakonczenia

19:00

19:00

19:00

19:00

19:00

19:00

Liczba godzin

01:00

01:00

01:00

01:00

01:00

01:00



Przedmiot /
temat

Regiony Chin i
ich specyfika
gospodarcza
- prezentacja

Czasowniki
modalne (&E,
A1, RZi%, @h
) w
ustalaniu
warunkow
wspétpracy —
test
teoretyczny

Stownictwo:
obstuga
klienta i
relacje
biznesowe (&
FARSS,
XxR) - test

teoretyczny

Czytanie:
wizytowki
biznesowe i
korespondenc
jaformalna -
test
teoretyczny

Stuchanie:
rozmowy
telefoniczne
w kontekscie
biznesowym
- obserwacja
w warunkach
naturalnych

Réznice
kulturowe w
komunikacji:
Chiny a
Europa -
wywiad
ustrukturyzow
any

Typ
aktywnosci

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Prowadzacy

Adam
Pankowski

Adam
Pankowski

Adam
Pankowski

Adam
Pankowski

Adam
Pankowski

Adam
Pankowski

Data realizacji
zajeé

18-02-2027

23-02-2027

02-03-2027

04-03-2027

11-03-2027

16-03-2027

Godzina
rozpoczecia

18:00

18:00

18:00

18:00

18:00

18:00

Godzina
zakonczenia

19:00

19:00

19:00

19:00

19:00

19:00

Liczba godzin

01:00

01:00

01:00

01:00

01:00

01:00



Przedmiot /
temat

Konstrukcja
bierna z # w
opisie
procesow i
dokumentaciji
handlowej -
test
teoretyczny

Stownictwo:
spotkania
biznesowe i
prezentacje
(BSRI,E
) -
prezentacja

Stuchanie:
rozumienie
mandarynskie
go
standardoweg
o i akcentéw
regionalnych
- obserwacja
w warunkach
naturalnych

Prezentacja
oferty firmy
na spotkaniu
z nowym
kontrahentem
- prezentacja

Chinskie
przystowia i
chengyu
uzywane w
biznesie -
prezentacja

Typ
aktywnosci

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Prowadzacy

Adam
Pankowski

Adam
Pankowski

Adam
Pankowski

Adam
Pankowski

Adam
Pankowski

Data realizacji
zajeé

23-03-2027

25-03-2027

01-04-2027

06-04-2027

08-04-2027

Godzina
rozpoczecia

18:00

18:00

18:00

18:00

18:00

Godzina
zakonczenia

19:00

19:00

19:00

19:00

19:00

Liczba godzin

01:00

01:00

01:00

01:00

01:00



Przedmiot / Typ
temat aktywnosci

Wyrazenia
czasu trwania
i
czestotliwosci
w
harmonogram
owaniu

Zajecia

dostaw - test
teoretyczny

Chengyu (F%

iE) i

wyrazenia

idiomatyczne Zajecia
uzywane w

biznesie -

test

teoretyczny

Prezentacja

wynikow

sprzedazy i Zajecia
planu

wspotpracy —

prezentacja

Symulacja:
kolacja
biznesowa (7
SEIE)I
etykieta przy
stole -
obserwacjaw

Zajecia

warunkach
naturalnych

kA Rola

prezentéw i

gestow w

budowaniu

wspotpracy Zajecia
handlowej -

wywiad

ustrukturyzow

any

Prowadzacy

Adam
Pankowski

Adam
Pankowski

Adam
Pankowski

Adam
Pankowski

Adam
Pankowski

Data realizacji
zajeé

15-04-2027

20-04-2027

27-04-2027

29-04-2027

06-05-2027

Godzina
rozpoczecia

18:00

18:00

18:00

18:00

18:00

Godzina
zakonczenia

19:00

19:00

19:00

19:00

19:00

Liczba godzin

01:00

01:00

01:00

01:00

01:00



Przedmiot /
temat

Partykuty
pytajace (13,
e, PE) w
komunikaciji z
klientem -
test
teoretyczny

Stownictwo
finansowe i
gietdowe (£
&, fe) -

prezentacja

Symulacja:
wymiana
wizytowek i
pierwsze
spotkanie (58
—RULmE) -
obserwacjaw
warunkach
naturalnych

Symulacja:
petna
rozmowa
negocjacyjna
z partnerem z
Chin -
wywiad
ustrukturyzow
any

Konstrukcja z
8 (bd) w
opisie dziatan
na towarach i
dokumentach
- test
teoretyczny

Rejestr

formalny a
nieformalny w
komunikacji
chinskiej -
test
teoretyczny

Typ
aktywnosci

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Prowadzacy

Adam
Pankowski

Adam
Pankowski

Adam
Pankowski

Adam
Pankowski

Adam
Pankowski

Adam

Pankowski

Data realizacji
zajeé

11-05-2027

13-05-2027

20-05-2027

25-05-2027

03-06-2027

08-06-2027

Godzina
rozpoczecia

18:00

18:00

18:00

18:00

18:00

18:00

Godzina
zakonczenia

19:00

19:00

19:00

19:00

19:00

19:00

Liczba godzin

01:00

01:00

01:00

01:00

01:00

01:00



Przedmiot / Typ Data realizacji Godzina Godzina . .
L. Prowadzacy o . ; X Liczba godzin
temat aktywnosci zajeé rozpoczecia zakoriczenia

G Peiny

test probny —
stownictwo i
Adam

komunikacja Zajecia . 15-06-2027 18:00 19:00 01:00
Pankowski
handlowa -

test
teoretyczny

Petna

symulacja:

obstuga

klienta i

finalizacja Zajecia Adam 17-06-2027 18:00 19:00 01:00
wspotpracy Pankowski

handlowej -

wywiad

ustrukturyzow

any

Rejestr

formalny i
grzecznoscio

wy (B08) w . Adam
Zajecia . 24-06-2027 18:00 19:00 01:00
korespondenc Pankowski

ji biznesowej
- test
teoretyczny

- Walidacja - 29-06-2027 18:00 19:00 01:00

Podsumowanie
Rodzaj godzin Liczba godzin

Suma godzin zegarowych ustugi 60:00
w tym suma godzin zaje¢ 59:00
w tym suma godzin walidaciji 01:00

Suma godzin dydaktycznych bez przerw 80:00

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny Cena

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 11 400,00 PLN



Podmiot uprawniony do zwolnienia z VAT na podstawie art. 43 ust. 1 ustawy o VAT

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 11 400,00 PLN
Koszt osobogodziny brutto 190,00 PLN
Koszt osobogodziny netto 190,00 PLN

Liczba godzin ustugi

Rodzaj godzin Liczba godzin
Liczba godzin zegarowych ustugi 60:00
Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1
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O Adam Pankowski

‘ ' Lektor posiada wyksztatcenie wyzsze magisterskie z zakresu sinologii lub certyfikat jezykowy HSK
na poziomie minimum 5 (w przypadku non-native speakera). Legitymuje sie co najmniej 3-letnim
doswiadczeniem w prowadzeniu szkolen jezykowych dla oséb dorostych, w tym w formie online.
Posiada udokumentowane do$wiadczenie w nauczaniu fonetyki (Pinyin) oraz podstaw pisma
chinskiego, a takze praktyczng wiedze z zakresu chinskiej etykiety biznesowe;j.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikéw ustugi

materialy przesytane przez lektora

roczny dostep do platformy uTalk

Warunki techniczne

Student musi mie¢ dostep do internetu o parametrach minimum 2 mbps download/upload oraz urzadzenie elektroniczne (z systemem
Windows, MacO0S, i0S lub Android) z kamerka i mikrofonem.

Zalecane przegladarki to:
Komputer stacjonarny / laptop: Chrome, Firefox lub Edge (najnowsze wersje)

Mobilny iOS (12.2+): Safari Mobile



Mobilny Android (6.0+): Chrome Mobile

Uwaga: IE i starsze przegladarki EDGE nie sg obstugiwane.

Kontakt

O

m E-mail monika.kujawiak@cambridge.com.pl
Telefon (+48) 732 920 294

Monika Kujawiak



