
Informacje podstawowe

Cel

Cel edukacyjny

Celem szkolenia jest pozyskanie wiedzy i umiejętnośc z zakresu prowadzenia usług autodetailingu , pozyskiwania

klientów, sprzedaży usług, analizy potzreb klienta,budowaniu ofert premium , zwiększania wartośći zamówień. Rozwijać

markę osobistą i zdobywać klientów z social mediów.

Możliwość dofinansowania

CLEANCAR.PL

Adam Garbacz

    4,8 / 5

128 ocen

Szkolenie-JAK ZARABIAĆ NA DETAILINGU

Numer usługi 2026/07/29/23440/3717531

999,00 PLN brutto

999,00 PLN netto

124,88 PLN brutto/h

124,88 PLN netto/h

200,00 PLN cena rynkowa

 Tarnowskie Góry

 Usługa szkoleniowa

 stacjonarna

 Zajęcia grupowe

 08:00 h

 21.08.2026 do 21.08.2026



Kategoria Transport i motoryzacja / Motoryzacja

Identyfikatory projektów Nowy start w Małopolsce z EURESEM, Małopolski Pociąg do kariery

Grupa docelowa usługi

Szkolenie skierowane jest do przedsiębiorców oraz pracowników

zajmujących sie autodetailingiem. Dla firm początkujących którzy chcą

rozwinąć detailing który przyciąga klientów. Dla osób prowadzących już

działalność, ale chcących podnieść wyniki .Dla tych, którzy chcą zbudować

rozpoznawalną markę, nie tylko firmę „od polerki”

Minimalna liczba uczestników 3

Maksymalna liczba uczestników 5

Data zakończenia rekrutacji 31-07-2026

Forma prowadzenia usługi stacjonarna

Podstawa uzyskania wpisu do BUR Certyfikat VCC Akademia Edukacyjna



Efekty uczenia się oraz kryteria weryfikacji ich osiągnięcia i Metody walidacji

Kwalifikacje

Kompetencje

Usługa prowadzi do nabycia kompetencji.

Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzający uzyskanie kompetencji lub wyraźnie z nim powiązane inne dokumenty

związane ze wsparciem zawierają opis efektów uczenia się?

TAK

Pytanie 2. Czy dokument lub wyraźnie z nim powiązane inne dokumenty związane ze wsparciem potwierdzają, że

walidacja została przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach uczenia się kryteria ich weryfikacji i zgodnie z

zaplanowanymi metodami walidacji?

TAK

Pytanie 3. Czy dokument lub wyraźnie z nim powiązane inne dokumenty związane ze wsparciem potwierdzają

zastosowanie rozwiązań zapewniających rozdzielenie procesów kształcenia i szkolenia od walidacji?

TAK

Program

Jak Zbudować Dochodowy Biznes Autodetailingowy

MODUŁ 1: Fundamenty biznesu detailera

Czyli jak zacząć legalnie, mądrze i bez podatkowych pułapek

JDG czy Spółka – co wybrać na start?

Jak zoptymalizować podatki i nie przepłacać

ZUS, składka zdrowotna, PIT, VAT – różnice i konsekwencje

Jak myśleć jak przedsiębiorca, a nie tylko wykonawca

MODUŁ 2: Skuteczna sprzedaż usług autodetailingu

Efekty uczenia się Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

Uczestnik posiada wiedzę i potrafi

zbudować dochodowy biznes

autodetailingowy

-potrafi stworzyć najlepszą forme

prowadzenia działalności i

zoptymalizować podatki

-potrafi rozmawiać z klientem i

analizować jego potrzeby

-potrafi budować oferty usług premium

stosować pakiety i zwiększać wartość

zamówień

- potrafi zdobywać klientów z social

mediów

-poznaje procesy sprzedaży

Wywiad swobodny



Od pierwszego kontaktu z klientem aż po zamknięcie sprzedaży

Proces sprzedaży krok po kroku

Jak analizować potrzeby klienta i mówić językiem korzyści

Typowe obiekcje: „za drogo”, „mam znajomego” – jak je pokonać

Sprzedaż usług premium i efektywny cross-selling

MODUŁ 3: Relacje, marka i rozwój firmy

Zatrzymuj klientów na dłużej i rozwijaj firmę w oparciu o swoją markę

Jak budować lojalność klientów i tworzyć programy lojalnościowe

Obsługa posprzedażowa i skuteczny follow-up

Social media i content, które sprzedają usługi za Ciebie

Marka osobista detailera – jak zdobywać klientów z poleceń

Harmonogram

Liczba pozycji harmonogramu: 8

Przedmiot /

temat

Typ

aktywności
Prowadzący

Data realizacji

zajęć

Godzina

rozpoczęcia

Godzina

zakończenia
Liczba godzin

1 z 8  Jak

Zbudować

Dochodowy

Biznes

Autodetailing

owy

Zajęcia
ADAM

GARBACZ
21-08-2026 08:00 10:30 02:30

2 z 8  - Przerwa - 21-08-2026 10:30 10:45 00:15

3 z 8  Jak

Zbudować

Dochodowy

Biznes

Autodetailing

owy

Zajęcia
ADAM

GARBACZ
21-08-2026 10:45 12:15 01:30

4 z 8  - Przerwa - 21-08-2026 12:15 12:30 00:15

5 z 8  Jak

Zbudować

Dochodowy

Biznes

Autodetailing

owy

Zajęcia
ADAM

GARBACZ
21-08-2026 12:30 14:00 01:30

6 z 8  - Przerwa - 21-08-2026 14:00 14:30 00:30



Podsumowanie

Cennik

Cennik

Liczba godzin usługi

Przedmiot /

temat

Typ

aktywności
Prowadzący

Data realizacji

zajęć

Godzina

rozpoczęcia

Godzina

zakończenia
Liczba godzin

7 z 8  Jak

Zbudować

Dochodowy

Biznes

Autodetailing

owy

Zajęcia
ADAM

GARBACZ
21-08-2026 14:30 15:55 01:25

8 z 8  - Walidacja - 21-08-2026 15:55 16:00 00:05

Rodzaj godzin Liczba godzin

Suma godzin zegarowych usługi 08:00

w tym suma godzin zajęć 06:55

w tym suma godzin walidacji 00:05

w tym suma przerw 01:00

Suma godzin dydaktycznych bez przerw 09:15

Rodzaj ceny Cena

Koszt przypadający na 1 uczestnika brutto 999,00 PLN

Podmiot uprawniony do zwolnienia z VAT na podstawie art. 43 ust. 1 ustawy o VAT

Koszt przypadający na 1 uczestnika netto 999,00 PLN

Koszt osobogodziny brutto 124,88 PLN

Koszt osobogodziny netto 124,88 PLN

Rodzaj godzin Liczba godzin



Prowadzący

Liczba prowadzących: 1


1 z 1

ADAM GARBACZ

Rafał Musialik – trener sprzedaży i strateg biznesowy z doświadczeniem w branży autodetailingu.

• Praktyk, który zaczynał od detailingu, a dziś buduje skuteczne zespoły sprzedażowe i szkoli firmy w

całej Polsce

• Specjalizuje się w nowoczesnych technikach sprzedaży, domykaniu transakcji i budowaniu

realnych strategii zarabiania

• Na swoich szkoleniach pokazuje, jak przeliczyć biznes, wdrożyć konkretne procedury i robić

detailing z zyskiem, a nie tylko z pasją

• Współpracuje z CleanCar Detailing Academy, prowadząc szkolenia „Biznes Detailera” – od

formalności po lojalność klientów

• Uczy, że detailing to nie tylko efekt „wow” po wyjeździe z garażu, ale początek relacji, która może

trwać latami

• Po jego szkoleniach sprzedaż staje się zrozumiała, przewidywalna i przyjemna – dzięki prostym,

ale skutecznym narzędziom

Jego motto: Detailing to nie tylko piękny samochód. To relacja z klientem, która daje Ci pracę na

lata.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiałach dla uczestników usługi

Materiały multimedialne i dokumenty do pobrania

Adres

Tarnowskie Góry 3

42-600 Tarnowskie Góry

woj. śląskie

Przestrzeń biurowa w nowoczesnym designie. Duży parking przy samym biurowcu. Dedykowane własne miejsce

parkingowe.

Udogodnienia w miejscu realizacji usługi

Klimatyzacja

Wi-fi

Liczba godzin zegarowych usługi 08:00



Kontakt


Monika Garbacz

E-mail info@cleancar.pl

Telefon (+48) 720 808 040


