Mozliwos$¢ dofinansowania

Prezentacja, ktora dziata. Jak tworzy¢ i 984,00 PLN brutto

prowadzi¢ prezentacje biznesowe 800,00 PLN  netto
123,00 PLN brutto/h

100,00 PLN netto/h
154,44 PLN cena rynkowa @

Numer ustugi 2026/06/08/216112/3612601

Pawet Konieczko & Ustuga szkoleniowa

Brak ocen dla tego dostawcy . .
[ zdalna w czasie rzeczywistym

{2 Zajecia grupowe
®© 08:00h
£ 25.07.2026 do 25.07.2026

Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Organizacja

Szkolenie skierowane jest do specjalistéw, menedzerdéw, lideréw
zespotow, project managerdéw, konsultantéw oraz wszystkich osdb, ktére
w pracy zawodowej przygotowuja i prowadzg prezentacje biznesowe.
Ustuga jest przeznaczona dla oséb prezentujgcych pomysty, projekty,
wyniki analiz, rekomendacje lub raporty przed wspétpracownikami,
przetozonymi, klientami i innymi interesariuszami.

Grupa docelowa ustugi Szkolenie bedzie szczegélnie wartosciowe dla oséb, ktére chca
uporzadkowaé sposéb przygotowywania prezentacji, skuteczniej
angazowacé odbiorcéw, zwiekszy¢ site przekazu oraz tworzyé prezentacje
wspierajgce realizacje celéw biznesowych.

Nie jest wymagane wczesniejsze doswiadczenie w wystgpieniach
publicznych ani zaawansowana znajomos$¢ narzedzi do tworzenia

prezentacji.
Minimalna liczba uczestnikow 2
Maksymalna liczba uczestnikow 14
Data zakonczenia rekrutacji 23-07-2026
Forma prowadzenia ustugi zdalna w czasie rzeczywistym

Certyfikat ICVC - SURE (Standard Ustug Rozwojowych w Edukacji): Norma

Podstawa uzyskania wpisu do BUR L o ) )
zarzadzania jakoscig w zakresie $wiadczenia ustug rozwojowych



Cel

Cel edukacyjny

Szkolenie przygotowuje do samodzielnego tworzenia i prowadzenia prezentacji biznesowych. Uczestnik nauczy sie
analizowacé potrzeby odbiorcéw, formutowaé gtéwny przekaz, budowaé logiczng strukture prezentacji, angazowac uwage
stuchaczy oraz stosowac¢ zasady tworzenia czytelnych materiatéw wizualnych. Po zakonczeniu szkolenia uczestnik

bedzie potrafit przygotowac¢ scenariusz prezentacji gotowy do wykorzystania w pracy zawodowe;.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiaggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie

Analizuje odbiorcéw i okresla cel
prezentacji biznesowe;j.

Buduje logiczna strukture prezentacji
biznesowe;j.

Stosuje techniki zwigkszajace
zaangazowanie odbiorcow.

Przygotowuje scenariusz prezentacji
biznesowej dostosowany do potrzeb
odbiorcow i celu prezentaciji.

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajacy uzyskanie kompetencji lub wyraZnie z nim powigzane inne dokumenty

Kryteria weryfikacji

Identyfikuje grupe odbiorcéw
prezentacji, okresla oczekiwany rezultat
prezentacji oraz formutuje gtéwny
przekaz dostosowany do potrzeb
odbiorcow.

Przygotowuje strukture prezentacji
zawierajaca otwarcie, rozwiniecie i
zakonczenie oraz porzadkuje
argumenty w logicznej kolejnosci.

Dobiera techniki angazowania uwagi
oraz przygotowuje elementy
wzmachniajace przekaz prezentacji.

Opracowuje scenariusz prezentacji
zawierajacy okreslenie odbiorcéw, cel
prezentaciji, gtéwny przekaz, logiczna
strukture oraz dziatania oczekiwane od
odbiorcéw po zakonczeniu prezentacji.

zwigzane ze wsparciem zawierajg opis efektow uczenia sig?

TAK

Pytanie 2. Czy dokument lub wyraznie z nim powigzane inne dokumenty zwigzane ze wsparciem potwierdzaja, ze
walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach uczenia sie kryteria ich weryfikacji i zgodnie z
zaplanowanymi metodami walidacji?

TAK

Metoda walidacji

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie



Pytanie 3. Czy dokument lub wyraznie z nim powigzane inne dokumenty zwigzane ze wsparciem potwierdzajg
zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i szkolenia od walidac;ji?

TAK

Program

1. Dlaczego jedne prezentacje dziataja, a inne sa ignorowane

¢ najczestsze btedy w prezentacjach biznesowych,
e prezentacja z perspektywy odbiorcy,
e okreslanie celu prezentaciji.

2. Odbiorcy i gtéwny przekaz

¢ analiza potrzeb odbiorcéw,
¢ definiowanie gtéwnej mysli prezentacji,
¢ dopasowanie komunikatu do sytuacji biznesowe;j.

3. Budowanie struktury prezentacji

* tworzenie logicznej i przejrzystej struktury,
e porzadkowanie argumentéw,
e prowadzenie odbiorcéw do wnioskow.

4. Jak angazowac¢ uwage odbiorcow

¢ wykorzystanie emocji w komunikacji,
¢ techniki zwiekszajace zainteresowanie,
¢ budowanie napiecia i utrzymywanie uwagi.

5. Skuteczne rozpoczecie i zakonczenie prezentacji

e sposoby otwierania prezentacji,
¢ budowanie zapamietywalnego zakonczenia,
e formutowanie wezwania do dziatania.

6. Wzmacnianie przekazu

e wykorzystanie historii, przyktadéw i analogii,
e upraszczanie ztozonych informacji,
e zwiekszanie sity argumentacji.

7. Materiaty wizualne wspierajace prezentacje

¢ zasady projektowania czytelnych slajdow,
¢ najczestsze btedy w prezentacjach,
¢ wykorzystanie obrazéw, danych i wykresow.

8. Checklista przed wystapieniem

e przygotowanie do prezentaciji,
 kontrola najwazniejszych elementéw przekazu,
 praktyczne wskazéwki do wykorzystania po szkoleniu.

9. Walidacja efektow uczenia sie

¢ test wiedzy podsumowujacy szkolenie.



Harmonogram

Liczba pozycji harmonogramu: 14

Przedmiot /
temat

G Wstep.

kontrakt, cele

Odbiorcy i
gtéwny
przekaz

Struktura
prezentacji

o

Dynamika
emocji

Rozpoczecie
prezentacji

-

Wzmacnianie
przekazu

-

Zakonczenie
prezentacji

Materiaty
wizualne

@

Dobre
praktyki -
checklista
przed
wystgpieniem

Typ
aktywnosci

Zajecia

Zajecia

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Prowadzacy

PAWEL
KONIECZKO

PAWEL
KONIECZKO

PAWEL
KONIECZKO

PAWEL

KONIECZKO

PAWEL

KONIECZKO

PAWEL
KONIECZKO

PAWEL

KONIECZKO

PAWEL
KONIECZKO

PAWEL
KONIECZKO

Data realizacji
zajec

25-07-2026

25-07-2026

25-07-2026

25-07-2026

25-07-2026

25-07-2026

25-07-2026

25-07-2026

25-07-2026

25-07-2026

25-07-2026

25-07-2026

25-07-2026

Godzina
rozpoczecia

09:00

09:30

10:15

11:00

11:15

11:45

12:30

12:45

13:30

14:00

14:45

15:30

15:45

Godzina
zakonczenia

09:30

10:15

11:00

11:15

11:45

12:30

12:45

13:30

14:00

14:45

15:30

15:45

16:30

Liczba godzin

00:30

00:45

00:45

00:15

00:30

00:45

00:15

00:45

00:30

00:45

00:45

00:15

00:45



Przedmiot / Typ

Prowadzac
temat aktywnosci wadzacy
o PAWEL
) Walidacja KONIECZKO
Podsumowanie
Rodzaj godzin

Suma godzin zegarowych ustugi
w tym suma godzin zaje¢
w tym suma godzin walidac;ji
w tym suma przerw

Suma godzin dydaktycznych bez przerw

Cennik

Data realizacji Godzina

zajeé

rozpoczecia

25-07-2026 16:30

Liczba godzin

08:00

06:15

00:30

01:15

09:00

Godzina
zakonczenia

17:00

Liczba godzin

00:30

-

\.

Jezeli korzystasz z dofinansowania i ustuga stanowi ustuge ksztatcenia zawodowego lub przekwalifikowania
zawodowego wraz z ustuga lub dostawa towarow $cisle zwigzang z ustugami ksztatcenia zawodowego lub
przekwalifikowania zawodowego to mozesz mie¢ mozliwo$é skorzystania za zwolnienia z podatku VAT na
podstawie art. 43 ust. 1 pkt 29 lit. c ustawy z dnia 11 marca 2024 r. o podatku od towarow i ustug, jesli ustugaw
catosci jest finansowana ze srodkow publicznych lub § 3 ust. 1 pkt 14 rozporzadzenia Ministra Finanséw z dnia
20 grudnia 2013 r. w sprawie zwolnien od podatku od towaréw i ustug oraz warunkéw stosowania tych zwolnieri w
przypadku, gdy ustuga jest finansowana w co najmniej 70% ze $rodkéw publicznych.

Cennik

Rodzaj ceny

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto
Koszt osobogodziny brutto

Koszt osobogodziny netto

Liczba godzin ustugi

Cena

984,00 PLN

800,00 PLN

123,00 PLN

100,00 PLN




Rodzaj godzin Liczba godzin

Liczba godzin zegarowych ustugi 08:00

Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

7o\

PAWEL KONIECZKO

Certyfikowany trener biznesu specjalizujgcy sie w prezentacjach biznesowych i wystgpieniach
publicznych. Od ponad 15 lat pracuje w $rodowisku biznesowym, realizujgc projekty zwigzane z
projektowaniem ustug i produktéw cyfrowych, doswiadczeniem klienta (Customer Experience) oraz
komunikacja. Zarzadzat zespotem UX/Ul w mBanku i wspétpracowat z interesariuszami na réznych
szczeblach organizacji, przygotowujac i prowadzac prezentacje dla zespotéw, menedzerdw, klientéw

oraz zarzadow.

W swojej pracy taczy wiedze trenerska z praktycznym doswiadczeniem biznesowym. Przez lata
przygotowat setki prezentaciji i tysigce slajdow wykorzystywanych podczas spotkan projektowych,
warsztatéw, prezentacji wynikow, rekomendaciji biznesowych i wystapien konferencyjnych.

Specjalizuje sie w upraszczaniu ztozonych tematéw, budowaniu angazujgcych prezentacji oraz
rozwijaniu umiejetnos$ci komunikacyjnych. Pomaga uczestnikom tworzy¢ prezentacje, ktére sg
zrozumiate dla odbiorcéw, wspierajg realizacje celéw biznesowych i zwiekszajg skutecznos¢
przekazu.

Ukonczyt warsztaty Stowarzyszenia Profesjonalnych Méwcéw, rozwija kompetencije sceniczne w
Toastmasters International oraz prowadzi szkolenia i warsztaty dla oséb indywidualnych oraz
zespotow biznesowych.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Uczestnicy otrzymajg materiaty szkoleniowe w formie elektronicznej, obejmujgce podsumowanie omawianych zagadnien, karty pracy
wykorzystywane podczas szkolenia oraz zestaw praktycznych wskazéwek dotyczgcych przygotowywania i prowadzenia prezentacji
biznesowych. W trakcie szkolenia uczestnicy beda korzystaé z interaktywnej tablicy online stuzacej do wykonywania ¢wiczen i pracy
warsztatowej. Po zakonczeniu ustugi uczestnicy otrzymaja rowniez wyniki walidacji efektéow uczenia sie.

Warunki techniczne

Szkolenie realizowane jest w formie zdalnej w czasie rzeczywistym z wykorzystaniem platformy umozliwiajgcej komunikacje audio-wideo
oraz wspotdzielenie materiatéw edukacyjnych.

Uczestnik powinien dysponowac:

e komputerem lub laptopem wyposazonym w gtosniki lub stuchawki,



e sprawnym mikrofonem,
e kamerg internetowg umozliwiajgca aktywny udziat w zajeciach,
¢ stabilnym dostepem do Internetu pozwalajgcym na udziat w wideokonferencji.

Do udziatu w szkoleniu wymagane jest korzystanie z aktualnej wersji przegladarki internetowej lub aplikacji wskazanej przez organizatora.

W trakcie szkolenia moga by¢ wykorzystywane dodatkowe narzedzia wspierajgce prace warsztatowa i realizacje ¢wiczen. Informacje
organizacyjne, link dostepu do szkolenia oraz ewentualne instrukcje techniczne zostang przekazane uczestnikom przed rozpoczeciem
ustugi.

Kontakt

ﬁ E-mail pawel.konieczko@gmail.com

Telefon (+48) 508 111 616

Pawet Konieczko



