Nitkowanie twarzy i brwi + budowanie
marki salonu online

w Numer ustugi 2026/05/18/194483/3565400

Face Academy
Kornelia Kulik

© Czestochowa

& Ustuga szkoleniowa
Brak ocen dla tego dostawcy

¥ stacjonarna

{2 Zajecia indywidualne
®© 08:00h

£ 10.08.2026 do 10.08.2026

Informacje podstawowe

Kategoria Styl zycia / Uroda

1 700,00 PLN brutto
1700,00 PLN netto
212,50 PLN brutto/h
212,50 PLN netto/h
226,67 PLN cena rynkowa @

Szkolenie skierowane jest do oséb dziatajgcych lub planujacych

dziatalno$¢ w branzy beauty, ktére chca rozszerzy¢ swoje kompetencije o
profesjonalne nitkowanie twarzy i brwi oraz nauczy¢ sie skutecznej

promoc;ji ustug w internecie.

Grupe docelowg stanowig w szczegdlnosci:

e kosmetyczki i kosmetolodzy,

o stylistki brwi i rzes,

¢ witasciciele oraz pracownicy salonéw kosmetycznych i gabinetéw

beauty,

e osoby rozpoczynajgce dziatalno$¢ w branzy beauty,

Grupa docelowa ustugi

¢ freelancerzy swiadczacy ustugi kosmetyczne,

¢ osoby chcace zwiekszy¢ liczbe klientéw dzieki budowaniu marki

osobistej i obecnosci online.

Szkolenie jest przeznaczone dla 0séb, ktére chca zdoby¢ praktyczne

umiejetnosci wykonywania zabiegu nitkowania twarzy i brwi zgodnie z
aktualnymi standardami branzowymi oraz nauczy¢ sie skutecznego

prowadzenia komunikacji marketingowej w mediach spotecznosciowych,

budowania rozpoznawalnos$ci marki salonu i pozyskiwania klientow

online.

Uczestnicy nie muszg posiada¢ zaawansowanej wiedzy marketingowe;j.

Minimalna liczba uczestnikow 1

Maksymalna liczba uczestnikow 1

Data zakonczenia rekrutacji 31-07-2026



Forma prowadzenia ustugi

Podstawa uzyskania wpisu do BUR

Cel

Cel edukacyjny

stacjonarna

Certyfikat systemu zarzadzania jakos$cig wg. ISO 9001:2015 (PN-EN 1SO
9001:2015) - w zakresie ustug szkoleniowych

Celem edukacyjnym szkolenia ,Nitkowanie twarzy i brwi + budowanie marki salonu online” jest przygotowanie

uczestnikow do samodzielnego i profesjonalnego wykonywania zabiegdéw nitkowania twarzy i brwi oraz rozwiniecia
kompetencji zwigzanych z promocja ustug beauty w internecie.
Uczestnik zdobedzie praktyczng wiedze z zakresu technik nitkowania, zasad bezpieczenstwa i higieny pracy, doboru
odpowiednich metod do potrzeb klienta oraz prawidtowej stylizacji brwi. Dodatkowo nauczy sie budowania marki.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiaggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia si¢

Uczestnik charakteryzuje metode
nitkowania twarzy i brwi oraz wyjasnia
zasady bezpieczenstwa, higieny i
organizacji stanowiska pracy.

Uczestnik przygotowuje stanowisko
pracy oraz klienta do zabiegu
nitkowania zgodnie z obowigzujgcymi
standardami.

Uczestnik przeprowadza konsultacje z
klientem oraz kwalifikuje go do
wykonania zabiegu.

Uczestnik wykonuje zabieg nitkowania
twarzy zgodnie z obowigzujaca
procedura.

Kryteria weryfikacji

uczestnik:

- omawia zasady BHP obowiazujace
podczas wykonywania zabiegu,

- wyjasnia zasady dezynfekgji i higieny,
- rozpoznaje narzedzia oraz materiaty
wykorzystywane do nitkowania,

- opisuje wskazania i przeciwwskazania
do zabiegu,

- omawia zasady ergonomii pracy.

przygotowuje stanowisko pracy,
dobiera odpowiednie materiaty,
przygotowuje klienta do zabiegu,
stosuje $rodki ochrony osobistej,
zachowuje zasady higieny i
bezpieczenstwa.

Uczestnik:

- przeprowadza wywiad z klientem,
- analizuje potrzeby klienta,

- identyfikuje przeciwwskazania,

- dobiera odpowiednig technike,

- prowadzi dokumentacje klienta.

Uczestnik:

- prawidtowo postuguije sie nicig,

- zachowuje odpowiedni kierunek
usuwania wiosoéw,

- dobiera technike do rodzaju skory,

- wykonuje zabieg zgodnie z procedura,
- uzyskuje estetyczny efekt koricowy.

Metoda walidacji

Test teoretyczny

Obserwacja w warunkach rzeczywistych

Obserwacja w warunkach rzeczywistych

Obserwacja w warunkach rzeczywistych



Efekty uczenia sie

Uczestnik wykonuje regulacje i
modelowanie brwi metoda nitkowania
zgodnie z oczekiwanym efektem
estetycznym.

Uczestnik przekazuje klientowi
zalecenia pozabiegowe oraz dobiera
odpowiednig pielegnacje.

Uczestnik planuje dziatania zwigzane z
budowaniem marki salonu lub marki
osobistej w internecie.

Kryteria weryfikacji

Uczestnik:

- analizuje ksztatt twarzy,

- dobiera odpowiedni ksztatt brwi,
- wykonuje regulacje metoda
nitkowania,

- zachowuje symetrie brwi,

- ocenia efekt koicowy.

Uczestnik:

- przekazuje zalecenia pozabiegowe,
- dobiera preparaty pielegnacyjne,

- omawia mozliwe reakcje skory,

- odpowiada na pytania klienta.

Uczestnik:

- okresla grupe docelowa,

- definiuje elementy marki,

- planuje komunikacje marketingowa,

Metoda walidacji

Obserwacja w warunkach rzeczywistych

Obserwacja w warunkach rzeczywistych

Wywiad swobodny

- dobiera kanaty promocji.

Cel biznesowy

Celem biznesowym szkolenia ,Nitkowanie twarzy i brwi + budowanie marki salonu online” jest zwiekszenie
konkurencyjnosci uczestnikow oraz rozwéj dziatalnosci w branzy beauty poprzez rozszerzenie oferty ustug o
profesjonalne nitkowanie twarzy i brwi oraz wdrozenie skutecznych dziatarn marketingowych online.

Szkolenie ma wspiera¢ uczestnikdw w zwiekszaniu liczby klientéw, budowaniu rozpoznawalnos$ci marki salonu lub marki
osobistej, poprawie jakosci obstugi klienta oraz wzroscie przychoddéw z ustug kosmetycznych. Dzieki zdobytym
kompetencjom uczestnicy bedg mogli skuteczniej promowacé swoje ustugi w mediach spotecznos$ciowych, budowaé
trwate relacje z klientami oraz wyrézniac sie na rynku beauty.

Ustuga przyczynia sie rowniez do podniesienia profesjonalizmu $wiadczonych ustug, zwiekszenia efektywnosci dziatan
sprzedazowych i marketingowych oraz rozwoju przedsiebiorczosci w sektorze kosmetycznym.

Efekt ustugi

Efekt ustugi oraz kryteria jego weryfikacji

Efektem ustugi jest nabycie przez uczestnika praktycznych umiejetnosci wykonywania zabiegu nitkowania twarzy i brwi zgodnie z
obowigzujgcymi standardami branzowymi, zasadami higieny oraz bezpieczenstwa pracy. Uczestnik potrafi samodzielnie przygotowaé
stanowisko pracy i klienta do zabiegu, dobra¢ odpowiednie materiaty oraz poprawnie wykona¢ ustuge z zachowaniem estetyki i ergonomii
pracy. Weryfikacja efektu odbywa sie poprzez obserwacje wykonywanego zabiegu oraz ocene poprawnosci realizacji poszczegélnych
etapow ustugi.

Uczestnik zdobywa réwniez umiejetnos$¢ przeprowadzania konsultaciji z klientem, rozpoznawania jego potrzeb, identyfikowania
przeciwwskazan do zabiegu oraz udzielania zalecen dotyczacych pielegnacji pozabiegowej. Osiggniecie efektu weryfikowane jest
podczas ¢wiczen praktycznych, rozmowy z trenerem oraz analizy sposobu komunikaciji z klientem.

Efektem szkolenia jest takze zdobycie kompetencji zwigzanych z budowaniem marki salonu lub marki osobistej online. Uczestnik potrafi
okresli¢ grupe docelowa swoich ustug, przygotowa¢ podstawowe tresci promocyjne do mediéw spotecznos$ciowych oraz wykorzystywaé
narzedzia online do zwigkszania rozpoznawalnosci marki i pozyskiwania klientéw. Weryfikacja nastepuje poprzez ocene przygotowanych
materiatéw marketingowych oraz wykonanie zadan praktycznych zwigzanych z promocja ustug beauty w internecie.

Dodatkowym efektem ustugi jest zwiekszenie gotowosci uczestnika do rozwoju dziatalnos$ci w branzy beauty, podniesienie jakosci
$wiadczonych ustug oraz rozwijanie przewagi konkurencyjnej na rynku. Osiggniecie tego efektu oceniane jest na podstawie aktywnosci
uczestnika podczas szkolenia, realizacji ¢wiczen praktycznych oraz umiejetnosci wykorzystania zdobytej wiedzy w planowaniu rozwoju



swojej dziatalnosci.

Metoda potwierdzenia osiggniecia efektu ustugi

Metody potwierdzenia osiggniecia efektu ustugi

Potwierdzenie osiggnigcia efektéw ustugi odbywa sie poprzez ocene praktycznych umiejetnosci uczestnika oraz weryfikacje zdobytej
wiedzy i kompetencji podczas realizacji szkolenia.

Gtéwna metoda potwierdzenia efektéw ustugi jest obserwacja uczestnika podczas wykonywania zabiegu nitkowania twarzy i brwi. Ocenie
podlega prawidtowe przygotowanie stanowiska pracy i klienta, dobér materiatéw i technik pracy, poprawnos¢ wykonania zabiegu,
zachowanie zasad higieny i bezpieczenstwa oraz estetyka wykonanej ustugi.

Weryfikacja efektéw obejmuje réwniez zadania praktyczne zwigzane z komunikacja z klientem, przeprowadzaniem konsultacji oraz
doborem odpowiednich zalecen pozabiegowych. Walidator ocenia sposéb prowadzenia rozmowy, umiejetno$¢ rozpoznawania potrzeb
klienta oraz poprawno$é udzielanych informacji.

W zakresie budowania marki salonu online uczestnik wykonuje ¢wiczenia praktyczne polegajgce na przygotowaniu przyktadowych tresci
do mediéw spotecznosciowych, okresleniu grupy docelowej oraz opracowaniu podstawowych dziatan promocyjnych dla ustug beauty.
Ocenie podlega spojnos¢ komunikacji, poprawnos¢ merytoryczna oraz mozliwos¢ praktycznego wykorzystania przygotowanych
materiatéw.

Dodatkowo potwierdzenie osiggniecia efektow ustugi moze odbywac sie poprzez rozmowe podsumowujaca, analize wykonanych
¢wiczen, checklisty kompetenc;ji lub test wiedzy sprawdzajacy znajomos¢ zagadnien omawianych podczas szkolenia.

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajacy uzyskanie kompetencji lub wyraznie z nim powigzane inne dokumenty
zwigzane ze wsparciem zawierajg opis efektéw uczenia sie?

TAK

Pytanie 2. Czy dokument lub wyraznie z nim powigzane inne dokumenty zwigzane ze wsparciem potwierdzajg, ze
walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach uczenia sie kryteria ich weryfikacji i zgodnie z
zaplanowanymi metodami walidac;ji?

TAK

Pytanie 3. Czy dokument lub wyraZnie z nim powigzane inne dokumenty zwigzane ze wsparciem potwierdzaja
zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i szkolenia od walidac;ji?

TAK

Program

Program ,Nitkowanie twarzy i brwi + budowanie marki salonu online”
Modut | — Wprowadzenie do nitkowania twarzy i brwi

e omédwienie metody nitkowania i jej zastosowania w branzy beauty,



¢ wskazania i przeciwwskazania do zabiegu,
¢ zasady higieny, bezpieczenstwa i organizacji stanowiska pracy,
e przygotowanie klienta do zabiegu.

Modut Il = Techniki nitkowania twarzy i brwi

¢ rodzaje nici i narzedzi wykorzystywanych podczas zabiegu,
¢ nauka prawidtowego trzymania nici i pracy dtoni,

e techniki usuwania wtoskéw na réznych obszarach twarzy,
e modelowanie i regulacja brwi metoda nitkowania,

e ergonomia pracy oraz najczesciej popetniane btedy.

Modut Il - Cwiczenia praktyczne

¢ wykonywanie zabiegu nitkowania pod nadzorem trenera,
e dobor techniki do rodzaju skéry i potrzeb klienta,

¢ konsultacja z klientem i zalecenia pozabiegowe,

¢ doskonalenie precyzji oraz tempa pracy.

Modut IV — Budowanie marki salonu online

¢ podstawy budowania marki osobistej i marki salonu beauty,

e okreslenie grupy docelowej ustug,

¢ tworzenie spojnego wizerunku w internecie,

¢ budowanie rozpoznawalnos$ci marki w mediach spotecznosciowych.

Modut V — Marketing i promocja ustug beauty

¢ tworzenie atrakcyjnych tresci do social media,
¢ podstawy fotografii i estetyki publikacji beauty,
e komunikacja z klientem online,

¢ sposoby pozyskiwania klientéw przez internet,
¢ planowanie dziatan promocyjnych i publikaciji.

Modut VI - Podsumowanie i walidacja efektow szkolenia
¢ samodzielne wykonanie zabiegu przez uczestnika,
e omodwienie wykonanych prac i najczestszych bteddw,

o weryfikacja zdobytych umiejetnosci praktycznych i wiedzy,
¢ konsultacje indywidualne oraz wskazéwki do dalszego rozwoju dziatalnosci.

Harmonogram

Liczba pozycji harmonogramu: 5

Przedmiot / Typ Data realizacji Godzina
L. Prowadzacy L, .

temat aktywnosci zajeé rozpoczecia

Teori Zajeci KORNELIA 10-08-2026 09:00
eoria ajecia KULIK :
Pokaz . KORNELIA

R Zajecia 10-08-2026 11:00

trenerski KULIK

- Przerwa - 10-08-2026 12:00

Godzina
zakonczenia

11:00

12:00

13:00

Liczba godzin

02:00

01:00

01:00



Przedmiot / Typ

Prowadzac
temat aktywnosci wadzacy
1) Zajecia Jaicci KORNELIA
praktyczne ajgcta KULIK
(525 B Walidacja -

Podsumowanie
Rodzaj godzin

Suma godzin zegarowych ustugi
w tym suma godzin zajeé
w tym suma godzin walidac;ji
w tym suma przerw

Suma godzin dydaktycznych bez przerw

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto

Data realizacji

Godzina
rozpoczecia

13:00

16:00

Liczba godzin

zajeé
10-08-2026
10-08-2026
08:00
06:00
01:00
01:00
09:15
Cena
1 700,00 PLN

Podmiot uprawniony do zwolnienia z VAT na podstawie art. 43 ust. 1 ustawy o VAT

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto
Koszt osobogodziny brutto

Koszt osobogodziny netto

Liczba godzin ustugi

Rodzaj godzin

Liczba godzin zegarowych ustugi

1700,00 PLN

212,50 PLN

212,50 PLN

Liczba godzin

08:00

Godzina
zakonczenia

16:00

17:00

Liczba godzin

03:00

01:00



Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

1z1

O KORNELIA KULIK

‘ ' Kornelia Kulik - mgr kosmetologii, linergistka, stylistka brwi i rzes. Ponad 10 lat doswiadczenia w
branzy Beauty. Zatozycielka centrum szkoleniowego od 2019r.
Dystrybutor produktéw do brwi i rzes.
Ambasadorka marek:
-Supercilium
-Kalentin Italia (kilkukrotny tytut instruktorki roku KALENTIN ITALIA)
Sedzia na miedzynarodowych mistrzostwach stylizacji brwi i rzes.
Wtascicielka Face Academy Czestochowa.

Informacje dodatkowe
Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Informacje dodatkowe dla uczestnikéw ustugi

Wszystkie materiaty, produkty, sprzet oraz wyposazenie niezbedne do realizacji szkolenia sg zapewnione przez organizatora. Uczestnicy
podczas czesci praktycznej pracuja na profesjonalnych produktach i akcesoriach wykorzystywanych w branzy beauty.

Stanowiska szkoleniowe sg w petni wyposazone i przygotowane do realizacji zajeé praktycznych. Organizator zapewnia m.in. nici do
nitkowania, materiaty jednorazowe, akcesoria kosmetyczne, srodki do dezynfekcji oraz pozostate produkty potrzebne do wykonania
zabiegéw.

Szkolenie prowadzone jest w formie teoretyczno-praktycznej, z naciskiem na éwiczenia praktyczne pod nadzorem trenera. Uczestnicy
majg mozliwos$¢ zadawania pytan, konsultowania swoich prac oraz uzyskania indywidualnych wskazéwek dotyczacych wykonywania
ustug i budowania marki online.

W ramach ustugi uczestnicy otrzymujg materiaty szkoleniowe wspierajgce utrwalenie wiedzy zdobytej podczas zaje¢. Po zakonczeniu
szkolenia uczestnik otrzymuje do

Adres

ul. Loretanska 18/3
42-226 Czestochowa

woj. Slaskie
bezptatny parking
Udogodnienia w miejscu realizacji ustugi

e Klimatyzacja
o Wi



Kontakt

ﬁ E-mail faceacademysalon@gmail.com

Telefon (+48) 661 851 892

KORNELIA KULIK



