Mozliwos$¢ dofinansowania

Email Marketing w praktyce: Tworzenie 180,00 PLN brutto
kampanii, ktore przyciagaja i sprzedaja. 180,00 PLN netto
Szkolenie. 22,50 PLN  brutto/h

22,50 PLN netto/h

Numer ustugi 2026/05/13/45642/3556992
250,00 PLN cena rynkowa @

Power PRIS spétka z
ograniczong

& Ustuga szkoleniowa

o [ zdalna w czasie rzeczywistym
odpowiedzialnoscig

Kk k Kk 47/5
526 ocen

{2 Zajecia grupowe
® 08:00 h
£ 01.07.2026 do 01.07.2026

Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Marketing

Ustuga dedykowana dla:

-wtascicieli i pracownikéw firm, ktérzy chca efektywnie wykorzystywaé
email marketing do promocji swoich produktéw i ustug oraz chca
samodzielnie prowadzi¢ dziatania marketingowe bez angazowania w nie

Grupa docelowa ustugi finansowych srodkéw

-wszystkich osdb, ktére sg zainteresowane zdobyciem wiedzy i
umiejetnosci z zakresu prowadzania dziatari marketingowych z
wykorzystaniem email marketingu.

Minimalna liczba uczestnikéw 2

Maksymalna liczba uczestnikow 15

Data zakornczenia rekrutacji 29-06-2026

Forma prowadzenia ustugi zdalna w czasie rzeczywistym

Podstawa uzyskania wpisu do BUR Standard Ustug Szkoleniowo— Rozwojowych PIFS SUS 3.0

Cel

Cel edukacyjny

Ustuga przygotowuje do samodzielnego pozyskiwania klientéw przy uzyciu bezptatnego narzedzia: email marketingu
jako najszybszego sposobu budowania autorytetu i pozyskiwania potencjalnych klientow w marketingu. Odpowiednie



narzedzia marketingowe znaczgco utatwiajg tworzenie i dystrybucje wartosciowych tresci zapewniajgcych wysoki

stopien zwrotu z inwestyc;ji.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia si¢

Okresla najwazniejsze zasady i
funkcjonalnosci email marketingu

Tworzy skuteczne kampanie email
marketingowe

Uzasadnia role strategii i estetyki w
tworzeniu tresci marketingowych w
kampaniach emailowych

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetenc;ji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajacy uzyskanie kompetencji lub wyraznie z nim powigzane inne dokumenty

Kryteria weryfikacji

Wskazuje elementy skutecznego
formularza zapisu do newslettera

Wskazuje kluczowe zasady dotyczace
tworzenia skutecznych newsletteréw

Okresla sposéb przygotowania planu
strategii newsletterowej dopasowane;j
do konkretnej ustugi lub produktu

Okresla, jak konstruowaé newsetter
zapewniajac skutecznos¢ sprzedazowa

Okresla zasady doboru estetyki
wizualnej w kampaniach emailowych,
takie jak kolorystyka, czcionki i uktad
tresci, ktore wptywaja na skutecznosé
komunikaciji

Wskazuje zasady tworzenia kluczowych
elementéw wiadomosci
przyciagajacych odbiorcow

zwigzane ze wsparciem zawierajg opis efektéw uczenia sig?

TAK

Metoda walidacji

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Pytanie 2. Czy dokument lub wyraznie z nim powigzane inne dokumenty zwigzane ze wsparciem potwierdzaja, ze
walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach uczenia sie kryteria ich weryfikacji i zgodnie z
zaplanowanymi metodami walidacji?

TAK

Pytanie 3. Czy dokument lub wyraznie z nim powigzane inne dokumenty zwigzane ze wsparciem potwierdzajg
zastosowanie rozwigzan zapewniajgcych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i szkolenia od walidacji?

TAK



Program

1. Szkolenie dedykowane dla:

wiascicieli i pracownikéw firm, ktérzy chcg efektywnie wykorzystywac email marketing do promocji swoich produktéw i ustug oraz chca
samodzielnie prowadzi¢ dziatania marketingowe bez angazowania w nie finansowych srodkéw wszystkich osdb, ktére sg zainteresowane

zdobyciem wiedzy i umiejetnosci z zakresu prowadzania dziatarn marketingowych z wykorzystaniem email marketingu.

1. Warunki realizacji szkolenia: szkolenie realizowane zdalnie w czasie rzeczywistym na platformie zoom, samodzielne stanowiska

komputerowe.

2. Szkolenie nie wymaga wstepnego przygotowania. Do udziatu w szkoleniu potrzebna jest podstawowa wiedza z zakresu obstugi

komputera i telefonu.

3. Walidacja wiedzy i umiejetnosci uczestnikow: test teoretyczny z wynikiem generowanym automatycznie. Test jednokrotnego wyboru.

4. Zajecia majg charakter mieszany — proces ksztatcenia charakteryzuje symbiotyczna integracja teorii z praktyka, co sprawia, ze
precyzyjne wyodrebnienie godzin poswieconych wytgcznie jednemu z tych aspektow jest niemozliwe.

Ramowy program szkolenia:

MODUL 1: Dlaczego newsletter powinien by¢ statym elementem dziatan kazdej marki
Wprowadzenie do skutecznego email marketingu i roli newslettera w strategii firmy
Praktyczne sposoby pozyskiwania subskrybentow

Budowanie listy mailingowej krok po kroku

Jak tworzy¢ warto$ciowe ,magnesy” przyciggajace idealnych klientéw
Najczestsze btedy przy rozwijaniu bazy odbiorcéw i jak ich skutecznie unikaé
MODUL 2: Projektowanie formularza zapisu, ktéry naprawde konwertuje

Elementy sktadowe dobrze zaprojektowanego formularza zapisu

Zasady tworzenia zapiséw do newslettera o wysokiej skutecznosci

Dobér danych kontaktowych w zaleznosci od specyfiki branzy i modelu biznesowego
Jak wyrézni¢ swoj formularz na tle konkurencji i zwiekszy¢ liczbe zapiséw

MODUL 3: Tworzenie newslettera w praktyce - od tematu po wysytke

Jak konstruowac¢ temat wiadomosci, ktéry realnie zwieksza Open Rate

Rola preheadera i spos6b jego wykorzystania

Tworzenie preheaderéw w praktyce - ¢wiczenia i przyktady

Dobdr najlepszego momentu wysytki kampanii

Zasady pisania tresci mailowych, ktére wzmacniaja klikalno$¢ i konwersje

MODUL 4: Email marketing, o ktérym rzadko sie¢ mowi

Kluczowe elementy wiadomosci, ktére podnosza skutecznosc¢ sprzedazowa

Btedy, ktérych nalezy unika¢ podczas kampanii mailingowych

CTA atechniki perswazji — dlaczego jasny komunikat dziata lepiej niz prosba
Podstawy legalnego prowadzenia email marketingu w kontek$cie RODO

MODUL 5: Narzedzia i systemy do prowadzenia newsletteréw

Przeglad i obstuga popularnych platform email marketingowych



Dlaczego strategia jest fundamentem skutecznych, dtugoterminowych dziatari mailingowych

MODUL 6: Walidacja- test teoretyczny z wynikiem generowanym automatycznie.

Harmonogram

Liczba pozycji harmonogramu: 8

Przedmiot / Typ

Prowadzac
temat aktywnosci cy

Dlaczego

newsletter

powinien byé

statym

elementem

dziatan kazdej

marki. Zajecia
Rozmowa na

zywo, chat,

Marcin
Pospiech

wspoétdzieleni
e ekranu,
éwiczenia.
Marcin
Pospiech

Projektowanie

formularza

zapisu, ktéry

naprawde

konwertuje. Zajecia
Rozmowa na

zywo, chat,

wspotdzieleni

Marcin
Pospiech

e ekranu,
éwiczenia.

3z8 Przerwa -

Tworzenie
newslettera w
praktyce - od

tematu po X
Marcin

sytke. Zajecia
Wysylke et Pospiech

Rozmowa na
zywo, chat,
wspotdzieleni
e ekranu,
éwiczenia.

- Przerwa -

Data realizacji

zajeé

01-07-2026

01-07-2026

01-07-2026

01-07-2026

01-07-2026

Godzina
rozpoczecia

08:00

09:00

11:00

11:30

13:00

Godzina
zakonczenia

09:00

11:00

11:30

13:00

13:30

Liczba godzin

01:00

02:00

00:30

01:30

00:30



Przedmiot / Typ
temat aktywnosci

Email

marketing, o

ktorym rzadko

sie mowi.

Rozmowa na Zajecia
zywo, chat,

wspotdzieleni

e ekranu,

éwiczenia.

Narzedzia i

systemy do

prowadzenia
newsletterow. L
Rozmowa na Zajecia
zywo, chat,
wspotdzieleni
e ekranu,
éwiczenia.

) - Walidacja

(e}
N

Podsumowanie

Rodzaj godzin

Suma godzin zegarowych ustugi

w tym suma godzin zaje¢

w tym suma godzin walidacji

w tym suma przerw

Prowadzacy

Marcin
Pospiech

Marcin
Pospiech

Suma godzin dydaktycznych bez przerw

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto

Data realizacji

zajeé

01-07-2026

01-07-2026

01-07-2026

Cena

180,00 PLN

Godzina
rozpoczecia

13:30

14:30

15:50

Liczba godzin

08:00

06:50

00:10

01:00

09:15

Godzina . i
, i Liczba godzin
zakonczenia

14:30 01:00
15:50 01:20
16:00 00:10

Podmiot uprawniony do zwolnienia z VAT na podstawie art. 113 ust. 1 ustawy o VAT ze wzgledu na wartos$¢ sprzedazy

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto

180,00 PLN



Koszt osobogodziny brutto 22,50 PLN

Koszt osobogodziny netto 22,50 PLN

Liczba godzin ustugi

Rodzaj godzin Liczba godzin
Liczba godzin zegarowych ustugi 08:00
Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

O
)

121

Marcin Pospiech

Obszar specjalizacji:

Analiza rynku, Budowa oferty, Analiza konukrencji, Email marketing, Google Marketing, Facebook
Marketing, Linked In, Budowa lejkéw sprzedazowych, Content Marketing, Tworzenie contentu foto i
wideo, Audyt marketingowy firmy.

Doswiadczenie zawodowe:

16 lat, obstuga marketingowa ponad 100 firm, produkcja kilkuset filméw do internetu i telewizji,
kilkaset dni szkoleniowych. Produkcja dtugookresowych, wysokobudzetowych projektéw tgczacych
produkcje fimowa ze szkoleniami i marketingiem.

Doswiadczenie w $wiadczeniu tego typu ustug:

16 lat produkc;ji filmowej i fotograficznej, 7 lat w ramach wtasnej firmy

- Swiadczenie ustug doradczych i szkoleniowych w petnym zakresie tematéw marketingu online oraz
niektérych tematéw z zakresu marketingu offline. Wyksztatcenie:

Absolwent Uniwersytet Slagskiego Wydziatu Radia i Telewizji - Wydziat produkcji filmowej i
telewizyjne;j.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Materiaty multimedialne, skrypty szkoleniowe

Informacje dodatkowe

1. W przypadku checi realizacji ustugi w innej formie (szkolnie stacjonarne, szkolnie zdalne w czasie rzeczywistym, szkolenie zamkniete)
lub innym terminie — zapraszamy do kontaktu w celu omdéwienia mozliwych opcji realizacji szkolenia.

2. Po zakoniczonym szkoleniu uczestnik otrzymuje zaswiadczenie o ukorfczeniu szkolenia.



Warunki techniczne

Szkolenie realizowane za pomocg platformy zoom. Wymagania techniczne sprzetu: procesor 2-rdzeniowy 2 GHz; 2 GB pamieci RAM,;
system operacyjny Windows 8 lub nowszy, MAC OS wersja 10.13; przegladarka internetowa Google Chrome, Mozilla Firefox lub Safari;
state tacze internetowe o predkosci 1,5 Mbps. Link dostepowy przesytany uczestnikom na minimum dwa dni przed rozpoczeciem
szkolenia. Wazno$¢ linku obejmuje czas ustugi.

Kontakt

MONIKA WOJTYSIAK

E-mail monika@powerpris.pl
Telefon (+48) 508 255 758




