Mozliwos$¢ dofinansowania

Wystagpienia publiczne i przywodztwo w 7 850,00 PLN brutto
biznesie- studia podyplomowe 7 850,00 PLN netto
“ WSEMERTo|  Numer ustugi 2026/05/07/7038/3543800 48,76 PLN brutto/h
WROCLAW

48,76 PLN netto/h

© Wroctaw
LI\,LInwx[ersytet WSB ® Studia podyplomowe
erito we
Wroctawiu [l stacjonarna
Fook K KKk 46/5 B Zajecia grupowe
' ® 161:00 h
1126 ocen

5 24.10.2026 do 23.05.2027

Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Organizacja

Studia skierowane sa do:

¢ menedzeréw sSredniego i wyzszego szczebla,

e prezeséw i wtascicieli firm,

e dyrektoréw regionalnych i sprzedawcoéw,
Grupa docelowa ustugi o doradcéw klienta,

e negocjatoréw,

e treneréw biznesu i lideréw,

¢ nauczycieli i wyktadowcdw,

¢ dziennikarzy i prezenteréw,

¢ politykdw, konferansjeréw i aktoréow

Minimalna liczba uczestnikow 15
Maksymalna liczba uczestnikow 30
Data zakornczenia rekrutacji 12-10-2026
Forma prowadzenia ustugi stacjonarna

art. 163 ust. 1 ustawy z dnia 20 lipca 2018 r. Prawo o szkolnictwie

Podstawa uzyskania wpisu do BUR ) . ; L
wyzszym i nauce (t. j. Dz. U. z 2024 r. poz. 1571, z pdzn. zm.)

Zakres uprawnien studia podyplomowe



Cel

Cel edukacyjny

Ustuga rozwojowa potwierdza przygotowanie do samodzielnego i profesjonalnego prowadzenia wystgpien publicznych
oraz skutecznego petnienia roli lidera w srodowisku biznesowym. Uczestnik rozwinie kompetencje w zakresie
komunikaciji interpersonalnej, autoprezentacji, budowania wizerunku lidera, prowadzenia prezentacji biznesowych,
negocjacji oraz zarzadzania komunikacjg w sytuacjach stresowych i kryzysowych.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiaggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

Rozréznia style przywédztwa i dobiera

Prezentacja
je do sytuacji biznesowych ]

Charakteryzuje zasady skutecznej

komunikacji interpersonalnej i Wyjasnia znaczenie komunikacji
wystapieri publicznych niewerbalnej, emisji gtosu i .
. A Prezentacja
autoprezentacji w budowaniu wizerunku

profesjonalnego lidera

Wykorzystuje narzedzia komunikacji
werbalnej i niewerbalnej podczas Prezentacja
prezentacji oraz spotkan biznesowych

Przygotowuje i prowadzi wystapienia Prowadzi skuteczne prezentacje,
publiczne dostosowane do celu i negocjacje i spotkania zespotowe w Prezentacja
odbiorcow srodowisku stacjonarnym i online

Buduije relacje zawodowe oraz
skutecznie komunikuje sie w zespole i Prezentacja
organizacji

Wykazuje gotowos¢ do $wiadomego
rozwijania kompetencji Prezentacja

komunikacyjnych i przywédczych
Buduje profesjonalny wizerunek lidera i

moéwcy w srodowisku zawodowym
Wykazuje pewno$¢ siebie i skutecznosé

dziatania podczas reprezentowania Prezentacja
organizacji i zespotu

Kwalifikacje

Kwalifikacje niewlaczone do ZSK

Uznane kwalifikacje

Pytanie 1. Czy dokument jest wydany przez podmiot systemu oswiaty lub szkolnictwa wyzszego na podstawie
odrebnych przepiséw?

TAK



ustawa z dnia 20 lipca 2018 r. - Prawo o szkolnictwie wyzszym i nauce (Dz. U. z 2024 r. poz. 1571, 1871 1897)

Informacje

Uniwersytet WSB Merito we Wroctawiu ul. Fabryczna 29-31 | 53-609

Nazwa Podmiotu prowadzacego walidacj
P aceg )& Wroctaw www.merito.pl/wroclaw Regon: 931893307, NIP: 894-24-50-411

Uniwersytet WSB Merito we Wroctawiu ul. Fabryczna 29-31 | 53-609

Nazwa Podmiotu certyfikujagcego .
Wroctaw www.merito.pl/wroclaw Regon: 931893307, NIP: 894-24-50-411

Program

Program studiéw podyplomowych na kierunku wystgpienia publiczne i przywédztwo w biznesie na Uniwersytecie WSB Merito we
Wroctawiu.

Ustuga rozwojowa potwierdza przygotowanie do samodzielnego i profesjonalnego prowadzenia wystagpien publicznych oraz skutecznego
petnienia roli lidera w srodowisku biznesowym.

PODSTAWY WYSTAPIEN PUBLICZNYCH

NETWORKING | AUTOPREZENTACJA

PERSWAZJA JAKO NARZEDZIE WPLYWOWEGO LIDERA | MOWCY
GLOS | MOWA CIALA JAKO SKUTECZNE NARZEDZIA KOMUNIKACJI
RETORYKA, CZYLI SKUTECZNE UZYCIE SLOWA

PRZYWODZTWO, CZYLI AUTENTYCZNA KOMUNIKACJA
NATURALNY LIDER | MOWCA

IMPROWIZACJA, CZYLI SKUTECZNE RADZENIE SOBIE W TRUDNYCH SYTUACJACH
STORYTELLING W BIZNESIE

ERYSTYKA | SZTUKA ARGUMENTOWANIA

PROFESJONALNY WIZERUNEK MOWCY

WYSTAPIENIA PUBLICZNE W MEDIACH

WYSTAPIENIA PUBLICZNE | KOMUNIKACJA ONLINE

PREZENTACJE SPRZEDAZOWE

NEGOCJACJE W BIZNESIE

KOMUNIKACJA MIEDZYKULTUROWA

WYSTAPIENIA PUBLICZNE PODCZAS EVENTOW

SYMULACJE WYSTAPIEN PUBLICZNYCH

Liczba godzin: 184 (minimum 30 punktéw ECTS)

Liczba semestréw: 2

Zajecia odbywaja sie w sobote i w niedziele w godz. 8.30-15.30, stacjonarnie na Uniwersytecie WSB Merito we Wroctawiu. Zajecia
prowadzone sg w formie wyktadéw, ktére uzupetniane sg éwiczeniami, warsztatami oraz rozwigzywaniem przyktadéw praktycznych.
Absolwenci otrzymujag $wiadectwo ukonczenia studiow podyplomowych zgodne z przepisami, jakie zostaty okreslone przez Ministerstwo
Edukaciji i Nauki.



Harmonogram

Liczba pozycji harmonogramu: 69

Przedmiot /
temat

Podstawy
wystagpien
publicznych

e

Podstawy
wystapien
publicznych

Networking i
autoprezentac

ja

(5200 B

Perswazja
jako

narzedzie
wptywowego
lidera i méwcy

Perswazja
jako

narzedzie
wptywowego
lidera i méwcy

aD-

Perswazja
jako

narzedzie
wpltywowego
lidera i méwcy

Typ
aktywnosci

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Prowadzacy

Robert
Umpirowicz

Robert
Umpirowicz

Artur
Jéskowiak

Adam Pioch

Adam Pioch

Adam Pioch

Data realizacji
zajec

24-10-2026

24-10-2026

24-10-2026

25-10-2026

25-10-2026

25-10-2026

21-11-2026

21-11-2026

21-11-2026

Godzina
rozpoczecia

08:30

11:30

12:30

08:30

11:30

12:30

08:30

11:30

12:30

Godzina
zakonczenia

11:30

12:30

15:30

11:30

12:30

15:30

11:30

12:30

15:30

Liczba godzin

03:00

01:00

03:00

03:00

01:00

03:00

03:00

01:00

03:00



Przedmiot /
temat

Perswazja
jako

narzedzie
wpltywowego
lidera i méwcy

G B

Giosi

mowa ciata
jako
skuteczne
narzedzia
komunikacijil

Glos

mowa ciata
jako
skuteczne
narzedzia
komunikac;jil

oD

Retoryka,
czyli
skuteczne
uzycie stowa

Przywédztwo,
czyli
autentyczna
komunikacja

o -

Przywédztwo,
czyli
autentyczna
komunikacja

Przywédztwo,
czyli
autentyczna
komunikacja

@D

Typ
aktywnosci

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Zajecia

Przerwa

Prowadzacy

Adam Pioch

Adam Pioch

Adam Pioch

Adam Pioch

Artur Makieta

Artur Makieta

Aleksandra
Szczepaniak

Data realizacji
zajeé

22-11-2026

22-11-2026

22-11-2026

05-12-2026

05-12-2026

05-12-2026

06-12-2026

06-12-2026

06-12-2026

12-12-2026

12-12-2026

Godzina
rozpoczecia

08:30

11:30

12:30

08:30

11:30

12:30

08:30

11:30

12:30

08:30

11:30

Godzina
zakonczenia

11:30

12:30

15:30

11:30

12:30

15:30

11:30

12:30

15:30

11:30

12:30

Liczba godzin

03:00

01:00

03:00

03:00

01:00

03:00

03:00

01:00

03:00

03:00

01:00



Przedmiot / Typ
temat aktywnosci

Przywédztwo,

czyli Zajecia
autentyczna

komunikacja

Naturalny
lider i méwca

Zajecia

Przerwa

B

Naturalny
lider i méwca

Zajecia

Improwizacja,

czyli

skuteczne L

. Zajecia
radzenie
sobie w
trudnych

sytuacjach

Przerwa

6o B

Improwizacja,

czyli

skuteczne L
radzenie Zajecia
sobie w
trudnych

sytuacjach

Erystyka i

sztuka Zajecia
argumentowa

nia

Przerwa

B

Erystyka i

sztuka Zajecia
argumentowa

nia

Prowadzacy

Artur Makieta

Robert
Umpirowicz

Robert
Umpirowicz

Cyril Junior
Dim

Cyril Junior
Dim

Katarzyna
Rzemyszkiewi
cz

Katarzyna
Rzemyszkiewi
cz

Data realizacji
zajeé

12-12-2026

13-12-2026

13-12-2026

13-12-2026

16-01-2027

16-01-2027

16-01-2027

17-01-2027

17-01-2027

17-01-2027

Godzina
rozpoczecia

12:30

08:30

11:30

12:30

08:30

11:30

12:30

08:30

11:30

12:30

Godzina
zakonczenia

15:30

11:30

12:30

15:30

11:30

12:30

15:30

11:30

12:30

15:30

Liczba godzin

03:00

03:00

01:00

03:00

03:00

01:00

03:00

03:00

01:00

03:00



Przedmiot /
temat

Storytelling w
biznesie

em-

Storytelling w
biznesie

Storytelling w
biznesie

520 B

Storytelling w
biznesie

Profesjonalny
wizerunek
moéwcy

(5520 B

Profesjonalny
wizerunek
moéwcy

Wystapienia
publiczne w
mediach

am-

Wystapienia
publiczne w
mediach

Wystagpienia
publiczne i
komunikacja
online

Typ
aktywnosci

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Zajecia

Prowadzacy

Artur
Jéskowiak

Artur
Jéskowiak

Katarzyna
Rzemyszkiewi
cz

Adam Pioch

Robert
Umpirowicz

Robert
Umpirowicz

dr Mirostaw
Tarasiewicz

dr Mirostaw
Tarasiewicz

Aleksandra
Szczepaniak

Data realizacji
zajeé

06-02-2027

06-02-2027

06-02-2027

07-02-2027

07-02-2027

07-02-2027

20-02-2027

20-02-2027

20-02-2027

21-02-2027

21-02-2027

21-02-2027

13-03-2027

Godzina
rozpoczecia

08:30

11:30

12:30

08:30

11:30

12:30

08:30

11:30

12:30

08:30

11:30

12:30

08:30

Godzina
zakonczenia

11:30

12:30

15:30

11:30

12:30

15:30

11:30

12:30

15:30

11:30

12:30

15:30

11:30

Liczba godzin

03:00

01:00

03:00

03:00

01:00

03:00

03:00

01:00

03:00

03:00

01:00

03:00

03:00



Przedmiot /
temat

am-

Wystapienia
publiczne i
komunikacja
online

Negocjacje w
biznesie

(ozcc B

Negocjacje w
biznesie

Prezentacje
sprzedazowe

B

Prezentacje
sprzedazowe

Prezentacje
sprzedazowe

B

Prezentacje
sprzedazowe

Komunikacja
miedzykulturo
wa

B

Komunikacja
miedzykulturo
wa

Typ
aktywnosci

Przerwa

Zajecia

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Prowadzacy

Aleksandra
Szczepaniak

dr Mirostaw
Tarasiewicz

dr Mirostaw

Tarasiewicz

Barbara

Gancza

Barbara

Gancza

Barbara

Gancza

Barbara
Gancza

Cyril Junior

Dim

Cyril Junior
Dim

Data realizacji
zajeé

13-03-2027

13-03-2027

14-03-2027

14-03-2027

14-03-2027

10-04-2027

10-04-2027

10-04-2027

11-04-2027

11-04-2027

11-04-2027

17-04-2027

17-04-2027

17-04-2027

Godzina
rozpoczecia

11:30

12:30

08:30

11:30

12:30

08:30

11:30

12:30

08:30

11:30

12:30

08:30

11:30

12:30

Godzina
zakonczenia

12:30

15:30

11:30

12:30

15:30

11:30

12:30

15:30

11:30

12:30

15:30

11:30

12:30

15:30

Liczba godzin

01:00

03:00

03:00

01:00

03:00

03:00

01:00

03:00

03:00

01:00

03:00

03:00

01:00

03:00



Przedmiot / Typ Data realizacji Godzina Godzina . .
L. Prowadzacy . X , i Liczba godzin
temat aktywnosci zajeé rozpoczecia zakonczenia

Wystapienia . .
. L Cyril Junior
publiczne Zajecia Dim 18-04-2027 08:30 11:30 03:00
podczas
eventéw

- Przerwa - 18-04-2027 11:30 12:30 01:00

Wystapienia

y .qpl I L Cyril Junior

publiczne Zajecia Dim 18-04-2027 12:30 15:30 03:00
podczas

eventow

Symulacje L Artur
Zajecia 08-05-2027 08:30 11:30 03:00

wystapien Jéskowiak

publicznych

- Przerwa - 08-05-2027 11:30 12:30 01:00

Symulacje o Artur
o Zajecia ) . 08-05-2027 12:30 15:30 03:00
wystapien Jéskowiak

publicznych

Symulacje L. .
. Zajecia Artur Makieta 09-05-2027 08:30 11:30 03:00
wystapien

publicznych

- Przerwa - 09-05-2027 11:30 12:30 01:00

Symulacje
wystapien
publicznych

Zajecia Artur Makieta 09-05-2027 12:30 15:30 03:00

- Walidacja - 22-05-2027 08:30 11:30 03:00

- Przerwa - 22-05-2027 11:30 12:30 01:00

- Walidacja - 22-05-2027 12:30 15:30 03:00

Podsumowanie
Rodzaj godzin Liczba godzin

Suma godzin zegarowych ustugi 161:00



Rodzaj godzin Liczba godzin

w tym suma godzin zaje¢ 132:00
w tym suma godzin walidaciji 06:00
w tym suma przerw 23:00
Suma godzin dydaktycznych bez przerw 184:00
Cennik
Cennik
Rodzaj ceny Cena
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 7 850,00 PLN

Podmiot uprawniony do zwolnienia z VAT na podstawie art. 43 ust. 1 ustawy o VAT

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 7 850,00 PLN
Koszt osobogodziny brutto 48,76 PLN
Koszt osobogodziny netto 48,76 PLN

W tym koszt walidacji brutto 390,08 PLN
W tym koszt walidacji netto 390,08 PLN
W tym koszt certyfikowania brutto 0,00 PLN

W tym koszt certyfikowania netto 0,00 PLN

Liczba godzin ustugi

Rodzaj godzin Liczba godzin

Liczba godzin zegarowych ustugi 161:00



Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 9

O
M

1z9

Robert Umpirowicz

Certyfikowany trener Dale Carnegie Training w obszarach: wystgpienia publiczne, sprzedaz i
komunikacja w biznesie, coach biznesu i méwca w Toastmasters International. Wicemistrz Polski w
2018 roku w konkursie ewaluacji przemoéwien w Toastmasters International. Absolwent Akademii
Ekonomicznej we Wroctawiu, ukoriczyt studia podyplomowe z zakresu psychologii w zyciu firmy w
Szkole Wyzszej Psychologii Spotecznej, zdobywat wiedze w obszarze coachingu w Laboratorium
Psychoedukacji w Warszawie. Trener biznesu wyszkolony przez szkote trenerska o nazwie
Moderator we Wroctawiu. Wieloletni praktyk sprzedazy. Obecnie wtasciciel firmy trenerskiej RU
Rozwoj Umiejetnosci Robert Umpirowicz, specjalizujgcej sie w propagowaniu idei obrony przed
manipulacja. Mito$nik sztuk walki z uprawnieniami trenerskimi o specjalnosci samoobrona. Uwielbia
chodzi¢ po gorach, z wiekiem chodzenie zamienia w czytanie ksigzek z zakresu psychologii biznesu.

229

Barbara Gancza

Certyfikowany trener Il stopnia (rozwdj osobisty i umiejetnosci miekkie), ukonczyta prawo na
Uniwersytecie Wroctawskim, specjalizuje sie w prawie ochrony danych osobowych i wtasnosci
intelektualnej. Ponadto absolwentka studiéw podyplomowych z kierunkéw: pedagogika,
przedsiebiorczos$¢ i zarzadzanie zasobami ludzkimi. Od kilkunastu lat wyktadowca akademicki w
Wroctawskiej Wyzszej Szkole Informatyki Stosowanej i Wyzszej Szkole Handlowej realizujgca
wyktady z zakresu przedsiebiorczosci, treningu i coachingu managerskiego. Prowadzi sesje
coachingu zespotowego i indywidualnego. Posiada ponad 20-lethie doswiadczenie w zakresie
szkolen z kompetencji miekkich (w tym z autoprezentacji i wystgpien publicznych), szkolita
politykéw, managerow, kadre kierowniczg i innych. W latach 2016-18 wspotpracowata z Business
Toastmasters Wroctaw. Realizuje wiele projektéw zagranicznych wspierajgcych rozwdj potencijatu
uczestnikow oraz budowy i prezentaciji ich biznesu. Ma w dorobku wspoétprace z Isla University w
Porto, cykl warsztatow na Uniwersytecie w Beninie, w Nigerii, projekty edukacyjne w Hiszpanii.
Wiascicielka firmy szkoleniowej ,NAJLEPSZE SZKOLENIA” realizujgcej zlecenia dla firm,
administracji publicznej i klientéw indywidualnych.

3z9

dr Mirostaw Tarasiewicz

Doktor ekonomii w dyscyplinie nauk o zarzadzaniu. Absolwent Politechniki Wroctawskiej i studidw
MBA na Uniwersytecie Ekonomicznym we Wroctawiu. Zajmuje sie zagadnieniami przywddztwa,
motywacji wewnetrznej menedzeréw, motywacji zewnetrznej oraz problemami budowy skutecznych
proceséw zarzadzania w

organizacjach dziatajgcych w wysoce konkurencyjnym i zmiennym otoczeniu biznesowym. Autor
opracowan i publikacji poswieconych tym zagadnieniom, wspétautor ksigzki ,Alfabet mitow
menedzerskich”. Absolwent Szkoty Treneréw Biznesu Moderator, certyfikowany trener Dale Carnegie
Training. Zajmuje sie coachingiem biznesowym, absolwent

Szkoty Coachingu Moderator. Cztonek Polskiego Towarzystwa Treneréw Biznesu. Prowadzi projekty
szkoleniowe z zakresu przywdédztwa, budowy relacji biznesowych, negocjacji i zarzadzania
sprzedazg dla czotowych firm dziatajgcych na rynku polskim. Praktyk zarzgdzania, menedzer z
ponad 20-letnim do$wiadczeniem w kierowaniu organizacjami biznesowymi o réznej

skali dziatania. W firmach, w ktérych pracowat odpowiadat za obszary sprzedazy i dystrybuciji B2B.



Artur Joskowiak

Improwizator, nauczyciel, trener improwizaciji oraz technik teatralnych w biznesie, komik.
Wyktadowca Improwizacji Aktorskiej we wroctawskiej Akademii Sztuk Teatralnych. Dyrektor
artystyczny Dolnos$lgskiego Festiwalu Improwizacji Teatralnej DOLi. Absolwent filologii polskiej na
Uniwersytecie Wroctawskim. Wspétzatozyciel Teatru Improwizacji Improkracja, duetu
improwizatorskiego Dwaj Panowie oraz Akademii Improwizacji — najwiekszego osrodka
szkoleniowego technikami improv na Dolnym Slgsku. Improwizacji scenicznej uczyt sie od treneréw
m.in. z Second City (USA), iO Chicago (USA), Upright Citizens Brigade (USA), Annoyance Theatre
(USA), Teatribu (Wtochy), The Nursery Theatre (UK), Austrii, Francji, Izraela, Argentyny, Stowenii,
Amsterdamu, Australii, Kanady, Niemiec. Ze sceng zwigzany od 2006 roku.

529

Cyril Junior Dim

Urodzony w Wielkiej Brytanii, ale wychowany w Zimbabwe, Cyril jest migdzynarodowym méwca i
trenerem z 13-letnim doswiadczeniem w wystgpieniach publicznych. Cyril spedzit 2 lata wspierajac
inicjatywy w Zimbabwe, aby oferowac¢ bezptatne szkolenia z wystgpien publicznych, komunikaciji i
przywédztwa dla uczniéw szkét Srednich, ktérych inaczej nie bytoby na nie staé. Byt trenerem
prowincjonalnego zespotu debat w Harare na mistrzostwach kraju w 2017 roku. Zostat takze
dwukrotnym krajowym mistrzem wystgpien publicznych (w dwoch krajach i dwéch réznych
jezykach), mistrzem Europy 2020 w wystapieniach publicznych oraz mistrzem $wiata w
wystgpieniach publicznych w 2022 roku w ramach Toastmasters International. Posiada réwniez 3
miedzynarodowe tytuty w Dystrykcie 7 krajow w zakresie oceny mowy, mowienia improwizowanego i
méwienia humorystycznego. Cyril jako inzynier oprogramowania i absolwent kierunku Computer
Science na Politechnice Wroctawskiej szuka najlepszego punktu w branzy technologicznej, w ktérym
sztuke wystgpien publicznych mozna potaczy¢ z nauka o tworzeniu oprogramowania, aby zapewnié
technologig, ktéra zrewolucjonizuje Swiat.
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Aleksandra Szczepaniak

Zawodowo zajmuje sie wystgpieniami publicznymi i komunikacjg w jezyku polskim, angielskim i
hiszpanskim. Uczeszczata do Szkoty Animatoréw Kultury i Bibliotekarzy we Wroctawiu o profilu
teatralnym. Pracowata jako reporterka i prezenterka w Radio Wroctaw, w radiowroclove.com oraz w
magazynie kulturalnym PIK. Prowadzi szkolenia z zakresu wystgpien publicznych w WeDo Academy.
Szkoli start upy oraz firmy z branz tak réznorodnych jak budownictwo, meblarstwo czy rozwigzania
IT. Jako konferansjerka prowadzita wiele miedzynarodowych konferencji z zakresu medycyny,
psychologii biznesu, logistyki i transportu, a nawet mediéw spotecznosciowych . Uzycza gtosu
firmom przy produkcji filméw promocyjnych. Prowadzi zajecia ,Public Speaking in English” dla
kierunku International Management w WSB. Jest zastuzonym cztonkiem klubu Toastmasters we
Wroctawiu, laureatks i finalistkg konkurséw krasoméwczych na poziomie europejskim w
Toastmasters International (Szwecja 2015, Polska 2015-2019, Grecja 2018).
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Adam Pioch

Ekspert z zakresu storytellingu. Przez wielu uznawany za pasjonata i mistrza opowiesci grozy.
Wyktada m.in. na studiach Executive MBA na Uniwersytecie WSB Merito we Wroctawiu. Posiada
certyfikaty: DTM — najwyzszy mozliwy do osiggniecia poziom w Toastmasters International. Train
The Trener — T. Harv Eker Signature Program, Success Resourcess. Wspoétautor ksigzki ,Biblia e-
Biznesu 2" oraz ,Biblia e-Biznesu 3”. Twérca marki Storytelling Power!
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Katarzyna Rzemyszkiewicz



Przedsiebiorca zwigzany z branzg szkoleniowa i dofinansowaniami europejskimi. Certyfikowany
O Facylitator APMG International. Méwca i lider w Toastmasters International. Z wyksztatcenia

S Mediator — ukonczyta Dialog i Doradztwo Spoteczne (specjalizacja Mediacja i Aktywizacja
Potencjatu Ludzkiego) na Uniwersytecie im. Adama Mickiewicza w Poznaniu. Najlepszy moéwca
wydziatowej Debaty Oksfordzkiej. Wielokrotny sedzia i marszatek Debat Oksfordzkich w Fundacji
Projekty Edukacyjne. Konferansjer, m.in. na gali otwarcia Poznanskiej Ligi Debat i na Konwencie
Rozwoju ,Réznorodnosci, nie innosci”. Prywatnie pasjonatka jogi i mody. Prowadzita wtasng strefe
jogi na Poland Rock Festiwal. Jest modelka w Polskiej Akademii Mody Poznarn i agencji M-DUO
Warszawa.
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o Artur Makieta

‘ ' Nauczyciel wystgpien publicznych, trener mentalny i hipnotyzer. Przez media okreslany jako
najbardziej znany hipnotyzer w Polsce. W 2018 roku wystgpowat w czotowym programie wiosennej
ramowki TVN. Ekspert, ktéry pomaga klientom podnosié¢ standardy oraz jakos¢ pracy i zyciaw
zakresie emocji, motywacji, planowania celéw oraz strategii ich osiggania, a takze specjalista w
zakresie wystgpien publicznych. Twérca systemu wystagpien publicznych PE.R.F.O.R.M.™.
Pieciokrotny méwca konferencji TEDx. Konferansjer z 20-letnim doswiadczeniem. Prowadzit m.in,
Fanzone Warsaw UEFA EURO 2012 i Strefa Kibica FIS World Cup, Zakopane 2019. Dawniej pracowat
jako prowadzacy audycje radiowe w Polsce i Finlandii, a takze jako redaktor i content editor w
TVN24. Studiowat Filologie Polska na Uniwersytecie todzkim i Journalism and Mass
Communication na Uniwersytecie w Tampere. Zatozyciel Polskiej Akademii Rozwoju Osobistego
oraz Profesjonalnej Szkoty Hipnoterapii. Cztonek British Association of Hypnotherapy oraz
International Association of Professional Conversational Hypnotists.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Opracowania autorskie, akty prawne, konspekty, prezentacje oraz zadania przygotowywane do kazdego modutu przez prowadzacych.
Materiaty dydaktyczne beda sukcesywnie dostarczane uczestnikom podczas zaje¢ w formie dostosowanej do realizowanego modutu
ksztatcenia.

Warunki uczestnictwa
Uczestnikiem studiéw podyplomowych na Uniwersytecie WSB Merito we Wroctawiu moze zosta¢ kazda osoba z wyksztatceniem
wyzszym(licencjackim, inzynierskim lub magisterskim). O przyjeciu na studia decyduje kolejnos$¢ zgtoszen.

UWAGA: W przypadku, gdy nie zbierze sie odpowiednia ilos¢ oséb, Wykonawca zastrzega sobie prawo do odwotania studiéw

Adres

ul. Fabryczna 29-31
53-609 Wroctaw
woj. dolnoslaskie

Kampus Uniwersytetu WSB Merito we Wroctawiu obejmuje 4 budynki (A, B, C oraz nowy budynek G), wszystkie sa
zlokalizowane przy ul. Fabrycznej. W obiektach znajduja sie sale dydaktyczne i wyktadowe, sale konferencyjne oraz
pracownie komputerowe. Zapewnili§my tez wiele udogodnien, takich jak: kantyna, kiosk kawowy, punkt ksero, strefy
relaksu i zZrédetka wody pitnej.



Udogodnienia w miejscu realizacji ustugi
o Klimatyzacja
o Wifi

e Laboratorium komputerowe

Kontakt

O

ﬁ E-mail magdalena.krzywinska@wroclaw.merito.pl
Telefon (+48) 713 561 620

Magdalena Krzywinska



