Mozliwos$¢ dofinansowania

Szkolenie stacjonarne "Jak rozpoczg¢ 6 137,70 PLN brutto
dziatalno$¢ deweloperska ? " 4990,00 PLN netto
Numer ustugi 2026/04/20/192366/3499835 236,07 PLN brutto/h
ROZSADNI 191,92 PLN netto/h
BRACIA 213,44 PLN cena rynkowa @

ROZSADNI BRACIA
SPOLKA Z
OGRANICZONA
ODPOWIEDZIALNOS

5 02.07.2026 do 04.07.2026

© Gdarnsk / stacjonarna

& Ustuga szkoleniowa

Brak ocen dla tego dostawcy

Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Zarzadzanie przedsiebiorstwem

Szkolenie skierowane jest do wszystkich oséb dorostych
zainteresowanych zdobyciem wiedzy w zakresie planowania i realizacji
inwestycji deweloperskiej. Uczestnikami moga by¢ osoby niezaleznie od
formy zatrudnienia, statusu zawodowego czy prowadzenia dziatalnosci
gospodarczej. Szkolenie ma charakter otwarty i jest dostepne dla
uczestnikéw z catej Polski. Nie wymagamy od uczestnikow

Grupa docelowa ustugi

wczesniejszej wiedzy ani doswiadczenia — w szkoleniu moze wzigé
udziat kazda osoba zainteresowana tematyka.

Minimalna liczba uczestnikéw 5
Maksymalna liczba uczestnikow 30

Data zakornczenia rekrutacji 25-06-2026
Forma prowadzenia ustugi stacjonarna
Liczba godzin ustugi 26

Certyfikat systemu zarzgdzania jako$cig wg. 1ISO 9001:2015 (PN-EN I1SO

Podstawa uzyskania wpisu do BUR
y P 9001:2015) - w zakresie ustug szkoleniowych

Cel

Cel edukacyjny



Celem ustugi Szkolenie stacjonarne: "Jak rozpocza¢ dziatalnos¢ deweloperska?” jest teoretyczne przygotowanie

uczestnika do funkcjonowania na rynku deweloperskim.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia si¢

Uczestnik charakteryzuje podstawowe
zasady prowadzenia dziatalnosci
deweloperskiej oraz formy prawne jej
prowadzenia

Uczestnik charakteryzuje podstawowe
elementy procesu przygotowania
dokumentacji projektowej i procedury
uzyskania pozwolenia na budowe.

Uczestnik opisuje podstawowe zasady
finansowania inwestyciji
deweloperskich.

Uczestnik identyfikuje role specjalistéw
uczestniczacych w procesie realizacji
inwestycji deweloperskie;j.

Uczestnik charakteryzuje podstawowe
zasady sprzedazy inwestyc;ji
deweloperskiej oraz obstugi nabywcow
nieruchomosci.

Uczestnik opisuje etapy przygotowania
inwestycji deweloperskiej oraz czynniki
wptlywajace na wybér dziatki
inwestycyjnej.

Kryteria weryfikacji

omawia mozliwe formy prawne
prowadzenia dziatalnosci
deweloperskiej

opisuje etapy przygotowania koncepciji
projektowej inwestycji

wskazuje role architekta w procesie
inwestycyjnym

identyfikuje wymagania formalne
zwigzane z uzyskaniem pozwolenia na
budowe

wskazuje zrédta finansowania
inwestycji deweloperskich

identyfikuje dokumenty wymagane przy
ubieganiu sie o finansowanie bankowe

wskazuje specjalistéw uczestniczacych
w procesie inwestycyjnym

identyfikuje role architekta w
przygotowaniu inwestycji

identyfikuje role doradcy podatkowego
w dziatalnosci deweloperskiej

wymienia kanaty sprzedazy
nieruchomosci

wskazuje elementy umowy
rezerwacyjnej

identyfikuje obowiagzki dewelopera
wobec nabywcy po zakonczeniu
inwestycji

wskazuje elementy analizy chtonnosci
dziatki

wskazuje czynniki wptywajace na ocene
potencjatu inwestycyjnego dziatki

Metoda walidacji

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie



Efekty uczenia sie

Uczestnik charakteryzuje podstawowe
zagadnienia podatkowe w inwestycjach
deweloperskich

Uczestnik opisuje podstawowe rodzaje
ubezpieczen w inwestycjach
deweloperskich oraz ich znaczenie w
ograniczaniu ryzyka inwestycyjnego.

Uczestnik charakteryzuje podstawowe
zatozenia ustawy deweloperskiej oraz
jej znaczenie dla procesu sprzedazy i
realizacji inwestycji deweloperskich

Uczestnik opisuje model biznesowy na
przyktadzie projektu ,SASANKA” oraz
wskazuje elementy wptywajace na
optymalizacje kosztéw, rentownos$é
oraz organizacje realizacji inwestycji.

Kryteria weryfikacji

wskazuje podstawowe podatki w
inwestycjach deweloperskich

rozréznia opodatkowanie na etapie
realizacji i sprzedazy

opisuje znaczenie ubezpieczen w
ograniczaniu ryzyka inwestycyjnego

wskazuje podstawowe rodzaje
ubezpieczen stosowanych w
inwestycjach deweloperskich

wskazuje podstawowe zatozenia
ustawy deweloperskiej

wskazuje kluczowe obowiazki
dewelopera wynikajace z przepisow
ustawy

uczestnik wskazuje podstawowe
elementy modelu biznesowego
inwestycji mieszkaniowe;j,

uczestnik identyfikuje czynniki
wptywajace na koszty, rentownos¢ i
organizacje realizacji inwestycji.

Metoda walidacji

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Kwalifikacje

Kompetencje
Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.
Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajacy uzyskanie kompetencji lub wyraznie z nim powigzane inne dokumenty
Zwigzane ze wsparciem zawierajg opis efektéw uczenia sie?

TAK

Pytanie 2. Czy dokument lub wyraZnie z nim powigzane inne dokumenty zwigzane ze wsparciem potwierdzaja, ze
walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach uczenia sie kryteria ich weryfikacji i zgodnie z
zaplanowanymi metodami walidac;ji?

TAK

Pytanie 3. Czy dokument lub wyraznie z nim powigzane inne dokumenty zwigzane ze wsparciem potwierdzaja
zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i szkolenia od walidacji?

TAK



Program

Harmonogram szkolenia przedstawiony jest w godzinach dydaktycznych (lekcyjnych), gdzie 1 godzina dydaktyczna = 45 minut. taczny
czas czesci szkoleniowej wynosi 26 godzin dydaktycznych na jednego uczestnika, bez uwzglednienia przerw , wraz z walidacja.
Szkolenie ma charakter teoretyczny — catos¢ obejmuje 25 godzin dydaktycznych czesci teoretycznej + jedna godzina dydaktyczna
obejmujaca walidacje.

W trakcie realizacji ustugi przewidziane sg przerwy, w tym dwie przerwy lunchowe po 45 minut oraz przerwy organizacyjne trwajace 5, 10,
15 oraz jedna przerwa 45 minut. Catkowity czas realizacji ustugi wraz z przerwami i walidacjg wynosi 23 godziny zegarowe / ok. 31
godzin dydaktycznych.

Na zakonczenie szkolenia przeprowadzona zostanie walidacja efektow uczenia sig, trwajgca 45 minut, w formie testu teoretycznego z
automatycznie generowanym wynikiem.

Modut 1. Wprowadzenie do dziatalnosci deweloperskiej

¢ rynek deweloperski w Polsce
¢ etapy realizacji inwestyciji

Modut 2. Formy prawne dziatalnosci

¢ formy prowadzenia dziatalnosci deweloperskiej
e uwarunkowania prawne i organizacyjne

Modut 3. Analiza dziatki inwestycyjnej

¢ aspekty architektoniczne i planistyczne
¢ uwarunkowania techniczne i przestrzenne

Modut 4. Aspekty podatkowe

e podatki w dziatalno$ci deweloperskiej
¢ wybrane zagadnienia podatkowe
e rola doradcy podatkowego

Modut 5. Model biznesowy inwestycji " SASANKA"

¢ model realizacji projektu
e rozwigzania organizacyjne w inwestycjach mieszkaniowych

Modut 6. Ustawa deweloperska i prawo

¢ regulacje ustawy deweloperskiej
¢ rachunki powiernicze
e prospekt informacyjny i umowa deweloperska

Modut 7. Obstuga nabywcow

e przekazanie nieruchomosci
¢ rekojmia i gwarancja
e obstuga usterek

Modut 8. Ubezpieczenia

¢ produkty ubezpieczeniowe w branzy
 zarzadzanie ryzykiem inwestycyjnym

Modut 9. Sprzedaz inwestycji

¢ kanaty sprzedazy
¢ rola przedsprzedazy
e proces sprzedazy

Modut 10. Wybér dziatki i przygotowanie projektu

¢ analiza potencjatu inwestycyjnego



¢ analiza rynku nieruchomosci

¢ uwarunkowania ekonomiczne projektu

Modut 11. Finansowanie inwestycji

e zrodta finansowania
e wymagania bankéw
e kredyty inwestycyjne

Modut 12. Przeptywy finansowe / Optymalizacja

¢ planowanie i kontrola przeptywoéw

e optymalizacja kosztéw i rentownosci projektu

Modut 13. Zespot projektowy

¢ role specjalistéw w inwestycji

e wspdtpraca interdyscyplinarna (architekt, prawnik, doradca podatkowy i finansowy)

Harmonogram

Liczba przedmiotéw/zajec¢: 26

Przedmiot / temat
zajec

Wprowadzenie
do projektu

PRZERWA
KAWOWA

Forma

prawna
prowadzenia
dziatalnosci
deweloperskiej

PRZERWA
KAWOWA

Architektoniczne
aspekty wyboru
dziatki

PRZERWA
KAWOWA

Podatki

lunch

Prowadzacy

Robert Kiere$

Piotr Kieres

Piotr Kieres

Piotr Kiere$

arch. Kinga
Szczepankowska

Piotr Kieres

Zuzanna
Uminska

Piotr Kiere$

Data realizacji
zajeé

02-07-2026

02-07-2026

02-07-2026

02-07-2026

02-07-2026

02-07-2026

02-07-2026

02-07-2026

Godzina
rozpoczecia

10:00

10:45

10:50

12:20

12:30

14:00

14:10

15:40

Godzina
zakonczenia

10:45

10:50

12:20

12:30

14:00

14:10

15:40

16:25

Liczba godzin

00:45

00:05

01:30

00:10

01:30

00:10

01:30

00:45



Przedmiot / temat
zajet

Sasanka

[F¥ PRZERWA
KAWOWA

Ustawa

deweloperska

PRZERWA

KAWOWA

Obstuga

posprzedazowa

Sprzedaz

inwestycji
deweloperskiej

PRZERWA
KAWOWA

Biznesowe
aspekty wyboru
dziatki i
opracowanie
projektu

PRZERWA

KAWOWA -
DLUZSZA

Finansowanie
inwestycji
deweloperskiej

(2 unch

Optymalizacja
Cash Flow -
czes$é 1

Optymalizacja
Cash Flow -
czescé 2

Prowadzacy

Robert Kiere$

Piotr Kieres

mec. Jan Gatecki

Piotr Kieres

mec. Jan Gatecki

Robert Kieres

Piotr Kieres

Piotr Kiere$

Piotr Kiere$

Robert Kieres

Piotr Kieres

PATRYK NOCEK

Piotr Kiere$

Data realizacji
zajeé

02-07-2026

02-07-2026

02-07-2026

02-07-2026

02-07-2026

03-07-2026

03-07-2026

03-07-2026

03-07-2026

03-07-2026

03-07-2026

03-07-2026

03-07-2026

Godzina
rozpoczecia

16:25

17:10

17:20

18:50

19:00

09:00

10:30

10:40

12:55

13:40

15:10

15:55

16:40

Godzina
zakonczenia

17:10

17:20

18:50

19:00

20:30

10:30

10:40

12:55

13:40

15:10

15:55

16:40

17:25

Liczba godzin

00:45

00:10

01:30

00:10

01:30

01:30

00:10

02:15

00:45

01:30

00:45

00:45

00:45



Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina . .
. Prowadzacy L, X , i Liczba godzin
zajec zajeé rozpoczecia zakonczenia

PRZERWA

KAWOWA Piotr Kieres 03-07-2026 17:25 17:30 00:05

Tworzenie

dream teamu Robert Kiere$ 03-07-2026 17:30 19:00 01:30
deweloperskiego

e¥N PRZERWA

Piotr Kiere$ 03-07-2026 19:00 19:15 00:15
KAWOWA

WALIDACJA -
TEST
TEORETYCZNY
W WYNIKIEM
GENEROWANYM
AUTOMATYCZNI
E

Piotr Kieres 03-07-2026 19:15 20:00 00:45

ogladanie

Robert Kiere$ 04-07-2026 10:00 11:30 01:30
Rentona

Cennik

( Jezeli korzystasz z dofinansowania w wysokosci co najmniej 70% przystuguje Tobie zwolnienie z podatku VAT ]

Cennik
Rodzaj ceny Cena
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 6 137,70 PLN
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 4990,00 PLN
Koszt osobogodziny brutto 236,07 PLN
Koszt osobogodziny netto 191,92 PLN
Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 6



Jo

Jo

Jo

Piotr Kieres

Prowadzi dziatalno$¢ deweloperska, buduje budynki RENTON® z kawalerkami na wynajem,prowadzi
szkolenia dla przedsiebiorcéw. Wspiera biznesy i uczestniczymy w réznych projektach
jakoprowadzacy projekty badz jako inwestor. Prowadzi spétke deweloperskg pod markg PRM
gtéwnie wRumi, Redzie, Wejherowie. Prowadzi inwestycje deweloperska z firmg FOCUS INVEST
Osiedle NoweHoryzonty w Malborku.Posiada spétke zarzadzajgcg najmem dziatajgcg pod marka
Zielony Z6twik.Prowadzi franczyze deweloperskg SASANKA® w ramach ktérej powstajg osiedla
doméwjednorodzinnych w catej Polsce. Prelegent, ktéry od 2017 roku przeprowadzit ok. 40 szkolen
deweloperskich, w tym w ostatnich 5 latach od 10 do 15 specjalistycznych szkolen w obszarze
inwestycji

226

Robert Kieres

Prowadzi dziatalno$¢ deweloperska, buduje budynki RENTON® z kawalerkami na wynajem,prowadzi
szkolenia dla przedsiebiorcéw. Wspiera biznesy i uczestniczymy w réznych projektach
jakoprowadzacy projekty badz jako inwestor. Prowadzi spdtke deweloperskg pod markg PRM
gtéwnie wRumi, Redzie, Wejherowie. Prowadzi inwestycje deweloperska z firmg FOCUS INVEST
Osiedle NoweHoryzonty w Malborku.Posiada spétke zarzadzajgcg najmem dziatajgcg pod marka
Zielony Zotwik.Prowadzi franczyze deweloperskg SASANKA® w ramach ktérej powstajg osiedla
doméwjednorodzinnych w catej Polsce. Prelegent, ktéry od 2017 roku przeprowadzit ok. 40 szkolen
deweloperskich, w tym w ostatnich 5 latach od 10 do 15 specjalistycznych szkolen w obszarze
inwestycji.

3z6

mec. Jan Gatecki

mec. Jan Gatecki jest radcg prawnym prowadzgcym kancelarie prawng od 2016 roku , cztonkiem
Okregowej Izby Radcow Prawnych w Gdarisku - nr wpisu GD/GD/2662). Specjalizujgcym sie w
obstudze prawnej przedsiebiorcéw oraz zagadnieniach prawa cywilnego i gospodarczego. Posiada
doswiadczenie w zakresie analizy i przygotowywania dokumentacji prawnej zwigzanej z
dziatalnoscig gospodarczg oraz procesami inwestycyjnymi. W ciggu ostatnich 5 lat prelegent
zrealizowat 10 szkolen w ramach organizowanych przez nas ustug szkoleniowych.

426

arch. Kinga Szczepankowska

Architekt, czynny cztonek Pomorskiej Okregowej Izby Architektow (nr PO-1372). Od 2012 roku
prowadzi pracownie Arch 77 w Wejherowie, specjalizujgca sie w projektach architektonicznych oraz
doradztwie w zakresie budownictwa i materiatéw budowlanych.W ciaggu ostatnich 5 lat prelegent
zrealizowat 10 szkoleh w ramach organizowanych przez nas ustug szkoleniowych.

526

Zuzanna Uminska

Doradca podatkowy (nr wpisu 13169). Od 2017 roku prowadzi dziatalno$¢ w zakresie doradztwa
podatkowego. Wczesniej pracowata w administracji podatkowej i organach kontroli skarbowej.
Wyktadowca akademicki oraz prowadzaca szkolenia podatkowe dla ksiegowych i przedsiebiorcéw.
W ciggu ostatnich 5 lat prelegent zrealizowat 9 szkolen w ramach organizowanych przez nas ustug
szkoleniowych.

626

PATRYK NOCEK



Patryk Nocek - inzynier budownictwa oraz tworca kanatu edukacyjnego na YouTube, ktory

O obserwuje ponad 35 tys. subskrybentéw. Na swoich materiatach przekazuje wiedze dotyczaca
branzy budowlanej oraz proceséw inwestycyjnych. Podczas wyktadéw koncentruje sie na
teoretycznych aspektach optymalizacji projektow oraz analizie rozwigzan stosowanych na etapie
przygotowania inwestycji.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Informacje o materiatach dla uczestnikéw ustugi

Uczestnicy szkolenia otrzymujg materiaty bezposrednio zwigzane z realizowang ustugg rozwojowa, w tym:
Skrypty i konspekty szkoleniowe dotyczgce wszystkich paneli tematycznych

Pliki dokumentéw inwestycyjnych

Instrukcje i poradniki zwigzane z przygotowaniem inwestycji deweloperskiej.

Materiaty sg dostarczone w formie papierowej lub elektronicznej (PDF, prezentacje ), tak aby uczestnik mogt korzystac z nich zakoriczeniu
szkolenia.

Warunki uczestnictwa

Wyposazenie stanowisk: Kazdy uczestnik musi posiada¢ telefon komérkowy.

Adres

ul. takowa 60
80-769 Gdansk

woj. pomorskie

Szkolenie odbywa sie w Hotelu Sadova - Sala Gdansk / Gdynia, zlokalizowanego w samym sercu Gdarska.

Udogodnienia w miejscu realizacji ustugi
e Klimatyzacja
o Wi

Kontakt

ﬁ E-mail kontakt@rozsadnibracia.pl

Telefon (+48) 737 856 856

SYLWIA KLAWIKOWSKA



