Mozliwos$¢ dofinansowania

Prawne i Ekonomiczne Aspekty Zawierania 3 136,50 PLN brutto

Umow

2 550,00 PLN netto

O
gfkm Numer ustugi 2026/04/02/5456/3462358 149,36 PLN brutto/h

GDANSKA FUNDACJA
KSZTALCENIA MENEDZEROW.

Gdanska Fundacja
Ksztatcenia
Menedzeréw

KAk kKkk 47/5 () 91h

89 ocen B3 22.06.2026 do 24.06.2026

Informacje podstawowe

Kategoria

Grupa docelowa ustugi

Minimalna liczba uczestnikéw
Maksymalna liczba uczestnikow
Data zakonczenia rekrutacji
Forma prowadzenia ustugi

Liczba godzin ustugi

Podstawa uzyskania wpisu do BUR

Cel

Cel edukacyjny

© Gdansk / stacjonarna

& Ustuga szkoleniowa

121,43 PLN netto/h
133,33 PLN cena rynkowa @

Prawo i administracja / Prawo ogdlne

Szkolenie przeznaczone jest dla 0os6b biorgcych udziat w procesach
przygotowawczych i decyzyjnych zawierania umow.

25

21-06-2026

stacjonarna

21

Certyfikat systemu zarzgdzania jakos$cig wg. ISO 9001:2015 (PN-EN 1SO
9001:2015) - w zakresie ustug szkoleniowych

Celem edukacyjnym jest rozwéj kompetenciji niezbednych do bezpiecznego i efektywnego zawierania oraz realizacji
uméw: rozumienia kluczowych mechanizmoéw prawa kontraktéw, identyfikowania i ograniczania ryzyk w tresci umow,
doboru zabezpieczen, oceny wiarygodnosci kontrahenta (prawnej i finansowej) oraz podejmowania dziatan w przypadku
niewykonania zobowigzan i probleméw z ptatnosciami.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiaggniecia i Metody walidacji



Efekty uczenia sie

Wiedza: Zna podstawowe zasady prawa
kontraktéw i odpowiedzialnosci
kontraktowej oraz typowe
zabezpieczenia i narzedzia dochodzenia
roszczen.

Umiejetnosci: Analizuje tre$¢ umow i
dobiera rozwigzania ograniczajace
ryzyko (zapisy, zabezpieczenia, warunki
ptatnosci), a takze ocenia wiarygodno$é
kontrahenta z wykorzystaniem

Kryteria weryfikacji

Rozréznia formy zawierania uméw i ich
skutki, identyfikuje kluczowe instytucje
(oferta/przyjecie, petnomocnictwo, kara
umowna, rekojmia/gwarancja,
zadatek/zaliczka, cesja) oraz wskazuje
dostepne zabezpieczenia (np.
gwarancja, poreczenie, weksel,
hipoteka).

W scenariuszach wskazuje ryzykowne
postanowienia i proponuje wtasciwe
zabezpieczenia, dobiera dziatania przy
opdznieniu/zwtoce i problemach z
zaptatg oraz interpretuje podstawowe
sygnaty pogorszenia kondycji

Metoda walidacji

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

finansowej kontrahenta (w tym proste
wskazniki i modele predykcji).

wybranych wskaznikéw i narzedzi.

Wskazuje praktyki minimalizujace spory
(precyzyjne ustalenia, dokumentowanie
ustalen, rzetelna weryfikacja
kontrahenta), rozpoznaje dylematy
ryzyka vs. relacja biznesowa oraz
wybiera rozwigzania chroniace firme
przy zachowaniu profesjonalnej
komunikac;ji.

Kompetencje spoteczne: Dziata
odpowiedzialnie i prewencyjnie w

Test teoretyczny z wynikiem
procesie kontraktowania, dbajac o yezny zwy

. e i generowanym automatycznie
interes organizacji i jasng wspétprace z

partnerami.

Kwalifikacje

Kompetencje
Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.
Warunki uznania kompetenc;ji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajacy uzyskanie kompetencji lub wyraznie z nim powigzane inne dokumenty
Zwigzane ze wsparciem zawierajg opis efektéw uczenia sie?

TAK

Pytanie 2. Czy dokument lub wyraZnie z nim powigzane inne dokumenty zwigzane ze wsparciem potwierdzaja, ze
walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach uczenia sie kryteria ich weryfikacji i zgodnie z
zaplanowanymi metodami walidac;ji?

TAK

Pytanie 3. Czy dokument lub wyraznie z nim powigzane inne dokumenty zwigzane ze wsparciem potwierdzaja
zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i szkolenia od walidac;ji?

TAK



Program

WPROWADZENIE DO PRAWA KONTRAKTOW

e prawo cywilne a pozostate gatezie prawa

e cywilnoprawna metoda regulacji stosunkéw cywilnoprawnych

e zasada swobody zawierania uméw

e osoba fizyczna, osoba prawna zdolnos¢ prawna zdolnos$¢ do czynnosci prawnych

¢ przedstawicielstwo i zastepstwo prawne, a w szczegdlnosci petnomocnictwo i jego rodzaje, prokura

UMOWA

¢ pojecie o$wiadczenia woli

e umowy i jej skutki

e forma umowy i skutki jej niedochowania
e ofertaijej przyjecie

* negocjacje

* przetarg

e inne formy

STOSUNEK ZOBOWIAZANIOWY (OBLIGACYJNY)

¢ stosunek cywilnoprawny

e zobowigzanie

e dtug

e odpowiedzialnos¢

e wierzyciel

e dtuznik

e umowa sprzedazy jako najczesciej zawierana umowa, rekojmia za wady, gwarancja
¢ dodatkowe zastrzezenia umowne — zadatek, zaliczka, umowne prawo odstapienia
e kara umowna

e umowa przedwstepna a list intencyjny

ZABEZPIECZENIE WYKONANIA ZOBOWIAZAN

e zastaw

¢ hipoteka

e przewtaszczenie na zabezpieczenie

¢ weksel oraz instytucje oparte na umowie przekazu w tym akredytywa finansowa
e gwarancja bankowa

® poreczenie

WYKONANIE UMOWY | SKUTKI NIEWYKONANIA ZOBOWIAZAN.
REZIM ODPOWIEDZIALNOSCI KONTRAKTOWEJ

¢ wykonanie umowy

e opoznienie i jego skutki

e zwtoka i jej skutki

e zmiana dtuznika lub wierzyciela, cesja wierzytelnosci
e ochrona wierzyciela przed niewyptacalnoscia dtuznika

PRAWNE ASPEKTY OCENY WIARYGODNOSCI KONTRAHENTA - USTROJ | ODPOWIEDZIALNOSC ZA ZOBOWIAZANIA
PODMIOTOW WYSTEPUJACYCH W OBROCIE GOSPODARCZYM

¢ osoba fizyczna prowadzaca dziatalno$¢ gospodarcza
* spoétka cywilna

¢ spotka jawna

e spotka partnerska

e spoétka komandytowa

¢ spotka komandytowo-akcyjna

e spotkazo.o.

e spotka akcyjna

¢ inne podmioty wystepujgce w obrocie prawnym



FINANSOWE ASPEKTY OCENY WIARYGODNOSCI KONTRAHENTA

e czy mozna przewidzie¢ bankructwo firmy?
e przyczyny upadkéw firm
e fazy upadku przedsiebiorstwa

e kryteria zagrozenia bankructwem

OCENA KONDYCJI FINANSOWEJ KONTRAHENTA

kondycja finansowa firmy

analiza kondycji finansowej kontrahenta

sprawozdania finansowe jako Zrédto informacji o kondycji finansowej kontrahenta
analiza wskaznikowa — wybrane wskazniki finansowe

ZASTOSOWANIE DYSKRYMINACYJNYCH MODELI PRZEWIDYWANIA BANKRUCTWA DO OCENY RYZYKA UPADLOSCI
PRZEDSIEBIORSTW

e pomiar ryzyka upadtosci kontrahenta
¢ najczesciej stosowane w praktyce biznesowej modele predykcji bankructwa
o weryfikacja skutecznosci wybranych modeli w prognozowaniu zagrozenia upadtoscia

ANALIZA | OCENA EFEKTYWNOSCI KONTRAKTOW W ASPEKCIE CENY, WARUNKOW PLATNOSCI | WYKORZYSTANYCH ZRODEL
FINANSOWANIA

elementy matematyki finansowej

terminy ptatnosci i ich wptyw na ptynnos$¢ finansowa firmy

kredyt kupiecki i jego koszt

najczesciej stosowane zewnetrzne zrédta finansowania — analiza kosztéw i optacalnosci
kredyt a leasing

faktoring i jego zastosowanie w zarzadzaniu ptynnoscia

RYZYKO KONTRAHENTA | METODY ZARZADZANIA NIM

co to jest ryzyko i czy mozna nim zarzadzac
systemowe zarzgdzanie ryzykiem biznesowym
warunki efektywnego zarzgdzania ryzykiem
ryzyko kontrahenta

etapy procesu zarzadzania ryzykiem

analiza stosowanych mechanizméw kontrolnych

Harmonogram

Li

czba przedmiotéw/zajec: 12

Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina

L Prowadzacy L, R , . Liczba godzin
zajec zajeé rozpoczecia zakonczenia

Wprowadzenie

do prawa Rafat Ziarkowski 22-06-2026 08:30 10:30 02:00
kontraktow
25 Umowa afat Ziarkowski -06- : : :

U Rafat Ziark ki 22-06-2026 10:30 12:30 02:00

Stosunek

zobowigzaniowy Rafat Ziarkowski 22-06-2026 12:30 15:30 03:00
(obligacyjny)



Przedmiot / temat
zajec

Zabezpieczenie
wykonania
zobowigzan

Wykonanie
umowy i skutki
niewykonania
zobowiazan.
Rezim
odpowiedzialnos
ci kontraktowej

Prawne

aspekty oceny
wiarygodnosci
kontrahenta -
ustroj i
odpowiedzialno$
¢za
zobowigzania
podmiotéw
wystepujacych w
obrocie
gospodarczym

Finansowe

aspekty oceny
wiarygodnosci
kontrahenta

Ocena

kondyc;ji
finansowej
kontrahenta

Zastosowanie
dyskryminacyjny
ch modeli
przewidywania
bankructwa do
oceny ryzyka
upadtosci
przedsigbiorstw

Prowadzacy

Rafat Ziarkowski

Rafat Ziarkowski

Rafat Ziarkowski

Maciej Sowinski

Maciej Sowinski

Maciej Sowinski

Data realizacji
zajeé

23-06-2026

23-06-2026

23-06-2026

24-06-2026

24-06-2026

24-06-2026

Godzina
rozpoczecia

08:30

10:30

12:30

08:30

10:30

12:00

Godzina
zakonczenia

10:30

12:30

15:30

10:30

12:00

13:00

Liczba godzin

02:00

02:00

03:00

02:00

01:30

01:00



Przedmiot / temat

_ Prowadzacy
zajec

Analiza i

ocena
efektywnosci
kontraktow w
aspekcie ceny,
warunkow
ptatnosci i
wykorzystanych
zrodet
finansowania

Maciej Sowinski

Ryzyko

kontrahenta i
metody
zarzadzania nim

Maciej Sowinski

D Test

teoretyczny z

wynikiem Maciej Sowinski
generowanym

automatycznie

Cennik

Data realizacji
zajeé

24-06-2026

24-06-2026

24-06-2026

Godzina
rozpoczecia

13:00

14:00

15:10

Godzina i .
, i Liczba godzin
zakonczenia

14:00 01:00
15:10 01:10
15:30 00:20

( Jezeli korzystasz z dofinansowania w wysokosci co najmniej 70% przystuguje Tobie zwolnienie z podatku VAT

Cennik

Rodzaj ceny

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto
Koszt osobogodziny brutto

Koszt osobogodziny netto

Prowadzgcy

Liczba prowadzacych: 2

122

Rafat Ziarkowski

Cena

3 136,50 PLN

2 550,00 PLN

149,36 PLN

121,43 PLN



Specjalizuje sie w prawie cywilnym, prawie obrotu gospodarczego, prawie karnym oraz prawie
O spotek. Prowadzi réwniez szkolenia z zakresu podstaw prawa gospodarczego i miedzynarodowego.

Partner Kancelarii Szabunio-Ziarkowski Adwokaci i Radcowie Prawni w Gdansku. Jako prawnik
zajmuje sie doradztwem i opiniowaniem oraz reprezentuje klientéw w postepowaniu sgdowym.
Wspétpracuje z najwiekszymi firmami zaréwno polskimi jak miedzynarodowymi.

Absolwent Wydziatu Prawa i Administracji Uniwersytetu Gdanskiego. Ukorczyt Podyplomowe
Studium Zarzadzania na Wydziale Zarzadzania Uniwersytetu Gdanskiego. Otrzymat dyplom
ukonczenia aplikacji prokuratorskiej w Prokuraturze Okregowej w Gdarsku.

0d wielu lat wspétpracuje z Gdanska Fundacjg Ksztatcenia Menedzeréw. Prowadzi zajecia na
Podyplomowych Studiach Menedzerskich z Europejskiego Modelu Zarzadzania oraz w ramach
programu Executive Master of Business Administration. Wraz z Wojciechem Szabunio sg autorami
skryptu dla studentéw Podstawy prawa gospodarczego.

222
0 Maciej Sowinski

‘ ' Specjalizuje sie w szkoleniach z zarzadzania finansami, analizy finansowej, analizy optacalnosci
projektow inwestycyjnych, biznes planu, wyceny wartosci firm, zarzgdzania projektami, zarzadzania
ryzykiem oraz ciggtoscia dziatania. Prowadzi réwniez szkolenia z zakresu finansowych aspektéw
zawierania umow i ABC przedsiebiorczosci.

Jako cztonek zarzadoéw firm réznych branz (Baltic Brokers SA, Euromedicus Sp. z 0.0., CDK
Europartner Sp. z 0.0., Euromos Sp. z 0.0.) odpowiadat za efektywne zarzadzanie firmami i ich
rozwdj. Jako lider, w ramach wtasnej firmy oraz we wspétpracy z wieloma czotowymi firmami
consultingowymi zrealizowat wiele projektéw inwestycyjnych, doradczych i wdrozeniowych. Jego
kariera zawodowa obejmuje rowniez prace przy wdrozeniach duzych projektow Grupy ENERGA.
Zrealizowat wiele wycen wartosci firm. Kierownik projektéw i konsultant w projektach opracowania,
wdrozenia, rozwoju oraz integracji systeméw wspierajgcych zarzadzanie oraz analizy, oceny, audytu
oraz rekomendacji usprawnien systemoéw zarzgdzania ryzykiem w kilku polskich firmach.

Jest magistrem ekonomii i Certyfikowanym Menedzerem Zarzadzania Ryzykiem metodyki IRM oraz
metodyki M_o_R ® (Management of Risk). Ukoriczyt wiele kurséw i szkolen z zakresu zarzgdzania
finansami, zarzadzania projektami, zarzadzania ryzykiem, zarzadzania ciggtoscia dziatania (BCM),
zarzadzania grupa kapitatowg oraz coachingu menedzerskiego.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Uczestnicy szkolenia otrzymuja komplet materiatéw szkoleniowych, ktére zawieraja materiaty:
— warsztatowe (arkusze pracy, opisy ¢wiczen, testy)

— opisowe (zawierajace niezbedng wiedze teoretyczng)

Informacje dodatkowe

Szkolenie jest zwolnione z VAT, jesli jest finansowane w co najmniej 70% ze srodkéw publicznych.

Prowadzgcym zajecia jest trener i konsultant klasy miedzynarodowej o duzym doswiadczeniu i praktyce w przemysle, przeszkolony przez
specjalistéw zachodnich w zakresie nowoczesnych metod dydaktycznych.



W przypadku zajeé¢ trwajgcych powyzej 4 godzin uczestnikowi przystuguje przerwa 15 minut.

Adres

al. Grunwaldzka 472
80-309 Gdansk

woj. pomorskie

Kontakt

h E-mail j.jaglowska@gfkm.pl

Telefon (+48) 602 213 590

Jolanta Jagtowska



