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Brak ocen dla tego dostawcy

Informacje podstawowe

Kategoria

Grupa docelowa ustugi

Minimalna liczba uczestnikow

Maksymalna liczba uczestnikow

Data zakonczenia rekrutacji

Forma prowadzenia ustugi

Liczba godzin ustugi

£ 10.03.2026 do 10.03.2027

Biznes / Zarzadzanie przedsiebiorstwem

Ustuga skierowana jest do:

¢ Wiascicieli firm oraz oséb prowadzacych jednoosobowg dziatalnosé
gospodarcza, ktére planujg dywersyfikacje przychoddw, rozpoczecie
lub rozwdj dziatalnosci w obszarze nieruchomosci i doradztwa
rynkowego.

¢ Kadry zarzadzajacej oraz pracownikow mikro, matych i srednich
przedsiebiorstw, w szczegdlnosci zatrudnionych na stanowiskach
sprzedazowych, handlowych, doradczych oraz menedzerskich,
chcacych podnies¢ efektywnos¢ dziatan rynkowych firmy.

 Pracownikéw sektora MSP, ktérzy w ramach rozwoju wewnatrz
organizacji chcg naby¢ nowe kompetencje umozliwiajgce zmiane
$ciezki zawodowej (przekwalifikowanie) lub rozszerzenie zakresu
obowigzkéw o profesjonalng obstuge rynku nieruchomosci.

¢ Os6b przygotowujacych sie do zatozenia wlasnej dziatalnosci
gospodarczej w branzy nieruchomosci, posiadajgcych gotowos¢ do
wdrozenia zdobytej wiedzy w praktyce biznesowe;.

100

09-03-2027

zdalna

32



Podstawa uzyskania wpisu do BUR Certyfikat VCC Akademia Edukacyjna

Cel

Cel edukacyjny

Nabycie wiedzy i praktycznych umiejetnosci do pracy w roli doradcy na rynku nieruchomosci. Ustuga przygotowuje do
profesjonalnej analizy optacalnosci, identyfikacji okazji rynkowych oraz skutecznej wspétpracy z inwestorami w celu
rozwoju firmy lub otwarcia wtasnej dziatalnosci i zyskania przewagi rynkowe;j.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia si¢ Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

Poprawne wskazanie min. 5 ryzyk
Uczestnik definiuje role uczestnikéw dyskwalifikujgcych nieruchomosé Analiza dowodéw i deklaracji

rynku, rozréznia modele biznesowe podczas analizy studium przypadku.
inwestora i doradcy oraz identyfikuje

ryzyka inwestycyjne (,czerwone flagi”)

na podstawie 59-stronicowego
przewodnika rynkowego. potencjatu wybranego rynku lokalnego Analiza dowodéw i deklaraciji

pod katem inwestycyjnym

Przygotowanie pisemnej analizy

Wyselekcjonowanie i merytoryczne
uzasadnienie wyboru 3 realnych Zrédet Analiza dowodoéw i deklaraciji
ofert off-market w regionie uczestnika.

Uczestnik samodzielnie pozyskuje
oferty poza rynkiem otwartym oraz
przeprowadza petng analize
rentownosci inwestycji (ROI/ROE) z
wykorzystaniem profesjonalnego

Poprawne wykonanie petnej kalkulacji
kosztéw i zyskéw w arkuszu Excel dla
arkusza kalkulacyjnego. konkretnego lokalu (min. 70%

poprawnosci wyliczen).

Analiza dowodéw i deklaraciji

Przygotowanie kompletnej prezentaciji
inwestycyjnej (Pitch Deck) gotowej do

Lo . Prezentacja
Uczestnik przygotowuije profesjonalng przedstawienia partnerowi
dokumentacje ofertowa dla inwestoréw biznesowemu.
oraz opracowuje indywidualny plan
wdrozenia nowej ustugi do swojej Opracowanie indywidualnego, 30-
dziatalnosci gospodarczej. dniowego planu pracy .
Prezentacja

doradcy/inwestora, uwzgledniajagcego
cele operacyjne.

Cel biznesowy

Wprowadzenie nowej ustugi doradztwa inwestycyjnego do oferty przedsigbiorstwa (w tym w ramach planowane;j
dziatalnosci gospodarczej uczestnika), co pozwoli na dywersyfikacje zrédet przychodéw oraz zwiekszenie
konkurencyjnosci na lokalnym rynku nieruchomosci. Dzigki nabytej wiedzy uczestnik bedzie mégt profesjonalnie
obstugiwaé inwestoréw zewnetrznych, co wptynie na wzrost obrotéw, stabilnos¢ finansowg biznesu oraz skuteczne
wyjscie z bezrobocia poprzez samozatrudnienie.

Efekt ustugi



Wprowadzenie do oferty firmy nowej ustugi w postaci profesjonalnego doradztwa inwestycyjnego na rynku nieruchomosci. Uczestnik
przygotowuje model biznesowy nowej ustugi doradczej oraz opracowuje standard dokumentacji (arkusz analizy) gotowy do wykorzystania
w dziatalnos$ci gospodarcze;j.

Kryteria weryfikaciji:

1. Samodzielne przygotowanie arkusza analizy finansowej (ROI/ROE) dla realnej oferty rynkowe;j.

2. Opracowanie profesjonalnej oferty inwestycyjnej (Teaser/Pitch Deck).

3. Pozytywna ocena merytoryczna prac przez trenera — wymagane poprawne wykonanie min. 70% zatozen merytorycznych zawartych
w wytycznych do zadan praktycznych.

Metoda potwierdzenia osiggniecia efektu ustugi

Metoda potwierdzenia osiggniecia efektu ustugi: Weryfikacja odbywa sie poprzez indywidualng ocene prac praktycznych przygotowanych
przez uczestnika. Trener dokonuje analizy merytorycznej arkusza finansowego oraz oferty inwestycyjnej (Teasera) pod katem
poprawnosci obliczen i kompletnosci danych. Potwierdzeniem nabycia kompetenc;ji jest pozytywny wynik walidacji (min. 70%
poprawnosci), udokumentowany w protokole zaliczenia oraz wydanie imiennego zaswiadczenia o ukoriczeniu ustugi.

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetenc;ji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?
TAK

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikacji?

TAK

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidacji?

TAK

Program

HARMONOGRAM I CZAS TRWANIA USLUGI

« Liczba godzin: 32 godziny dydaktyczne (1h dydaktyczna = 45 minut).
* Struktura czasu:

Zajecia teoretyczne (40%): 13 godzin dydaktycznych.

Zajecia praktyczne (60%): 19 godzin dydaktycznych (obejmuja samodzielng prace z materiatami bonusowymi, kalkulatorami oraz
wykonywanie zadan domowych do kazdego modutu).

* Sposob liczenia czasu: Ustuga realizowana jest w trybie zdalnym na platformie. Czas trwania obejmuje zapoznanie sie z tre$ciami lekcji,
analize obszernych materiatéw dodatkowych (130 stron PDF) oraz czas niezbedny na poprawne wykonanie zadan praktycznych.

RAMOWY PROGRAM USLUGI



MODUL 1: Fundamenty startu w nieruchomosciach (4h)

¢ Tresci: Kluczowe pojecia rynkowe, réznice w rolach inwestora i posrednika, analiza najczestszych btedéw poznawczych na starcie.
* Praca z materiatem: Analiza eksperckiego przewodnika rynkowego (59 stron) — identyfikacja ryzyk rynkowych.
e Zadanie praktyczne: Pisemna analiza wybranego rynku lokalnego pod katem potencjatu inwestycyjnego.

MODUL 2: Pozyskiwanie okazji inwestycyjnych i off-market (5h)

e Tresci: 10 sprawdzonych Zrédet okazji, budowanie przewagi konkurencyjnej, techniki dotarcia do ofert poza rynkiem otwartym.
e Zadanie praktyczne: Wyselekcjonowanie, opisanie i weryfikacja minimum 3 realnych Zrédet ofert w regionie uczestnika.

MODUL 3: Wstepna analiza okazji — metoda ,Szybki Start” (5h)

e Tresci: Algorytm 10-minutowej analizy wstepnej, uproszczona wycena kosztéw odswiezenia lokalu, szacowanie rentownosci bazowe;j.
e Zadanie praktyczne: Wykonanie wstepnej kalkulacji zysku dla realnej oferty rynkowej znalezionej przez uczestnika.

MODUL 4: Zaawansowana analiza finansowa i audyt ryzyka (6h)

¢ Tresci: Petny model finansowy inwestycji, techniczna ocena nieruchomosci, katalog ,czerwonych flag” dyskwalifikujgcych oferte.
 Zadanie praktyczne: Przygotowanie petnego arkusza kosztéw i zyskéw (ROI/ROE) dla konkretnego lokalu z uwzglednieniem kosztéw
transakcyjnych i podatkowych.

MODUL 5: Strategie finansowania i budowanie ofert dla partneréw (6h)

¢ Tresci: Modele finansowania bez angazowania wtasnego kapitatu, pozyskiwanie inwestoréw, zasady konstrukcji ofert typu Pitch Deck.
e Zadanie praktyczne: Przygotowanie profesjonalnej prezentacji inwestycyjnej (Pitch Deck) gotowej do przedstawienia partnerowi
biznesowemu.

MODUL 6: Strategia operacyjna i 30-dniowy plan wdrozenia (6h)

¢ Tresci: Organizacja pracy doradcy, automatyzacja monitorowania ofert, budowa harmonogramu dziatai operacyjnych.
e Zadanie praktyczne: Opracowanie indywidualnego, 30-dniowego planu pracy jako doradca/inwestor.
e Walidacja: Proces weryfikacji wszystkich zadarh domowych przez trenera i udzielenie merytorycznej informacji zwrotnej.

Cennik

Cennik
Rodzaj ceny Cena
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 2 750,00 PLN
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 2 750,00 PLN
Koszt osobogodziny brutto 85,94 PLN
Koszt osobogodziny netto 85,94 PLN

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Uczestnik otrzymuje komplet profesjonalnych materiatéw dydaktycznych i narzedziowych w formie cyfrowej, przesytanych droga
elektroniczna:



¢ Przewodnik merytoryczny: Autorskie opracowanie eksperckie (kompendium wiedzy, 59 stron) zawierajgce szczegdtowe omoéwienie
procesow inwestycyjnych, strategii rynkowych oraz analizy ryzyk.

¢ Narzedzia analityczne: Interaktywne arkusze kalkulacyjne do samodzielnego wykonywania zaawansowanych obliczen rentownosci
(ROI, ROE), kosztorysowania remontéw oraz prognozowania zysku z inwestycji.

¢ Szablony dokumentéw biznesowych: Gotowe do wykorzystania wzory ofert dla inwestoréw zewnetrznych (Teaser/Pitch Deck) oraz
scenariusze rozmow.

¢ Checklisty narzedziowe: Arkusz weryfikacji ,czerwonych flag” nieruchomosci oraz edytowalny planer 30-dniowy do monitorowania
postepéw wdrozeniowych.

e Case Studies: Przyktadowe analizy rzeczywistych ofert rynkowych stuzace jako wzorce do pracy wtasne;j.

Warunki uczestnictwa

1. Status osoby pozostajgcej bez zatrudnienia (bezrobotnej lub biernej zawodowo), kwalifikujgcej sie do otrzymania wsparcia na
podniesienie kompetencji zawodowych.

2. Intencja podjecia zatrudnienia lub rozpoczecia dziatalnosci gospodarczej w sektorze nieruchomosci/doradztwa inwestycyjnego.
3. Podstawowa umiejetnos¢ obstugi komputera oraz arkusza kalkulacyjnego niezbedna do realizacji zadan analitycznych.

4. Posiadanie urzadzenia z dostepem do internetu i mozliwoscig odczytu plikéw PDF.

Informacje dodatkowe

Forma wsparcia: Ustuga realizowana jest w formie zdalnej (asynchronicznej/synchronicznej) z silnym naciskiem na mentoring i prace
wiasng uczestnika pod nadzorem trenera.

Walidacja: Proces walidacji efektéw uczenia sie jest wliczony w czas trwania ustugi i odbywa sie poprzez weryfikacje zadan praktycznych
przez eksperta.

Wsparcie po ustudze: Uczestnik ma mozliwos¢ jednorazowej konsultacji z trenerem w celu omdéwienia uwag do przygotowanych
dokumentow wdrozeniowych.

Dostepnosc: Materiaty sg dostosowane do potrzeb oséb z niepetnosprawnosciami (standard WCAG w zakresie czytelnosci dokumentéw
PDF).

Warunki techniczne

Warunki techniczne niezbedne do udziatu w ustudze:

. Ustuga realizowana jest za posrednictwem platformy edukacyjnej pod adresem: www.arw360.pl

. Wymagania sprzetowe: Komputer lub urzadzenie mobilne (laptop, tablet, smartfon) z dostepem do internetu.

. Potaczenie z siecia: Stabilne tgcze internetowe o minimalnej predkosci 5 Mbps.

. Oprogramowanie: Aktualna wersja przegladarki internetowej (np. Google Chrome, Mozilla Firefox, Microsoft Edge, Safari) oraz
oprogramowanie do odczytu plikéw PDF i obstugi arkuszy kalkulacyjnych (np. MS Excel, LibreOffice lub Google Sheets).

5. Dostep do ustugi: Po optaceniu i zatwierdzeniu udziatu w ustudze, uczestnik otrzymuje dostep do panelu kursanta na stronie

www.arw360.pl
6. Wsparcie techniczne: W razie probleméw technicznych z logowaniem, uczestnik moze skorzystaé¢ z pomocy technicznej dostepnej
pod adresem e-mail podanym w danych kontaktowych dostawcy.

A WON =



Kontakt

KATARZYNA GOCH

E-mail ambasador.dolnyslask@gmail.com
Telefon (+48) 573 270 830




