Mozliwos$¢ dofinansowania

Biznes od podstaw — warsztaty dla 3400,00 PLN brutto

przysztych przedsiebiorcow 3 400,00 PLN  netto
212,50 PLN brutto/h

212,50 PLN netto/h
213,44 PLN cena rynkowa @

Numer ustugi 2026/02/18/11986/3342953

Centrum Doradztwa
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Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Zarzadzanie przedsigebiorstwem

Osoby planujgce samodzielne rozpoczecie dziatalnosci gospodarczej,
osoby posiadajgce pomyst na biznes wymagajacy weryfikacji oraz
przyszli przedsiebiorcy chcacy uporzadkowac i przeanalizowaé swéj
model dziatania przed podjeciem decyzji o starcie.

Grupa docelowa ustugi

Minimalna liczba uczestnikéw 3
Maksymalna liczba uczestnikow 20

Data zakonczenia rekrutacji 12-04-2026
Forma prowadzenia ustugi stacjonarna
Liczba godzin ustugi 16

Certyfikat systemu zarzgdzania jakos$cig wg. ISO 9001:2015 (PN-EN 1SO

Podstawa uzyskania wpisu do BUR
wauzy heilae 9001:2015) - w zakresie ustug szkoleniowych

Cel

Cel edukacyjny

Celem warsztatdw jest przygotowanie uczestnikdw do swiadomego i strategicznego rozpoczecia dziatalnosci
gospodarczej poprzez opracowanie wstepnie zweryfikowanego modelu biznesowego, analize optacalnosci
przedsiewziecia oraz zaplanowanie kluczowych dziatai formalnych i rozwojowych.

Uczestnicy zdobeda wiedze i praktyczne narzedzia umozliwiajgce ograniczenie ryzyka biznesowego oraz podejmowanie
decyzji w oparciu o analize rynku i danych, a nie wytgcznie intuicje.



Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie Kryteria weryfikacji Metoda walidaciji

Po zakonczeniu warsztatéw uczestnik:
+ definiuje problem rynkowy i formutuje
propozycje wartosci dla klienta

« okresla profil idealnego klienta
(segmentacja i persona)

+ opracowuje wstepny model biznesowy Uczestnik:

(w oparciu o strukture modelowa, np. * poprawne zdefiniowanie problemu i

Business Model Canvas) grupy docelowej,

« identyfikuje Zrédta przychodéw oraz * logicznie sp6jny model biznesowy,

strukture kosztow * realne oszacowanie kosztow i Test teoretyczny z wynikiem
+ oblicza prég rentownosci przychodéw, generowanym automatycznie
przedsiewziecia + wskazanie adekwatnych zrodet

* planuje dziatania w zakresie finansowania,

testowania i weryfikacji pomystu (MVP) + zaplanowanie minimum jednego

* zna podstawowe formy prawne dziatania testowego (MVP).

dziatalnosci i zasady ich wyboru

« potrafi wskaza¢ mozliwe Zrédta
finansowania dziatalnosci

+ opracowuje wstepny plan rozwoju i
skalowania biznesu

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?
TAK

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikacji?

TAK

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidacji?

TAK

Program

Szkolenie sktada sie z 16 godzin dydaktycznych (1 godzina dydaktyczna = 45 minut). Kazdego dnia przewidziane sg przerwy w tgcznej
liczbie 15 minut. Przerwy nie sg wliczone w czas szkolenia.

Dzier 1 — Fundament biznesu




Modut 1. Okreslenie wartosci i problemu rynkowego

Identyfikacja realnych probleméw klientéw

e Analiza potrzeb i motywacji odbiorcéw

e Formutowanie propozycji wartosci

e Tworzenie hipotez biznesowych

e Wstegpna ocena atrakcyjnosci rynkowej pomystu

Efekt: uczestnik precyzyjnie definiuje problem oraz warto$é swojego rozwigzania.
Modut 2. Profil idealnego klienta

e ¢ Segmentacja rynku
e Charakterystyka demograficzna i psychograficzna
e Tworzenie persony klienta
¢ Analiza zachowan zakupowych
¢ |dentyfikacja czynnikéw decyzyjnych

Efekt: uczestnik okresla konkretng grupe docelowa i rozumie jej potrzeby.
Dzien 2 — Model i liczby
Modut 3. Model biznesowy i sposéb monetyzacji

e ¢ FElementy modelu biznesowego
e Struktura przychoddéw
e Analiza kosztéw statych i zmiennych
e Strategia cenowa
¢ Kluczowe zasoby i partnerstwa
e Wstepne obliczenie progu rentownosci

Efekt: uczestnik opracowuje wstepny model biznesowy oraz analize optacalnosci.
Modut 4. Testowanie i weryfikacja pomystu

e o Formutowanie hipotez rynkowych
¢ Metody rozméw z klientami
 Projektowanie minimalnej wersji produktu/ustugi (MVP)
e Testowanie ceny i zainteresowania

Efekt: uczestnik planuje konkretne dziatania weryfikujgce swoj pomyst przed petnym wdrozeniem.

Dzien 3 — Bezpieczny start i rozwdj

Modut 5. Formalne aspekty rozpoczecia dziatalnosci

e o Wybér formy prawnej dziatalnosci
¢ Rejestracja dziatalnosci krok po kroku
e Formy opodatkowania
e Obowigzki wobec ZUS i urzedéw
e Podstawy dokumentacji

Efekt: uczestnik zna procedury formalne i potrafi zaplanowac proces rejestraciji.
Modut 6. Strategie finansowania

e o Okreslenie zapotrzebowania kapitatowego
¢ Finansowanie wtasne i zewnetrzne
¢ Dotacje i programy wsparcia
e Plan bezpieczenstwa finansowego

Efekt: uczestnik wybiera adekwatng strategie finansowania.
Modut 7. Plan rozwoju i skalowania biznesu

e o Definiowanie celéw dtugoterminowych
e Standaryzacja i budowa proceséw
* Wskazniki efektywnosci (KPI)



¢ Kierunki rozwoju dziatalnosci

Efekt: uczestnik opracowuje wstepny plan dalszego rozwoju firmy.

Harmonogram

Liczba przedmiotéw/zaje¢: 4

Przedmiot / temat

L Prowadzacy
zajec

Zajecia
dydaktyczne

Zajecia

dydaktyczne

Zajecia

dydaktyczne

Walidacja -

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto
Koszt osobogodziny brutto

Koszt osobogodziny netto

Prowadzgcy

Liczba prowadzacych: 0

Brak wynikow.

Data realizacji Godzina
zajeé rozpoczecia
13-04-2026 15:00
14-04-2026 15:00
15-04-2026 15:00
15-04-2026 18:15

Cena

3 400,00 PLN

3 400,00 PLN

212,50 PLN

212,50 PLN

Godzina
zakonczenia

19:00

19:00

18:15

19:00

Liczba godzin

04:00

04:00

03:15

00:45



Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Uczestnicy otrzymaja prezentacje z zakresu tematyki szkolenia, przygotowang przez trenera.

Warunki uczestnictwa

W przypadku kurséw dofinansowanych warunkiem uczestnictwa w kursie jest spetnienie warunkdw przedstawionych przez danego Operatora.
Wymagania techniczne:

Ze wzgledu na warsztatowy charakter szkolenia oraz konieczno$¢ przeprowadzenia egzaminu w formie elektronicznej (test z wynikami
generowanymi automatycznie), uczestnik jest zobowigzany do posiadania wtasnego laptopa wraz z zasilaczem oraz aktualna
przegladarka internetowa. Organizator zapewnia dostep do bezprzewodowej sieci Internet.

Informacje dodatkowe

Warunkiem ukonczenia ustugi jest uczestnictwo w co najmniej 80% godzin zaje¢ przewidzianych w programie. Obecnos¢ weryfikowana
jest na podstawie list obecnosci podpisywanych kazdego dnia szkoleniowego.

Informacja o zwolnieniu z VAT:

Ustuga zwolniona z VAT na podst. art. 43 ust. 1 pkt. 29 lit.a, wpis do ewidencji szkét i placéwek niepublicznych nr42, prowadzony przez
Starostwo Powiatowe w tukowie.

Adres

ul. ks. Stanistawa Brzoski 17
21-400 Lukow

woj. lubelskie

Szkolenie zostanie zrealizowane w sali szkoleniowej w budynku Inkubatora Przedsiebiorczosci, parter, budynek
dostosowany do potrzeb oséb z niepetnosprawnosciag ruchowa.

Udogodnienia w miejscu realizacji ustugi

o Klimatyzacja
o Wi

Kontakt

h E-mail szkolenia@cdf.lukow.pl

Telefon (+48) 784 684 362

Karolina Butwina



