Mozliwos$¢ dofinansowania

Car Wrapping 4.0 - modelowanie i 2 000,00 PLN brutto
automatyzacja proceséw w firmie 2000,00 PLN netto
zajmujacej sie oklejaniem pojazdow i 100,00 PLN  brutto/h
reklama wizualna. 100,00 PLN netto/h

Numer ustugi 2026/02/17/185217/3340468 284,58 PLN cenarynkowa @

Reklama na Wczoraj ]

MACIEJ ZURYLO & Ustuga szkoleniowa
mieszana (zdalna potgczona z ustugg zdalng w czasie
rzeczywistym)

®© 20:00h

£ 09.05.2026 do 12.05.2026

Brak ocen dla tego dostawcy

Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Zarzadzanie przedsiebiorstwem

Przedstawiciele firm sektora MSP profesjonaliéci oraz przedsiebiorcy
dziatajacy na styku branzy motoryzacyjnej, graficznej i reklamowej:

- Witasciciele firm wrappingowych i auto detailingowych, realizujgcych
zlecenia na rynku B2B (floty, agencje, sklepy, firmy logistyczne),

- Freelancerzy i mikroprzedsiebiorcy wykonujacy zlecenia graficzne i
brandingowe dla klientéw z sektora automotive,

Grupa docelowa ustugi
- Agencje reklamowe i drukarnie wielkoformatowe, ktére tgcza

projektowanie graficzne, druk i aplikacje folii,

- Osoby odpowiedzialne za organizacje produkcji i kontakt z klientem w
firmach realizujgcych oklejanie pojazdéw,

- Nowi uczestnicy rynku — techniczni specjalisci (wraperzy, graficy,
drukarze), ktorzy chcg samodzielnie prowadzi¢ dziatalnos$¢ w branzy.

Minimalna liczba uczestnikow 8

Maksymalna liczba uczestnikow 15

Data zakonczenia rekrutacji 08-05-2026

Forma prowadzenia ustugi mieszana (zdalna potgczona z ustugg zdalng w czasie rzeczywistym)
Liczba godzin ustugi 20

Certyfikat systemu zarzadzania jakos$cig wg. ISO 9001:2015 (PN-EN 1SO

Podstawa uzyskania wpisu do BUR . .
9001:2015) - w zakresie ustug szkoleniowych



Cel

Cel edukacyjny

Celem szkolenia jest nabycie przez uczestnikow kompleksowych kompetencji w zakresie modelowania, optymalizacji i
automatyzacji proceséw biznesowych w firmie zajmujagcej sie oklejaniem pojazddw i reklamg wizualng. Uczestnicy
nauczg sie przechodzi¢ od czysto technicznego podejscia do aplikac;ji folii w strone skalowalnego modelu biznesowego,

wykorzystujgcego narzedzia cyfrowe do zarzadzania zleceniami — od pierwszego kontaktu z klientem, przez
projektowanie i produkcje, az po obstuge posprzedazowa.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiaggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie

Zna zasady modelowania proceséw w
standardzie BPMN 2.0.

Rozumie zasady automatyzacji
przeptywu danych i cyfrowego obiegu
dokumentacji.

Potrafi samodzielnie zmapowac i

zoptymalizowa¢ cykl realizacji zlecenia.

Wdraza zintegrowany system
zarzadzania zleceniami (CRM/Notion).

Konfiguruje automatyzacje wycen i
zbierania danych od klienta.

Prezentuje podejscie zorientowane na
skalowalnos¢ i profesjonalizacje ustug.

Uczestnik wykazuje gotowos$¢ do
wdrazania kultury bezpieczenstwa w
sektorze MSP.

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Kryteria weryfikacji

Uczestnik potrafi poprawnie nazwaé
symbole procesowe i wyjasni¢ logiczne
powigzanie miedzy etapami realizacji
zlecenia.

Uczestnik wymienia funkcje narzedzi
Notion, Zapier i Google Forms w
procesie eliminacji pracy manualne;j.

Uczestnik tworzy schemat procesu "od
briefu do wydania pojazdu” eliminujacy
btedy komunikacyjne.

Uczestnik konfiguruje w Notion
dziatajaca tablice zlecen z przypisanymi
harmonogramami i dokumentac;ja.

: Uczestnik buduje formularz briefu,
ktéry automatycznie przesyta dane do
systemu CRM bez udziatu pracownika

Uczestnik potrafi uzasadnic potrzebe
automatyzacji jako klucz do rozwoju
firmy bez zwigkszania zatrudnienia

Uczestnik poprawnie ocenia skutki
zaniechan w obszarze edukacji
pracownikéw w podanym,
symulowanym scenariuszu
biznesowym.

Metoda walidacji

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie



Warunki uznania kompetencji
Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajacy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sig?

TAK

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

TAK

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidacji?

TAK

Program

Dzien 1: Fundamenty procesowe (Zdalnie w czasie rzeczywistym)

e « Wprowadzenie do Car Wrapping 4.0: Analiza r6znic miedzy tradycyjnym podej$ciem a modelem zorientowanym na procesy.
e Mapowanie proceséw (BPMN 2.0): Nauka wizualizacji cyklu realizacji zlecen reklamowych — od briefu do wydania pojazdu.
¢ Projektowanie sciezki klienta: Definiowanie punktéw styku i standardéw obstugi klienta flotowego i biznesowego.
¢ Analiza case studies: Praca na rzeczywistych zleceniach w celu identyfikacji "waskich gardet" w produkcji.

Dzien 2: Cyfrowy warsztat i dokumentacja (E-learning)

e o Zarzadzanie wizualizacjami: Nauka technik pracy w narzedziach Figma oraz Canva Pro pod katem prezentacji projektow klientowi.
¢ Cyfrowy obieg dokumentow: Wdrazanie narzedzi do obstugi zgdd, uméw oraz dokumentacji RODO w branzy reklamowe;j.
e Zarzadzanie archiwum projektowym: Tworzenie bazy wiedzy i plikéw w srodowisku chmurowym.

Dzien 3: Automatyzacja i systemy wycen (E-learning)

e ¢ Automatyzacja wycen i rezerwacji: Wykorzystanie Google Forms i Zapier do automatycznego generowania ofert i przyjmowania
brieféw.
¢ Budowa systeméw CRM: Konfiguracja logicznej struktury bazy klientéw i harmonograméw pracy zespotu.
¢ Praca z szablonami: Samodzielna adaptacja gotowych kosztoryséw i checklist do specyfiki wtasnej dziatalnosci.

Dzien 4: Wdrozenie i mentoring (Zdalnie w czasie rzeczywistym)

e ¢ Budowa centrum zarzadzania w Notion: Integracja wszystkich elementéw (CRM, harmonogramy, dokumenty) w jeden spdjny
system.
¢ Mentoring wdrozeniowy: Indywidualne konsultacje dotyczace personalizacji stworzonego systemu zarzadzania zleceniami.
* Raportowanie i follow-up: Wdrazanie systeméw badania satysfakcji klienta i budowania relacji posprzedazowych.
¢ Prezentacja efektow: Walidacja gotowego modelu procesu obstugi zlecen przygotowanego przez uczestnika.

Harmonogram

Liczba pozycji harmonogramu: 19



Przedmiot / temat

Wprowadzenie
do modelu Car
Wrapping 4.0.

Analiza przetomu
jakosciowego w

ofercie i réznic
miedzy
podejsciem

rzemieslniczym a

procesowym

Podstawy

mapowania

proceséw BPMN

2.0. Nauka
standardow

wizualizacji cyklu
realizacji zlecen.

Projektowanie

Sciezki zlecenia

- Etap I.
Modelowanie

drogi od briefu i

pierwszego
kontaktu do
przygotowania
wyceny

Projektowanie

Sciezki zlecenia

- Etap Il.
Mapowanie
produkgiji,

harmonogramow

ania i logistyki

wydania pojazdu.

Analiza

case studies.
Warsztatowa
praca na
rzeczywistych
zleceniach
klientéw

flotowych w celu
wykrycia btedow
komunikacyjnych

Maciej Zuryto

Maciej Zuryto

Maciej Zuryto

Maciej Zuryto

Maciej Zuryto

Data realizacji
zajeé

09-05-2026

09-05-2026

09-05-2026

09-05-2026

09-05-2026

Godzina
rozpoczecia

09:00

10:00

11:00

12:00

13:00

Godzina
zakonczenia

10:00

11:00

12:00

13:00

14:00

Liczba godzin

01:00

01:00

01:00

01:00

01:00



Przedmiot / temat

+ Godzina

1: Zarzadzanie

wizualizacjami w

procesie

sprzedazy. Nauka

obstugi Canva
Proi Figmaw
kontekscie
szybkich
wizualizacji dla
klienta.

Godzina 2:

Tworzenie

profesjonalnych

ofert. Praca z
szablonami

ofertowymi, ktére

tacza projekt
graficzny z
kosztorysem.

» Godzina

3: Prawne

aspekty zlecenia.

Wdrozenie
cyfrowego
obiegu
dokumentow:
zgody, umowy
oraz wymogi

RODO w branzy

reklamowe;j.

+ Godzina

4: Standardy
dokumentac;ji
projektowe;j.

Budowa checklist

i procedur
archiwizacji
plikow

produkeyjnych i

drukarskich.

Godzina

5: Praca wiasna z

materiatami
cyfrowymi.
Samodzielne
dostosowanie
otrzymanych
szablonéw

dokumentéw do

wilasnej
dziatalnosci.

Prowadzacy

Maciej Zuryto

Maciej Zuryto

Maciej Zuryto

Maciej Zuryto

Maciej Zuryto

Data realizacji
zajeé

10-05-2026

10-05-2026

10-05-2026

10-05-2026

10-05-2026

Godzina
rozpoczecia

09:00

10:00

11:00

12:00

13:00

Godzina
zakonczenia

10:00

11:00

12:00

13:00

14:00

Liczba godzin

01:00

01:00

01:00

01:00

01:00



Przedmiot / temat

Godzina

1: Automatyzacja
zbierania danych.
Konfiguracja
Google Forms do
obstugi
inteligentnych
brieféw od
klientéw.

Logika

automatyzacji z
Zapier. Laczenie
formularzy z
systemem
powiadomien i
baza danych bez
recznego
przepisywania.

Zarzadzanie
czasem i
harmonogramem
. Integracja
kalendarzy
(Google
Calendar,
Calendly) w celu
automatyzac;ji
rezerwacji
terminéw
oklejania.

Budowa

bazy klientow
CRM.
Projektowanie
struktury danych
dla klientow
biznesowychii
flotowych.

Testowanie
automatyzaciji.
Praca wtasna
nad konfiguracja
wycen i
automatycznych
follow-upéw
posprzedazowyc
h.

Prowadzacy

Maciej Zuryto

Maciej Zuryto

Maciej Zuryto

Maciej Zuryto

Maciej Zuryto

Data realizacji
zajeé

11-05-2026

11-05-2026

11-05-2026

11-05-2026

11-05-2026

Godzina
rozpoczecia

09:00

10:00

11:00

12:00

13:00

Godzina
zakonczenia

10:00

11:00

12:00

13:00

14:00

Liczba godzin

01:00

01:00

01:00

01:00

01:00



Przedmiot / temat

Budowa

centrum
dowodzenia w
Notion.
Integracja map
proceséw, CRM i
bazy wiedzy w
jednym narzedziu
chmurowym

Mentoring

wdrozeniowy.
Indywidualne
konsultacje
dotyczace
personalizacji
stworzonego
systemu pod
specyficzne
potrzeby firmy
uczestnika

Skalowanie
biznesu i relacje.
Strategie
budowania ofert
premium i
automatyzac;ji
relacji z klientem
biznesowym.

Finalna

walidacja i
prezentacja.
Prezentacja
gotowego,
spersonalizowan
ego modelu
procesu obstugi
zlecen i
podsumowanie
efektéw uczenia

sie.

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny

Prowadzacy

Maciej Zuryto

Maciej Zuryto

Maciej Zuryto

Maciej Zuryto

Data realizacji
zajeé

12-05-2026

12-05-2026

12-05-2026

12-05-2026

Cena

Godzina
rozpoczecia

09:00

10:30

12:00

13:00

Godzina
zakonczenia

10:30

12:00

13:00

14:00

Liczba godzin

01:30

01:30

01:00

01:00



Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 2 000,00 PLN

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 2 000,00 PLN

Koszt osobogodziny brutto 100,00 PLN

Koszt osobogodziny netto 100,00 PLN
Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

1z1

o Maciej Zuryto

‘ ' Maciej Zuryto to trener i praktyk specjalizujgcy sie w oklejaniu pojazdéw oraz reklamie mobilnej,
zwigzany z branza reklamy wizualnej. Jest wtascicielem i trenerem firmy szkoleniowej Reklama na
wczoraj, w ktérej prowadzi szkolenia z zakresu aplikacji folii reklamowych i uzytkowych na
pojazdach.

Ukonczyt studia na kierunku Gospodarka przestrzenna na Wszechnicy Warminskiej, co przektada sie
na $wiadome podejscie do projektowania reklamy w przestrzeni, estetyki oraz funkcjonalnego
rozmieszczania grafiki na pojazdach.

Szkolenia prowadzone przez Macieja Zuryto majg praktyczny charakter i oparte sg na realnych
realizacjach. Uczestnicy ucza sie prawidtowego przygotowania powierzchni, doboru materiatéw,
technik aplikaciji folii, a takze organizacji pracy i unikania typowych btedéw. Trener ktadzie nacisk na
jakos¢ wykonania, efektywno$¢ oraz bezpieczenstwo pracy. Szkolenia dostosowane sg do poziomu
uczestnikow — od 0séb poczatkujacych po zaawansowanych.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Materiaty: skrypty PDF, karty pracy, szablony BPMN-lite, checklisty wdrozeniowe, mini-poradniki narzedzi, quizy.

Warunki uczestnictwa

Warunki uczestnictwa: podstawowa obstuga komputera; doswiadczenie w prowadzeniu dziatalnosci/organizacji — rekomendowane,
nieobowigzkowe.

Informacje dodatkowe

Ustuga Szkoleniowa zostata stworzona na podstawie licencji petnej Edu Narzedzia zakupionej z dofinansowaniem projektu "USLUGI

ROZWOJOWE 4.0 - wsparcie podmiotéw BUR w obszarze tworzenia, rozwoju i sprzedazy nowych form ustug rozwojowych lub
wykorzystaniu nowych technologi" nr FERS.01.03-IP.09-0015/23.



Warunki techniczne

Aktualna przegladarka (Chrome/Firefox/Edge), stabilne tgcze =10 Mb/s, komputer/laptop z mikrofonem i kamerg; dostep do platformy e-
learning (konto uczestnika).

Kontakt

ﬁ E-mail maciej.zurylo@02.pl

Telefon (+48) 600 894 644

MACIEJ ZURYLO



