Mozliwos$¢ dofinansowania

Szkolenie z tworzenia tresci 1 600,00 PLN brutto
W sprzedazowych 1600,00 PLN netto
(g ‘ Numer ustugi 2026/02/16/156271/3337790 100,00 PLN  brutto/h
Szkolenia 100,00 PLN netto/h
zPasjq

169,00 PLN cena rynkowa @

Szkolenia z Pasja

© to6dz / stacjonarna
Bogumita Hanert

& Ustuga szkoleniowa

*hkhK 47/5 @ 60
21 ocen £ 19.03.2026 do 20.03.2026

Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Sprzedaz

Szkolenie dedykowane jest przedstawicielom handlowym oraz
Grupa docelowa ustugi pracownikom dziatu marketingu w firmach B2B i B2C, ktérzy majag wptyw
na tworzone tresci dla klientéw.

Minimalna liczba uczestnikow 1
Maksymalna liczba uczestnikéw 10

Data zakornczenia rekrutacji 16-03-2026
Forma prowadzenia ustugi stacjonarna
Liczba godzin ustugi 16

Certyfikat systemu zarzadzania jakos$cig wg. ISO 9001:2015 (PN-EN 1SO

Podstawa uzyskania wpisu do BUR 9001:2015) - w zakresie ustug szkoleniowych

Cel

Cel edukacyjny

PowerPoint - poziom sredniozaawansowany - uczestnik potrafi stworzy¢ profesjonalng i angazujaca prezentacje
sprzedazowa dla klienta.

Uczestnik potrafi tworzy¢ podcasty, webinary, wpisy na blogu firmowym i social mediach oraz korzystaé z narzedzia
Canva aby tworzy¢ tresci sprzedazowe w tym oferty jezykiem, ktéry angazuje klienta zamiast wykorzystywania pustych
marketingowych sloganéw.



Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie Kryteria weryfikacji Metoda walidaciji

Uczestnik potrafi stworzy¢ angazujac
Uczestnik tworzy tresci sprzedazowe z .p . yc angazujaca Obserwacja w warunkach
prezentacje biznesowa z

wykorzystaniem bezptatnych narzedzi . . symulowanych
wykorzystaniem programu PowerPoint

Uczestnik tworzy tresci sprzedazowe Uczestnik potrafi zdefiniowaé kanat
budujace marke osobistg lub marke budowania marki oraz wskazaé na jego Test teoretyczny
firmy zastosowanie

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?
TAK

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

TAK

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidac;ji?

TAK

Program

Modut  Tematyka zajgc Liczba godzin teoretycznych Liczba godzin praktycznych
1 Sprzedaz w $wiecie tresci 1 0

Ro6znice miedzy treSciami marketingowymi a
sprzedazowymi

3 Tresci sprzedazowe pisane - zajecia teoretyczne 1,5 0



teoretyczne
5 .
podcastach i na blogu
6 Walidacja
Harmonogram

Liczba przedmiotow/zajec: 6

Przedmiot / temat
zajec

Sprzedaz w
Swiecie tresci

Réznice
migdzy tresciami
marketingowymi
a sprzedazowymi

Tresci

sprzedazowe
pisane - zajecia
teoretyczne

Tresci

sprzedazowe
multimedialne -
zajecia
teoretyczne

Jak tworzy¢
tresci na

YouTube, TiKTok,
webinarach,
podcastach i na
blogu

Walidacja

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny

Prowadzacy

PIOTR ZYCH

PIOTR ZYCH

PIOTR ZYCH

PIOTR ZYCH

PIOTR ZYCH

Tresci sprzedazowe multimedialne- zajecia

Jak tworzy¢ tresci na YouTube, TikTok, webinarach i

Data realizacji
zajeé

19-03-2026

19-03-2026

19-03-2026

19-03-2026

20-03-2026

20-03-2026

Cena

1,5

0,5

Godzina
rozpoczecia

08:00

09:00

13:00

14:30

08:00

15:00

0,5

Godzina
zakonczenia

09:00

13:00

14:30

16:00

15:00

16:00

Liczba godzin

01:00

04:00

01:30

01:30

07:00

01:00



Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 1 600,00 PLN

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 1 600,00 PLN

Koszt osobogodziny brutto 100,00 PLN

Koszt osobogodziny netto 100,00 PLN
Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

1z1

0 PIOTR ZYCH

‘ ' Trener skutecznej komunikacji z klientem. Praktyk sprzedazy, obstugi klienta i reklamaciji.
Wspotpracowat z najwiekszg firmg w Polsce w zakresie obstugi firm z branzy sprzedazy aut
uzywanych w zakresie doradztwa biznesowego, poprawiania relacji z klientem i budowania
dtugotrwatych relacji. Prowadzi szkolenia indywidualne, dla matych i srednich grup. Ma tez bogate
doswiadczenie w wystgpieniach na konferencjach dla 100+ uczestnikéw.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Uczestnicy podczas zaje¢ otrzymaja

e teczke

e Skrypt

e materialy szkoleniowe
e dtugopis

Warunki uczestnictwa

Podczas szkolenia uczestnik musi posiadaé wtasny laptop, ktéry bedzie wykorzystywany do zadan praktycznych. Zapewniamy tgcze wifi

Informacje dodatkowe

W poblizu osrodka znajduje sie duza ilo$¢ bezptatnych miejsc parkingowych

Adres

ul. gen. Jarostawa Dabrowskiego 17E
93-177 Lédz

woj. todzkie



Bezptatne miejsce parkingowe w poblizu osrodka szkoleniowego

Udogodnienia w miejscu realizacji ustugi
o Wii

Kontakt

h E-mail bogumila@szkoleniazpasja.pl

Telefon (+48) 693 212 226

BOGUMILA HANERT



