Mozliwos$¢ dofinansowania

Strategiczne Zarzadzanie Gabinetem 5000,00 PLN brutto

Kosmetologicznym 5000,00 PLN netto
416,67 PLN brutto/h

416,67 PLN netto/h
226,67 PLN cena rynkowa @

Numer ustugi 2026/02/15/138927/3335690

ESTEKA KAROLINA
BLACHUT

© Paczkow

& Ustuga szkoleniowa
Brak ocen dla tego dostawcy E
stacjonarna

® 12:00h
£ 17.05.2026 do 17.05.2026

Informacje podstawowe

Kategoria Styl zycia / Uroda

Identyfikatory projektow Kierunek - Rozwoj

Ustuga rozwojowa skierowana jest do oséb dorostych prowadzacych lub

planujacych prowadzenie gabinetu kosmetologicznego w branzy beauty,

ktére chca rozwing¢ kompetencije w zakresie strategicznego zarzadzania

dziatalnos$cig, organizaciji pracy oraz zwiekszania rentownosci ustug.

Szkolenie dedykowane jest w szczegdlnosci wtascicielom i

wspotwiascicielom gabinetéw, osobom odpowiedzialnym za rozwdj
Grupa docelowa ustugi oferty, sprzedaz ustug oraz budowanie relacji z klientami.

Program skierowany jest do uczestnikéw, ktérzy tagcza prace zabiegowa z
zarzadzaniem biznesem i chcag uporzadkowac procesy decyzyjne,
zoptymalizowa¢ strukture oferty, poprawié¢ stabilno$é finansowa gabinetu
oraz $wiadomie planowac¢ dalszy rozwdj dziatalnosci, w tym organizacje
pracy zespotu i delegowanie zadan.

Minimalna liczba uczestnikow 1
Maksymalna liczba uczestnikéw 4

Data zakonczenia rekrutacji 14-05-2026
Forma prowadzenia ustugi stacjonarna
Liczba godzin ustugi 12

Podstawa uzyskania wpisu do BUR Znak Jakosci TGLS Quality Alliance



Cel

Cel edukacyjny

Celem ustugi jest rozwoj kompetencji uczestnikow w zakresie strategicznego zarzadzania gabinetem kosmetologicznym
poprzez nabycie umiejetnosci analizy rentownosci ustug, planowania struktury oferty, definiowania grupy docelowej,
organizacji proceséw sprzedazowych oraz wdrazania dziatan zwiekszajgcych stabilno$¢ finansowg i efektywnos¢

organizacyjng prowadzonej dziatalnosci.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiaggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie

Strategiczne zarzadzanie gabinetem
kosmetologicznym

Uczestnik analizuje role wtasciciela
gabinetu oraz okresla etap rozwoju
prowadzonej dziatalnosci.

Rentownos$¢ ustug i struktura oferty

Uczestnik ocenia rentowno$¢ ustug
oraz planuje strukture oferty gabinetu w
oparciu o cele finansowe.

Pozyskiwanie klientéw i proces
sprzedazy

Uczestnik projektuje proces
pozyskiwania klientéw oraz organizuje
sprzedaz ustug w gabinecie.

Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

Charakteryzuje role wtasciciela jako
lidera i decydenta,

Rozréznia dziatania operacyjne od
zarzadczych,
Obserwacja w warunkach rzeczywistych
Identyfikuje aktualny etap rozwoju
gabinetu,

Wskazuje obszary wymagajace zmiany
lub optymalizacji.

Analizuje optacalno$é swiadczonych
ustug,

Poréwnuje czas pracy z realnym
dochodem,
Obserwacja w warunkach rzeczywistych
Identyfikuje ustugi obnizajace
rentownosg¢,

Planowuje zmiany w strukturze oferty
wspierajace stabilnosé¢ finansowa.

Definiuje grupe docelowa gabinetu,

Analizuje potrzeby i decyzje zakupowe
klientow,

Projektuje sciezke klienta od
pierwszego kontaktu do statej
wspotpracy,

Obserwacja w warunkach rzeczywistych

Dobiera dziatania sprzedazowe bez
presji cenowe;j.



Efekty uczenia sie Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

Charakteryzuje elementy wizerunku
eksperckiego w branzy beauty,

Autoprezentacja i komunikacja

ekspercka Dobiera formy komunikacji podczas

konsultacji,

Ob j kach istych
Uczestnik buduje wizerunek ekspercki serwacjaw wardnkach rzeczywistye

. L Analizuje spdjnos¢ wizerunku w social
oraz organizuje komunikacje

L .. . mediach i w kontakcie bezposrednim,
wspierajgca rozwoj gabinetu.

Wskazuje dziatania wzmacniajgce
autorytet wtasciciela gabinetu.

Rozréznia zadania wymagajace
delegowania,

Charakteryzuje role wtasciciela jako

Organizacja pracy i rozwdj zespotu .
przetozonego,

. . Test teoretyczny
Uczestnik organizuje procesy pracy w

Wskazuje zasady organizacji prac
gabinecie oraz planuje rozwéj zespotu. ) yorg Il pracy

zespotu,

Planowuje dziatania ograniczajace
ryzyka biznesowe i przecigzenie praca.

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?
TAK

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

TAK

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidacji?

TAK

Program

Szkolenie skierowane jest do 0séb, ktére chcg zdobyé lub rozwingé kompetencje zawodowe w zakresie strategicznego zarzadzania
gabinetem kosmetologicznym. Program dedykowany jest wtascicielom oraz osobom zarzadzajacym dziatalnoscig w branzy beauty, ktére
chca zwiekszy¢ rentownosc¢ ustug, uporzadkowac procesy organizacyjne oraz $wiadomie planowac rozwdj biznesu.



Szkolenie realizowane jest w formie jednodniowych zaje¢ teoretyczno-praktycznych. Uczestnicy pracujg na przyktadach wtasnych
dziatalnosci, analizujg strukture swojego gabinetu oraz opracowujg rozwigzania mozliwe do wdrozenia po zakonczeniu ustugi. W trakcie
szkolenia przewidziane sg przerwy wliczone w catkowity czas trwania ustugi.

Strategiczne zarzadzanie gabinetem (czes$¢ teoretyczno-praktyczna)

¢ rola wtasciciela gabinetu jako lidera i decydenta,

e roznica miedzy pracg zabiegowa a zarzagdzaniem biznesem,

¢ identyfikacja etapu rozwoju gabinetu oraz analiza punktu wyjscia,
e okreslenie obszaréw wymagajacych optymalizacji.

Walidacja: obserwacja w warunkach rzeczywistych

Rentownos¢ ustug i struktura oferty

¢ analiza optacalnosci ustug,

e czas pracy a realny dochdd,

e eliminacja nierentownych ustug,

¢ budowanie stabilnej i przejrzystej oferty gabinetu.

Walidacja: obserwacja w warunkach rzeczywistych

Klient idealny i proces sprzedazy ustug

¢ definiowanie grupy docelowej w branzy beauty,

e analiza potrzeb i decyzji zakupowych klientéw,

¢ projektowanie Sciezki klienta od pierwszego kontaktu do statej wspotpracy,
e sprzedaz ustug bez presji cenowej.

Walidacja: obserwacja w warunkach rzeczywistych

Autoprezentacja ekspercka i komunikacja

¢ budowanie wizerunku wtasciciela jako eksperta,

e komunikacja w konsultacji i podczas sprzedazy,

¢ social media jako narzedzie biznesowe,

¢ planowanie tresci o funkcji sprzedazowej i wizerunkowe;j.

Walidacja: obserwacja w warunkach rzeczywistych
Organizacja pracy, zespét i stabilnos¢ biznesowa

e przygotowanie do zatrudniania pracownikow,

e organizacja pracy i delegowanie zadan,

¢ rola witasciciela jako przetozonego,

¢ identyfikacja ryzyk biznesowych w gabinecie beauty,
¢ plan wdrozeniowy na kolejne 30—90 dni.

Walidacja: test teoretyczny.

Szkolenie konczy sie walidacjg efektéw uczenia sie. Uczestnicy otrzymujg materiaty szkoleniowe oraz certyfikat ukorficzenia szkolenia.

Harmonogram

Liczba pozycji harmonogramu: 11



Przedmiot / temat

Strategiczne
zarzadzanie
gabinetem

Walidacja:

obserwacjaw
warunkach
rzeczywistych

Rentownosé
ustug i struktura
oferty

Walidacja:

obserwacjaw
warunkach
rzeczywistych

Przerwa

Klient

idealny i proces
sprzedazy ustug

Walidacja:

obserwacjaw
warunkach
rzeczywistych

Autoprezentacja
ekspercka i
komunikacja

Walidacja:

obserwacjaw
warunkach
rzeczywistych

Organizacja
pracy, zespot i
stabilnos¢
biznesowa

Walidacja:
Egzamin
teoretyczny

Prowadzacy

KAROLINA
BLACHUT

KAROLINA
BLACHUT

KAROLINA
BLACHUT

KAROLINA
BLACHUT

KAROLINA
BLACHUT

KAROLINA
BLACHUT

Data realizacji
zajeé

17-05-2026

17-05-2026

17-05-2026

17-05-2026

17-05-2026

17-05-2026

17-05-2026

17-05-2026

17-05-2026

17-05-2026

17-05-2026

Godzina
rozpoczecia

08:00

11:00

11:15

13:00

13:15

13:45

16:00

16:15

17:30

17:45

19:30

Godzina
zakonczenia

11:00

11:15

13:00

13:15

13:45

16:00

16:15

17:30

17:45

19:30

20:00

Liczba godzin

03:00

00:15

01:45

00:15

00:30

02:15

00:15

01:15

00:15

01:45

00:30



Cennik

Cennik
Rodzaj ceny Cena
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 5000,00 PLN
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 5000,00 PLN
Koszt osobogodziny brutto 416,67 PLN
Koszt osobogodziny netto 416,67 PLN

Prowadzgcy

Liczba prowadzacych: 1

121

KAROLINA BLACHUT

Nazywam sie Karolina Btachut — jestem dyplomowang pielegniarka, certyflkowanym szkoleniowcem
oraz doswiadczonym praktykiem medycyny estetycznej. Od wielu lat nieustannie rozwijam swoja
wiedze i umiejetnosci, taczac wyksztatcenie medyczne z pasjg do estetyki i pracy z ludzmi.

Jestem wtascicielkg gabinetu EsteKa w Paczkowie — miejsca, w ktérym tgcze codzienng praktyke
zabiegowa z dziatalnos$cig edukacyjng skierowang do profesjonalistek branzy beauty oraz personelu
medycznego. Moim celem jest tworzenie przestrzeni, w ktérej nauka taczy sie z praktyka, a wiedza
przekazywana jest w sposéb bezpieczny, rzetelny i peten szacunku do anatomii ludzkiego ciata.
Prowadze autorskie szkolenia obejmujgce miedzy innymi: mezoterapie igtowa, lipolize iniekcyjna,
modelowanie ust, wolumetrie twarzy, zabiegi autologiczne oraz BTX effect (toksyna botulinowa).
Kazde szkolenie oparte jest na solidnych podstawach anatomicznych i klinicznych, a takze na moim
wtasnym doswiadczeniu zdobytym w pracy z pacjentami.

W trakcie zaje¢ tagcze merytoryczng teorie z intensywng praktykg na modelkach, dzieki czemu
uczestniczki zdobywaja realne umiejetnosci, ktére moga od razu wykorzysta¢ w swojej pracy.

Misjg mojej dziatalnosci jest podnoszenie kwalifikacji zawodowych w zakresie nowoczesnych
technik zabiegowych, zwiekszanie bezpieczenstwa pacjentow.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Kazdy uczestnik szkolenia otrzymuje komplet materiatéw szkoleniowych wspierajgcych proces nauki oraz samodzielng prace po zakonczeniu
ustugi. W ramach szkolenia przekazywany jest skrypt szkoleniowy zawierajgcy zagadnienia teoretyczne oraz schematy omawianych technik.
Uczestnik otrzymuje réwniez podstawowe akcesoria do pracy



Adres

ul. Ignacego Daszynskiego 1/1
48-370 Paczkow

woj. opolskie

Szkolenie realizowane jest w profesjonalnej sali szkoleniowej EsteKa w Paczkowie, przystosowanej do prowadzenia
zajec teoretycznych i praktycznych z zakresu medycyny estetycznej. Sala jest jasna, nowoczesna i wyposazona w
ergonomicznie rozmieszczone stanowiska pracy dla uczestnikéw. Do dyspozycji sg profesjonalne stanowiska
zabiegowe, manekiny szkoleniowe oraz sprzet stosowany w gabinetach medycyny estetycznej, w tym m.in. autoklawy,
chtodziarki do preparatow oraz urzadzenia wykorzystywane w zabiegach iniekcyjnych. Sala posiada wysokiej jakosci
oswietlenie zabiegowe, ekran do prezentacji multimedialnych oraz zaplecze umozliwiajgce dokumentacje i analize
efektéw pracy. Uczestnikom zapewniony jest dostep do napojow oraz warunki sprzyjajgce koncentracji i bezpiecznej
realizacji zaje¢ praktycznych.

Udogodnienia w miejscu realizacji ustugi
e Klimatyzacja
o Wi

Kontakt

KAROLINA BLACHUT

E-mail szkolenia.karolinablachut@gmail.com
Telefon (+48) 506 363 944



