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Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Sprzedaz

8 116,77 PLN brutio
6 599,00 PLN netto
208,12 PLN brutto/h
169,21 PLN netto/h
225,33 PLN cena rynkowa @

Szkolenie skierowane jest do oséb dziatajgcych na rynku nieruchomosci
gruntowych lub planujgcych rozpoczecie dziatalno$ci w tym obszarze. W
szczegolnosci dedykowane jest deweloperom, inwestorom

Grupa docelowa ustugi

indywidualnym i instytucjonalnym, analitykom rynku nieruchomosci,

posrednikom i doradcom, a takze przedstawicielom firm budowlanych,
biur projektowych oraz gospodarka nieruchomosciami.

Minimalna liczba uczestnikéw 30
Maksymalna liczba uczestnikow 100

Data zakornczenia rekrutacji 20-09-2026
Forma prowadzenia ustugi stacjonarna
Liczba godzin ustugi 39

Certyfikat ISO 21001: 2018 Organizacje edukacyjne — ,Systemy
Podstawa uzyskania wpisu do BUR zarzadzania dla organizacji edukacyjnych — wymagania ze wskazéwkami

dotyczacymi uzytkowania”

Cel

Cel edukacyjny



Celem szkolenia jest rozwiniecie praktycznych kompetencji w zakresie analizy, oceny i nabywania nieruchomosci
gruntowych z perspektywy dewelopera, inwestora i analityka. Uczestnicy nauczg sie analizowaé chtonnos¢ dziatki,
potencjat inwestycyjny, podstawowe parametry urbanistyczne oraz rentownosc¢. Zdobeda wiedze na temat wad
prawnych i fizycznych, procedur administracyjnych (m.in. droga konieczna, podziaty, przeksztatcenia), umow
przedwstepnych, prawa uzytkowania wieczystego, VAT i form wtadania.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia si¢ Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

- wskazuje kluczowe czynniki
Uczestnik rozpoznaje uwarunkowania wptywajace na powodzenie inwestycji
. . . - . . Test teoretyczny
inwestycji deweloperskich - analizuje ryzyka i szanse zwigzane z

lokalizacja i przeznaczeniem gruntu

i L. — opisuje etapy procesu inwestycyjnego
Uczestnik zna proces przygotowania i . . L
- identyfikuje wymagane decyzje i Test teoretyczny

realizacji inwestycji deweloperskiej . .. .
pozwolenia administracyjne

- interpretuje dane ewidencyjne,

Uczestnik potrafi ocenié¢ potencjat planistyczne i sSrodowiskowe
. . . . . . . . - Test teoretyczny
inwestycyjny nieruchomosci gruntowej - oblicza orientacyjna optacalno$é

inwestycji

. . - rozréznia rodzaje dokumentow
Uczestnik zna zasady planowania .
planistycznych

przestrzennego i ich wptyw na ! L Test teoretyczny
- okresla wptyw zapiséw planu

inwestycje -
miejscowego na parametry zabudowy
- opracowuje prosty model analizy
Uczestnik potrafi przygotowac wstepna ekonomicznej gruntu
o " . L Test teoretyczny
analize inwestyciji - formutuje wnioski dotyczace

wykonalnosci inwestycji

Uczestnik zna podstawowe btedy ;h\;vdy;"nenla najezescie] wystepujace

opetniane przy analizie nieruchomosci Test teoretyczn
Pop przy - ocenia skutki btednych zatozen dla yezny

runtowych L. .
9 Y rentownosci projektu

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenc;ji.

Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?
TAK

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?



TAK

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidacji?

TAK

Program

Dzien 1
9:00 — 10:30 - cze$¢ teoretyczna
Analiza potencjatu nieruchomosci (1,5 godz.) — Pawet Preisner

e chtonnos$¢ dziatki

¢ potencjat nieruchomosci

¢ tworzenie koncepciji

¢ analiza podstawowych parametréw urbanistycznych

¢ wyliczanie podstawowych parametréw do rentownosci

10:30 - 10:45 Przerwa kawowa
10:45 — 12:45 - czes¢ teoretyczna
Wady nieruchomosci gruntowej (2 godz.) - Magdalena Zajac-Dobrowolska

¢ definicja wady prawnej i fizycznej, przyktady;

e czym jest wada ukryta, przyktady;

¢ odpowiedzialnos¢ z tytutu rekojmi

¢ uprawnienia nabywcy w odpowiedzialnosci z tytutu rekojmi ( obnizenie ceny, odstgpienie od umowy)
e odszkodowanie.

12:45 — 14:45 - czes¢ teoretyczna

Prawne aspekty i wyzwania w procesie inwestycyjnym i obrocie nieruchomosciami: dostep do nieruchomosci, kontrola decyzji
administracyjnych oraz ochrona stron uméw (2 godz.) - Grzegorz Pasternak

e procedura ustanowienia drogi koniecznej
¢ wplyw nadzwyczajnych srodkéw zaskarzenia decyzji administracyjnych na proces inwestycji
e zapisy abuzywne w umowie przedwstepne;j

14:45 - 15:45 Przerwa obiadowa
15:45 - 16:45 - cze$¢ teoretyczna
Detektyw w nieruchomosciach gruntowych (1 godz.) - Cz1 Radek Jankowski

¢ specjalizacja firm McKinley AG i Investors United

¢ dziatalno$¢ na rynku off-market

e pozyskiwanie nieruchomosci niedostepnych publicznie
e identyfikacja okazji inwestycyjnych

¢ analiza potencjalnie atrakcyjnych gruntéw

e wczesne wykrywanie mozliwosci zakupu

¢ wykorzystanie biatego wywiadu i OSINT

e metody pozyskiwania informacji z jawnych zrédet

¢ techniki docierania do wtascicieli nieruchomosci

e automatyzacja proceséw

16:45 — 17:45 - czes¢ teoretyczna

Detektyw w nieruchomosciach gruntowych (1 godz.) - Cz2 Adam Florczak



¢ zastosowanie sztucznej inteligencji (Al)

e budowa i wdrazanie autorskich systemoéw analitycznych

* identyfikacja nieruchomosci problematycznych

¢ nieruchomosci z nieuregulowanym stanem prawnym

e grunty w trakcie postepowan spadkowych lub po dziedziczeniu
e nieruchomosci zadtuzone lub z niejasng wtasnoscia

e proaktywne docieranie do wtascicieli

e kontakt przed decyzjg o sprzedazy

e budowanie relacji przed pojawieniem sie oferty na rynku

e przewaga konkurencyjna dla partneréw

e pierwszenstwo dostepu do okazji

¢ mozliwos$¢ negocjacji na preferencyjnych warunkach

e odzyskiwanie gruntéw wywtaszczonych i mienia pozydowskiego

17:45 -18:00 przerwa kawowa
18:00 — 23:00 - czes¢ praktyczna (networking) (5 godz.)- Analiza gotowych projektéw deweloperskich

¢ Zdobycie dostepu do istniejacych projektow deweloperskich (np. osiedli mieszkaniowych, budynkéw biurowych, hal przemystowych).

¢ Poznanie doswiadczen innych inwestoréw, architektéw, wykonawcéw czy posrednikéw nieruchomosci — co dziata, a co okazato sie
btedem.

¢ Wymiana wiedzy na temat planowania inwestycji, rentownosci projektow, dokumentacji technicznej i analiz finansowych.

e Zdobycie kontaktéw do os6b zaangazowanych w konkretne etapy realizacji projektu — od pozyskania gruntu po sprzedaz mieszkan.

Dzien 2
9:00 - 10:30 - czesc¢ teoretyczna
Zmiana klasyfikacji gruntu na nizsza niz Ill (1,5 godz.) — Pawet Preisner

e procedura
e warunki

10:30 - 12:00 - czes¢ teoretyczna
Podziaty nieruchomosci gruntowej (1,5 godz.) — Pawet Preisner

¢ ustalanie granic fizycznych i prawnych
e podstawy podziatu nieruchomosci rolnych i budowlanych

12:00 - 12:15 przerwa kawowa
12:15 - 13:30 - czes¢ teoretyczna
Umowa przedwstepna (1 godz. 15 min.) - Pawet Preisner

e podstawowe parametry umowy

e petnomocnictwo

* wydanie

e VAT

e przenoszenie ryzyka inwestycji na strone w transakcji kupna — sprzedazy

13:30 - 15:30 - czes¢ teoretyczna
Formy wtadania nieruchomosciami (2 godz.) — Elzbieta Liberda

e umowy dzierzawy

¢ posiadanie

¢ zasiedzenie stuzebnosci

¢ nabycie bez sprzedajgcego (,zakup od pana Jerzego”)
¢ droga konieczna

* nabycie roszczen, udziatu, wierzytelnosci

* najem

¢ naktady z przeniesienia

¢ zasiedzenie drogi, dziatki

¢ rekojmia ksigg wieczystych



15:30 -16:30 przerwa obiadowa
16:30 — 18:00 - czes¢ teoretyczna
Przeksztatcenie nieruchomosci rolnych na budowlane (1,5 godz.) — Pawet Preisner

e WZ PnB

e obwieszczenie WZ jako kierunek skutecznego zawiadomienia stron
¢ decyzja srodowiskowa

¢ zabudowa dziatki rolnej bez PnB i WZ

¢ zabudowa dziatki rolnej z perspektywy KPA

¢ przeksztatcenie nieruchomosci rolnej na budowlang

¢ samowola budowlana ze zmiang dziatki rolnej na budowlang

¢ plany ogdlne zagospodarowania przestrzennego

e zabudowa terendéw zalesionych

¢ budowa rolnych hal

18:00 — 23:00 - czes¢ praktyczna (networking) - analiza zgtoszonych przez uczestnikow nieruchomosci do oceny ich potencjatu i wad

¢ Przeanalizowanie rzeczywistych przyktadéw nieruchomosci zgtoszonych przez uczestnikéw (np. dziatek, budynkéw, projektow
inwestycyjnych).

e Prze¢wiczenie umiejetnosci oceny inwestycyjnej, identyfikacji ryzyk i zbadania potencjatu rozwoju.

¢ Wymiana doswiadczen i wspdlna dyskusja nad strategig dziatania w kontekscie konkretnego przypadku.

Dzien 3
9:00-12:00 czes¢ teoretyczna

Obrot nieruchomosciami rolnymi (3 godz.) — Krzysztof Derdzikowski

¢ nieruchomosci rolne
e procedury i prawa pierwokupu
e zakup i sprzedaz zgodnie z ustawa o ochronie gruntéw rolnych i lesnych

12:00 - 12:15 przerwa kawowa

12:15 — 13:15 czg$¢ teoretyczna

Przeksztatcenie prawa uzytkowania wieczystego (1godz.)—- Wactaw Btoriski

13:15 - 14:15 czes¢é teoretyczna

VAT w nieruchomosciach gruntowych cz. 1 (1 godz.) — Wactaw Btoriski

+ Omowienie podstawowych zasad opodatkowania podatkiem VAT w kontekscie obrotu gruntami.

« Definicje kluczowych poje¢: dostawa towardéw, Swiadczenie ustug, podatnik VAT, teren budowlany, grunt niezabudowany.
+ Réznice miedzy sprzedaza gruntéw prywatnych a dziatalno$cig gospodarczg w zakresie nieruchomosci.
+ Przeglad aktualnych przepiséw prawnych i interpretacji organéw podatkowych dotyczacych gruntow.

+ Najczestsze btedy w klasyfikaciji transakcji i ich konsekwencje podatkowe.

14:15 - 15:15 przerwa obiadowa

15:15 - 16:45 VAT w nieruchomosciach gruntowych cz. 2 (1,5 godz.) - Wactaw Btonski

+ Analiza przypadkéw praktycznych — sprzedaz gruntéw budowlanych, rolnych i inwestycyjnych.

« Kiedy sprzedaz dziatki podlega VAT, a kiedy moze by¢ z niego zwolniona.

+ Zastosowanie wtasciwej stawki VAT oraz zasady rozliczania podatku naliczonego.

+ Dokumentowanie transakcji — faktury, umowy, ewidencje VAT.

« Przyktady interpretacji indywidualnych i orzecznictwa sadéw administracyjnych.

16:45 - 19:00 VAT w nieruchomosciach gruntowych cz. 3 (2 godz. 15min.) — Wactaw Btlonski



+ Sprzedaz gruntéw z rozpoczetg inwestycjg lub z pozwoleniem na budowe — skutki podatkowe.

+ Wniesienie gruntu aportem do spoétki a VAT - szczegdtowe omoéwienie zasad i wyjatkow.

« Korekty podatku VAT w przypadku zmiany przeznaczenia nieruchomosci.

+ Ryzyka podatkowe i sposoby ich minimalizacji przy transakcjach gruntowych.

+ Najnowsze interpretacje i zmiany w przepisach dotyczace nieruchomosci w 2024-2025 .

19:00 - 20:00 Walidacja — Test teoretyczny (1h)

Test sktada sie z 30 pytan jednokrotnego lub wielokrotnego wyboru.

Pytania obejmujg zaréwno zagadnienia teoretyczne, jak i praktyczne, oparte na realnych przypadkach z rynku nieruchomosci.

Do kazdego pytania podanych jest kilka mozliwych odpowiedzi — nalezy wybra¢ wszystkie poprawne, jesli jest ich wiecej niz jedna
(zawsze podana jest liczba poprawnych odpowiedzi).

Czas na wykonanie testu: 45 min

Sprawdzenie testu i przekazanie wynikéw: 15 min

Aby pozytywnie zda¢ test nalezy mieé minimum 80% prawidtowych odpowiedzi.
Test mozna wykonac¢ tylko raz

Wszystkie wskazane godziny zaje¢ dotycza godzin zegarowych (60 minut) i obejmuja tgczny czas realizacji czesci teoretycznej,
praktycznej oraz przerw.

Harmonogram

Liczba pozycji harmonogramu: 26

. Data realizacji Godzina Godzina . .
Przedmiot / temat Prowadzacy o, . R X Liczba godzin
zajec rozpoczecia zakonczenia
Analiza
potencjatu Pawet Preisner 21-09-2026 09:00 10:30 01:30
nieruchomosci
3% PRZERWA
- 21-09-2026 10:30 10:45 00:15
KAWOWA

Wad
ady Magdalena Zajac

nieruchomosci 21-09-2026 10:45 12:45 02:00
. - Dobrowolska
gruntowej

Prawne

aspekty i

wyzwania w

procesie Grzegorz
inwestycyjnym i Pasternak
obrocie

nieruchomoscia

21-09-2026 12:45 14:45 02:00

mi.



Data realizacji Godzina Godzina

Przedmiot / temat Prowadzacy L, . ; .
zajeé rozpoczecia zakonczenia

Liczba godzin

PRZERWA

OBIADOWA - 21-09-2026 14:45 15:45 01:00

Detektyw
w

nieruchomosciac Radek Jankowski 21-09-2026 15:45 16:45 01:00
h gruntowych
cz.z1

Detektyw
w

nieruchomosciac Adam Florczak 21-09-2026 16:45 17:45 01:00
h gruntowych
cz.2

3 Przerwa
- 21-09-2026 17:45 18:00 00:15
kawowa

Pawet Preisner 21-09-2026 18:00 23:00 05:00
NETWORKING

Zmiana

klasyfikacji .
. Pawet Preisner 22-09-2026 09:00 10:30 01:30
gruntu na nizsza

niz Il

Podziaty

nieruchomosci Pawet Preisner 22-09-2026 10:30 12:00 01:30
gruntowe;j

P2 PRZERWA

- 22-09-2026 12:00 12:15 00:15
KAWOWA

) Umowa
Pawet Preisner 22-09-2026 12:15 13:30 01:15
przedwstepna

2 Formy

wiadania L. .
. L. Elzbieta Liberda 22-09-2026 13:30 15:30 02:00
nieruchomoscia

mi

PRZERWA

Pawet Preisner 22-09-2026 15:30 16:30 01:00
OBIADOWA

Przeksztatcenie

nieruchomosci Pawet Preisner 22-09-2026 16:30 18:00 01:30
rolnych na

budowlane



Data realizacji Godzina Godzina

Przedmiot / temat Prowadzacy L . ; .
zajeé rozpoczecia zakonczenia

Liczba godzin

PRZERWA 22-09-2026 18:00 18:15 00:15
KAWOWA ' . |

Pawet Preisner 22-09-2026 18:15 23:00 04:45
NETWORKING

[EE#) Obrot
Krzysztof

nieruchomoscia . . 23-09-2026 09:00 12:00 03:00
. . Derdzikowski
mi rolnymi

PRZERWA  Krzysztof

. . 23-09-2026 12:00 12:15 00:15
KAWOWA Derdzikowski

Przeksztatcenie

prawa Wactaw Btonski 23-09-2026 12:15 13:15 01:00
uzytkowania

wieczystego

VAT w

nieruchomosciac Wactaw Btonski 23-09-2026 13:15 14:15 01:00
h gruntowych

PRZERWA

- 23-09-2026 14:15 15:15 01:00
OBIADOWA

&2 VAT w

nieruchomosciac
h gruntowych
cz.2

Wactaw Btoriski 23-09-2026 15:15 16:45 01:30

VAT w

nieruchomosciac
h gruntowych
cz.3

Wactaw Btonski 23-09-2026 16:45 19:00 02:15

- 23-09-2026 19:00 20:00 01:00
WALIDACJA

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny Cena

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 8116,77 PLN



Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 6 599,00 PLN

Koszt osobogodziny brutto 208,12 PLN
Koszt osobogodziny netto 169,21 PLN
Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 8

O
—

128

Pawet Preisner

Pawet Preisner to doswiadczony deweloper z 23-letnim stazem, ktéry przez lata budowat swojg
renome w branzy nieruchomosci. Jego pasja jest realizowanie unikalnych inwestycji, ktore
wyroézniaja sie nie tylko wysoka jakoscig wykonania, ale réwniez dbatoscig o detale i nowoczesne
podejscie do projektowania.

Do tej pory zrealizowat ponad 1200 nieruchomosci oddanych do uzytkowania, a takze skutecznie
zarzadza przestrzenig wynajetg o powierzchni ponad 20 000 m2. Pawet Preisner jest wtascicielem
renomowanej firmy deweloperskiej Szklane Tarasy, Hotelu Bacéwka Radawa & SPA*** oraz Wioski
Wakacyjnej Radawa, gdzie nadzoruje kazdy etap realizacji projektéw, dbajac o najwyzszy standard
wykonania i zadowolenie swoich klientow.

Jako praktyk z wieloletnim doswiadczeniem, Pawet Preisner doskonale rozumie rynek
nieruchomosci i inwestycji gruntowych. Jego wiedza z zakresu deweloperki, zarzadzania projektami
oraz analizy inwestycyjnej stanowi solidng podstawe dla uczestnikow szkolenia, ktérzy moga liczy¢
na jego wszechstronnos$¢ i cenne praktyczne wskazoéwki. Od 6 lat aktywnie prowadzi szkolenia z
zakresu projektéw deweloperskich.

Wyksztatcenie: WYZSZE, Uniwersytet Rzeszowski, wydziat ekonomii
Kierunek: Zarzgdzanie i Marketing

228

Grzegorz Pasternak

Radca prawny, specjalista w prawie handlowym, administracyjnym, budowlanym i prawie autorskim.
Posiada wieloletnie doswiadczenie w obstudze procesow inwestycyjnych. Od lat z duzym
zaangazowaniem i precyzjg prowadzi procesy budowlane, przygotowuje raporty o stanie prawnym
nieruchomosci, skomplikowane prawnie kontrakty budowlane. W ostatnich 5 latach aktywnie
wspiera procesy inwestycyjne na rynku nieruchomosci — zaréwno jako doradca w renomowanych
kancelariach prawnych, jak i jako in-house lawyer w spotkach prawa handlowego.

Ceni sobie dyskrecje i przyjazne relacje z ludzmi. Spiewa barytonem, a jako dusza towarzystwa,
uswietnia kazdg impreze.

Wyksztatcenie: WYZSZE, Uniwersytet Rzeszowski,
Kierunek: Prawo

3z8

Wactaw Btonski



Odpowiedzialny za kompleksowe zarzgdzanie dziatem finansowym obiektu hotelowego. Ostatnie 5
lat jego dziatalnosci to nadzorowanie budzetowania, kontrole kosztéw oraz analize finansowg,
zapewniajac stabilnos¢ i efektywnos¢ operacyjng firmy. Wdrazanie systemow raportowania i
narzedzia do monitorowania ptynnosci finansowej oraz optymalizacji cash flow. Biezgca dziatalnos¢
to takze wspotpraca migdzy dziatami finansow, sprzedazy i marketingu, wspierajac realizacjg celéw
biznesowych. W ciggu ostatnich 7 lat prowadzit takze dedykowane szkolenia dla kadry
zarzadzajacej, w tym dla CFO i dyrektoréw finansowych, koncentrujac sie na praktycznych
aspektach zarzadzania finansami, budzetowaniem, analiza wskaznikéw oraz optymalizacja
podatkowa.

Wyksztatcenie: WYZSZE, Wyzsza Szkota Biznesu - National Louis University
Kierunek: ZARZADZANIE

4728

Magdalena Zajac - Dobrowolska

Radca prawny, specjalizuje sie zaréwno w obstudze szeroko pojetego rynku nieruchomosci, jak i
obstudze korporacyjnej podmiotéw gospodarczych. Prowadzi z duzym zaangazowaniem wszelkie
spory sgdowe, w tym takze z zakresu prawa rodzinnego. Od lat przygotowuje raporty dotyczace
stanu prawnego spotek i nieruchomosci. W ciggu ostatnich 5 lat byta autorkg szeregu publikaciji
dotyczacych prawa nieruchomosci i inwestycji komercyjnych w mediach internetowych,
prelegentem konferencji z zakresu prawa uméw handlowych i prawa pracy. Pracowata zaréwno jako
out-house w kancelariach prawniczych jako prawnik, radca prawny, partner oraz jako in-house w
spotkach prawa handlowego jako dyrektor dziatu prawnego. Lubi i umie pracowa¢ z ludZzmi. Docenia
szczeros$¢ i zaangazowanie. Kocha teatr, taniec i wszystkie pasje swoich dzieci. Toskania jest jej
miejscem na ziemi.

Wyksztatcenie: WYZSZE, Uniwersytet Rzeszowski,
Kierunek: Prawo

528

Elzbieta Liberda

Elzbieta Liberda — radca prawny, inwestor.

Radca prawny, inwestor i szkoleniowiec z ponad 15-letnim do$wiadczeniem zawodowym.
Specjalizuje sie w prawie nieruchomosci, w szczegolnosci w zakresie trudnych stanow prawnych,
udziatéw, znoszenia wspotwtasnosci, podziatéw majatku i spadkéw. Od wielu lat aktywnie prowadzi
wtasng Kancelarie Radcy Prawnego, Biuro Nieruchomosci oraz spétki inwestycyjne. W ostatnich 5
latach aktywnie obstuguje transakcje na rynku nieruchomosci mieszkalnych i komercyjnych,
$wiadczy ustugi due diligence nieruchomosci oraz wspiera inwestorow w optymalizacji ryzyk i
maksymalizacji zyskéw.

Prelegent najwiekszych wydarzen branzy nieruchomosci. Wyktadowca prestizowych Uniwersytetéw
- Polska Akademia Nauk, Katolicki Uniwersytet Lubelski, MBA Nieruchomosci uczelni ASBIRO.

Obstuguije transakcje sprzedazy i najmu nieruchomosci mieszkalnych i komercyjnych. Swiadczy
doradztwo prawno-inwestycyjne z petnym due diligence nieruchomosci, optymalizacja ryzyk i
maksymalizacjg zyskéw. Wspiera inwestoréw, fliperéw, deweloperéw, posrednikow.

Amatorka nieszablonowych rozwigzan. Kreuje dochody z nieruchomosci poprzez regulowanie
stanéw prawnych, znoszenie wspoétwtasnosci, obrét udziatami, porzgdkowanie spraw lokatorskich.
Udziela biezacego doradztwa prawnego najwiekszym graczom w sektorze rynku nieruchomosci.
Przy jej wsparciu prawnym powstato wiele lukratywnych biznesoéw.

Wyksztatcenie: WYZSZE, Uniwersytet Marii Curie-Sktodowskiej



Kierunek: Prawo podatkowe
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Krzysztof Derdzikowski

Krzysztof Derdzikowski to ekspert w zakresie analiz rynkowych, wyceny nieruchomosci oraz
doradztwa strategicznego dla inwestoréw. Od ponad 20 lat zwigzany z branzg nieruchomosci, z
powodzeniem realizuje projekty zwigzane z analizg wartosci gruntéw, inwestycji deweloperskich
oraz doradztwem w zakresie efektywnego zarzgdzania portfelami nieruchomosci.

W ciggu ostatnich 5 lat aktywnie prowadzi projekty inwestycyjne i analityczne jako wtasciciel i
prezes zarzadu spotek dziatajgcych na rynku nieruchomosci — Marketing Nieruchomosci (La Terra)
oraz Derdzikowski Consulting. Specjalizuje sie w analizie wartosci gruntéw, ocenie potencjatu
inwestycyjnego oraz wsparciu w zarzadzaniu portfelami nieruchomosci.

0d 2019 roku petni réwniez role wyktadowcy i trenera w ramach platformy Szkolenia Nieruchomosci,
gdzie prowadzi warsztaty, webinary oraz konsultacje indywidualne z zakresu wyceny, procedur
administracyjnych (w tym decyzji KOWR i warunkéw zabudowy), jak i inwestowania w
nieruchomosci gruntowe.

Jako prelegent, Krzysztof Derdzikowski tgczy fachowg wiedze z praktycznym podejsciem, dzielgc
sie z uczestnikami szkolenia cennymi wskazéwkami, ktére pozwalajg na podejmowanie trafnych
decyzji inwestycyjnych. Jego wystapienia charakteryzujg sie merytoryczno$cig oraz zastosowaniem
realnych przypadkéw z rynku nieruchomosci, dzieki czemu uczestnicy zdobywajg umiejetnosci, ktére
moga natychmiast zastosowacé w swojej
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Adam Florczak

Wyksztatcenie wyzsze, magister zarzadzania i marketingu, Wyzsza szkota kupiecka w Zgierzu

Ekspert ds. nieruchomosci trudnych i ztozonych, w ciggu ostatnich 5 lat dziatat aktywnie jako
prelegent Akademii Prawa Nieruchomosci. Specjalizuje sie w obstudze nieruchomosci o
skomplikowanych stanach prawnych, takich jak udziaty, opuszczone budynki, zaginieci spadkobiercy
czy nieuregulowane stany prawne. Jego zaawansowana wiedza w zakresie analizy ksiag
wieczystych pozwala na szybkie i precyzyjne okreslenie potencjatu nieruchomosci. Dzigki biegtosci
w technikach biatego wywiadu (OSINT) skutecznie rozwigzuje sprawy zwigzane z upadtosciami,
egzekucjami oraz wierzytelnosciami.

Jako wspéttwérca "Investors United”, Adam skupia sie aktywnie na pozyskiwaniu wartosciowych
leadow off-market, zapewniajgc swoim partnerom dostep do unikalnych okazji inwestycyjnych. Jego
szerokie kompetencje, profesjonalizm oraz dogtebna znajomos¢ rynku nieruchomosci sprawiajg, ze
jest niezawodnym partnerem w rozwigzywaniu nawet najtrudniejszych wyzwan inwestycyjnych.
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Radek Jankowski

Wyksztatcenie wyzsze, magister europeistyki, Uniwersytet Warszawski

Radek Jankowski to doswiadczony przedsiebiorca i inwestor, aktywnie dziatajgcy na rynku
nieruchomosci od 2010 roku. Swoja kariere rozpoczat w Niemczech, gdzie wspottworzyt
migdzynarodowa grupe kapitatowa Mckinley, specjalizujgca si¢ w nabywaniu budynkéw
wielorodzinnych oraz kamienic. Dzieki jego innowacyjnemu podejsciu i unikalnym strategiom
inwestycyjnym, Mckinley pozyskat nieruchomosci o wartosci przekraczajgcej 100 milionéw euro.



Radek Jankowski wyréznia sie zamitowaniem do nowych technologii i automatyzacji proceséow
biznesowych, co daje mu znaczacg przewage konkurencyjng na rynku. W ciggu ostatnich 5 lat
Radek Jankowski z powodzeniem aktywnie rozszerza swojg dziatalnos¢ na Polske. Jest tworca
projektu "Investors United", w ramach ktérego wspétpracuje z partnerami z catego kraju przy
pozyskiwaniu nieruchomosci off-market, czesto o skomplikowanym stanie prawnym. Dzieki
zaawansowanym technikom identyfikacji wtascicieli i spadkobiercéw, Jankowski i jego zesp6t
skutecznie realizujg transakcje, ktore dla wielu innych inwestoréw pozostajg poza zasiegiem. Jego
doswiadczenie, innowacyjnos¢ i strategiczne myslenie czynig go jednym z czotowych ekspertéw na
rynku nieruchomosci zarowno w Niemczech, jak i w Polsce. Radek Jankowski jest takze
licencjonowanym kuratorem spadkéw nieobjetych oraz detektywem.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Dokumenty dla deweloperéw w wersji multimedialnej zostang przekazane w pierwszym dniu szkolenia.

Informacje dodatkowe

1. Godziny szkolenia:

e Szkolenie w dniach 1-2 trwa od godz. 9:00 do 23:00 oraz ostatniego dnia o godzinie 20:00.
e W pierwszych dwéch dniach przewidziane jest okoto 14 godzin oraz ostatniego dnia 10 godzin intensywnego szkolenia.

2. Lokalizacja szkolenia:

e Szkolenie odbedzie sie w Hotel Bacowka Radawa & SPA
e Prosimy o przybycie 15 minut przed rozpoczeciem szkolenia w celu dokonania rejestracji.

3. Przerwy:
e W trakcie dnia odbeda sie krétkie przerwy na odpoczynek i od$wiezenie.
4. Materiaty szkoleniowe:

e Kazdy uczestnik otrzyma komplet materiatéw szkoleniowych w pierwszym dniu szkolenia, ktére bedg pomocne w przyswajaniu
omawianych tresci.
e Prosimy o zabranie ze sobg notatnika i dtugopisu do robienia wtasnych notatek.

5. Udziat w szkoleniu:

¢ Udziat w szkoleniu jest mozliwy tylko po wczesniejszym zgtoszeniu i dokonaniu rejestracji.
e Uczestnicy proszeni sg o punktualno$é¢, aby nie zaktécac przebiegu zajec.

6. Certyfikaty:

¢ Po zakoniczeniu szkolenia uczestnicy otrzymajq certyfikaty.

Adres

ul. Cicha 30a
37-523 Radawa

woj. podkarpackie

Hotel Bacéwka Radawa&SPA - uczestnik powinien dopytaé w recepcji o numer sali konferencyjne;j.



Udogodnienia w miejscu realizacji ustugi
o Klimatyzacja
o Wifi

e Laboratorium komputerowe

Kontakt

O

ﬁ E-mail szkolenia.zostandeweloperem@gmail.com
Telefon (+48) 531 356 705

Justyna Skowronek



