Mozliwos$¢ dofinansowania

Kurs ,Sprzedawca - techniki sprzedazy i 7 000,00 PLN brutto
ﬁ ich stosowanie” 7 000,00 PLN netto

Numer ustugi 2026/01/27/175093/3288333 218,75PLN brutto/h
218,75 PLN netto/h

PROMADE SPOtKA
Z OGRANICZONA
ODPOWIEDZIALNOS

CIA © 32h
£ 02.06.2026 do 18.06.2026

© Kalisz / stacjonarna

& Ustuga szkoleniowa

Brak ocen dla tego dostawcy

Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Sprzedaz

Uczestnik: wyksztatcenie min. gimnazjalne lub podstawowe
Grupa docelowa ustugi
Ukonczone 18 lat.

Minimalna liczba uczestnikéw 6
Maksymalna liczba uczestnikow 10

Data zakonczenia rekrutacji 15-05-2026
Forma prowadzenia ustugi stacjonarna
Liczba godzin ustugi 32

Certyfikat systemu zarzgdzania jakos$cig wg. ISO 9001:2015 (PN-EN 1SO

Podstawa uzyskania wpisu do BUR . .
9001:2015) - w zakresie ustug szkoleniowych

Cel

Cel edukacyjny

uzyskac¢ umiejetnosci w n/w zakresie:
Uzyskanie przez uczestnikdw kursu solidnego i profesjonalnego przygotowania do zawodu sprzedawcy, uwzgledniajac
zréznicowany poziom umiejetnosci i wiedzy uczestnikdéw kursu w dniu jego rozpoczegcia

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji



Efekty uczenia sie Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

uzyska¢ umiejetnosci w n/w zakresie:
Uzyskanie przez uczestnikéw kursu
solidnego i profesjonalnego
przygotowania do zawodu sprzedawcy,
uwzgledniajac zréznicowany poziom
umiejetnosci i wiedzy uczestnikow
kursu w dniu jego rozpoczecia w tym:
- przestrzeganie podstawowych zasad
BHP, ppoz. i ochrony srodowiska,

- wiedzy z podstaw psychologii
sprzedazy,

- dostrzegania potrzeb klientéw i
stosowania odpowiednich techniki

uzyska¢ umiejetnosci w n/w zakresie:
Uzyskanie przez uczestnikéw kursu
solidnego i profesjonalnego
przygotowania do zawodu sprzedawcy,
uwzgledniajac zréznicowany poziom
umiejetnosci i wiedzy uczestnikéw
kursu w dniu jego rozpoczecia

Prezentacja

sprzedazy,

- umiejetnosci budowaniu
dtugotrwatych relacji z klientami,

- umiejetnosci rozwigzywania
probleméw w sytuacjach trudnych i
stresujacych,

- umiejetnosci prowadzenia
dokumentac;ji sprzedazy oraz stanéw
magazynowych,

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?
TAK

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

TAK

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidac;ji?

TAK

Program

Tematyka zajec Czes¢ praktyczna
LP. Czesé teoretyczna w godzinach
(szczegotowy zakres) ( éwiczenia ) w godzinach



10.

11.

12.

13.

Wykonanie pracy z zachowaniem przepiséw bhp i ochrony
ppoz. i ochrony srodowiska.

Psychologia sprzedazy,

Przygotowanie sprzedawcy; wiedza sprzedawcy o
produkcie i o kliencie,

Proces sprzedazy,

Komunikacja podstawa sprzedazy relacyjnej,

Stosowanie metod i form prezentacji towardw,

Rola diagnozy potrzeb klienta i sprzedaz korzysci,

Fachowe udzielanie informacji o towarach i warunkach
sprzedazy,

Up selling i cross selling w trakcie sprzedazy,

Model 3 x P w sprzedazy,

Radzenie sobie z oporem klienta i odpowiadanie na
zastrzezenia,

Zamkniecie procesu sprzedazy,

Egzamin wewnetrzny (teoretyczny i praktyczny).

Razem:

Harmonogram

Liczba przedmiotéw/zajeé: 0

Przedmiot / temat Data realizacji

zajec

Prowadzacy zajeé

Brak wynikéw.

Cennik

Cennik

14

Godzina
rozpoczecia

18

Godzina
zakonczenia

Liczba godzin



Rodzaj ceny Cena

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 7 000,00 PLN

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 7 000,00 PLN

Koszt osobogodziny brutto 218,75 PLN

Koszt osobogodziny netto 218,75 PLN
Prowadzgcy

Liczba prowadzacych: 0

Brak wynikow.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikéw ustugi

Zajecia teoretyczne i praktyczne w jednej grupie, jedna osoba przypadajgca na jedno stanowisko, czestotliwos¢ zaje¢ w tygodniu 2-3 dni.
Uczestnik otrzymuje niezbedny sprzet, materiaty i surowce do realizacji programu nauki.

Warunki uczestnictwa

1. Uzyskanie potwierdzenia przez organizatora przyjecia na kurs.
2. Po uzyskaniu potwierdzenia z pkt. 1, optacenie kosztéw szkolenia na konto organizatora nie p6zniej niz 15 dni przed datg rozpoczecia
szkolenia.

Adres

Kalisz
Kalisz

woj. wielkopolskie

Udogodnienia w miejscu realizacji ustugi
e Klimatyzacja
o Wi
e Laboratorium komputerowe

e Zajecia odbywajg sie w obiekcie posiadajgcej odpowiedni sprzet techniczny.



Kontakt

ﬁ E-mail a.wozniak@promade.pl

Telefon (+48) 513 181 760

ANDRZEJ WOZNIAK



