Mozliwos$¢ dofinansowania

IT Business Masterclass: Prawo, Podatki i 5000,00 PLN brutto

ﬁ Skuteczna Sprzedaz B2B ( nadajace 5000,00 PLN netto

kwalifikacje zawodowe ) 454,55 PLN brutto/h
Numer ustugi 2026/01/24/186203/3281532

Pawet Karpiniski
Kancelaria Radcy
Prawnego

ok khk 48/5  © 11h

17 ocen 5 08.03.2026 do 08.03.2026

Informacje podstawowe

Kategoria

Grupa docelowa ustugi

Minimalna liczba uczestnikéw
Maksymalna liczba uczestnikow
Data zakonczenia rekrutacji
Forma prowadzenia ustugi

Liczba godzin ustugi

Podstawa uzyskania wpisu do BUR

Cel

Cel edukacyjny

& Ustuga szkoleniowa

454,55 PLN netto/h

© zdalna w czasie rzeczywistym

Biznes / Sprzedaz

Wrtasciciele Software House'éw, programisci B2B, konsultanci IT (poziom
$redniozaawansowany/zaawansowany) oraz wszystkie osoby ktére
chciatby poszerzy¢ wiedze w danym temacie.

15

07-03-2026

zdalna w czasie rzeczywistym

11

Certyfikat systemu zarzgdzania jakos$cig wg. ISO 9001:2015 (PN-EN 1SO
9001:2015) - w zakresie ustug szkoleniowych

Celem szkolenia jest przekazanie praktycznej wiedzy z zakresu prawa, podatkéw i sprzedazy B2B w branzy IT,
umozliwiajgcej bezpieczne skalowanie dziatalnosci, optymalizacje kontraktow i podatkéw oraz zwiekszenie rentownosci
ustug. Uczestnicy nauczg sie ograniczac ryzyka prawne (umowy, ZUS, odpowiedzialnosc¢), Swiadomie dobieraé struktury
biznesowe oraz skutecznie sprzedawac ustugi IT na rynku krajowym i zagranicznym.



Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia si¢

Analizuje strukture biznesowa firmy IT i
dobiera wiasciwa forme prawng oraz
strukture organizacyjna do planowanej
skali dziatalno$ci i ekspansji
zagraniczne;j.

Dobiera i ocenia kluczowe klauzule w
umowach IT w celu zabezpieczenia
intereséw wykonawcy ustug
informatycznych.

Ocenia zakres odpowiedzialnosci
cywilnej w projektach IT oraz dobiera
odpowiednie instrumenty ograniczajace
ryzyko finansowe.

Identyfikuje ryzyka reklasyfikacji
kontraktéw B2B oraz planuje dziatania
ograniczajgce mozliwos$¢ uznania
wspotpracy za stosunek pracy.

Dobiera optymalng forme
opodatkowania dziatalnosci IT oraz
planuje rozliczenia podatkowe z
wykorzystaniem dostepnych
preferencji.

Planuje i realizuje proces sprzedazy
ustug IT w modelu sprzedazy
konsultacyjnej, prowadzacy od
kwalifikacji klienta do zawarcia
kontraktu.

Kryteria weryfikacji

- poprawnie rozréznia JDG, spétke z
o0.0., holding i fundacje rodzinna

- wskazuje wlasciwg strukture dla
opisanego przypadku biznesowego
wraz z uzasadnieniem

- identyfikuje ryzyka podatkowe i
prawne ekspansji zagranicznej

- identyfikuje ryzykowne zapisy w
umowie IT (fixed price, IP, odbiér prac,
SLA)

- wskazuje poprawne klauzule
zabezpieczajace ptatnosc¢ i prawa
autorskie

- prawidtowo rozréznia przeniesienie
praw autorskich i udzielenie licencji

- prawidtowo interpretuje klauzule
limitu odpowiedzialnosci (cap on
liability)

- wskazuje konsekwencje braku
wytgczenia utraconych korzysci

- dobiera wtasciwy rodzaj
ubezpieczenia do profilu dziatalnosci IT

— poprawnie rozpoznaje przestanki
fake B2B"

- wskazuje elementy umowy i
organizacji pracy zwiekszajace ryzyko
kontroli ZUS

- wykonuje symulacje skutkéw
finansowych reklasyfikaciji

- poprawnie rozréznia zasady IP BOX,
ryczattu i podatku liniowego

- wykonuje poprawng symulacje
obciagzen podatkowych

- identyfikuje obowiagzki w zakresie
podatku u zrédta (WHT)

- formutuje propozycje wartosci w
jezyku korzysci biznesowych

- prawidtowo kwalifikuje klienta w
procesie sprzedazy B2B

- dobiera metode wyceny i argumentuje
wysokos$é stawki

Metoda walidacji

Test teoretyczny

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Test teoretyczny

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Test teoretyczny

Test teoretyczny

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Test teoretyczny

Test teoretyczny

Obserwacja w warunkach
symulowanych



Kwalifikacje

Inne kwalifikacje

Uznane kwalifikacje
Pytanie 1. Czy wydany dokument jest potwierdzeniem uzyskania kwalifikacji w zawodzie?
TAK

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza uprawnienia do wykonywania zawodu na danym stanowisku (tzw. uprawnienia
stanowiskowe) i jest wydawany po przeprowadzeniu walidacji?

TAK

Pytanie 4. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kwalifikacji jest rozpoznawalny i uznawalny w danej
branzy/sektorze (czy certyfikat otrzymat pozytywne rekomendacje od co najmniej 5 pracodawcéw danej branzy/
sektoréw lub zwigzku branzowego, zrzeszajacego pracodawcéw danej branzy/sektorow)?

TAK

Pytanie 5. Czy dokument jest certyfikatem, dla ktérego wypracowano system walidac;ji i certyfikowania efektéw uczenia
sie na poziomie miedzynarodowym?

TAK
Informacje
Podstawa prawna dla Podmiotéw / kategorii uprawnionych do wydawania dokumentéw potwierdzajgcych uzyskanie
Podmiotow kwalifikacji, w tym w zawodzie
Nazwa Podmiotu prowadzacego walidacje ICVC Dzwigowa 3/3 02-437 Warszawa
Nazwa Podmiotu certyfikujagcego ICVC Dzwigowa 3/3 02-437 Warszawa
Program

Ramowy program ustugi
IT Business Masterclass: Prawo, Podatki i Skuteczna Sprzedaz B2B
Modut I: Architektura Biznesu IT — Skalowanie i Wyjscie za Granice

¢ Modele prowadzenia dziatalnosci w branzy IT — JDG, spotka z 0.0., struktury holdingowe

¢ Przygotowanie struktury organizacyjnej pod inwestora lub exit

¢ Odpowiedzialnos¢ majatkowa przedsiebiorcy i zabezpieczenie majatku prywatnego

¢ Fundacje rodzinne i holdingi jako narzedzia sukces;ji i ochrony majatku

¢ Ekspansja zagraniczna — zaktadanie i prowadzenie spétek w USA i UK

¢ Analiza ryzyk podatkowych zwigzanych z zagranicznymi strukturami (CFC, podwdjne opodatkowanie)
e Studium przypadkéw ekspansji zagranicznej firm IT

Modut II: Kontrakty IT - ,Szybka Sciezka” Bezpieczeristwa

e Charakterystyka uméw w projektach Agile i Waterfall
* Ryzyka modelu fixed price i zasady zarzadzania zmiang zakresu (Change Request)
e Procedury odbioru prac i zabezpieczenie terminowej ptatnosci



e Zasady przenoszenia praw autorskich i udzielania licencji w projektach IT
e Ochrona kodu zrédtowego i modeli SaaS

e Konstruowanie zapisow SLA — czas reakcji i czas naprawy

¢ Analiza najczestszych btedéw kontraktowych w branzy IT

Modut llI: Odpowiedzialno$¢ Cywilna i Ubezpieczenia w IT

e Zakres odpowiedzialnos$ci wykonawcy ustug IT wobec klienta

¢ Negocjowanie limitéw odpowiedzialnosci (cap on liability)

* Wytgczenie odpowiedzialnosci za utracone korzysci (lucrum cessans)
¢ Odpowiedzialnos¢ za btedy w kodzie i przestoje systemoéw

» Ubezpieczenia OC zawodowe i cyberpolisy — zakres realnej ochrony

¢ Analiza zdarzen ubezpieczeniowych w projektach informatycznych

Modut IV: ,Fake B2B” — Ryzyko Reklasyfikacji Umowy w zakresie zrownowazonego rozwoju oraz dygitalizacji.

e Kryteria testu przedsiebiorcy w branzy IT

¢ Analiza elementéw umowy B2B zwiekszajacych ryzyko kontroli ZUS

¢ Organizacja pracy w zespotach projektowych a ryzyko stosunku pracy
e Dokumentowanie niezaleznosci biznesowej wykonawcy

e Strategia obrony w przypadku kontroli ZUS

e Symulacja skutkéw finansowych reklasyfikacji uméw B2B

Modut V: Podatki w IT — IP BOX i Ryczatt

e Zasady kwalifikacji do preferencji IP BOX w dziatalnosci programistycznej
¢ Prowadzenie ewidencji projektowej dla celéow IP BOX

¢ Porownanie ryczattu, podatku liniowego i skali podatkowej w IT

¢ Interpretacje podatkowe dotyczace stawek ryczattu dla specjalistow IT

¢ Podatek u zrédta (WHT) przy zakupie ustug od podmiotéw zagranicznych
¢ Najczestsze ryzyka podatkowe w dziatalnosci informatycznej

Modut VI: Sprzedaz Konsultacyjna w IT — Od Leada do Kontraktu

¢ Rola specjalisty technicznego w procesie sprzedazy B2B

e Ttumaczenie rozwigzan technicznych na jezyk wartosci biznesowej

* Metody sprzedazy konsultacyjnej (Consultative Selling)

¢ Kwalifikacja klienta i ocena potencjatu projektu

¢ Metody wyceny projektéw IT — stawka godzinowa i value-based pricing

¢ Negocjacje z dziatami zakupdw i obrona stawek

¢ Budowanie marki eksperta i pozyskiwanie klientéw na rynkach zagranicznych

Materialy i elementy praktyczne (,Na wynos”)

Checklista decyzyjna ,Go/No-Go” przy podpisywaniu uméw IT
e Skrypt rozmowy handlowej do pracy z obiekcjami cenowymi

e Kalkulator ryzyka reklasyfikacji kontraktu B2B

 Analiza studiéw przypadkéw z praktyki branzy IT

Program konczy sie analizg przypadku oraz walidacjg efektdw uczenia sie w formie egzaminu . Przerwy organizacyjne tj kawowa i
obiadowa sg czescig szkolenia sg wliczone w czas trwania ustugi. Lgczny czas realizacji wynosi 8 godzin 15 minut (495 minut). 11 h =
dydaktycznych . W ramach warsztatu uczestnicy zapoznajg sie z aspektami zréwnowazonego projektowania ustug oraz z cyfrowymi
aplikacjami wspierajgcymi prace zawodowa. Rozwijane sg podstawowe umiejetnosci korzystania z informacji i danych, niezbedne przy
wyszukiwaniu, przegladaniu i filtrowaniu informacji w sieci, a takze poznawane sa rézne strategie pozyskiwania informacji. Ustuga rozwija
réwniez tzw. zielone umiejetnosci — rozumiane jako kompetencje adaptacyjne niezbedne w zawodach objetych oddziatywaniem zielonej
transformacji — w tym zdolnosci istotne dla samorozwoju oraz zwiekszania efektywnosci w zielonej gospodarce. Szczegdlny nacisk
potozono na zarzadzanie stresem i obcigzeniem emocjonalnym wynikajgcym ze zmian srodowiskowych i organizacyjnych.

Harmonogram

Liczba przedmiotéw/zajec: 8



Przedmiot / temat
zajec

Modut I:

Architektura
Biznesu IT -
Skalowanie i
Wyjscie za
Granice

Modu{ Il

Kontrakty IT -
,Szybka Sciezka”
Bezpieczenstwa

Przerwa

kawowa

1) Modut lii:

Odpowiedzialno$
¢ Cywilna i
Ubezpieczenia

Przerwa

obiadowa

Modut IV:

.Fake B2B” -
Ryzyko
Reklasyfikacji
Umowy

Modut V:

Podatkiw IT - IP
BOX i Ryczatt i
Modut VI:
Sprzedaz
Konsultacyjna w
IT - Od Leada do
Kontraktu

Modut VII:
Walidacja

Prowadzacy

Pawet Karpinski

Pawet Karpinski

Pawet Karpinski

Pawet Karpinski

Pawet Karpinski

Pawet Karpiniski

Pawet Karpinski

Data realizacji
zajeé

08-03-2026

08-03-2026

08-03-2026

08-03-2026

08-03-2026

08-03-2026

08-03-2026

08-03-2026

Godzina
rozpoczecia

07:00

08:30

09:45

10:00

11:15

11:45

13:15

14:45

Godzina
zakonczenia

08:30

09:45

10:00

11:15

11:45

13:15

14:45

15:15

Liczba godzin

01:30

01:15

00:15

01:15

00:30

01:30

01:30

00:30

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny Cena

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 5000,00 PLN



Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 5000,00 PLN

Koszt osobogodziny brutto 454,55 PLN

Koszt osobogodziny netto 454,55 PLN

W tym koszt walidacji brutto 170,00 PLN

W tym koszt walidacji netto 170,00 PLN

W tym koszt certyfikowania brutto 130,00 PLN

W tym koszt certyfikowania netto 130,00 PLN
Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

O
)

121

Pawet Karpinski

Radca prawny z wieloletnim doswiadczeniem w obstudze prawnej przedsigbiorcow, instytucji oraz
klientéw indywidualnych. Specjalizuje sie w prawie cywilnym i gospodarczym, prawie pracy, prawie
administracyjnym oraz ochronie danych osobowych (RODO). Na co dzieri doradza przedsiebiorcom
w zakresie bezpiecznego zaktadania i prowadzenia dziatalnosci gospodarczej, konstruowania
umow, optymalizacji ryzyk prawnych oraz biezacej obstugi firm.

Posiada bogate doswiadczenie szkoleniowe — od ponad 5 lat regularnie prowadzi dziatalnosé
dydaktyczng i trenerska, realizujgc srednio ponad 30 szkolen rocznie dla przedsiebiorcéw, kadry
zarzadzajacej, dziatéw HR oraz pracownikéw firm. Szkolenia dotyczg w szczegolnosci prawa
gospodarczego, prawa pracy, ochrony danych osobowych oraz bezpiecznych form wspétpracy B2B.

W swojej pracy szkoleniowej tgczy wiedze prawniczg z praktykag biznesowg, koncentrujac sie na
analizie przypadkow, rzeczywistych dokumentéw oraz aktualnych probleméw rynkowych. Jest
autorem materiatdw szkoleniowych oraz prelegentem na szkoleniach i warsztatach poswieconych
prawu w biznesie. Ceniony za klarowny sposdb przekazywania wiedzy oraz praktyczne podejscie .

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Uczestnicy szkolenia otrzymujg komplet materiatéw edukacyjnych wspierajacych osiggniecie zaktadanych efektéw uczenia sie oraz
przygotowanie do egzaminu certyfikacyjnego. Materiaty majg charakter dydaktyczny i praktyczny oraz sg dostosowane do zakresu
kwalifikacji. W sktad materiatdw wchodza: materiaty szkoleniowe w formie elektronicznej ) obejmujace zagadnienia omawiane podczas
szkolenia, checklisty procesowe dotyczace legalizacji pracy i pobytu cudzoziemcow, schematy postepowan i procedur wykorzystywane w
praktyce zawodowej, materiaty pomocnicze do analizy przypadkéw (case study), dostep do nagran szkoleniowych umozliwiajacy



powtdrzenie materiatu po zakornczeniu ustugi, materiaty przygotowujace do egzaminu certyfikacyjnego, certyfikat potwierdzajacy
uzyskanie kwalifikacji po pozytywnej walidacji efektéw uczenia sie. Materiaty przekazywane sg uczestnikom w sposéb umozliwiajacy ich
wykorzystanie zaréwno w trakcie szkolenia, jak i w pdzniejszej pracy zawodowe;.

Szkolenie zwolnione z VAT: Podstawa zwolnienia z VAT: par. 3. ust. 1 pkt 14 Rozporzadzenie Ministra Finanséw z dnia 20.12.2013 r. w
sprawie zwolnien od podatku od towardw i ustug oraz warunkéw stosowania tych zwolnien.

Organizator szkolenia zapewnia dostepnos$¢ ze szczegdlnymi potrzebami podczas realizacji ustug rozwojowych zgodnie z Ustawg z dnia
19 lipca 2019 r. 0 zapewnieniu dostepnosci osobom ze szczegdlnymi potrzebami ( Dz.U. 2022 poz. 2240) oraz Standardami dostepnosci
dla polityki spdjnosci 2021-2027.

Warunki uczestnictwa

1. Uczestnikiem szkolenia moze by¢ osoba petnoletnia. 2. Szkolenie nie wymaga posiadania wczesniejszego do$wiadczenia zawodowego
w obszarze zatrudniania cudzoziemcéw. 3. Warunkiem zaliczenia szkolenia jest: udziat w minimum 80% czasu trwania ustugi, aktywny
udziat w zajeciach szkoleniowych, przystapienie do walidacji efektéw uczenia sig, obejmujgcej test wiedzy oraz zadanie praktyczne (case
study). 4. Warunkiem uzyskania certyfikatu jest pozytywny wynik walidacji. 5. Niespetnienie ktdregokolwiek z powyzszych warunkdw
skutkuje brakiem mozliwosci uzyskania certyfikatu

Warunki techniczne

Szkolenie realizowane jest w formie zdalnej w czasie rzeczywistym. Wymagania po stronie uczestnika: 1. Komputer lub laptop (Windows
lub macO0S). 2. Stabilne tacze internetowe o minimalnej przepustowosci 10 Mb/s. 3. Kamera internetowa oraz mikrofon. 4. Stuchawki lub
gtosniki. 5. Dostep do platformy szkoleniowej (np. MS Teams lub Zoom) przez aplikacje lub aktualng przegladarke. . Miejsce
umozliwiajgce niezaktdcony udziat w szkoleniu. 7. Gotowos¢ do aktywnego udziatu w zajeciach i walidacji (kamera wtaczona na potrzeby
egzaminu). Zapewniane przez organizatora: link do spotkania i instrukcja logowania, mozliwos¢ testowego potaczenia przed szkoleniem,
wsparcie techniczne w trakcie realizacji ustugi.

Kontakt

ﬁ E-mail malgorzatafigiel@gmail.com

Telefon (+48) 886 180 262

Matgorzata Figiel-Kozlak



