Mozliwos$¢ dofinansowania

0d Zgodnosci do Przewagi: Wdrozenie 4 711,00 PLN brutto
GPSR jako Dzwignia Zrownowazonej 4711,00 PLN netto
Sprzedazy (ESG & Zielone Kompetencje) 196,29 PLN brutto/h

Numer ustugi 2025/11/12/120895/3142108 196,29 PLN netto/h

1Q CONSULTING
SPOLKA Z
OGRANICZONA
ODPOWIEDZIALNOS

clA & Ustuga szkoleniowa
YAk Kkkk 49/5 (@ ggp

6 625 ocen B3 01.12.2025 do 02.12.2025

© Koszalin / stacjonarna

Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Sprzedaz

Grupa docelowg szkolenia jest Strategiczny Zespét Innowac;ji i Wdrozen,
sktadajacy sie z Inzynieréw Produktu i Kierownika Dziatu Wdrozen i

Grupa docelowa ustugi Rozwoju, odpowiedzialny za integracje wymagan bezpieczerstwa (GPSR)
i zrGwnowazonego rozwoju (ESG) z procesem wprowadzania na rynek
systeméw OZE.

Minimalna liczba uczestnikow 1
Maksymalna liczba uczestnikow 3

Data zakornczenia rekrutacji 30-11-2025
Forma prowadzenia ustugi stacjonarna
Liczba godzin ustugi 24

Certyfikat systemu zarzgdzania jakos$cig wg. ISO 9001:2015 (PN-EN 1SO

Podstawa uzyskania wpisu do BUR
y P 9001:2015) - w zakresie ustug szkoleniowych

Cel

Cel edukacyjny

Szkolenie ma na celu wyposazenie uczestnikdw w strategiczne zielone kompetencje niezbedne do kompleksowego
wdrozenia Rozporzadzenia GPSR, przeksztatcajgc obowigzek prawnej zgodnosci w zintegrowang strategie ESG, ktéra



prowadzi do uzyskania wymiernych korzysci biznesowych poprzez racjonalizacje proceséw, minimalizacje odpadow oraz
ograniczenie niepotrzebnych wydatkéw, finalnie budujgc unikalny atut sprzedazowy (USP) i zapewniajac trwatg przewage
rynkowa.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiaggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie

Mapowanie wymogéw GPSR na
strategie biznesowg i procesy
operacyjne firmy w sposoéb, ktéry
generuje wymierne zielone korzysci,
prowadzac do racjonalizacji budzetu,
minimalizacji odpadéw i budowania
przewagi sprzedazowej.

Projektowanie produktu zgodnie z
zasadami zréwnowazonego
bezpieczenstwa (GPSR i Ecodesign),
efektywnie wykorzystujac zielone
umiejetnosci do minimalizacji
marnotrawstwa surowcoéw i redukcji
kosztéw gwarancyjnych, tym samym
racjonalizujac budzet operacyjny firmy.

Kryteria weryfikacji

Definiuje kluczowe réznice migedzy
GPSR a Ecodesign/F-gazy, identyfikujac
synergie w dokumentacji technicznej,
ktore ograniczaja zbedne wydatki na
podwdjne procesy certyfikacyjne.

Laczy obowigzki GPSR z Filarem S (np.
bezpieczenstwo i transparentnos¢) i G
(np. zarzadzanie ryzykiem dostawcéw)
ESG, wskazujac, jak ta integracja chroni
przed karami i minimalizuje straty
wizerunkowe i finansowe.

Wskazuje konkretne wymogi dotyczace
trwatosci i naprawialnosci (Design for
Circularity) oraz uzasadnia, jak ich
wdrozenie zmniejszy liczbe reklamaciji i
obnizy koszty obstugi posprzedazowe;j
(redukcja wydatkow).

Opracowuje liste wymaganych sekgcji i
danych dla dokumentacji techniczne;j
zgodnych z GPSR, wskazujac, ktére
elementy (np. DPP) przyczyniaja sie do
optymalizaciji taricucha dostaw i
minimalizaciji strat produkcyjnych i
logistycznych (redukcja odpadow).

Proponuje co najmniej dwie
modyfikacje w projekcie produktu (np.
materiaty, konstrukcja), ktére zwieksza
jego trwatos¢ i naprawialnosé,
przektadajac to na potencjalny
wskaznik oszczednosci surowcowej lub
finansowe;j.

Metoda walidaciji

Wywiad swobodny

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Test teoretyczny

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Test teoretyczny



Efekty uczenia sie

Zarzadzanie zgodnos$cig GPSR w
tancuchu dostaw, wykorzystujac zielone
umiejetnosci do minimalizacji ryzyka
finansowego i operacyjnego oraz
zapewniajac racjonalne
gospodarowanie budzetem poprzez
skuteczne audytowanie i egzekwowanie
standardow etycznych i
$Srodowiskowych.

Wdrazanie GPSR w $rodowisku e-
commerce i cyfrowej identyfikacji w
sposob, ktéry zapewnia
transparentnos$¢, minimalizuje ryzyko
btednych zaméwien i redukuje koszty
obstugi posprzedazowej (zwroty,
reklamacje), efektywnie racjonalizujac
budzet marketingowy i logistyczny.

Kryteria weryfikacji

Identyfikuje kluczowych poddostawcéw
i komponenty wysokiego ryzyka (np.
armatura gazowa), uzasadniajac, jak
priorytetyzacja audytéw GPSR/ESG
minimalizuje ryzyko strat finansowych
zwigzanych z wadami lub
niezgodnoscia.

Tworzy wstepna liste kontrolng
(checkliste) do audytowania
dostawcow, zawierajaca kryteria oceny
efektywnosci ekologicznej i kosztowej
(np. minimalizacja odpadéw,
efektywno$é energetyczna), ktére
wplyna na racjonalne gospodarowanie
budzetem zakupowym.

Dostosowuje opis produktu na
platformie B2B o wymogi GPSR (np.
cyfrowa identyfikowalnos$c), wskazujac,
jak te dane minimalizuja btedy w
doborze produktu przez instalatora i
obnizaja koszty logistyczne zwigzane z
obstuga pomytek.

Proponuje strategie komunikacyjne (np.
wykorzystanie Cyfrowego Paszportu
Produktu) ukierunkowane na redukcje
liczby zwrotéw i zapytan
posprzedazowych, wykazujac, jak
transparentnos¢ danych GPSR
przektada sie na oszczednosci w dziale
obstugi klienta i logistyki.

Metoda walidacji

Test teoretyczny

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Wywiad swobodny



Efekty uczenia sie

Przeprowadzanie zintegrowanej oceny
ryzyka produktu, uwzgledniajaca
kryteria GPSR i Srodowiskowe, aby
minimalizowa¢ potencjalne koszty
prawne, unika¢ strat finansowych
zwigzanych z wycofaniem oraz
racjonalizowa¢ budzet przeznaczony na
zarzadzanie incydentami.

Zarzadzanie kryzysem wycofania
produktu i komunikacjg w sposéb
etyczny i transparentny, wykorzystujgc
zielone umiejetnosci do minimalizacji
strat finansowych i wizerunkowych
(CLV) oraz racjonalnego
gospodarowania budzetem
przeznaczonym na obstuge incydentéw.

Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

Stosuje rozszerzong matryce ryzyka,
obliczajac jednoczesnie potencjalny
koszt finansowy (strate) kazdego
zidentyﬁlfowanego ryzy.ka Wywiad swobodny
(mechanicznego, chemicznego,

$rodowiskowego) w celu racjonalnego

alokowania budzetu na dziatania

prewencyjne.

Pozycjonuje produkt jako ,pro-eko”
(zielony atut) na podstawie braku
substanc;ji niebezpiecznych, wskazujac,
jak ta cecha stanowi silny argument
sprzedazowy B2B/B2C, ktéry chroni
firme przed przysztymi kosztami
dostosowawczymi.

Wywiad swobodny

Opracowuje procedure Zarzadzania
Kryzysowego (Modut VI) dla
zaawansowanego incydentu (np.
wycieku), koncentrujac sie na
minimalizacji strat wizerunkowych i
prawnych, co jest istotne dla ochrony

symulowanych

wartosci firmy

Definiuje kroki postepowania i $ciezki
komunikacji z UOKiK/KE (RAPEX),
wskazujac, jak szybkie i prawidtowe
zgtoszenie minimalizuje ryzyko
natozenia kar finansowych i

Test teoretyczny

niepotrzebnych wydatkéw.

Opracowuje roboczy szkic
transparentnego komunikatu
kryzysowego, koncentrujac sie na
odpowiedzialnosci i etyce (Filar Si G
ESG), co chroni Customer Lifetime
Value (CLV) i ogranicza dtugoterminowe
straty sprzedazowe.

symulowanych

Opracowuje plan minimalizujgcy odpady
powstate w wyniku wycofania produktu
(np. poprzez bezpieczng utylizacje lub
recykling komponentéw), demonstrujac
racjonalne gospodarowanie zasobami

symulowanych

nawet w sytuacji kryzysowe;j.

Obserwacja w warunkach

Obserwacja w warunkach

Obserwacja w warunkach



Efekty uczenia sie

Wykorzystywanie zgodnosci GPSR i
standardéw ESG jako strategicznego
narzedzia sprzedazowego,

generujacego trwatg przewage rynkowa

i wzrost przychodéw oraz racjonalnie
gospodarujac budzetem poprzez
minimalizacje ryzyka prawnego i

efektywna komunikacje zréwnowazonej

wartosci produktu.

Planowanie i organizacja wdrozenia
GPSR w organizacji w sposéb
zintegrowany z celami ESG,
zapewniajac racjonalne
gospodarowanie budzetem
wdrozeniowym oraz minimalizujac
niepotrzebne wydatki operacyjne

poprzez skuteczne audyty wewnetrzne i

przypisanie odpowiedzialnosci.

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetenc;ji

Kryteria weryfikacji

Formutuje argumenty sprzedazowe
(USP) dla klientéw B2B/B2C,
przektadajac zgodnosé GPSR (np.
trwato$¢ i naprawialnos¢) na wymierne
korzysci finansowe dla klienta (nizsze
koszty eksploatacji, oszczednosci).

Wprowadza przyktadowe zapisy GPSR
do klauzul uméw z kontrahentami,
wskazujac, jak to minimalizuje ryzyko
regresow i niepotrzebnych wydatkéw
dla klienta, czynigc produkt
atrakcyjniejszym z punktu widzenia
budzetowania projektu.

Opracowuje ramowy harmonogram
wdrozenia GPSR z budzetem celowym,
przypisujac odpowiedzialno$¢ za
kluczowe procesy i wskazujac
mierzalne cele redukcji
kosztéw/odpaddéw osiggalne w ciggu 12
miesiecy.

Tworzy wewnetrzng checkliste
audytowg, ktora integruje wymogi GPSR
i ESG z kryteriami efektywnosci
kosztowej, pozwalajac na ciggte
identyfikowanie i eliminowanie zrédet
marnotrawstwa i niepotrzebnych
wydatkow.

Opracowuje zarys komunikaciji
wewnetrznej informujacej pracownikéw
o zmianach wprowadzonych przez
GPSR i ESG, w celu optymalizaciji pracy
dziatéw i unikniecia kosztownych
btedéw wynikajacych z braku wiedzy.

Metoda walidacji

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Test teoretyczny

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Test teoretyczny

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?

TAK

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach

uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?



TAK

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidacji?

TAK

Program

Szkolenie twa 24 godziny zegarowe, kazdego dnia przewidziana jest przerwa 15 minutowa ok. godz.09.00

To strategiczny warsztat wdroZeniowy, ktdry przeksztatca obowiazki GPSR w decydujaca przewage rynkowa i element strategii ESG.
Szkolenie uczy, jak planowac wdroZenie GPSR, a takze wykorzystywac bezpieczeristwo i zrédwnowazony rozwdj Paristwa produktdw jako
unikalny i silny argument w sprzedaZzy B2B, minimalizujgcy koszty operacyjne.

DZIEN |

MODUL I: GPSR jako Podstawa Strategicznej Optymalizacji Kosztow

Przetozenie GPSR na branze instalacyjng (armatura, OZE): Réznice miedzy GPSR a Ecodesign/F-gazy.

Mapowanie GPSR na Filary ESG (G i S) - identyfikacja obszaréw, gdzie zgodnos$¢ (G) prowadzi do oszczednosci (E).

Oczekiwania klientéw B2B/B2C odnosnie certyfikacji bezpieczenstwa i jakosci — jak inwestycja w zgodnos¢ buduje dtugoterminowa
lojalnos¢ (CLV) i ogranicza koszty pozyskania.

MODUL Il Zielone Kompetencje w Projektowaniu Produktu Minimalizacji Odpadéw
Obowigzki Producentéw i dokumentacja techniczna.

Projektowanie dla bezpieczenstwa i obiegu zamknietego (Design for Circularity) — tgczenie GPSR z wymogami Ecodesign. Nacisk na
materiatoznawstwo i trwatos$¢, ktére minimalizujg kosztowne marnotrawstwo i awarie.

Sprzedaz: Komunikowanie trwatosci i naprawialnosci jako przewagi — unikalny atut sprzedazowy zwiekszajacy marze.

WARSZTAT: Ocena dokumentacji pod katem Oszczednosci Kosztowych i Zielonych Kryteriéw (np. pompy/grupy pompowe): Konkretne
obowigzki Inzynieréw Produktu — co musi znalez¢ sie w dokumentac;ji technicznej zgodnie z GPSR. Wymag trwatosci i naprawialnosci
(zielone kompetencje) dla zawordw i baterii — analiza, jak to redukuje koszty gwarancyjne i serwisowe.

MODUL IIl Transparentny i Zréwnowazony tarncuch Dostaw - Zarzadzanie Budzetem
Obowigzki Importeréw/Dystrybutoréw.

Wykorzystanie GPSR do egzekwowania standardéw etycznych i sSrodowiskowych u dostawcéw (Due Diligence) — ograniczanie ryzyka
finansowego zwigzanego z niezgodnoscig lub wadami surowcow.

Gwarancja pochodzenia jako podstawa premium brandingu.

Wdrozenie Zgodnosci u Dostawcéw: Identyfikacja kluczowych komponentéw o podwyzszonym ryzyku (np. armatura gazowa).
Opracowanie listy kontrolnej (checklisty) GPSR/ESG dla audytéw dostawcéw — narzedzie do racjonalnego gospodarowania budzetem
audytowym i zapobiegania stratom.

MODUL IV E-commerce: Bezpieczernstwo Budujgce Zaufanie i Redukcja Kosztéw po-Sprzedazowych
GPSR w $rodowisku cyfrowym (marketplace). Wymdg rzetelnej informacji.
Strategie redukcji zwrotow i kosztéw po-sprzedazowych (np. kosztéw logistyki i obstugi reklamacji) dzieki transparentnosci GPSR.

Dostosowanie Opisow Produktow: Jak wprowadzi¢ nowe wymogi informacyjne GPSR (cyfrowa identyfikowalno$¢) na platforme B2B i
strony produktowe. Rola precyzyjnej informacji w minimalizacji btedéw w doborze produktu przez instalatora — klucz do redukcji
kosztownych zwrotéw z placu budowy.

DZIEN II

MODUL V Zintegrowana Ocena Ryzyka: Ochrona Przed Karami i Niepotrzebnymi Wydatkami



Rozszerzone matryce ryzyka (mechaniczne, chemiczne, srodowiskowe). Wptyw GPSR na substancje chemiczne w produktach (np. F-gazy,
REACH) - zapobieganie kosztom kar i wycofan.

Sprzedaz: Pozycjonowanie produktu jako "pro-eko" (zielony atut).

WARSZTAT: Praktyczna ocena ryzyka na przyktadzie produktu firmy z perspektywy Finanséw: Zastosowanie matryc ryzyka do armatury
(ryzyko mechaniczne, chemiczne w kontakcie z wodg pitng). Wprowadzanie zielonych kryteriéw ryzyka (np. ryzyko wycieku, uzycie
substancji zakazanych) - obliczenie potencjalnych strat finansowych wynikajacych z zaniedban.

MODUL VI Zarzadzanie Incydentami: Ochrona Wizerunku i Sprzedazy (Minimalizacja Strat)
Zaawansowane zarzadzanie kryzysowe: procedury RAPEX/Safety Gate.

Strategie etycznej i transparentnej komunikacji po wycofaniu produktu w celu ochrony Customer Lifetime Value (CLV) — aktywne dziatanie
minimalizujgce dtugoterminowe straty sprzedazowe.

Definiowanie $ciezek komunikacji z organami (UOKIiK). Opracowanie gotowych komunikatéw kryzysowych na wypadek wycofania
produktu (np. wadliwej partii zawordw).

MODUL VII Studium Przypadku: Wdrazanie i Komunikacja Zréwnowazonej Sprzedazy (ROl z GPSR)

WARSZTAT PRAKTYCZNY: Dostosowanie wewnetrznych procedur jakosciowych (naprawialnos¢, obstuga serwisowa) do GPSR.
Opracowanie mierzalnych kluczowych komunikatéw marketingowych (USP) i klauzul umownych wspierajacych sprzedaz B2B.

Wprowadzenie zapiséw GPSR do uméw z kontrahentami, co minimalizuje ryzyko prawne klienta (silny argument sprzedazowy) i
zabezpiecza firme przed regresami. Analiza zwrotu z inwestycji (ROI) z wdrozenia zielonych umiejetnosci.

MODUL VIl Audyt i Kontrola: Utrwalanie Zyskow i Zgodnosci

Przygotowanie firmy do kontroli UOKiK/KE - przewodnik, jak unika¢ kar i niepotrzebnych wydatkéw.

Audyty wewnetrzne integrujgce GPSR z celami ESG — narzedzia do ciggtej optymalizaciji i identyfikacji kolejnych zrédet oszczednosci.
Narzedzia dla dziatu handlowego do rozméw z klientami B2B na temat zgodno$ci.

Plan Wdrozenia: Opracowanie harmonogramu i odpowiedzialnosci za wdrozenie GPSR w firmie, z naciskiem na budzetowanie dziatan i
mierzenie oszczednosci. Checklista audytowa: Elementy do sprawdzenia przed kontrolg.

WALIDACJA SZKOLENIA - Test zostat przygotowany w taki sposéb, ze podczas procesu walidacji bedzie weryfikowat nabycie efektéw uczenia
sie na trzech poziomach tj. wiedzy, umiejetnosci i kompetencji spotecznych (postaw)

Walidacja szkolenia - W procesie walidacji wykorzystano test teoretyczny (wiedza, umiejetnosci, kompetencje spoteczne/postawy),
wywiad swobodny i obserwacje w warunkach symulowanych, aby potwierdzi¢ nabycie zielonych umiejetnosci w zakresie optymalizacji
kosztowej i redukcji odpadow.

METODY STOSOWANE PODCZAS SZKOLENIA:

¢ Prezentacja w formie wyktadu Dyskusja grupowa
¢ Wspdlne dochodzenie do wnioskéw

» Cwiczenia w grupach

» Cwiczenia w parach

 Cwiczenia indywidualne

e Case study

Dodatkowe elementy:

¢ Studium przypadku: Analiza rzeczywistej sytuacji z firmy uczestnika szkolenia.
¢ Feedback: Indywidualna analiza mocnych stron i obszaréw do poprawy.

Harmonogram

Liczba przedmiotéw/zaje¢: 12



Przedmiot / temat
_ Prowadzacy
zajec

GPSR jako
Podstawa

Strategicznej
Optymalizacji
Kosztow

Dariusz
Klimowski

Zielone

Kompetencje w

Projektowaniu Dariusz
Produktu Klimowski
Minimalizacji

Odpadow

Dariusz

Przerwa

Klimowski

Transparentny i

Zréwnowazony Dariusz
tancuch Dostaw Klimowski
- Zarzadzanie

Budzetem

em-

commerce:

Bezpieczenstwo

Budujace Dariusz
Zaufanie i Klimowski
Redukcja

Kosztéw po-

Sprzedazowych

Zintegrowana
Ocena Ryzyka:

Dariusz
Ochrona Przed

. Klimowski
Karami i

Niepotrzebnymi
Wydatkami

Zarzadzanie

Incydentami:

Ochrona Dariusz
Wizerunku i Klimowski
Sprzedazy

(Minimalizacja

Strat)

Dariusz
Klimowski

Przerwa

Data realizacji
zajeé

01-12-2025

01-12-2025

01-12-2025

01-12-2025

01-12-2025

02-12-2025

02-12-2025

02-12-2025

Godzina
rozpoczecia

07:00

09:00

11:00

11:15

14:15

07:00

09:00

11:00

Godzina
zakonczenia

09:00

11:00

11:15

14:15

16:00

09:00

11:00

11:15

Liczba godzin

02:00

02:00

00:15

03:00

01:45

02:00

02:00

00:15



Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina
Prowadzacy

L. L, . } . Liczba godzin
zajeé zajeé rozpoczecia zakoriczenia

Studium

Przypadku:
Wdrazanie i i
Dariusz

Komunikacja . . 02-12-2025 11:15 14:15 03:00
. . Klimowski
Zréwnowazonej

Sprzedazy (ROI z
GPSR)

Audyti

Kontrola: i
Dariusz

Utrwalanie Rk X 02-12-2025 14:15 15:00 00:45
Lo Klimowski
Zyskow i

Zgodnosci

.
Dariusz

Podsumowanie i i X 02-12-2025 15:00 15:30 00:30
. . Klimowski
Plan Dziatania

[PZ2P) Walidacja

. - 02-12-2025 15:30 16:00 00:30
szkolenia

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny Cena

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 4711,00 PLN
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 4711,00 PLN
Koszt osobogodziny brutto 196,29 PLN

Koszt osobogodziny netto 196,29 PLN

Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

1z1

O Dariusz Klimowski

‘ ' Posiada ponad 20-letnie doswiadczenie zawodowe w $wiadczeniu ustug doradczo-szkoleniowych
dla przedsiebiorstw z catego kraju. Zrealizowat ponad 2000 godzin doradczych w obszarze
zarzadzania przedsiebiorstwem, obejmujgcych m.in. analize potrzeb biznesowych, ocene pozycji



rynkowej, weryfikacje modeli biznesowych oraz analize proceséw finansowych, organizacyjnych i
zarzadczych.Specjalizuje sie w obszarze nowych technologii i bezpieczenstwa informacji, w
szczegdlnosci w zakresie: rozwoju sztucznej inteligencji, ochrony danych osobowych (RODO),
wdrazania i audytu Systemow Zarzadzania Bezpieczenistwem Informacji (SZBI), a takze
cyberbezpieczenstwa. Od lat odpowiada za przygotowanie, wdrazanie i nadzér nad dokumentacjg
RODO w przedsiebiorstwach oraz jednostkach samorzadu terytorialnego.Jest certyfikowanym
audytorem wiodgcym systemoéw ISO, w tym I1SO 27001, ISO 9001 oraz ISO 50001. Wspiera
organizacje w implementacji wymagan dotyczacych FCS, BRC, HACCP oraz GPSR. Jest autorem i
prowadzacym cykl webinariow poswieconych praktycznemu wdrazaniu zasad ogdlnego
bezpieczenstwa produktéw na rynku europejskim (GPSR). Prowadzgcy ustuge posiada
doswiadczenie zawodowe zdobyte w ciggu ostatnich 5 lat oraz/lub kwalifikacje nabyte w ciggu
ostatnich 5 lat.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Uczestnicy szkolenia otrzymaja materiaty dydaktyczne w formie papierowej przygotowane w oparciu o tematyke szkolenia oraz zgodnie
wymaganiami prawnymi okreslonymi w prawie polskim oraz UE.

e Prezentacje multimedialne
o Artykuty naukowe
¢ Narzedzia diagnostyczne

Warunki uczestnictwa

Uczestnicy szkolenia otrzymaja zaswiadczenie o odbyciu szkolenia oraz certyfikat potwierdzajgce nabyte umiejetnosci, ktére stanowia
potwierdzenie nabytych kompetencji.

Poziom frekwencji na szkoleniu pozwalajgcy na wydanie zaswiadczenia o ukornczeniu szkolenia powinien wynosi¢ 100%.

Informacje dodatkowe

Szkolenie obejmuje czes¢ teoretyczna i praktyczng po 50%. (zajecia praktyczne to miedzy innymi warsztaty w grupach; studia przypadkoéw i
dyskusja)

W przypadku uczestnictwa w ustudze osoby z niepetnosprawnoscia dostawca ustugi zapewni realizacje ustugi rozwojowej uwzgledniajac
potrzeby oséb z niepetnosprawnosciami (w tym réwniez dla oséb ze szczegdlnymi potrzebami) zgodnie ze Standardami dostepnosci dla polityki
spojnosci 2021-2027.

Koszt przeprowadzenia walidacji jest uwzgledniony w cenie szkolenia.
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