Mozliwo$¢ dofinansowania

Umowy w biznesie - jak je tworzy¢, 1 500,00 PLN brutto
analizowac i zabezpieczac interesy firmy 1219,51 PLN netto
Numer ustugi 2025/11/04/193341/3125832 150,00 PLN brutto/h
121,95 PLN netto/h
CONCEPCION
SPOLKA Z

© Bydgoszcz / stacjonarna
OGRANICZONA

ODPOWIEDZIALNOS
CIA ® 10h
59 21.09.2026 do 21.09.2026

& Ustuga szkoleniowa

Brak ocen dla tego dostawcy

Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Organizacja

przedsiebiorcy i wtasciciele firm,
menedzerowie i osoby odpowiedzialne za wspdtprace z kontrahentami,
Grupa docelowa ustugi

ksiegowi i doradcy biznesowi,

pracownicy biur rachunkowych i administraciji.

Minimalna liczba uczestnikéw 1
Maksymalna liczba uczestnikéw 12

Data zakonczenia rekrutacji 07-09-2026
Forma prowadzenia ustugi stacjonarna
Liczba godzin ustugi 10

Certyfikat systemu zarzgdzania jakoscig wg. 1ISO 9001:2015 (PN-EN ISO

Podstawa uzyskania wpisu do BUR
y P 9001:2015) - w zakresie ustug szkoleniowych

Cel

Cel edukacyjny

Celem szkolenia jest rozwinigcie kompetencji w zakresie tworzenia, analizy i negocjowania umoéw biznesowych w
oparciu o przepisy prawa cywilnego.



Uczestnicy nauczg sie rozumie¢ kluczowe elementy kontraktéw, identyfikowac ryzyka, stosowac zabezpieczenia prawne
i budowa¢ umowy dopasowane do charakteru wspétpracy oraz realnych potrzeb organizacji.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia si¢

Po szkoleniu uczestnik:

Rozumie podstawowe zasady prawa
umoéw i zobowigzan.

Potrafi analizowa¢ kluczowe zapisy
kontraktowe.

Umie identyfikowaé ryzyka i
wprowadzaé zabezpieczenia.

Zna techniki negocjowania zapisow
umownych.

Potrafi tworzy¢ umowy zgodne z
przepisami i praktyka rynkowa.

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji

Kryteria weryfikacji Metoda walidaciji

Test wiedzy z prawa uméw

Analiza rzeczywistych przyktadow
kontraktéw

Cwiczenie z redagowania klauzul .
i . Prezentacja
zabezpieczajgcych

Praktyczny warsztat negocjacyjny

Opracowanie wzoru umowy
dopasowanej do branzy

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?

TAK

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach

uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

TAK

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i

szkolenia od walidac;ji?

TAK

Program

Temat Zakres tematyczny

Efekty uczenia sie



Wprowadzenie do prawa
uméw i zasad
kontraktowania

Kluczowe elementy
umowy — konstrukcja i
znaczenie zapisow

Analiza i interpretacja
uméw — jak czytaé
miedzy wierszami

Podstawy prawa cywilnego dotyczace uméw; rodzaje

Uczestnik rozumie podstawowe zasady prawa uméw

umow; zasady waznosci i skutecznosci kontraktéw; rola i potrafi ocenié, czy kontrakt jest prawidtowo

dobrej praktyki kontraktowania.

Obowigzkowe elementy uméw; najwazniejsze klauzule;

znaczenie precyzyjnych zapiséw; ryzyka wynikajgce z
niejasnosci.

Metody analizy tresci; identyfikacja ryzyk; wykrywanie
niekorzystnych zapisow; interpretacja dwuznacznych
fragmentow.

Klauzule zabezpieczajace Klauzule dotyczace kar umownych, poufnosci,

interesy firmy -
praktyczne przyktady

Negocjacje kontraktow —
jak skutecznie broni¢
swoich zapiséw

Najczestsze btedy w
umowach i jak ich unikaé

Warsztat koricowy:
analiza i redakcja

odpowiedzialnosci, termindw; przyktady zapiséw
zabezpieczajacych.

Techniki negocjacji; przygotowanie do rozméw;
argumentacja; radzenie sobie z presjg; osigganie
korzystnych zapiséw.

Typowe pomytki formalne; ryzykowne zapisy; brak
precyzji; btedy w terminologii; analiza realnych
przypadkow.

Praca na przyktadach; poprawa istniejacych zapisow;

tworzenie wtasnych klauzul; omoéwienie praktycznych

wiasnego wzoru umowy  wnioskéw.

Harmonogram

Liczba przedmiotéw/zajeé: 7

Przedmiot / temat
zajec

Wprowadzenie
do prawa uméw i
zasad
kontraktowania

Kluczowe
elementy umowy
- konstrukcja i
znaczenie
zapisow

Prowadzacy

Data realizaciji Godzina

zajec

MONIKA
BYLICKA

21-09-2026 08:30

MONIKA
BYLICKA

21-09-2026 09:55

rozpoczecia

skonstruowany.

Uczestnik potrafi rozpoznawa¢ kluczowe elementy
umow i rozumie, jakie zapisy majg najwigksze
znaczenie dla ochrony intereséw firmy.

Uczestnik potrafi analizowa¢ umowy pod katem
potencjalnych zagrozen i wtasciwie interpretowacé ich
zapisy.

Uczestnik zna klauzule chronigce interes firmy i
potrafi wdraza¢ je w praktyce.

Uczestnik potrafi skutecznie negocjowaé warunki
umow i broni¢ zapiséw kluczowych dla organizaciji.

Uczestnik potrafi identyfikowaé najczestsze btedy i
unika¢ ich podczas przygotowywania i analizy umaow.

Uczestnik potrafi samodzielnie analizowag,
redagowac i ulepszaé umowy, tworzac
bezpieczniejsze dokumenty.

Godzina i .
, . Liczba godzin
zakonczenia

09:45 01:15

11:10 01:15



Przedmiot / temat

L, Prowadzacy
zajeé

Analiza i

interpretacja
umow - jak
czyta¢ miedzy
wierszami

MONIKA
BYLICKA

Klauzule

zabezpieczajace

. MONIKA
interesy firmy —

BYLICKA
praktyczne

przyktady

Negocjacje
kontraktéw — jak MONIKA
skutecznie broni¢ BYLICKA
swoich zapiséw

Najczestsze
btedy w MONIKA

umowach i jak BYLICKA
ich unikaé

Warsztat

koncowy: analiza
i redakcja
wlasnego wzoru

MONIKA
BYLICKA

umowy

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto
Koszt osobogodziny brutto

Koszt osobogodziny netto

Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

Data realizacji Godzina Godzina
zajeé rozpoczecia zakonczenia
21-09-2026 11:20 12:50
21-09-2026 13:20 14:50
21-09-2026 15:00 16:15
21-09-2026 16:25 17:40
21-09-2026 17:50 18:30

Cena

1 500,00 PLN

1219,51 PLN

150,00 PLN

121,95 PLN

Liczba godzin

01:30

01:30

01:15

01:15

00:40



1z1

o MONIKA BYLICKA

‘ . Pasjonatka rozwoju i budowania partnerskich relacji. Posiada niezwyktg samodyscypline i upér w
rozwijaniu stabilnych bizneséw. Cierpliwa i konsekwentna. Wychodzi poza schematy standardowych
rozwigzan i ciggle poszerza horyzonty dazac do realizacji wizjonerskich planéw. Podchodzi do
procesu rozwoju firm kompleksowo i merytorycznie, bardzo liczg sie dla niej relacje i synergia w
poszukiwaniu najlepszych rozwigzan. ,Lubie wspieraé innych w biznesie i patrze¢ jak ich firmy
rozwijajg sie i wzrastaja. Kiedy moje koncepcje biznesowe i doradztwo zaczety procentowac
sukcesami przyjaciot i znajomych, zatozytam dziatalnos$¢, ktéra wychodzi poza dotychczasowe
schematy dziatania firm ksiegowych i konsultingowych.

Lubie obserwowac sukcesy ludzi, ktérzy naprawde chcg, sg zaangazowani i gtodni rozwoju,
pokonujg problemy i pragng budowac. Przejscie przez wszystkie szczeble kariery i praca w
korporacjach byty niezwykle wartosciowg lekcjg dyscypliny i samozaparcia. Dopiero majac takie
doswiadczenie i wiedze moge skutecznie doradza¢ moim klientom”.

Informacje dodatkowe
Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Informacje o materiatach dla uczestnikéw ustugi
Prezentacja powerpoint, celem utrwalenia informacji przekazanych w trakcie szkolenia, przestana bedzie drogg mailowa.
Warunki uczestnictwa

Warunkiem uczestnictwa jest zarejestrowanie si¢ i zatozenie konta w Bazie Ustug Rozwojowych oraz zapisanie sie na
szkolenie za posrednictwem Bazy.

Adres

ul. Jézefa Ignacego Kraszewskiego 1
85-240 Bydgoszcz

woj. kujawsko-pomorskie

budynek alfa pietro 2

Udogodnienia w miejscu realizacji ustugi

e Klimatyzacja
o Wi

Kontakt

ﬁ E-mail m.witkowska@concepcion.pl

Telefon (+48) 608 006 771

Monika Bylicka



