Mozliwos$¢ dofinansowania

ﬁ Warsztaty z home stagingu 2 800,00 PLN brutto

Numer ustugi 2025/10/20/30758/3090652 280000 PLN netto

175,00 PLN brutto/h
w 175,00 PLN netto/h

RentierzyFMAdam @ | yblin / stacjonarna
Abramczuk

& Ustuga szkoleniowa

*hKkkk 49/5 (@ qgh
2299 ocen B 27.11.2025 do 28.11.2025

Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Sprzedaz

Posrednicy, inwestorzy, inwestorzy na rynku nieruchomosci, wtasciciele

Grupa docelowa ustugi
P 9 mieszkan na sprzedaz lub wynajem

Minimalna liczba uczestnikéw 2
Maksymalna liczba uczestnikow 6

Data zakonczenia rekrutacji 26-11-2025
Forma prowadzenia ustugi stacjonarna
Liczba godzin ustugi 16

Certyfikat ICVC - SURE (Standard Ustug Rozwojowych w Edukacji): Norma

Podstawa uzyskania wpisu do BUR L o ) )
zarzadzania jakoscig w zakresie $wiadczenia ustug rozwojowych

Cel

Cel edukacyjny

Szkolenie przygotowuje uczestnika do skutecznego przygotowania wnetrza nieruchomosci do sprzedazy

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiaggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia si¢ Kryteria weryfikacji Metoda walidacji



Efekty uczenia sie

Wyjasnia, czym jest home staging i w
jaki sposob wptywa na decyzje
kupujacego.

Identyfikuje grupe docelowa
nieruchomosci.

Planuje dziatania home stagingowe
dostosowane do sprzedazy i wynajmu.

Stosuje zasady marketingu
sensorycznego w praktyce.

Wykonuje stylizacje wnetrza w
warunkach rzeczywistych.

Przygotowuje nieruchomosé¢ do ses;ji
zdjeciowej.

omawia efekty zastosowanego home
stagingu

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji

Kryteria weryfikacji

Uczestnik omawia réznice miedzy home
stagingiem a projektowaniem wnetrz
oraz wskazuje elementy psychologii
kupujacego.

Uczestnik analizuje przyktadowa
nieruchomos¢ i okresla profil klienta
wedtug kryteriéw demograficznych,
spotecznych i psychologicznych.

Uczestnik wymienia co ma zwiera¢ lista
niezbednych prac i elementéw do
stylizacji nieruchomosci w zaleznosci
od przeznaczenia (sprzedaz, najem
krétko- i dlugoterminowy).

Uczestnik wymienia przyktady
zastosowania zmystéw w home
stagingu (Swiatto, zapach, dotyk, kolory)
i proponuje rozwigzania do wybranego
mieszkania.

Uczestnik aranzuje przestrzen wybranej
nieruchomosci, stosujgc zasady
poznane podczas szkolenia.

Uczestnik wspdlnie z fotografem
dobiera kadry i uktad mebli oraz
dodatkéw, zgodnie z zasadami
fotografii wnetrz.

omawia réznice w nieruchomosci przed
i po stagingu,

Metoda walidacji

Test teoretyczny

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Test teoretyczny

Test teoretyczny

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Obserwacja w warunkach rzeczywistych

Test teoretyczny

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?

TAK

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach

uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

TAK



Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidacji?

TAK

Program

Cel gtéwny ustugi zostanie osiggniety pod warunkiem:

¢ aktywnego udziatu uczestnikéw w zajeciach majgcych charakter praktyczny

¢ do osiggniecia celu gtbwnego wymagana jest praca na przyktadach okreslonych przez prowadzgcego i wykonywanie zadan zleconych
przez prowadzgcego podczas zaje¢

¢ aktywne stuchanie i analiza przypadkéw omawianych podczas zaje¢

e omowienie przyktadéw w celu zrozumienia i trwatego przyswojenia tresci.

Warunki organziacyjne:
podziat na grupy 2-3 osobowe wyposazenie sali w rzutnik i flipchart urzadenia odtwarzajace gtos

Zajecia beda realizowane metodami interaktywnymi i aktywizujgcymi, rozumianymi jako metody umozliwiajgce uczenie si¢ w oparciu o
doswiadczenie i pozwalajgce uczestnikom na ¢wiczenie umiejetnosci.

Czes¢ teoretyczna szkolenia to 50%catego szkolenia, czes¢ praktyczna 50%
Program szkolenia:

DZIEN 1 - Teoria i przygotowanie

e Powitanie i wprowadzenie do szkolenia

e Wprowadzenie do home stagingu: cele, strategia marketingowa, znaczenie w sprzedazy i wynajmie
¢ Psychologia kupujacego i marketing sensoryczny

¢ Typowe przypadki zlecerr home stagingowych

e Okreslenie klienta docelowego — kryteria i analiza rynku

* Home staging w praktyce: sprzedaz i wynajem (krtko- i dtugoterminowy)

e Przerwa lunchowa

e Studium przypadkdw: przyktady realizacji przed i po, najczestsze btedy

¢ Q&A i przygotowanie do dnia praktycznego: plan, grupy, lista mebli i dekoracji, zasady pakowania

¢ Home staging na zywo: oméwienie nieruchomosci, stylizacja wnetrza, dobdr mebli i dekoraciji
e Przerwa lunchowa

e Wspdipraca z fotografem: przygotowanie sesji zdjeciowej, praktyczne ujecia

¢ Walidacja szkolenia

Fakt uczestnictwa w kazdym dniu ustugi rozwojowej musi zosta¢ potwierdzony przez uczestnika wtasnorecznym podpisem ztozonym na
udostepnionej przez organizatora szkolenia/doradztwa liscie. W przypadku ustug rozwojowych w formie zdalnej, potwierdzeniem takim
beda m.in. raporty z logowania.

Ustugodawca nie jest podmiotem petnigcym funkcje Beneficjenta lub partnera w danym projekcie.
Ustuga nie jest prowadzona przez przez podmiot powigzany z Beneficjentem lub partnerem kapitatowo lub osobowo.

Ustuga nie jest obejmuje wzajemne Swiadczenie ustug w danym projekcie o zblizonej tematyce przez dostawcdw ustug, ktérzy deleguja
na ustugi siebie oraz swoich pracownikéw i korzystajg z dofinansowania, a nastepnie Swiadczg ustugi w zakresie tej samej tematyki dla
przedsigbiorcy, ktéry wezesniej wystepowat w roli dostawcy tych ustug.

Ustugodawca nie jest podmiotem petnigcym funkcje Beneficjenta lub partnera w ktérymkolwiek Regionalnym Programie lub FERS.

Ustuga nie jest $wiadczona przez podmiot bedacy jednoczesnie podmiotem korzystajgcym z ustug rozwojowych o zblizonej tematyce w
ramach danego projektu.



Ustuga nie obejmuje kosztéw niezwigzanych bezposrednio z ustuga rozwojowa, w szczegdlnosci kosztow srodkéw trwatych
przekazywanych przedsiebiorcom lub ich pracownikom, z wytgczeniem kosztéw zwigzanych z pokryciem specyficznych potrzeb oséb z
niepetnosprawnosciami, ktére moga zosta¢ sfinansowane w ramach projektu w ramach mechanizmu racjonalnych usprawnien, o ktérym
mowa w Wytycznych dotyczacych realizacji zasad réwnosciowych w ramach funduszy unijnych na lata 2021-2027

Ustuga jest realizowana w godzinach dydaktycznych, przerwy nie wliczajg sie do czasu trwania ustugi.

Walidacja szkolenia sktada sig z testu teoretycznego oraz obserwacji w warunkach symulowanych.

Aby ukonczy¢ szkolenie trzeba uzyskac z testu 75% poprawnych odpowiedzi oraz zaliczy¢ zadania (obserwacja w warunkach

symulowanych)

Walidacja bedzie trwata 60 minut.

Harmonogram

Liczba przedmiotéw/zaje¢: 13

Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina . .
L, Prowadzacy ., . i . Liczba godzin

zajeé zajeé rozpoczecia zakoriczenia

Powitanie i Izabela

wprowadzenie do Kwiatkowska- 27-11-2025 09:00 09:30 00:30

szkolenia Bratko

Wprowadzenie

do home

stagingu: cele, Izabela

strategia Kwiatkowska- 27-11-2025 09:30 10:30 01:00

marketingowa, Bratko

znaczenie w

sprzedazy i

wynajmie

Psychologia Izabela

kupujacego i Kwiatkowska- 27-11-2025 10:30 11:15 00:45

marketing Bratko

sensoryczny

TyRowe i Izabela

przypadki zlecen .

home Kwiatkowska- 27-11-2025 11:15 11:30 00:15
i Bratko

stagingowych

Okreslenie

klienta Izabela

docelowego - Kwiatkowska- 27-11-2025 11:30 12:20 00:50

kryteria i analiza
rynku

Bratko



Przedmiot / temat

zajec

Home

staging w
praktyce:
sprzedaz i

wynajem (krétko-

dtugoterminowy)

Przerwa na

lunch

Studium

przypadkow:
przyktady
realizacji przed i
po, najczestsze
btedy

@38 024 i

przygotowanie
do dnia
praktycznego:
plan, grupy, lista

mebli i dekorac;ji,

zasady
pakowania

D Hore

staging na zywo:

omowienie
nieruchomosci,
stylizacja
wnetrza, dobor
mebli i dekorac;ji

Przerwa

na lunch

Wspétpraca z
fotografem:
przygotowanie
sesji zdjeciowej,

praktyczne ujecia

[EEZE) Walidacja

szkolenia

Prowadzacy

Izabela
Kwiatkowska-
Bratko

Izabela
Kwiatkowska-
Bratko

Izabela
Kwiatkowska-
Bratko

Izabela
Kwiatkowska-
Bratko

Izabela
Kwiatkowska-
Bratko

Izabela
Kwiatkowska-
Bratko

Izabela
Kwiatkowska-
Bratko

Data realizacji
zajeé

27-11-2025

27-11-2025

27-11-2025

27-11-2025

28-11-2025

28-11-2025

28-11-2025

28-11-2025

Godzina
rozpoczecia

12:20

13:00

13:30

14:15

09:00

13:00

13:30

14:30

Godzina
zakonczenia

13:00

13:30

14:15

15:30

13:00

13:30

14:30

15:30

Liczba godzin

00:40

00:30

00:45

01:15

04:00

00:30

01:00

01:00



Cennik

Cennik
Rodzaj ceny Cena
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 2 800,00 PLN
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 2 800,00 PLN
Koszt osobogodziny brutto 175,00 PLN
Koszt osobogodziny netto 175,00 PLN

Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

1z1

o Izabela Kwiatkowska-Bratko

‘ . WYKSZTALCENIE - wyzsze

OBSZAR SPECJALIZACJI - projektowanie wnetrz, home staging, posrednik nieruchomosci, fliper
DOSWIADCZENIE ZAWODOWE - projektowanie wnetrz, home staging, posrednictwo nieruchomosci,
inwestowanie na rynku nieruchomosci

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Prezentacja PDF

Warunki uczestnictwa

Dla uczestnikéw szkolenia ktérzy uzyskuja min. 70% dofinansowania ze $rodkéw publicznych dostawca ustugi stosuje ponizsza
podstawe zw. z podatku VAT:

Podstawa zwolnienia z VAT: Ustuga zwolniona od podatku VAT na podstawie § 3 ust. 1 pkt. 14 ROZP. MF z dn. 20.12.2013r. w sprawie
zwolnien od podatku towarow i ustug oraz warunkéw stosowania tych zwolnien (Dz. U. z 2013 r. poz. 1722 z pézn. zmianami)

Dla uczestnikéw szkolenia ktérzy uzyskuja mniej niz 70% dofinansowania ze srodkéw publicznych dostawca ustugi stosuje ponizsza
podstawe zw. z podatku VAT:

art. 113 ust. 119 Ustawa o VAT

Informacje dodatkowe

1. Po zrealizowanym szkoleniu uczestnik otrzyma zaswiadczenie o ukoficzeniu ustugi. Warunkiem uzyskania zaswiadczenia jest
uczestnictwo w co najmniej 80% zaje¢ oraz zaliczenia zaje¢ w formie uzyskania wyniku pozytywnego/75% punktéw z testu wiedzy



oraz pozytywne zaliczenie éwiczen w formie obserwacji w warunkach symulowanych i rzeczywistych
2. Szkolenie trwa 16 godzin dydaktycznych
3. Podczas szkolenia na kazdy dzien szkoleniowy przewidziana jest jedna przerwa 30 minutowa.
4. Osiaggniecie efektéw uczenia sie zostanie zweryfikowane za pomoca testu teoretycznego oraz obserwacji warunkach symulowanych.
5. Uczestnicy nie muszg wykazywac si¢ minimalnym doswiadczeniem / stazem aby uczestniczy¢ w ustudze rozwojowej

Adres

ul. Wrotkowska 2/5
20-469 Lublin

woj. lubelskie

Pierwszy dzien Alya Home ul. Wrotkowska 2 bud 5. 20-469 Lublin, drugi dzier Lublin, ul. Bernardynska 11/28

Udogodnienia w miejscu realizacji ustugi
e Klimatyzacja
o Wi

Kontakt

ﬁ E-mail biuro@projektrozwoj.eu

Telefon (+48) 727 930 045

Adam Abramczuk



