Mozliwos$¢ dofinansowania

SZKOLENIE Z FLIPOWANIA

Numer ustugi 2025/10/08/28548/3064671

4 797,00 PLN brutto
3900,00 PLN netto
123,00 PLN brutto/h
100,00 PLN netto/h
128,33 PLN cena rynkowa @

WIWN.pl
Orzechowski Spétka
komandytowa

© zdalna w czasie rzeczywistym

& Ustuga szkoleniowa

KK kKkk 49/5 (D) 39h
43 oceny £ 13.04.2026 do 23.04.2026

Informacje podstawowe

Kategoria

Grupa docelowa ustugi

Minimalna liczba uczestnikow

Maksymalna liczba uczestnikow

Data zakonczenia rekrutacji

Forma prowadzenia ustugi

Liczba godzin ustugi

Podstawa uzyskania wpisu do BUR

Finanse i bankowos¢ / Inwestycje

Szkolenie skierowane jest do 0s6b dorostych planujgcych rozpoczecie
inwestowania w nieruchomosci lub chcacych rozszerzy¢ swoja
dziatalnos¢ o flipping, czyli kupno, remont i sprzedaz nieruchomosci z
zyskiem.

Adresatami sg takze witasciciele firm budowlanych, posrednicy
nieruchomosci oraz osoby szukajgce sposobu na dywersyfikacje zrodet
dochodu.

Ustuga moze by¢ zrealizowana réwniez przy mniejszej liczbie
uczestnikdéw, o ile nie wptywa to na jakosc i efektywno$¢ szkolenia.

25

12-04-2026

zdalna w czasie rzeczywistym

39

Certyfikat systemu zarzgdzania jakoscig wg. ISO 9001:2015 (PN-EN I1SO
9001:2015) - w zakresie ustug szkoleniowych



Cel

Cel edukacyjny

Celem szkolenia jest przekazanie uczestnikom praktycznej wiedzy o tym, jak skutecznie inwestowaé¢ w nieruchomosci z
wykorzystaniem strategii flippingu. Szkolenie pokazuje krok po kroku, jak oceni¢ potencjat inwestycji, obliczyé
rentownosé projektu, zarzadzaé ryzykiem oraz unikng¢ najczestszych btedéw poczatkujacych inwestorow.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiaggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie

* Uczestnik charakteryzuje typowe
cechy sprzedajacych nieruchomosci
oraz identyfikuje ich motywacje.

« Stosuje skuteczne metody badania
rynku lokalnego i analizowania
optacalnosci inwestyciji.

* Rozumie znaczenie standardu
wykonczenia lokalu i jego wptyw na
konicowa wartos$¢ nieruchomosci.

« Stosuje podstawowe zasady
zarzadzania projektami inwestycyjnymi
w branzy nieruchomosci.

+ Korzysta ze ,wzoru powodzenia
inwestycji” jako narzedzia
analitycznego w planowaniu dziatan
inwestycyjnych.

* Wskazuje cechy tzw. ,nieruchomosci
wzorcowej” jako modelowego produktu
inwestycyjnego.

* Definiuje kluczowe etapy remontu
nieruchomosci z perspektywy
inwestora.

* Zapoznaje si¢ z rodzajami
dokumentac;ji niezbednej do realizacji
transakcji: umowy posrednictwa,
kredytowe, sprzedazy, zatgczniki
notarialne.

* Wskazuje zrédta i zasady
pozyskiwania finansowania, w tym
kredytow hipotecznych i
inwestycyjnych.

Kryteria weryfikacji

Uczestnik potrafi wyszukiwaé
nieruchomosci i prawidtowo oceniaé,
czy znaleziony produkt to okazja
inwestycyjna.

Uczestnik jest w stanie
scharakteryzowac typowe motywacje
sprzedajacych nieruchomosci na
podstawie przyktadowych sytuacji.

Uczestnik prawidtowo stosuje metody
badania rynku nieruchomosci na
konkretnych przyktadach.

Uczestnik potrafi wyjasni¢ wptyw
standardu wykonczenia lokalu na
wartos¢ nieruchomosci.

Uczestnik potrafi zaplanowaé
podstawowy projekt inwestycyjny
zgodnie z zasadami zarzadzania
projektami.

Uczestnik potrafi zastosowac ,wzoér
powodzenia inwestycji” w analizie case
study.

Uczestnik wskazuje cechy
nieruchomosci wzorcowej na podstawie
opisu lub zdjec.

Metoda walidaciji

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie



Efekty uczenia sie

« W ramach kompetenc;ji spotecznych:
* Uczestnik wspotdziata w relacji z
kontrahentami biznesowymi, w
szczegolnosci rozumie zarzadzanie
emocjami wtasnymi i innych w procesie
planowania dziatan inwestycyjnych na
rynku nieruchomosci,

* wykazuje sie odpowiedzialnoscia za
podejmowane decyzje i dbatoscia o
etyczny wymiar dziatalnosci
inwestycyjnej,

* wspétpracuje w grupie oraz
komunikuje sie skutecznie z zespotem i
interesariuszami w kontekscie analizy
nieruchomosci.

* W ramach kompetenciji zielonych:

* rozumie role, jaka moga odegraé
inwestorzy na rynku nieruchomosci

w ksztattowaniu ekologicznej
przysztosci, w tym w kierunku poprawy
efektywnosci energetycznej, w
szczegdlnosci w zakresie stosowania
proekologicznych rozwigzan

w budownictwie mieszkaniowym (np.
izolacja termiczna, odnawialne Zrédta
energii, retencja wody),

* planuje zielone inwestycje korzystajac
z praktycznych narzedzi i oceny
optacalnosci,

* zwieksza warto$¢ nieruchomosci
zielonym podejsciem.

« W ramach kompetencji cyfrowych:

* nabywa praktyczne kompetencje w
zakresie wyszukiwania i analizy
informacji online, niezbednych do oceny
ryzyk, trendéw i potencjatu
inwestycyjnego,

* samodzielnie planuje oraz ocenia
optacalnos¢ inwestyciji, tworzac cyfrowe
arkusze kalkulacyjne i analizy
finansowe (ROI, IRR),

* uwzglednia bezpieczenstwo cyfrowe i
ochrone danych w dziatalnosci
inwestycyjnej.

Kryteria weryfikacji

Uczestnik podejmuje decyzje w oparciu
o analize i argumentacje zgodna z etyka
zawodowa.

Uczestnik angazuje sie w prace
zespotoway, aktywnie prezentuje swoje
whnioski i argumentuje je.

Uczestnik podejmuje decyzje
inwestycyjne oparte na dtugofalowych
korzysciach srodowiskowych i
ekonomicznych.

Uczestnik promuje zréwnowazone
praktyki w gospodarowaniu
nieruchomosciami.

Uczestnik zwigksza warto$¢ rynkowa
nieruchomosci, ale réwniez
minimalizuje ich $lad weglowy.

Uczestnik pracuje z danymi oraz
narzedziami analitycznymi
wymaganymi wobec inwestorow przez
rozwdj technologii i cyfrowa
transformacje rynku nieruchomosci.

Uczestnik obstuguje arkusze
kalkulacyjne i tworzy cyfrowe analizy
finansowe.

Uczestnik zwieksza Swiadomosé
zagrozen i chroni dane klientéw oraz
partneréw inwestycyjnych.

Metoda walidacji

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.



Warunki uznania kompetencji
Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajacy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sig?

TAK

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

TAK

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidacji?

TAK

Program

Szkolenie trwa 8 dni (tacznie 39 h + 2h egzamin-walidacja) i mozesz w nim uczestniczy¢ z dowolnego miejsca, dotgczajgc do wirtualnego pokoju
konferencyjnego, wykorzystujac urzadzenie z dostepem do internetu. Zajecia odbywaja sie w czasie rzeczywistym. W harmonogramie kazdego
dnia przewidziano dwie przerwy po 15 minut (tacznie 30 minut dziennie), ktére wliczaja sie do czasu trwania ustugi, liczonego w godzinach
zegarowych.

13 kwietnia - Architektura portfela i psychologia inwestora
Godz. 08:00 - 09:00 — PRE-TEST - do uzupetnienia przed szkoleniem
Godz. 09:00 - 14:00 - szkolenie (rozmowa na zywo, wspdtdzielenie ekranu)

e ¢ Analiza modeli biznesowych w obrocie nieruchomos$ciami — od szybkich flipéw po portfel rentierski
e Droga do rentierstwa
e Wz6r Powodzenia Inwestycji®
e Jak inwestowa¢ bez doswiadczenia?
¢ Psychologia decyzji inwestycyjnych i zarzadzanie ryzykiem w zmiennym otoczeniu rynkowym

14 kwietnia - Big Data i zaawansowany sourcing okazji
Godz. 09:00 - 14:00 - szkolenie (rozmowa na zywo, wspétdzielenie ekranu)

e o Jakie strategie inwestowania warto rozwazyé?
¢ Kto publikuje ogtoszenia — profil sprzedajacego
e Weryfikacja potencjatu wzrostu wartosci nieruchomosci (upside) na bazie trendéw demograficznych - jak znalez¢ okazje
inwestycyjng?
e Wykorzystanie narzedzi typu PropTech (np. aplikacja Podkluczyk) do automatyzacji wyszukiwania okazji
e Wzorzec nieruchomosci pod inwestycje

15 kwietnia - Inzynieria finansowa i due diligence
Godz. 09:00 - 14:00 - szkolenie (rozmowa na zywo, wspoétdzielenie ekranu, ¢wiczenia)
e ¢ Optymalizacja struktury kapitatowej projektu — montaz finansowy (kapitat wtasny, inwestorzy zewnetrzni, kredyt)
e Kredyty inwestycyjne — podstawy
e Umowa kredytowa - jak czytaé i negocjowac
* Prawne aspekty zabezpieczenia transakcji — analiza ryzyk w ksiegach wieczystych i dokumentacji planistycznej; umowy

posrednictwa, przedwstepna, remontowa
* Wyliczenia optacalnosci inwestycji

16 kwietnia - Cyfrowe zarzadzanie projektem i PropTech
Godz. 09:00 - 14:00 - szkolenie (rozmowa na zywo, wspoétdzielenie ekranu, ¢wiczenia)

e o Zwinne zarzadzanie procesem inwestycyjnym — implementacja metodyki Scrum/Agile w harmonogramowaniu prac remontowych
e Promowanie energooszczednych technologii i odnawialnych zrédet energii w procesie zakupu i zarzgdzania nieruchomoscia



¢ Praktyki dotyczace flipowania, przy ktérych odnosi sie sukces
e Budowa cyfrowego ekosystemu inwestora: automatyzacja raportowania zyskownosci (ROI/IRR) w chmurze
¢ Planowanie remontu — krok po kroku — 14 krytycznych momentéw podczas przeprowadzania remontu

20 kwietnia - Standardy wykonawcze i audyt remontowy
Godz. 09:00 - 14:00 - szkolenie (rozmowa na zywo, wspotdzielenie ekranu)

e« Technologia budowlana a optymalizacja kosztowa — dobdr materiatéw o przedtuzonym cyklu zycia (GOZ)
¢ Dlaczego warto inwestowac¢ w wyzszy standard?
¢ Organizacja i harmonogram remontu
¢ Standardy odbiorowe i procedury kontroli jakosci w procesie modernizacji
e Zasady kalkulacji kosztéw remontu

21 kwietnia - Strategie wyjscia i psychologia sprzedazy
Godz. 09:00 - 14:00 - szkolenie (rozmowa na zywo, wspotdzielenie ekranu)

e o Zarzadzanie czasem w inwestycjach
e Etapy inwestycji i ich kontrola
¢ Negocjacje wielostronne — techniki wywierania wptywu w procesie zamykania transakcji i konstrukcja uméw
¢ Przygotowanie mieszkania do sprzedazy
e Zaawansowane strategie marketingu nieruchomosci: storytelling, targetowanie behawioralne i lejek sprzedazowy

22 kwietnia - Laboratorium inwestycyjne — Deep Dive
Godz. 09:00 - 14:00 - szkolenie (rozmowa na zywo, wspoétdzielenie ekranu, ¢wiczenia)

e ¢ Warsztat: Optymalizacja scenariuszowa (best/worst case) dla realnych projektéw uczestnikéw
e Symulacja decyzji inwestycyjnych — testowanie optacalnosci
e Wz6r Powodzenia Inwestycji® w praktyce — analiza rentownosci na przyktadach
e Studium przypadkéw — analiza flipéw uczestnikow
 Analiza post-mortem nieudanych inwestycji — nauka na btedach rynkowych (fali upadtosci, btedéw prawnych)

23 kwietnia - Inwestowanie 2.0: ESG i Nowoczesne Technologie
Godz. 09:00 - 12:00 - szkolenie (rozmowa na zywo, wspdtdzielenie ekranu)

e ¢ Wigczenie zasad gospodarki o obiegu zamknigtym (GOZ) do praktyki inwestycyjnej i modernizacji budynkéw
¢ Homestaging — Jak wykanczaé mieszkanie — wysoki standard w praktyce
e Adaptacja nieruchomosci do standardéw ESG i certyfikacji energetycznej jako przewaga konkurencyjna
» Budowa marki osobistej profesjonalnego inwestora na rynku lokalnym i sesja Q&A

Godz. 12:00 - 14:00 — POST-TEST oraz EGZAMIN / WALIDACJA - Test wiedzy generowany automatycznie na platformie szkoleniowej bez
udziatu prowadzacego szkolenie (weryfikacja efektéw uczenia sig).

Szkolenie przyczynia sie réwniez do zdobycia kompetencji spotecznych. Ustuga koriczy sie nabyciem zielonych i cyfrowych
kompetenc;ji.

Szkolenie z flipowania rozwija praktyczne umiejetnosci inwestowania w nieruchomosci z wykorzystaniem nowoczesnych narzedzi
cyfrowych i zasad zréwnowazonego rozwoju. Szkolenie odpowiada na potrzeby sektora budowlanego i inwestycyjnego, ktéry coraz
mochniej stawia na cyfryzacje, automatyzacje procesow oraz zielone podej$cie do planowania i eksploatacji nieruchomosci.

Uczestnicy zdobywajg wiedze niezbedng do samodzielnego prowadzenia projektow inwestycyjnych typu flip, czyli zakupu, remontu i
sprzedazy nieruchomosci z zyskiem. W trakcie szkolenia poznajg narzedzia wspierajgce analize optacalnosci inwestycji (takie jak cyfrowe
arkusze RO|, IRR, cashflow), a takze platformy i aplikacje inwestycyjne (np. Podkluczyk.pl), umozliwiajace podejmowanie decyzji opartych
na danych.

Program obejmuje takze elementy bezpieczeristwa cyfrowego i zarzadzania informacja w procesach inwestycyjnych, uczac, jak chronié¢
dane i wykorzystywa¢ technologie w sposéb efektywny i bezpieczny.

Szkolenie wspiera zielong transformacje, uczac, jak planowac inwestycje z uwzglednieniem kosztéw srodowiskowych, emisji COz i zasad
minimalizacji $ladu weglowego. Uczestnicy poznajg nowoczesne, energooszczedne rozwigzania budowlane i praktyki remontowe zgodne
z ideg zréwnowazonego rozwoju.

Waznym elementem warsztatow jest réwniez rozwoj kompetencji spotecznych, takich jak:



komunikacja i wspotpraca w zespotach projektowych,

przywddztwo i zarzagdzanie zmiana,

odpornosé psychiczna w sytuacjach stresowych,

etyka biznesu i odpowiedzialno$¢ inwestora.

Umiejetnosci te sg kluczowe w pracy zespotowej i przy prowadzeniu ztozonych projektéw inwestycyjnych.

Harmonogram

Liczba przedmiotow/zajeé: 10

Przedmiot / temat
zajec

PRE-TEST -
do uzupetnienia
przed szkoleniem

Wprowadzenie i
fundamenty
inwestowania

Badanie

rynku i analiza
ofert

Finansei

dokumenty

Praktyczne
strony inwestycji

Remont i

standardy

Zarzadzanie
projektem i
sprzedaz

Symulacje,
btedy, pytania i
odpowiedzi

Zréwnowazony
obrét
nieruchomoscia
mii
podsumowanie
inwestycji

Prowadzacy

Wojciech
Orzechowski

Wojciech
Orzechowski

Wojciech
Orzechowski

Wojciech
Orzechowski

Wojciech
Orzechowski

Wojciech
Orzechowski

Wojciech
Orzechowski

Wojciech
Orzechowski

Wojciech
Orzechowski

Data realizacji
zajeé

13-04-2026

13-04-2026

14-04-2026

15-04-2026

16-04-2026

20-04-2026

21-04-2026

22-04-2026

23-04-2026

Godzina
rozpoczecia

08:00

09:00

09:00

09:00

09:00

09:00

09:00

09:00

09:00

Godzina
zakonczenia

09:00

14:00

14:00

14:00

14:00

14:00

14:00

14:00

12:00

Liczba godzin

01:00

05:00

05:00

05:00

05:00

05:00

05:00

05:00

03:00



Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina . .
. Prowadzacy L, X , i Liczba godzin
zajeé zajeé rozpoczecia zakoriczenia
POST
TEST oraz Wojciech
. . 23-04-2026 12:00 14:00 02:00
Egzamin / Orzechowski
walidacja
Cennik
Rodzaj ceny Cena
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 4797,00 PLN
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 3900,00 PLN
Koszt osobogodziny brutto 123,00 PLN
Koszt osobogodziny netto 100,00 PLN
Prowadzgcy

Liczba prowadzacych: 1

O
M

1z1

Wojciech Orzechowski

Biznesmen, inwestor i mentor. Twérca Warsztatéw Inwestowania w Nieruchomosci — WIWN.pl®,
autor bestselleréw ,Zarabiaj na Nieruchomosciach" i ,Wszystko o Flipach-200 pytan do eksperta",
wspotautor ksigzki ,Finansowanie Nieruchomosci'. Wydawca dwumiesiecznika ,Strefa
Nieruchomosci®" i twérca Symulatora Inwestowania w Nieruchomosci ,Rentier®".

Pierwsze mieszkanie inwestycyjne kupit w 2006 r. Od tego czasu nieprzerwanie inwestuje w
nieruchomosci, stosujgc rézne strategie: flipy, deweloperke, wynajem krétko- i dtugoterminowy oraz
kwatery pracownicze.

0d 2015 r. edukuje inwestorow, prowadzac uczestnikéw WIWN® "za reke" przez caty proces
inwestycyjny. Stworzyt ogdlnopolska spotecznos¢ ponad 2400 inwestorow w kazdym miescie
wojewddzkim.

W 2020 r. powrécit do flipowania na duzg skale, realizujgc do dzi$ ponad 350 inwestyciji.

Wielokrotny ekspert mediéw (TVN, Polsat, DOMO+), organizator najwiekszej w Polsce konferencji o
inwestowaniu — Maraton WIWN® (www.maratonwiwn.pl).

W 2018 r. rozpoczat projekty deweloperskie, obecnie realizuje ich 7 o tgcznej wartosci sprzedazowej



ok. 220 min zt:

Apartamenty ,Wiszgce Ogrody”,
Mini-Akademik ,Chill Inn”,
Apartamenty ,Stoneczne Tarasy”,
Lofty w Fabryce Jedwabiu,
,Kamienica przy Operze”,
Apartamenty przy ul. Mielczarskiego,
Apartamenty ,Stoneczne Tarasy II”.

Wspotprowadzit biuro nieruchomosci w latach 2020-2023, a w 2024 r. otworzyt wiasne — ,Wyspa

Nieruchomosci”, wspierajgce zakup i sprzedaz nieruchomosci w catej Polsce.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Metody pracy podczas szkolenia on-line:

» wygodna forma szkolenia - wystarczy Twoj dostep do urzadzenia z internetem (komputer, tablet, telefon),

stuchawki lub gtosniki i ulubiony fotel
¢ szkolenie realizowane jest w nowoczesnej formie w wirtualnym pokoju konferencyjnym i kameralnej grupie uczestnikéw

e bierzesz udziat w petnowarto$ciowym szkoleniu - Trener - Wojciech Orzechowski - prowadzi zajecia "na zywo" - widzisz go i styszysz

¢ pokaz prezentacji, ankiet i éwiczen widzisz na ekranie swojego komputera w czasie rzeczywistym

» podczas szkolenia - Trener - Wojciech Orzechowski - aktywizuje uczestnikéw zadajac pytania, na ktére mozna odpowiedzie¢ w czasie

rzeczywistym

¢ otrzymujesz certyfikat wydany przez Wojciecha Orzechowskiego, realizujgcego prestizowe szkolenia z nieruchomosci w Polsce.

Uczestnik po szkoleniu otrzyma:

dostep do 3 nagran wideo (3,5h tacznie): dodatkowy materiat szkoleniowy dot. inwestowania w nieruchomosci

5 numeréw Strefy Nieruchomosci® w PDF — wiedza, informacje i sposoby na zarabianie pieniedzy od praktykdw rynku
nieruchomosci

10 nagran wideo z konferencji Maraton WIWN®, na ktérych wystapili m.in. Kuba Midel, Adrian Gorzycki, Wojtek Wozniczka,
Fryderyk Karzetek oraz wiele innych wartosciowych oséb

dostep do platformy wiedzy edukacyjnej VOD na catly rok szkoleniowy

audiobook ksigzki ,Zarabiaj na Nieruchomosciach”

rabat 60% na szkolenie online z biznesu na Kwaterach Pracowniczych

komplet dokumentéw / umowy inwestycyjne

narzedzie inwestora: Kalkulator finansowy

checkliste procesu inwestycyjnego

certyfikat w formie cyfrowej, potwierdzajacy ukoriczone szkolenie

opcjonalnie: indywidualna konsultacja z Wojtkiem Orzechowskim po szkoleniu — 30 minut.

Warunki techniczne

1. Spotkania w trybie online w czasie rzeczywistym — kazda osoba bedzie miata dostep do grupy.
2. Uczestnik powinien posiadac:

komputer PC lub laptop z dostepem do Internetu (min. 10 Mb/s),

system operacyjny: Windows 7 lub nowszy, MacOS lub Linux, procesor Intel i3 lub AMD A10, minimum 2GB RAM,

kamere i mikrofon,

gtosniki lub stuchawki / zestaw stuchawkowy z mikrofonem,

przegladarke internetowg (np. Chrome, Edge, Firefox) z aktualng wersjg,

dostep do platformy szkoleniowej (np. Zoom / Microsoft Teams / ClickMeeting) — link jest przesytany przed rozpoczeciem
szkolenia,

czytnik plikéw PDF — do prawidtowego wys$wietlania materiatéw szkoleniowych.
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