Mozliwo$¢ dofinansowania

Umowy zakupowe w 2026 roku — na co 1 094,70 PLN brutto
kupiec musi uwazaé podpisujgc umowy z 890,00 PLN  netto

ﬂﬂl effect dostawcami? 156,39 PLN brutto/h

0srodek Szkoler i Informacji 12714 PLN h
Numer ustugi 2025/10/07/7829/3063414 ' netto/

OSRODEK SZKOLEN
| INFORMACJI

"EFFECT"JOANNA © zdalna w czasie rzeczywistym

JAROSZ-OPOLKA
& Ustuga szkoleniowa

*hkkk¥ 44/5 (@ 7
554 oceny £ 06.03.2026 do 06.03.2026

Informacje podstawowe

Kategoria Prawo i administracja / Prawo handlowe

Ustuge adresujemy do:
szefoéw i pracownikéw dziatéw zakupdw i zaopatrzenia
szeféw i pracownikéw dziatéw inwestycji
kierownikoéw i specjalistéw dziatéw logistyki

Grupa docelowa ustugi pec) gisy
kierownikow i specjalistéw dziatéw sprzedazy

pracownikéw dziatéw uméw i dziatéw prawnych

wszystkich, ktérzy uczestniczg w procesie zawierania umoéw i ustalania
warunkéw sprzedazy

Minimalna liczba uczestnikéw 10

Maksymalna liczba uczestnikéw 30

Data zakornczenia rekrutacji 05-03-2026

Forma prowadzenia ustugi zdalna w czasie rzeczywistym
Liczba godzin ustugi 7

Certyfikat systemu zarzadzania jakoscig wg. ISO 9001:2015 (PN-EN I1SO

Podstawa uzyskania wpisu do BUR
y P 9001:2015) - w zakresie ustug szkoleniowych



Cel

Cel edukacyjny

Ustuga przygotowuje do tworzenia i zabezpieczenia uméw zakupowych

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiaggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie

Uczestnik omawia zagadnienia
zwigzane z zawieraniem umow

Uczestnik charakteryzuje sposoby
zabezpieczenia uméw zakupowych

Uczestnik omawia sposoby
rozwigzywania probleméw w umowach
zakupowych

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji

Kryteria weryfikacji Metoda walidaciji

- omawia stosowane w obrocie
formularze i procedury sktadania
zaméwien

- omawia rodzaje uméw zawieranych w
dziale zakupéw

- omawia sposoby weryfikowania
kontrahentéw

- omawia stosowanie klauzul w
umowach zakupowych

- omawia jak ustalaé¢ ceny, sposoby
ptatnosci oraz terminy w umowach
zakupowych

Test teoretyczny

- omawia jak sformutowac kare
umowng w umowie zakupowej

- omawia zasady stosowania gwarancji
nalezytego wykonania Test teoretyczny
- omawia stosowanie zabezpieczen

ptatnosci, ktérych ustanowienia moze

domagac sie sprzedajacy

- omawia zasady dokonywania rewizji
ceny i zawierania klauzul w umowach

- omawia jak realizowaé uprawnienia z
tytutu rekojmi

- omawia jak realizowa¢ uprawnienia z
tytutu gwaranc;ji

- omawia procedury dotyczace napraw,
wymian i zwrotéw towarow

Test teoretyczny

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?

TAK

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach

uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?



TAK

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidac;ji?

TAK

Program

Ustuga skierowana do szeféw i pracownikéw dziatéw zakupdw, zaopatrzenia, logistyki, uméw, dziatéw prawnych

Ustuga online w czasie rzeczywistym, realizowana w ramach 1 grupy szkoleniowej, bez podziatu na grupy.

Uczestnik powinien posiada¢ komputer lub inne urzadzenie z dostepem do internetu, wyposazony w kamere, gtosnik i mikrofon.
1 godzina szkolenia = 45 minut

Przerwy nie wliczajg sie w czas trwania ustugi i trwajg 15 minut.

WALIDACJA - test teoretyczny przeprowadzony na zakorczenie szkolenia
https://effect.edu.pl/szkolenia-dla-dzialu-zakupow/szkolenie-dla-kupcow-umowy-zakupowe?date=77870

Kupiec straznikiem warunkow i ciggtosci wspétpracy z dostawcami

Negocjacje, zapytanie ofertowe i oferta

¢ jakie elementy powinno zawiera¢ zapytanie ofertowe?

e czy oferta zawsze stanowi odpowiedzZ na zapytanie ofertowe?

* co wigze strony — og6lne warunki zakupow czy ogéine warunki sprzedazy?
¢ jakie putapki zawierajg ogo6lne warunki?

* negocjacje — granice dziatania w $wietle przepiséw prawa?

¢ zjaka chwile dochodzi do zawarcia umowy lub przyjecia oferty?

¢ zastrzezenie poufnosci oraz tajemnica przedsiebiorstwa

* co oznacza milczenie kontrahenta? Czy milczenie wywotuje skutki prawne?
¢ elektroniczne negocjacje i zawierania umoéw

¢ jak zweryfikowac kontrahentéw? Jakie dokumenty warto pozyskaé?

Kto jest uprawniony sktada¢ zamowienia zakupowe i jak zweryfikowaé, czy oferte ztozyta osoba uprawniona?

e osoby uprawnione do dziatania w imieniu dziatu zakupéw

¢ kto jest uprawniony do dziatania w imieniu dziatu sprzedazy w zakresie ztozenia oferty i negocjacji warunkéw
e umocowanie petnomocnikéw i prokurentéw w aspekcie umoéw zakupowych

¢ zakres umocowania pracownikéw dziatéw zakupéw oraz odpowiedzialno$¢ wzgledem pracodawcy

¢ stosowane w obrocie formularze i procedury sktadania zaméwien

Jakie umowy zawiera dzial zakupdw i jakie najczesciej popetnia btedy niewtasciwie identyfikujac rodzaj umowy?

¢ kiedy w miejsce przyjecia oferty dziat zakupéw powinien podpisa¢ umowe?

¢ jaka jest r6znica pomiedzy listem intencyjnym, umowa przedwstepng a umowa przyrzeczong?
¢ jaka jest ré6znica pomiedzy umowa sprzedazy a dostawg?

¢ jaka jest r6znica pomiedzy umowa najmu i umowa dzierzawy?

¢ jaka jest r6znica pomiedzy umowa zlecenia, umowa o dzieto a umowa o swiadczenie ustug?

¢ kiedy warto podpisa¢ umowe najmu lub leasingu w miejsce umowy zakupowe;j?

e umowy ramowe a oferta w dziale zakupéw

¢ kiedy umowa zakupowa jest umowa o roboty budowlane?

Ustalanie warunkéw wspoétpracy w umowach zakupowych

¢ jakie klauzule najczesciej sg stosowane w umowach zakupowych?

¢ ustalenie ceny w umowach zakupowych

¢ ustalenie sposobu ptatnosci oraz terminéw w umowie zakupowej

¢ mozliwos¢ korzystania z podwykonawcéw a odpowiedzialnos¢ wobec zamawiajgcego



obowiazki informacyjne stron umowy

Sposoby zabezpieczenia uméw zakupowych

¢ jakie sposoby zabezpieczenia uméw zakupowych sg najczesciej stosowane?

Problemy w umowach zakupowych i sposéb ich rozwigzywania

jak poprawnie sformutowa¢ kar¢ umowna w umowie zakupowej?

kiedy ustanowienie kary umownej w umowie zakupowe;j jest bezskuteczne?
jaka jest réznica pomiedzy zaliczka, zadatkiem a przedptatg?

gwarancja nalezytego wykonania

zabezpieczenia ptatnosci, ktérych ustanowienia moze domagac sie sprzedajgcy — gwarancja bankowa, poreczenie, ubezpieczenie, itd.

czy sita wyzsza moze mie¢ wptyw na realizacje umoéw zakupowych?
tancuchy dostaw a sita wyzsza oraz nadzwyczajna zmiana stosunkéw gospodarczych

zmiana okolicznosci w Swiatle postanowien umowy zakupowej i przepisow

na czym polega ugoda w aspekcie umoéw zakupowych? Jak traktowac¢ wzajemne ustepstwa stron?

rewizja ceny — klauzula w umowach i przepisy

czy sie rézni rozwigzanie umowy od wypowiedzenia oraz od odstgpienia od umowy?

jak realizowa¢ uprawnienia z tytutu rekojmi?
jak realizowa¢ uprawnienia z tytutu gwaranc;ji?
naprawa, wymiana i zwrot towaru, itd.

Harmonogram

Li

czba przedmiotéw/zajeé: 8

Przedmiot / temat

Prowadzac
zajec wadzacy

Umowy

zakupowe — Trener Effectu
czes$é I-wyktad

Umowy

zakupowe — Trener Effectu
przerwa

Umowy

zakupowe — Trener Effectu
czes$¢ ll-wyktad

Umowy

zakupowe - Trener Effectu
przerwa

Umowy

zakupowe — Trener Effectu
czesé lll-wyktad

Umowy

zakupowe — Trener Effectu
przerwa

Data realizaciji

zajec

06-03-2026

06-03-2026

06-03-2026

06-03-2026

06-03-2026

06-03-2026

Godzina
rozpoczecia

08:30

10:00

10:15

11:45

12:00

13:30

Godzina
zakonczenia

10:00

10:15

11:45

12:00

13:30

13:45

Liczba godzin

01:30

00:15

01:30

00:15

01:30

00:15



Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina

. Prowadzacy L, . ; . Liczba godzin
zajeé zajeé rozpoczecia zakorczenia
Umowy
zakupowe — Trener Effectu 06-03-2026 13:45 14:15 00:30

czes$é IV-wyktad

Umowy
zakupowe w
- 06-03-2026 14:15 14:30 00:15
2025 roku—
WALIDACJA-test
Cennik
Cennik
Rodzaj ceny Cena
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 1 094,70 PLN
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 890,00 PLN
Koszt osobogodziny brutto 156,39 PLN
Koszt osobogodziny netto 127,14 PLN
Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

1z1

0 Trener Effectu

‘ ' Radca prawny, wspdlnik w kancelarii prawnej

z olbrzymig praktyka i wieloletnim doswiadczeniem w obstudze prawnej przedsigebiorstw z réznych
branz, zawieraniu korzystnych umoéw gospodarczych, obstudze organéw spétek oraz doradztwie.
Absolwentka Wydziatu Prawa i Administracji Uniwersytetu Kardynata Stefana Wyszynskiego w
Warszawie i studiow podyplomowych ,Fundusze Strukturalne Unii Europejskiej w Praktyce” oraz
»Prawo Rosyjskiej Federacji”.

Wybitny, charyzmatyczny wyktadowca, od 15 lat prowadzi szkolenia z réznych dziedzin prawa.

Posiada praktyczng wiedze i bogate doswiadczenie w zakresie prawa gospodarczego w
szczegoblnosci prawa spoétek, umoéw w obrocie gospodarczym, prawa handlowego, prawa cywilnego,
prawa pracy i cywilnoprawnych form zatrudnienia, windykacji naleznosci, prawa administracyjnego,
w tym postepowania przed organami administracji publicznej, przygotowywania i negocjowania
umow, oraz wszelkich spraw zwigzanych z obrotem nieruchomosciami



Jest znana z umiejetnosci méwienia o skomplikowanych terminach prawnych, ludzkim jezykiem
zrozumiatym dla przedsiebiorcow i nie prawnikéw.

Realizowata projekty szkoleniowe zaréwno na rzecz sektora prywatnego jak i publicznego.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Materiaty - Pliki dokumentéw przygotowanych w formacie PDF

Informacje dodatkowe

Podana liczba godzin ustugi dotyczy godzin lekcyjnych.

Cena szkolenia obejmuje: udziat w szkoleniu z ¢wiczeniami, materiaty szkoleniowe w wers;ji pdf, elektroniczny certyfikat o podwyzszeniu
kwalifikacji zawodowych.

Organizujemy szkolenia zamkniete, prowadzone przez ekspertdw, praktykéw w danej branzy. Koncentrujemy sie na potrzebach dobrze
zdefiniowanych. Dostarczamy rozwigzania dostosowane zaréwno do oczekiwan Uczestnikdw, ich sposobu pracy, jak i specyfiki Firmy, jej
kultury organizacyjnej oraz wyznaczonych celéw. Skorzystaj z naszego Katalogu autorskich programéw albo wspélnie wypracujmy nowa
oferte szkoleniowg uwzgledniajgca rzeczywiste potrzeby Twojej firmy.

Zapytaj o szkolenie zamkniete.

Warunki techniczne

Ustuga online w czasie rzeczywistym na platformie ZOOM

Logowanie przez kliknigcie w link, ktéry uczestnik otrzymuje drogg mailowa, przed rozpoczeciem ustugi (aktywny w godzinach 8.00-16.00 w dniu
szkolenia)

Wymagania techniczne: komputer, laptop lub inne urzadzenie z dostepem do internetu z predkoscia tacza od 512 KB/sek., kamerka, mikrofon-
wbudowane lub wejscie USB, stuchawki (opcjonalnie)

Wymagania sprzetowe - system operacyjny Windows 8/10/11, macOS, Linux, Chrome OS. Przegladarka - Google Chrome, Mozilla Firefox,
Safari, Edge lub Opera

Proste, intuicyjne uruchamianie szkolenia na urzadzeniach.

Po rejestracji na szkolenie wszystkie kwestie techniczne bedg Panistwu przestane droga mailowa.

Kontakt

ﬁ E-mail effect@effect.edu.pl

Telefon (+48) 662 297 689

Joanna Kus$



