Mozliwos$¢ dofinansowania

Skuteczne prezentacje i negocjacje 4 970,00 PLN brutto

SzKotR EzvioWr  handlowe z wykorzystaniem Business 4 970,00 PLN netto
English w oparciu o funkcje jezykowe, 59,17 PLN brutto/h
vereme momer  Metode Avalon i case study oraz autorskie 59,17 PLN netto/h
techniki i strategie — intensywne szkolenie
Avalon Agnieszka 2 praktykiem i native speakerem na
Miziotek poziomie B2-C1 (wyzszy
Sk k ks 45,5 Sredniozaawansowany - zaawansowany)
15 ocen Numer ustugi 2025/09/24/24402/3029824

© Lublin/ stacjonarna

& Ustuga szkoleniowa

O© 84h

B 22.10.2025 do 09.06.2026

Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Sprzedaz

Szkolenie kierujemy gtéwnie do oséb, ktére w swojej dziatalnosci
zawodowej prowadzg prezentacje i negocjacje handlowe z klientami
. zagranicznymi, w ktérym to celu potrzebujg tworzy¢ je w sposéb
Grupa docelowa ustugi i ) L
skuteczny, dostosowany do danego srodowiska pracy oraz z uzyciem
odpowiednich narzedzi i adekwatnych wyrazen w miedzynarodowym

jezyku biznesu, czyli w jezyku angielskim.

Minimalna liczba uczestnikow 5

Maksymalna liczba uczestnikéw 12

Forma prowadzenia ustugi stacjonarna

Liczba godzin ustugi 84

Podstawa uzyskania wpisu do BUR Znak Jakosci TGLS Quality Alliance

Cel

Cel edukacyjny

Szkolenie przygotuje do przedstawiania efektywnych prezentacji handlowych oraz prowadzenia skutecznych negocjacji
handlowych z klientami i partnerami zagranicznymi w jezyku angielskim. Uczestnik zdobedzie wiedze o przygotowaniu,



przeprowadzeniu oraz ewaluacji proceséw zwigzanych z prezentacjami i negocjacjami pod katem biznesowym jak tez
nauczy sig¢ wykorzystywania w tym celu adekwatnych funkcji jezykowych po angielsku.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia si¢ Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

Uczestnik:

- przygotowuje poprawne i efektywne
prezentacje,

- przeprowadza skuteczne negocjacje
handlowe,

- postuguje sie¢ adekwatnymi
strategiami negocjacyjnymi,

Cwiczenia w prowadzeniu prezentacji i
negocjacji przed Prowadzacym oraz z
innymi uczestnikami szkolenia,
éwiczenia jezykowe

pozwalajace oceni¢ poprawnos$é uzycia
nowopoznanych funkc;ji jezykowych w
jezyku angielskim dla ww. sytuacji
biznesowych.

- podczas ww. czynnos$ci uzywa
odpowiednich funkcji jezykowych w
jezyku angielskim,

Prezentacja

- ocenia ww. procesy i wycigga z nich
whnioski na przysztosé,

- umiejetnie porusza sie w
miedzynarodowym srodowisku
biznesowym, okazujgc swymi
wypowiedziami szacunek dla réznic
kulturowych.

Cel biznesowy

Uczestnicy nabeda umiejetnosci konieczne do przeprowadzanie skutecznych prezentacji i negocjacji handlowych z
klientami i partnerami zagranicznymi z zastosowaniem funkcji jezykowych w jezyku angielskim, dzieki czemu oni, jako
przedsiebiorcy, lub firmy w ktérych pracujg, bedg mogty zawiera¢ intratne miedzynarodowe relacje biznesowe, wchodzi¢
na nowe rynki zbytu oraz skutecznie podtrzymac¢ nawigzane wspotprace.

Efekt ustugi

Rozwiazanie wypracowane dla pracodawcy:
Raport z realizacji kursu jezykowego, zawierajacy:

e« informacje o osiggnietych rezultatach (np. poziom jezykowy wg skali CEFR),
¢ rekomendacje dotyczace dalszych krokdéw rozwojowych (np. kontynuacja nauki na wyzszym poziomie, przygotowanie do egzaminu
certyfikacyjnego, wdrozenie zaje¢ konwersacyjnych w srodowisku pracy).

Kryteria weryfikacji osiagniecia efektu:

e e udziat pracownika w kursie w wymaganym wymiarze godzin,
e pozytywne wyniki testéw/ocen koficowych potwierdzajgcych wzrost kompetencji,
¢ uzyskanie zaswiadczenia lub certyfikatu ukonczenia kursu z okre$lonym poziomem jezykowym,
e ocena lektora potwierdzajgca podniesienie kompetencji komunikacyjnych.

Metoda potwierdzenia osiggniecia efektu ustugi

Metoda potwierdzenia osiggniecia efektu ustugi:

e o test wstepny i koicowy poréwnujacy poziom jezykowy pracownika,
e protokot z realizacji kursu wraz z listg obecnosci,
¢ raport koicowy przygotowany przez instytucje szkoleniowa,
¢ wydane uczestnikom certyfikaty/zaswiadczenia.



Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?
TAK

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

TAK

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidac;ji?

TAK

Program

1. Przygotowanie prezentacji — skuteczny research nt. klienta/ partnera, budowa prezentacji pod katem technicznym, efektywna
prezentacja danych, dobér tresci, przygotowanie wystapienia, przygotowanie odpowiednich funkcji jezykowych w j. angielskim wg metody
komunikacyjnej oraz metody Avalon.

2. Przeprowadzanie prezentacji — autorska zasada PPP jako klucz do sukcesu, tips&tricks w trudnych sytuacjach, perswazyjne funkcje
jezykowe

3. Faza post-prezentacyjna — domkniecie spotkania, ewaluacja.
4. Case study i przygotowanie prezentac;ji.

5. Przygotowanie do negocjacji handlowych — budowanie relacji, gromadzenie kluczowych informacji, dobér technik, przygotowanie
odpowiednich funkcji jezykowych w j. angielskim wg metody komunikacyjnej oraz metody Avalon.

6. Proces negocjacji — dob6r adekwatnych strategii negocjacji i aplikowanie ich w kontekscie szybkich i trudnych negocjaciji biznesowych,
komunikacja i aktywne stuchanie, dobér odpowiednich funkcji jezykowych.

7. Techniki negocjacji ,wewnatrz kregu”, wyjscie z kregu w celu zakorczenia negocjacji, wybor BATNA [Best Alternative to a Negotiated
Agreement].

8. Case study dot. negocjaciji oraz ratunkowe funkcje jezykowe.

Ustuga realizowana w godzinach dydaktycznych tj. 1 godz.=45 min.

Harmonogram

Liczba przedmiotow/zajec: 0

Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina
Prowadzacy

L L . , . Liczba godzin
zajec zajec rozpoczecia zakonczenia

Brak wynikoéw.



Cennik

Cennik
Rodzaj ceny Cena
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 4970,00 PLN
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 4970,00 PLN
Koszt osobogodziny brutto 59,17 PLN
Koszt osobogodziny netto 59,17 PLN
Prowadzgcy

Liczba prowadzacych: 0

Brak wynikow.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikéw ustugi

Materiaty dydaktyczne- materiaty wykorzystywane podczas warsztatéw praktycznych, ¢wiczen, zbiory funkcji jezykowych w jezyku
angielskim, handouty.

Materiaty piSmiennicze.

Po szkoleniu uczestnik otrzyma zaswiadczenie o ukoriczoniu szkolenia.

Adres

ul. Krakowskie Przedmiescie 39
20-076 Lublin

woj. lubelskie

Kontakt

Avalon - Szkota Jezykowa



o E-mail a.miziolek@avalon.lublin.pl
Telefon (+48) 695930 847



