Mozliwos$¢ dofinansowania

CONCRET  Storytelling w sprzedazy. Jak opowies¢ o 617,00 PLN brutto
Y ®  Euro Wafel zdobywa klienta 617,00 PLN  netto
® Numer ustugi 2025/09/17/14574/3013748 88,14 PLN brutto/h
W 88,14 PLN netto/h
Centrum
Edukacyjno
Consultingowe
CONCRET Anna

© zator / stacjonarna

Urbariska ® Ustuga szkoleniowa

Kk KKKk 46/5 (@ 7h
1358 ocen B 15.11.2025 do 15.11.2025

Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Sprzedaz

sprzedawcy
przedstawiciele handlowi Eurowafel,
Grupa docelowa ustugi

menedzerowie sprzedazy i marketingu,

osoby odpowiedzialne za pozyskiwanie nowych klientéw i rozwdj relacji

handlowych.
Minimalna liczba uczestnikéw 10
Maksymalna liczba uczestnikow 20
Data zakonczenia rekrutacji 14-11-2025
Forma prowadzenia ustugi stacjonarna
Liczba godzin ustugi 7

Certyfikat systemu zarzgdzania jakoscig wg. ISO 9001:2015 (PN-EN I1SO

Podstawa uzyskania wpisu do BUR
y P 9001:2015) - w zakresie ustug szkoleniowych

Cel

Cel edukacyjny



Podniesienie skutecznosci sprzedazowej poprzez rozwiniecie umiejetnosci tworzenia i opowiadania historii
sprzedazowych, ktére angazuja klienta i buduja trwate relacje.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji
Efekty uczenia si¢ Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

Rozréznia wptyw emocji i
Zna psychologiczne podstawy Py !

zapamigtywania opowiesci na decyzje Test teoretyczn
storytellingu w sprzedazy. pamigty P vz yezny
zakupowe.
Rozumie strukture podrézy bohatera i Wskazuje elementy obu struktur i ich

K . . Test teoretyczny
metody Pixar. zastosowanie w sprzedazy.

Tworzy opowies¢ z wykorzystaniem
formuty Pixar (,Dawno, dawno temu... Test teoretyczny
az w koncu..").

Wykorzystuje strukture Pixar w
prezentaciji oferty.

Kwalifikacje

Kompetencje
Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.
Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?
TAK

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikacji?

TAK

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidacji?

TAK

Program

1. Dlaczego klient kupuje historie, a nie produkty

Rola emocji w sprzedazy i mechanizm zapamietywania opowiesci w procesie decyzji zakupowych.

2. Podréz bohatera — klient w roli gtéwnej

Jak uzywac klasycznej struktury opowiesci (bohater, wyzwanie, wsparcie, nagroda) w rozmowie z nowym klientem.
3. Metoda Pixar — prosty szkielet angazujacej opowiesci

Wykorzystanie formuty ,Dawno, dawno temu... Codziennie... Pewnego dnia... Dlatego... AZ w koncu...” do prezentacji produktu Eurowafel.



4. 0d oferty do opowiesci — praktyczne przetozenie

Tworzenie historii, ktére osadzaja klienta w centrum, a wafle stajg sie rozwigzaniem jego problemu lub szansg na rozwdj biznesu.
5. Storytelling jako wyréznik w pozyskiwaniu nowego klienta

Jak sprawic¢, by opowie$é o Eurowafel nie tylko sprzedata produkt, ale tez budowata zaufanie i dtugofalowa relacje.

6. Warsztat praktyczny — moja opowies$¢ o Eurowafel

Cwiczenia z tworzenia i prezentacji wtasnych historii opartych o podréz bohatera i metode Pixar.

Harmonogram

Liczba przedmiotéw/zaje¢: 11

Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina
Prowadzacy

L. L, . } . Liczba godzin
zajeé zajeé rozpoczecia zakoriczenia

Wprowadzenie Roman Kawszyn 15-11-2025 09:00 09:15 00:15
do szkolenia

Dlaczego
klient kupuje
historie, a nie
produkty

Roman Kawszyn 15-11-2025 09:15 10:00 00:45

Podréz

bohatera - klient Roman Kawszyn 15-11-2025 10:00 11:00 01:00
w roli gtéwnej

Przerwa Roman Kawszyn 15-11-2025 11:00 11:15 00:15

Metoda

Pixar — prosty

szkielet Roman Kawszyn 15-11-2025 11:15 12:00 00:45
angazujacej

opowiesci

0d oferty
do opowiesci -
praktyczne
przetozenie

Roman Kawszyn 15-11-2025 12:00 12:45 00:45

Przerwa Roman Kawszyn 15-11-2025 12:45 13:15 00:30

Storytelling
jako wyréznik w

i i Roman Kawszyn 15-11-2025 13:15 14:30 01:15
pozyskiwaniu

nowego klienta

Przerwa Roman Kawszyn 15-11-2025 14:30 14:45 00:15



Przedmiot / temat

. Prowadzacy
zajec

Warsztat

praktyczny -
moja opowies¢ o
Eurowafel

Roman Kawszyn

Walidacja

- test teoretyczny

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto
Koszt osobogodziny brutto

Koszt osobogodziny netto

Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

1z1

O Roman Kawszyn

Data realizacji Godzina Godzina . .
L . , . Liczba godzin

zajeé rozpoczecia zakonczenia
15-11-2025 14:45 15:30 00:45
15-11-2025 15:30 16:00 00:30

Cena

617,00 PLN

617,00 PLN

88,14 PLN

88,14 PLN

‘ ' Trener handlowcow i sprzedawcéw. Charyzmatyczny lider i méwca. Akredytowany Mentor EIA
EMCC, Mentor sit sprzedazy, treneréw sprzedazy i méwcow.
Handlowiec i Manager Dziatéw Sprzedazy, Marketingu i Szkolen. Studiowat we Wtoszech.
Wspdtpracowat m.in. z: TVP, Orlen, Polkomtel, HRK, Adidas, Reebok, Levi's, Zepter, Lotos, Philipiak,
VOX, Agora i wieloma innymi. Ekspert TVP, TVN CNBC oraz TVN BiS.
Autor i wspotautor ksigzek (m. in. , Techniki Obrony Ceny”, ,Pierwsze skrzypce”, ,Motivazione”,

,Pasja”) oraz audio CD.
Pomystodawca i wspoéttwérca nowej kategorii rozwojowej — szkolen poprzez sztuke teatralng Teach

Art Spectacle®. Prowadzit spotkania i szkolenia dla zespotéw sprzedazowych w Polsce, USA,

Rumunii i Niemczech.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikéw ustugi



Case study, ¢wiczenia

Adres

ul. Wiadystawa Grabskiego 23
32-640 Zator

woj. matopolskie

Szkolenie dla firmy Euro Wafel

Kontakt

ﬁ E-mail kinga@dnawbiznesie.pl

Telefon (+48) 664 338 070

Kinga Zasadowska



