Mozliwo$¢ dofinansowania

PETARDA 2027 - Strategia Roku dla 12 915,00 PLN brutto

Przedsiebiorcow dzien Il 10 500,00 PLN netto
1076,25 PLN brutto/h

875,00 PLN netto/h

Numer ustugi 2025/09/16/186679/3011779

Impact Anna © Falenty / stacjonarna

Turowska ® Ustuga szkoleniowa

YAk Kkkk 50/5 (@ 1o
2 oceny £ 25.10.2026 do 25.10.2026

Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Zarzadzanie przedsigebiorstwem

Przedsigbiorcy i wtasciciele firm (mikro, matych i $rednich),

Decydenci: CEO, wspolnicy, partnerzy zarzgdzajacy, osoby odpowiedzialne
za strategie i rozwdj firmy,

Grupa docelowa ustugi Osoby, ktére:

e odczuwaja chaos i brak planu,

e chca zwiekszy¢ efektywnos¢ i uporzadkowacé procesy,
e pragna lepiej bilansowac prace i zycie osobiste,

¢ planujg rozwdj i skalowanie biznesu w 2026 roku.

Minimalna liczba uczestnikow 1
Maksymalna liczba uczestnikow 30

Data zakornczenia rekrutacji 17-10-2026
Forma prowadzenia ustugi stacjonarna
Liczba godzin ustugi 12

Certyfikat systemu zarzadzania jakoscig wg. ISO 9001:2015 (PN-EN I1SO

Podstawa uzyskania wpisu do BUR . .
9001:2015) - w zakresie ustug szkoleniowych

Cel

Cel edukacyjny



Warsztat przygotowuje do stworzenia i wdrozenia planéw i strategii na rok 2027 w kazdym przedsiebiorstwie.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

Analiza obecnej sytuacji finansowo

operacyjnej w firmie. Wycigganie Stworzenie poszczegdlnych planéw dla
p. y,j ) y‘qg‘ X L. P golny . P Obserwacja w warunkach rzeczywistych
whioskéw oraz uwzglednienie ich w $wiadczonych ustug w firmie

procesie planowania roku 2026

Cel biznesowy

Celem jest przygotowanie przedsiebiorcéw do skutecznego zarzadzania firmg i zyciem osobistym w roku 2026 poprzez
stworzenie spdjnej strategii biznesowej i osobistej oraz wdrozenie narzedzi planowania i monitorowania dziatan.

Efekt ustugi

Po zakonczeniu warsztatu uczestnik:

¢ rozumie znaczenie kompleksowego audytu biznesowego i jego wptyw na rozwoj firmy,

¢ potrafi przeprowadzi¢ audyt w obszarach: finanse, sprzedaz, procesy i marketing,

» wie, jak formutowac cele strategiczne oraz okresla¢ kluczowe wskazniki efektywnosci (KPI),

¢ potrafi zaplanowac strategie wzrostu i skalowania przedsiebiorstwa,

¢ stosuje narzedzia priorytetyzacji oraz automatyzacji proceséw w praktyce biznesowe;j,

e rozumie znaczenie rownowagi pomiedzy zyciem zawodowym a prywatnym dla efektywnosci lidera,
¢ potrafi opracowac spdjna strategie osobistg wspierajgca role menedzera i przedsiebiorcy,

¢ stosuje narzedzia planistyczne do przygotowania 12-miesiecznego planu operacyjnego,

e potrafi zintegrowac¢ strategie biznesowg i osobistg w spdjny model dziatania.

Metody: ¢wiczenia praktyczne, analiza case studies, praca indywidualna i grupowa, mastermindy, narzedzia planistyczne.

Metoda potwierdzenia osiggniecia efektu ustugi

Stworzenie gotowego modelu strategicznego do wdrozenia w zyciu zawodowym. Model zawieraé bedzie aspekty finansowe, operacyjne,
sprzedazowe, marketingowe, logistyczne i rozwojowe dla kazdego przedsigbiorcy

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetenciji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajacy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sig?
TAK

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

TAK



Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidacji?

TAK

Program

Dzien 2 - Strategia Lidera i Zycia Prywatnego

* Wizja lidera i strategia osobista,

e Work-Life Integration — rownowaga biznes—zycie prywatne,

e 12-Month Action Planner — przygotowanie planéw miesiecznych,
e Techniki NLP wspierajgce skutecznos¢ i konsekwencje,

e Strategia zycia prywatnego — energia, zdrowie, relacje, pasje,

¢ |Integracja strategii biznesowej i osobistej,

¢ Sesija finalna: prezentacja planéw, mastermindy biznesowe.

Harmonogram

Liczba przedmiotow/zaje¢: 0

Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina . .
L, Prowadzacy . X ; X Liczba godzin
zajeé zajeé rozpoczecia zakoriczenia

Brak wynikoéw.

Cennik

Cennik
Rodzaj ceny Cena
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 12 915,00 PLN
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 10 500,00 PLN
Koszt osobogodziny brutto 1076,25 PLN
Koszt osobogodziny netto 875,00 PLN

Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1



1z1

o Anna Turowska

‘ . Trenerka mentalna i terapeutka, poniewaz wierzy, ze sukces nie zaczyna sie wytgcznie w liczbach i
strategiach, ale takze w nastawieniu, psychice i Swiadomosci cztowieka. Wspiera lideréw,
przedsiebiorcow i sportowcéw w budowaniu silnej mentalnosci, odpornosci na stres oraz
umiejetnosci skutecznego dziatania w dynamicznych warunkach. Od wielu lat zarzgdza wtasnymi
firmami, a jednoczes$nie pomaga organizacjom osiggacé ich cele poprzez strategiczne doradztwo,
mentoring i rozwoj struktur sprzedazowych. Wspétpracuje zaréwno z globalnymi korporacjami, jak i
indywidualnymi klientami, wspierajagc ich w osigganiu lepszych rezultatéw — szybciej i efektywniej.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Kazdy z uczestnikéw podczas Warsztatéw bedzie miat do dyspozycji:

1. Zeszyt ¢wiczen
2. Planer nascienny
3. Prezentacje w czasie rzeczywistym udostepniong réwniez po warsztacie

Warunki uczestnictwa

Warsztat skierowany tylko do przedsigbiorcow:

1. prowadzacych jdg
2. wtascicieli spétek zoo/handlowych i innych podmiotéw nie starszych niz 2 lata

Informacje dodatkowe

Uczestnicy przed warsztatami na maila otrzymajg instrukcje o danych kluczowych do przygotowania przez startem warsztatu.

Adres

ul. Droga Hrabska 50
05-090 Falenty

woj. mazowieckie

Warsztat realizowany bedzie w salach konferencyjnych Hotelu Geen Garden Hotel Falenty. Kazdy z uczestnikéw bedzie
miat przestrzen do analizy i kreowania strategii przedsiebiorstwa.

Udogodnienia w miejscu realizacji ustugi
e Klimatyzacja
o Wi

e dla uczestnikéw dostepny jest parking, mozliwos$¢ skorzystania z wyzywienia w obiekcie.

Kontakt

Anna Turowska



o E-mail kontakt@annaturowska.pl

r ‘ Telefon (+48) 606 191 164



