Mozliwo$¢ dofinansowania

Jezyk niemiecki B2 — Wirtschaftsdeutsch 2 000,00 PLN brutto

— niemiecki w Srodowisku pracy i biznesie 2000,00 PLN netto
NOVA - 20-godzinny kurs online (20 lekcji x 45 100,00 PLN bruttorh
i minut) 100,00 PLN netto/h

Numer ustugi 2025/09/07/183815/2989954

mm-solutions
Magdalena

Maczyniska & Ustuga szkoleniowa

Brak ocen dla tego dostawcy @ 20h

£ 13.10.2025 do 28.11.2025

Informacje podstawowe

Kategoria

Grupa docelowa ustugi

Minimalna liczba uczestnikow

Maksymalna liczba uczestnikow

Data zakonczenia rekrutacji

Forma prowadzenia ustugi

Liczba godzin ustugi

© zdalna w czasie rzeczywistym

Jezyki / Niemiecki

Kurs jest przeznaczony dla oséb, ktére posiadajg juz podstawowa
znajomos¢ jezyka niemieckiego na poziomie B1/B2 i chcag rozwingé swoje
umiejetnosci jezykowe w kontekscie zawodowym i biznesowym.

W szczegdlnosci kurs dedykowany jest:

e pracownikom firm miedzynarodowych, ktére komunikujg sie w jezyku
niemieckim,

e osobom planujgcym podjecie pracy w niemieckojezycznym
$Srodowisku biznesowym,

e specjalistom i menedzerom chcacym poprawi¢ kompetencije jezykowe
w zakresie prowadzenia negocjacji, prezentaciji i korespondenciji
biznesowe;j,

e przedsiebiorcom i osobom prowadzacym wtasng dziatalnos¢
gospodarcza z partnerami niemieckojezycznymi,

¢ studentom i absolwentom kierunkéw ekonomicznych, zarzadzania,
marketingu i pokrewnych, ktérzy chcag zwiekszy¢ swoje szanse na
rynku pracy,

e osobom przygotowujgcym sie do certyfikatéw jezykowych na
poziomie B2 z zakresu jezyka biznesowego.
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zdalna w czasie rzeczywistym
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Podstawa uzyskania wpisu do BUR Znak Jakosci TGLS Quality Alliance

Cel

Cel edukacyjny

Celem kursu jest rozwiniecie i utrwalenie umiejetnosci komunikacji w jezyku niemieckim na poziomie B2, ze
szczegolnym uwzglednieniem stownictwa, struktur i sytuacji typowych dla srodowiska pracy i biznesu. Uczestnicy
nauczg sie skutecznie porozumiewaé w sytuacjach zawodowych, takich jak prowadzenie negocjacji, przygotowywanie i
odbidér korespondencji biznesowej, prowadzenie prezentacji, uczestniczenie w spotkaniach oraz rozwigzywanie
problemoéw w miejscu pracy.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie Kryteria weryfikacji Metoda walidacji



Efekty uczenia sie

Po ukonczeniu kursu uczestnik bedzie
potrafit:

Rozumie¢ ze zrozumieniem wypowiedzi
ustne i pisemne dotyczace tematyki
biznesowej i zawodowej na poziomie
B2.

Prowadzi¢ rozmowy telefoniczne oraz
wideokonferencje w jezyku niemieckim
z partnerami biznesowymi, stosujac
adekwatne formy grzecznosciowe i
terminologie branzowa.

Tworzy¢ profesjonalng korespondencje
biznesowa, w tym e-maile, oferty,
zapytania i raporty, zachowujac
poprawnos¢ jezykowa i odpowiedni styl.

Przygotowywa¢ i wygtaszac prezentacje
oraz wystgpienia na tematy zwigzane z
dziatalnoscia firmy, produktywnoscia i
projektami.

Uczestniczy¢ aktywnie w spotkaniach i
negocjacjach biznesowych, formutujac
argumenty, zgtaszajac propozycje oraz
wyrazajac opinie.

Stosowac jezyk niemiecki w sytuacjach
codziennych w pracy, takich jak
umawianie spotkan, organizacja
podrézy stuzbowych czy koordynacja
zadan zespotowych.

Analizowaé i interpretowaé¢ dokumenty
biznesowe, raporty i dane ekonomiczne
napisane w jezyku niemieckim.

Radzi¢ sobie z typowymi problemami
komunikacyjnymi w $rodowisku pracy,

stosujac odpowiednie strategie
jezykowe i kulturowe.

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji

Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

Kryteria weryfikacji efektow uczenia sie
Testy pisemne

Uczestnik poprawnie interpretuje i
analizuje teksty biznesowe (artykuty,
raporty, e-maile) na poziomie B2.
Test teoretyczny
Prawidtowo redaguje korespondencje
biznesowa, stosujac odpowiedni styl i
strukture.

Cwiczenia ustne i symulacje

Uczestnik potrafi ptynnie i poprawnie
przeprowadzi¢ rozmowe telefoniczng
lub wideokonferencje na tematy
zawodowe.

Skutecznie prowadzi prezentacje
biznesowg z zachowaniem adekwatnej
terminologii i technik komunikacyjnych.

Aktywnie uczestniczy w symulowanych
negocjacjach i spotkaniach, wykazujac
sie umiejetnos$cig argumentaciji i
wyrazania opinii.

Zadania praktyczne

Uczestnik sporzadza oferty, zapytania
oraz raporty zgodnie z wymaganiami
formalnymi i jezykowymi.

Wykonuje zadania zwigzane z
organizacja pracy, np. planowanie
spotkan, koordynacja zadan,
sporzadzanie notatek.

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?

TAK

Wywiad ustrukturyzowany



Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

TAK

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidac;ji?

TAK

Program

1. Wprowadzenie do jezyka biznesowego

¢ Specyfika jezyka niemieckiego w srodowisku pracy
e Podstawowe zwroty i formuty grzecznosciowe w korespondencji i rozmowach biznesowych

1. Komunikacja w miejscu pracy

e Umawianie spotkan i organizacja kalendarza
¢ Prowadzenie rozmoéw telefonicznych i wideokonferencji
e Wymiana informacji i instrukcji w zespole

1. Korespondencja biznesowa

¢ Pisanie profesjonalnych e-maili, ofert, zapytan i potwierdzen
¢ Redagowanie raportéw i notatek stuzbowych
e Styl formalny i nieformalny w pismie

1. Prezentacje i wystagpienia biznesowe

¢ Przygotowanie i struktura prezentacji
e Techniki skutecznego przekazu i argumentacji
¢ Praktyczne ¢wiczenia w prezentowaniu produktow, projektéw, wynikéw

1. Negocjacje i spotkania biznesowe

e Stownictwo i zwroty negocjacyjne
e Strategie komunikacyjne i rozwigzywanie konfliktéw
e Symulacje spotkan i negocjacji

1. Terminologia biznesowa i branzowa

¢ Stownictwo dotyczace finanséw, marketingu, sprzedazy i zarzadzania
¢ Analiza tekstow branzowych i dokumentéw firmowych

1. Komunikacja miedzykulturowa w biznesie

e Zwyczaje i etykieta w niemieckim $rodowisku pracy
e Unikanie btedéw komunikacyjnych wynikajgcych z réznic kulturowych

1. Podsumowanie i test koricowy

e Powtdrzenie kluczowych zagadnien
¢ Test sprawdzajgcy kompetencje jezykowe na poziomie B2
e Omoéwienie wynikéw i wskazowki do dalszego rozwoju

Harmonogram

Liczba przedmiotow/zajeé: 2



Przedmiot / temat
L, Prowadzacy
zajec
3 zajecia z
. e Magdalena
jezyka .
Maczyniska

niemieckiego

&2 walidacja -

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto
Koszt osobogodziny brutto

Koszt osobogodziny netto

Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

121

Data realizacji Godzina Godzina . .
L, . ; . Liczba godzin
zajeé rozpoczecia zakonczenia
03-11-2025 18:00 19:30 01:30
21-11-2025 18:00 18:30 00:30
Cena

2 000,00 PLN

2 000,00 PLN

100,00 PLN

100,00 PLN

0 Magdalena Maczyriska

‘ ' Szkolenie prowadzi lektor jezyka niemieckiego z wieloletnim doswiadczeniem w nauczaniu jezyka
zawodowego i biznesowego.

Posiada:

wyksztatcenie kierunkowe,

co najmniej 5-letnie doswiadczenie w pracy z dorostymi na poziomach B1-C1,

doswiadczenie w prowadzeniu szkolen jezykowych dla firm i instytucji, m.in. z zakresu: komunikacji

menedzerskiej, prezentacji, negocjacji, zarzadzania zespotem oraz jezyka korporacyjnego.

Prowadzacy specjalizuje sie w kursach jezykowych dla pracownikéw dziatéw HR, menedzeréw oraz

kadry kierowniczej. W pracy dydaktycznej ktadzie nacisk na praktyczng komunikacjeg, rozwoj
stownictwa branzowego i doskonalenie umiejetnosci jezykowych w realistycznych sytuacjach

zawodowych.



Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Kazdy uczestnik otrzyma kompilacje materiatéw dydaktycznych w formie elektroniczne;j.

Warunki uczestnictwa

e Znajomos¢ jezyka niemieckiego na poziomie minimum B1/B2 potwierdzona np. wczesniejszymi kursami lub samodzielng nauka.
e Umiejetnos¢ obstugi komputera i podstawowych narzedzi do nauki online (platforma edukacyjna, komunikatory).

» Dyspozycyjnosc¢ na zajgcia w wyznaczonych terminach zgodnie z harmonogramem kursu.

¢ Motywacja do aktywnego udziatu w zajeciach oraz regularnego wykonywania zadafn domowych.

¢ Dostep do stabilnego tacza internetowego, mikrofonu i kamery (w przypadku zaje¢ online na zywo).

Powyzsza ustuga jest ustuga przyktadowag, zachecamy do kontaktu, uszyjemy szkolenie w 100% spetniajgce Panstwa oczekiwania.

Informacje dodatkowe

Ustuga przyktadowa, szczegéty programu, terminy zaje¢ i harmonogram do uzgodnienia z klientem, zapraszamy do kontakty, w celu
ustalenia szczeg6tow ustugi.

Warunki techniczne

Dla kurséw realizowanych online uczestnik powinien posiada¢:

e komputer lub laptop z dostepem do internetu o przepustowosci min. 10 Mbps,

e kamerg internetowg i mikrofon (wbudowane lub zewnetrzne),

e zainstalowang i dziatajaca przegladarke internetowa lub aplikacje do prowadzenia zaje¢ (np. Zoom, Microsoft Teams, Google Meet),
 stuchawki lub gtosniki zapewniajgce dobrg jakos¢ dzwigku.

Kontakt

m E-mail mm70@wp.pl

Telefon (+48) 691 838 045

Magdalena Maczynska



