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Warszawa / mieszana (stacjonarna potaczona z ustuga
zdalng w czasie rzeczywistym)

& Ustuga szkoleniowa
® s6h
5 17.11.2025 do 02.12.2025

Informacje podstawowe

Kategoria

Grupa docelowa ustugi

Finanse i bankowos¢ / Inwestycje

3-dniowe Szkolenie WIWN® skierowane jest do os6b zainteresowanych
zdobyciem praktycznych kompetencji w zakresie inwestowania na rynku

11 300,00 PLN
9186,99 PLN

201,79 PLN

164,05 PLN

nieruchomosci — zaréwno poczatkujacych, jak i tych, ktérzy planuja

uporzadkowac lub rozszerzy¢ swoja dotychczasowg wiedze.

Program dedykowany jest:

brutto
netto
brutto/h

netto/h

e o osobom fizycznym i przedsiebiorcom planujgcym alokacje kapitatu w

nieruchomosci jako forme dtugofalowej strategii inwestycyjnej,

inwestycyjnego,

e osobom chcgcym swiadomie zarzgdzac procesem zakupu,

e osobom poszukujgcym alternatywnych form dywersyfikacji portfela

modernizacji i dalszego wykorzystania nieruchomosci (np. wynajem,

sprzedaz, rozwoj dziatalnosci gospodarcze;j),
¢ inwestorom chcacym podejmowac decyzje w oparciu o twarde dane

rynkowe, kalkulacje ekonomiczne i analize ryzyka.

Szkolenie przyczynia sie do zdobycia kompetencji spotecznych.

Ustuga koriczy sie nabyciem zielonych i cyfrowych kompetenciji.

Minimalna liczba uczestnikow 1
Maksymalna liczba uczestnikéw 25
Data zakonczenia rekrutacji 16-11-2025

Forma prowadzenia ustugi

Liczba godzin ustugi

rzeczywistym)

56

mieszana (stacjonarna potaczona z ustuga zdalng w czasie



Certyfikat systemu zarzgdzania jakos$cig wg. ISO 9001:2015 (PN-EN 1SO

Podstawa uzyskania wpisu do BUR . .
9001:2015) - w zakresie ustug szkoleniowych

Cel

Cel edukacyjny

Uczestnik po ukonczeniu szkolenia:

+ Posiada uporzadkowang i praktyczng wiedze z zakresu analizy rynku nieruchomosci, doboru strategii inwestycyjnej,
oceny ryzyka oraz wyceny projektow inwestycyjnych.

« Potrafi zaplanowac, sfinansowadé, zorganizowac i przeprowadzi¢ proces inwestycyjny obejmujgcy zakup, modernizacje i
przygotowanie nieruchomosci do sprzedazy lub wynajmu.

+ Rozumie zasady zarzadzania kapitatem, kosztami inwestycji oraz maksymalizacji zwrotu z zaangazowanych srodkéw.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia si¢

+ Charakteryzuje typowe cechy
sprzedajacych nieruchomosci oraz
identyfikuje ich motywacje.

« Stosuje skuteczne metody badania
rynku lokalnego i analizowania
optacalnosci inwestycji.

« Definiuje znaczenie standardu
wykonczenia lokalu i jego wptyw na
koficowa wartos¢ nieruchomosci.

« Stosuje podstawowe zasady
zarzadzania projektami inwestycyjnymi
w branzy nieruchomosci.

+ Analizuje za pomoca narzedzia ,wzoru
powodzenia inwestycji” podczas
planowania dziatan inwestycyjnych.

* Wskazuje cechy tzw. ,nieruchomosci
wzorcowej” jako modelowego produktu
inwestycyjnego.

* Definiuje kluczowe etapy remontu
nieruchomosci z perspektywy
inwestora.

+ Zapoznaje si¢ z rodzajami
dokumentacji niezbednej do realizacji
transakcji: umowy posrednictwa,
kredytowe, sprzedazy, zataczniki
notarialne.

* Charakteryzuje zrédta i zasady
pozyskiwania finansowania, w tym
kredytéw hipotecznych i
inwestycyjnych.

Kryteria weryfikacji

Uczestnik wymienia i opisuje cztery
modele obrotu nieruchomosciami.

Uczestnik charakteryzuje typowe
motywacje sprzedajacych
nieruchomosci na podstawie
przyktadowych sytuacji.

Uczestnik prawidtowo stosuje metody
badania rynku lokalnego na
konkretnych przyktadach.

Uczestnik definiuje wptyw standardu
wykonczenia lokalu na wartos¢
nieruchomosci.

Uczestnik planuje podstawowy projekt
inwestycyjny zgodnie z zasadami
zarzadzania projektami.

Uczestnik stosuje ,wzor powodzenia
inwestycji” w analizie case study.

Uczestnik wskazuje cechy
nieruchomosci wzorcowej na podstawie
opisu lub zdje¢.

Metoda walidacji

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie



Efekty uczenia sie

W ramach kompetencji spotecznych:

* Uczestnik wspoétdziata w relacji z
kontrahentami biznesowymi, w
szczegdlnosci rozumie i zarzadza
emocjami witasnymi i innych w procesie
planowania dziatan inwestycyjnych na
rynku nieruchomosci.

* Wykazuje sie¢ odpowiedzialnoscia za
podejmowane decyzje i dbatoscig o
etyczny wymiar dziatalnosci
inwestycyjnej.

* Wspoétpracuje w grupie oraz
komunikuje sie skutecznie z zespotem i
interesariuszami w kontekscie analizy
nieruchomosci

W ramach kompetencji zielonych:

* rozumie role, jaka moga odegraé
inwestorzy na rynku nieruchomosci

w ksztattowaniu ekologicznej
przysztosci, w tym w kierunku poprawy
efektywnosci energetycznej, w
szczegdlnosci w zakresie stosowania
proekologicznych rozwigzan

w budownictwie mieszkaniowym (np.
izolacja termiczna, odnawialne zrédta
energii, retencja wody).

* Planuje zielone inwestycje korzystajac
z praktycznych narzedzi i oceny
optacalnosci.

* Zwieksza wartos¢ nieruchomosci
zielonym podejsciem.

W ramach kompetencji cyfrowych:

* nabywa praktyczne kompetencje w
zakresie wyszukiwania i analizy
informaciji online, niezbednych do oceny
ryzyk, trendéw i potencjatu
inwestycyjnego.

* samodzielnie planuje oraz ocenia
optacalnosci inwestycji, tworzac
cyfrowe arkusze kalkulacyjne i analizy
finansowe (RO, IRR).

* uwzglednia bezpieczenstwo cyfrowe i
ochrone danych w dziatalnosci
inwestycyjnej.

Kwalifikacje

Kompetencje

Kryteria weryfikacji

Uczestnik podejmuje decyzje w oparciu
o analize i argumentacje zgodna z etyka

zawodowa.

Uczestnik angazuje sie w prace
zespotowa, aktywnie prezentuje swoje
whnioski i argumentuje je.

Uczestnik podejmuje decyzje
inwestycyjne oparte na dtugofalowych
korzysciach srodowiskowych i
ekonomicznych.

Uczestnik promuje zréwnowazone
praktyki w gospodarowaniu
nieruchomosciami.

Uczestnik zwieksza wartos¢ rynkowa
nieruchomosci, ale réwniez
minimalizuje ich slad weglowy.

Uczestnik pracuje z danymi oraz
narzedziami analitycznymi
wymaganymi wobec inwestorow przez
rozwdj technologii i cyfrowa
transformacje rynku nieruchomosci.

Uczestnik obstuguje arkusze
kalkulacyjne i tworzy cyfrowe analizy
finansowe.

Uczestnik zwieksza swiadomosé
zagrozen i chroni dane klientéw oraz
partneréw inwestycyjnych.

Metoda walidacji

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie



Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetenciji
Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?
TAK

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

TAK

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidacji?

TAK

Program

Program Warsztatow WIWN® - Wprowadzenie
1. Wprowadzenie: Strategiczne modele inwestowania w nieruchomosci

e ¢ Przeglad koncepcji budowania kapitatu poprzez inwestycje w nieruchomosci w ujeciu dtugofalowym.
¢ Analiza modelu rentierskiego jako narzedzia osiggania niezaleznosci finansowe;.
e Studium przypadku: plan inwestycyjny prowadzacy do osiggniecia zyskéw rzedu 2 min zt w perspektywie 6 lat — zatozenia, kalkulacje,
ryzyka.

2. Analiza rynku nieruchomosci

e o Badanie rynku: Jak sprawdzi¢, gdzie warto inwestowac?
¢ Kim sa sprzedajacy? - jak rozpozna¢ motywacje i sytuacje negocjacyjna.
¢ ldentyfikacja peretek inwestycyjnych - jak znalez¢ okazje, ktére nie trafiajg do ogtoszen.

3. Strategie inwestycyjne i modele dziatania

e o 4 sprawdzone sposoby obrotu nieruchomosciami (flip, podnajem, najem dtugoterminowy, najem okazjonalny).
e Dobor strategii do celu, kapitatu i poziomu zaawansowania.
e Optymalizacja podatkowa i formalna.

4.Zielona transformacja w inwestowaniu w nieruchomosci

e ¢ Wprowadzenie do zielonej transformacji w sektorze nieruchomosci.
e Zielone certyfikaty i systemy oceny budynkéw.
¢ Standardy energetyczne i proekologiczne rozwigzania w budownictwie mieszkaniowym.
* Efektywnos$¢ energetyczna w flipach i najmie — jak zwigkszyé wartos¢ nieruchomosci zielonym podejsciem.
¢ Planowanie zielonych inwestycji — praktyczne narzedzia i ocena optacalnosci.

5.Cyfrowa transformacja w inwestowaniu w nieruchomosci

¢ Wyszukiwanie i analiza informacji online dla inwestora.

e Tworzenie cyfrowych arkuszy kalkulacyjnych i analiz finansowych (ROI, IRR).
e Bezpieczenstwo cyfrowe i ochrona danych w dziatalnosci inwestycyjnej.

¢ Cyfrowe narzedzia do automatyzacji i wsparcia decyzji inwestycyjnych.

e Komunikacja i wspotpraca online z klientami i partnerami inwestycyjnymi.

6. Standard wykoriczenia i remont

e ¢ Czy warto inwestowac¢ w wysoki standard? Analiza kosztéw i zyskéw.
¢ Jak zorganizowaé remont krok po kroku.
e Wybdr ekipy, harmonogram prac i kontrola jakosci.
e Cechy nieruchomosci wzorcowej — jak wybra¢ lokal idealny na flipa.



7. Zarzadzanie projektami i symulacja inwestycji

e o Jak skutecznie prowadzi¢ projekt inwestycyjny od zakupu do sprzedazy.
 Interaktywna symulacja decyzji inwestycyjnych.
* Wzor powodzenia inwestycji — sprawdz, czy Twoj projekt ma sens.

8. Dokumentacja i aspekty formalno-prawne

e o Kompletny zestaw dokumentéw:
¢ Umowa posrednictwa,
e Umowa kredytowa,
e Umowa przedwstepna i sprzedazy,
¢ Dokumenty niezbedne do aktu notarialnego.
e Jak czytac i negocjowac¢ warunki w umowach.

9. Finansowanie inwestycji

e o Wszystko o kredytach: hipotecznych, inwestycyjnych i gotéwkowych.
e Jak wybra¢ najlepsza forme finansowania.
e Wspotpraca z bankami, doradcami i inwestorami prywatnymi.
¢ Finansowanie bez wktadu wtasnego — czy to mozliwe?

Bonus: Materiaty i wsparcie po szkoleniu

e o Ksigzka iaudiobook: ,Zarabiaj na nieruchomosciach'.
e Symulator inwestora — narzedzie do ¢wiczen.
* Praktyczne zadania terenowe dostosowane indywidualnie.
¢ Dostep do platformy cyfrowej VOD
¢ Dostep do aplikacji cyfrowej do wyszukiwania okazji inwestycyjnych

Harmonogram:

Wiedza teoretyczna podczas spotkan online w trybie rzeczywistym tj. 6 spotkan x 4 godziny
Terminy: 17-18-19 oraz 24-25-26 listopada, godz. 9:00-13:00

17 listopada — Wprowadzenie i fundamenty inwestowania

e o Czym jest flipowanie?
e Wz6r powodzenia inwestycji
* Droga do rentierstwa
e Jak inwestowac bez doswiadczenia?
e Cechy skutecznego inwestora

18 listopada — Badanie rynku i analiza ofert

e o Strategie inwestycyjne
¢ Kto publikuje ogtoszenia — profil sprzedajgcego
e Jak znalez¢ okazje inwestycyjng?
e Analiza ogtoszen z rynku lokalnego
e Cechy nieruchomosci wzorcowej

19 listopada - Finanse i dokumenty

e e« Sposoby finansowania inwestycji (gotéwka vs kredyt)
¢ Kredyty inwestycyjne — podstawy
e Umowa kredytowa — jak czyta¢ i negocjowac
e Dokumenty: umowy posrednictwa, przedwstepna, remontowa
¢ Wyliczenia optacalnosci inwestycji

24 listopada — Remont i standardy

e o Jak wykanczaé¢ mieszkania: tanio vs luksusowo
¢ Dlaczego warto inwestowac¢ w wyzszy standard?
¢ QOrganizacja i harmonogram remontu
e Zarzadzanie ekipg remontowa
e Zasady kalkulacji kosztéw remontu



25 listopada - Zarzadzanie projektem i sprzedaz

e o Zarzadzanie czasem w inwestycjach
e Etapy inwestycji i ich kontrola
e Umowa z agencjg, negocjacje, sprzedaz
* Przygotowanie mieszkania do sprzedazy
e Techniki sprzedazy nieruchomosci

26 listopada — Symulacje, btedy, pytania i odpowiedzi

e ¢ Symulacja inwestowania — case study
e Studium przypadkéw — analiza flipéw uczestnikédw
¢ Najczestsze btedy i jak ich unika¢
e Sesja pytan i odpowiedzi
* Przygotowanie do etapu stacjonarnego

ETAP Il - Warsztaty stacjonarne (3 dni - 30 h)
Terminy: 30 listopada (10:00-20:00), 01 grudnia (09:00-20:30), 02 grudnia (08:30-17:00) + 2h egzamin (17.00-19.00)

Dzieri 1 - 30 listopada (10:00-20:00)

1. 1.10:00-11:30 - Strategia inwestowania: jak w 6 lat zarobi¢ 2 mIn?
2.11:30-12:30 - Badanie rynku i analiza ofert lokalnych
3. 12:30-13:30 — Analiza cyfrowych trendéw w sektorze nieruchomosci i ich wptyw na strategie inwestycyjne
4.13:30-14:30 - Przerwa
5. 14:30-15:30 - Cechy osoby sprzedajacej, nieruchomos$¢ wzorcowa
6. 15:30-16:30 — Wykorzystanie narzedzi cyfrowych do oceny ryzyka i potencjatu inwestycyjnego
7.16:30-18:00 - 4 sposoby obrotu nieruchomos$ciami
8. 18:00-19:00 - Jak wykancza¢ mieszkanie — wysoki standard w praktyce
9. 19:00-20:00 - Praktyki dotyczace flipowania, przy ktérych odnosi sie sukces

Dzierr 2 — 01 grudnia (9:00-20:30)

1. 1.9:00-11:00 - Praktyki flipowania — case study
2.11:00-12:00 - Zarzadzanie projektem inwestycyjnym
3.12:00-13:00 - Promowanie energooszczednych technologii i odnawialnych zrédet energii w procesie zakupu i zarzadzania
nieruchomoscia
. 13:00-14:00 - Przerwa
. 14:00-16:00 - Wszystko o kredytach i finansowaniu (analiza, wyliczenia)
. 16:00-17:30 - Planowanie remontu — krok po kroku
.17:30-19:00 - Umowy i dokumentacja: wzory, checklisty, procedury

o N o o b

. 19:00-20:30 - Techniczne aspekty przeprowadzania remontéw

Dzier 3 — 02 grudnia (8:30-17:00)

1. 1.8:30-10:00 - Ksiegowos$¢ w inwestycjach
2.10:00-11:30 - Prawne aspekty w inwestycjach
3.11:30-12:30 - Trudne tematy dotyczgce wymogéw budowlanych
4.12:30-13:30 - Wigczenie zasad gospodarki o obiegu zamknigtym (GOZ) do praktyki inwestycyjnej i modernizacji budynkow
5.13:30-14:30 - Przerwa
6. 14:30-16:30 — Podsumowanie materiatéw filmowych oraz 14 krytycznych momentéw podczas przeprowadzania remontu
7.16:30—-17:00 — Q&A-pytania i odpowiedzi, podsumowanie
8.17:00-19:00 - Egzamin /walidacja - Test wiedzy generowany automatycznie na platformie szkoleniowej bez udziatu prowadzgcego

szkolenie.

Szkolenie przyczyniania sie réwniez do zdobycia kompetencji spotecznych. Ustuga koriczy sie nabyciem zielonych i cyfrowych
kompetenc;ji.

Warsztaty Inwestowania w Nieruchomosci przyczyniaja sie do podwyzszenia wiedzy w kontekscie rozwoju kompetencji w zakresie
transformacji cyfrowej. Szkolenie odpowiada na potrzeby wynikajace z transformacji sektora budowlanego i inwestycyjnego w kierunku
cyfryzacji, automatyzacji proceséw oraz zielonego podejscia do projektowania i eksploatacji nieruchomosci. Szkolenie przekazuje wiedze i
umiejetnosci, ktére bezposrednio moga wesprze¢ we wdrazaniu nowoczesnych praktyk w sektorze budownictwa i projektowania inzynieryjnego,
w tym: transformacje cyfrowg i zarzadzanie danymi, poprzez wykorzystanie cyfrowych narzedzi analitycznych (np. arkusze ROI, IRR), obstuge
narzedzi typu VOD i aplikacji inwestycyjnych (np. Podkluczyk.pl) wspomagajacych podejmowanie decyzji na podstawie danych, bezpieczenstwo
cyfrowe i zarzadzanie informacjg w ramach ustug inwestycyjnych.



Szkolenie przyczynia sie do zdobycia kompetencji spotecznych. Ustuga koriczy sie nabyciem zielonych i cyfrowych kompetencji.

Zdobycie wiedzy nt. zielonej transformacji i optymalizacji Srodowiska poprzez wiedze na temat planowania inwestycji w sposéb
zrownowazony pod katem emisji CO2 oraz kosztéw materiatowych — zgodnie z zasadg optymalizacji $ladu weglowego. Poznanie strategii
stosowania Symulacji i automatyzacji decyzji: poprzez zastosowanie symulatora inwestora jako narzedzia edukacyjnego, odwzorowujgcego
automatyczne podejmowanie decyzji inwestycyjnych, analize przypadkéw i modelowanie zachowan rynkowych — co sprzyja rozwijaniu
kompetenciji cyfrowego planowania.

Ponadto, w zakres szkolenia wchodzi réwniez wiedza z zakresu:

- Zarzadzania projektami techniczno-inwestycyjnymi: co pozwoli naby¢ Uczestnikowi szkolenia wiedze z zakresu kompleksowego
prowadzenia projektow inwestycyjnych w cyklu: zakup — remont — sprzedaz lub wynajem. Pogtebiona zostanie wiedza z zakresu, jak optymalnie
zarzadzac¢ kosztami i harmonogramami inwestycyjnymi, co jest kluczowe dla efektywnego wykorzystania technologii cyfrowych i automatyzaciji.

Oprocz w/w zagadnien, szkolenie zawiera wiedzg, pozwalajgca na poszerzenie kompetencji kadry w kontekscie:

- rozwdj umiejetnosci menedzerskich, analitycznych i projektowych, niezbednych do zarzadzania procesami inwestycyjnymi w $rodowisku

cyfrowym,

- nabycie umiejetnosci wykorzystywania danych i algorytméw do podejmowania decyzji inwestycyjnych — co wpisuje sie w zatozenia

automatyzacji proceséw pomocniczych.

Harmonogram

Liczba przedmiotow/zajeé¢: 10

Przedmiot / Data realizacji Godzina Godzina . . Forma
. Prowadzacy o . ; . Liczba godzin X
temat zajeé zajeé rozpoczecia zakoriczenia stacjonarna
Wprowadzeni .
. Wojciech .
ei . 17-11-2025 09:00 13:00 04:00 Nie
Orzechowski
fundamenty
inwestowania
Badanie .
. . Wojciech .
rynku i analiza . 18-11-2025 09:00 13:00 04:00 Nie
Orzechowski
ofert
Finanse Wojciech .
- . 19-11-2025 09:00 13:00 04:00 Nie
i dokumenty Orzechowski
Remont Wojciech .
h . 24-11-2025 09:00 13:00 04:00 Nie
i standardy Orzechowski
Zarzadzanie Wojciech .
. . . 25-11-2025 09:00 13:00 04:00 Nie
projektem i Orzechowski
sprzedaz
Symulacje, Wojciech .
. . 26-11-2025 09:00 13:00 04:00 Nie
btedy, pytania Orzechowski

i odpowiedzi



Przedmiot / Data realizacji Godzina Godzina . . Forma
L, Prowadzacy L, X ; . Liczba godzin i
temat zajeé zajeé rozpoczecia zakonczenia stacjonarna

Warsztaty

stacjonarne - Wojciech
Dzien 1 - Orzechowski
Strategia

inwestowania

30-11-2025 10:00 20:00 10:00 Tak

Warsztaty .
. Wojciech
stacjonarne - . 01-12-2025 09:00 20:30 11:30 Tak
L, Orzechowski
Dzien 2 -

Remont

Warsztaty

stacjonarne -

Dzien 3 - Wojciech
Remont + Orzechowski
Aspekty

prawno-

podatkowe

02-12-2025 08:30 17:00 08:30 Tak

10210 -
(00=1) Wojciech

Egzamin/wali . 02-12-2025 17:00 19:00 02:00 Nie
dacja Orzechowski

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny Cena

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 11 300,00 PLN
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 9 186,99 PLN
Koszt osobogodziny brutto 201,79 PLN

Koszt osobogodziny netto 164,05 PLN

Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1



o Woijciech Orzechowski

g— Wojciech Orzechowski to ekonomia, nieruchomosci, coaching, mentoring osobisty, finanse Wojciech
Orzechowski - Biznesmen, Inwestor, Mentor. Twérca Warsztatéw Inwestowania w Nieruchomosci —
WIWN.pI®. Autor ksigzek ,Zarabiaj na Nieruchomosciach”, ,Wszystko o FLIPACH - 200 Pytan do
Eksperta” oraz Symulatora inwestowania w nieruchomosci ,Rentier®". Zapraszany do telewizji TVN,
Polsat i DOMO+ w roli eksperta na rynku nieruchomosci. Cztonek Stowarzyszenia Mieszkanicznik,
prelegent na Kongresach Stowarzyszenia Mieszkanicznik (WIWN® uzyskat status Ztotego Sponsora
na Kongresie Mieszkanicznika 2018). Organizator Najwiekszej w Polsce Konferencji dotyczacej
Inwestowania w nieruchomosci — Maraton WIWN® www.maratonwiwn.pl — ktéra w styczniu 2019
roku zgromadzita 1000 inwestoréw w auli Uniwersytetu Medycznego w todzi. Wieloletni Prezes
Zarzadu Wspolnoty Piotrkowska 270 (16- pietrowy wiezowiec w todzi). wyzsze Dziata na rynku
ustug nieruchomosci od 2007 roku. Ponadto zakres Warsztatow Inwestowania W Nieruchomosci
WIWN® zostat oparty na autorskiej koncepcji Wojciecha Orzechowskiego, ktory jest przede
wszystkim praktykiem, twdérca ksigzek na temat zarabiania na nieruchomosciach, bloga o tej samej
tematyce, najwiekszej konferencji Maraton WIWN, zrzeszajgcej na kazdym wydarzeniu ponad 1000
0s6b, symulatora gry Rentier® oraz ogdlnopolskich rozgrywek inwestowania w nieruchomosci.
Cztonek wielu stowarzyszen, prelegent na wydarzeniach poswieconych nieruchomosciom.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Uczestnik po szkoleniu otrzyma dostep do:

¢ platforma wiedzy edukacyjnej VOD na caty rok szkoleniowy
e zestaw materiatéw szkoleniowych
e komplet umoéw
e komplet narzedzi
¢ ksigzka i audiobook: ,Zarabiaj na nieruchomosciach”
e symulator inwestora — narzedzie do ¢wiczen
¢ konsultacje z mentorem i liderem regionalnym
» praktyczne zadania terenowe dostosowane indywidualnie.

Warunki techniczne

1. Spotkania online w trybie online w czasie rzeczywistym - kazda osoba bedzie miata dostep do grupy
2. Zajecia stacjonarne w sali szkoleniowej hotelu AIR Port Okecie:

Sala zostata zaprojektowana z mysla o spotkaniach biznesowych i szkoleniach, zapewniajac idealne warunki do intensywnej, dwudniowej pracy
warsztatowej. Przestronnos$¢ i komfort — sala o odpowiedniej powierzchni, ktéra zapewnia wygodne miejsce dla wszystkich uczestnikéw,
umozliwiajgc swobodng prace indywidualng oraz w grupach. Ustawienie stolikéw — elastyczne ustawienie stolikow i krzeset, ktére mozna
dostosowac do charakteru zaje¢ (np. uktad szkolny, podkowa, stoliki warsztatowe).Nowoczesny sprzet multimedialny — duzy ekran lub projektor
oraz nagtosnienie, co utatwia prowadzenie prezentacji, wyswietlanie materiatéw szkoleniowych i interaktywne sesje.

3.Dostep do platformy edukacyjnej VOD na caty rok.

Adres

ul. Komitetu Obrony Robotnikéw 24/-
02-148 Warszawa

woj. mazowieckie



Szkolenie odbedzie sie w Airport Hotel Okecie, nowoczesnym obiekcie oddalonym zaledwie o 1 km od Lotniska Chopina
w W-wie i ok. 15 minut od centrum miasta. Doskonata lokalizacja zapewnia dogodny dojazd zaréwno uczestnikom
lokalnym, jak i przyjezdnym spoza stolicy.

Szkolenie odbedzie sie w jednej z 17 klimatyzowanych sal, wyposazonych w sprzet multimedialny (projektory z ekranami,
wysokiej klasy nagtosnienie, mikrofony bezprzewodowe), flipcharty, szybkie Wi-Fi (w catym obiekcie) oraz petna
infrastrukture do prowadzenia szkolen i prezentacji, w tym w szczegdlnosci: telewizory LCD, laptopy, odtwarzacze DVD,
drukarki/kserokopiarki. Sale posiadajg réwniez klimatyzacje, dostep do $wiatta dziennego z mozliwoscig petnego
zaciemnienia oraz dzwiekoszczelne okna, co gwarantuje komfortowg akustyke i warunki pracy.

Hotel oferuje komfortowe pokoje w réznych standardach oraz bogate zaplecze gastronomiczne.

Udogodnienia w miejscu realizacji ustugi
o Klimatyzacja
o  Wifi

e Sala, zaprojektowana z myslg o spotkaniach biznesowych i szkoleniach, zapewnia odpowiednie warunki.

Kontakt

ﬁ E-mail aneta.nagler@wiwn.pl

Telefon (+48) 604 078 078

Aneta Maria Nagler



