Mozliwo$¢ dofinansowania

Umowy w przedsiebiorstwie w praktyce - 1968,00 PLN brutto
% zasady, analiza i tworzenie zapisow 1600,00 PLN netto
: Numer ustugi 2025/08/20/185888/2951070 328,00 PLN brutto/h
gusmess 266,67 PLN netto/h
onsulting

G2G BUSINESS

CONSULTING

SPOLKA Z

OGRANICZONA

ODPOWIEDZIALNOS @ Gliwice / stacjonarna

CIA ® Ustuga szkoleniowa
*Akkk 50/5 (@ gp

5ocen 5 25.09.2025 do 25.09.2025

Informacje podstawowe

Kategoria Prawo i administracja / Prawo handlowe

Szkolenie skierowane jest do wtascicieli i kadry zarzadzajacej MSP,
kierownikow i specjalistow dziatow zakupow, sprzedazy, administracji i

Grupa docelowa ustugi prawnych, dyrektoréw handlowych i finansowych, cztonkéw zarzadéw
przedsigbiorstw oraz os6b odpowiedzialnych za przygotowanie, analize,
negocjowanie i realizacje uméw.

Minimalna liczba uczestnikow 4
Maksymalna liczba uczestnikow 10

Data zakornczenia rekrutacji 19-09-2025
Forma prowadzenia ustugi stacjonarna
Liczba godzin ustugi 6

Certyfikat systemu zarzadzania jakoscig wg. ISO 9001:2015 (PN-EN I1SO

Podstawa uzyskania wpisu do BUR
y P 9001:2015) - w zakresie ustug szkoleniowych

Cel

Cel edukacyjny



Celem szkolenia jest przekazanie uczestnikom wiedzy oraz umiejetnosci praktycznych z zakresu przygotowywania,
analizy i negocjowania umow w przedsiebiorstwie, w tym identyfikowania kluczowych elementéw umoéw zakupowych i
sprzedazowych, oceny ryzyk prawnych oraz stosowania skutecznych zapiséw umownych, co pozwoli na ich prawidtowe
zawieranie, realizacje i egzekwowanie zgodnie z obowigzujgcymi przepisami prawa.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie

Uczestnik zna strukture oraz kluczowe
elementy uméw zakupowych i
sprzedazowych w obrocie
gospodarczym.

Uczestnik rozumie zasady analizy
umoéw zakupowych i sprzedazowych
pod katem zgodnosci z przepisami oraz
zabezpieczenia intereséw stron.

Uczestnik zna przyktady zapisow
minimalizujgcych ryzyko w kontraktach
zakupowych i sprzedazowych.

Kryteria weryfikacji

Poprawnie wskazuje obowigzkowe i
dodatkowe postanowienia uméw oraz
opisuje ich funkcje

Prawidtowo identyfikuje poprawne i
niepoprawne zapisy w umowach,
wybierajac wtasciwe odpowiedzi

Poprawnie wybiera zapisy spetniajace
okreslone funkcje zabezpieczajace oraz
warunki rozwigzania umowy

Metoda walidacji

Test teoretyczny

Test teoretyczny

Test teoretyczny

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?
TAK

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikacji?

TAK

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidac;ji?

TAK

Program

Modut | — Czes¢ teoretyczna
1. Wprowadzenie do uméw w biznesie

o Podstawy prawne: Kodeks cywilny i akty szczegdlne



o Rola umoéw w dziatalnosci przedsiebiorstwa

o Typologia: rodzaje uméw z skupieniem sie na obszarach uméw sprzedazowych oraz zakupowych

2. Elementy formalne poprawnej umowy

o Niezbedne elementy waznej umowy

o Forma: ustna, pisemna, elektroniczna

o Postanowienia dodatkowe: kary umowne, wypowiedzenie, obowiazki stron

3. Rodzaje i struktura umow

o Umowy zakupowe: zakres, budowa, klauzule gtéwne i dodatkowe

o Umowy sprzedazowe: zakres, budowa, klauzule gtéwne i dodatkowe

o Inne przyktady oraz Ogdlne Warunki Uméw (OWU)

4. Konsekwencje prawne

o Niewykonanie/nienalezyte wykonanie

o Odstgpienie od umowy

o Rozwigzanie umowy

Modut Il — Czesé praktyczna

1. Analiza i oméwienie przyktadowej umowy zakupowej — identyfikacja kluczowych zapiséw oraz potencjalnych zagrozen.
2. Analiza i omdéwienie przyktadowej umowy sprzedazowej — ocena zgodnosci z przepisami oraz zabezpieczenia intereséw stron.

3. Redagowanie przyktadowych klauzul umownych dostosowanych do potrzeb przedsiebiorstwa (m.in. postanowienia dotyczace
odpowiedzialnosci, terminéw, kar umownych, rozwigzywania umowy).

4. Identyfikacja ryzyka kontraktowego w analizowanych umowach i opracowanie propozycji ich minimalizacji.

Harmonogram

Liczba przedmiotow/zajeé: 10

Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina

L. Prowadzacy . . B . Liczba godzin
zajeé zaje¢ rozpoczecia zakoriczenia

Przedstawienie

sie, tematu, Anna Sapota 25-09-2025 09:00 09:10 00:10
kwestie

organizacyjne



Przedmiot / temat

zajec

Wprowadzenie

do tematu umoéw:
regulacje prawne,

rola uméw w

przedsiebiorstwi

e, podziat na
umowy
zakupowe,
sprzedazowe i
inne.

Elementy

formalne
poprawnej

umowy: elementy

obowigzkowe i
dodatkowe,

formy zawarcia

umowy.

Rodzaje

umow: umowy
zakupowe i
sprzedazowe —

zakres, budowa,

postanowienia
gtéwne i
dodatkowe.

Przerwa

kawowa

Inne

rodzaje umow,

0g6lne Warunki

Uméw (OWU),
konsekwencje
prawne

niewykonania lub

nienalezytego
wykonania,
odstapienia i
rozwigzania
umowy.

Przerwa

obiadowa

Prowadzacy

Anna Sapota

Anna Sapota

Anna Sapota

Anna Sapota

Anna Sapota

Anna Sapota

Data realizacji
zajeé

25-09-2025

25-09-2025

25-09-2025

25-09-2025

25-09-2025

25-09-2025

Godzina
rozpoczecia

09:10

09:40

10:00

10:45

11:30

12:15

Godzina
zakonczenia

09:40

10:45

11:30

11:00

12:15

12:45

Liczba godzin

00:30

01:05

01:30

00:15

00:45

00:30



Przedmiot / temat

zajec

Prowadzacy

Data realizacji
zajeé

Godzina
rozpoczecia

Godzina
zakonczenia

Liczba godzin

Analiza

przyktadowej
umowy
zakupowej i

) . Anna Sapota
sprzedazowej —

25-09-2025 12:45 13:30 00:45

identyfikacja
kluczowych
zapisow i ryzyka.

Przerwa

Anna Sapota
kawowa P

25-09-2025 13:30 13:45 00:15

Tworzenie

przyktadowych
zapisow
umownych oraz
opracowanie
sposobow

Anna Sapota 25-09-2025 13:45 14:30 00:45

minimalizaciji
zidentyfikowaneg
o ryzyka.

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny Cena

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 1968,00 PLN

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 1 600,00 PLN

Koszt osobogodziny brutto 328,00 PLN

Koszt osobogodziny netto 266,67 PLN

Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

1z1
Anna Sapota
doktor nauk prawnych, ekspertka w zakresie legislacji Srodowiskowej i gospodarki odpadami, z

wieloletnim doswiadczeniem w pracy na styku sektora publicznego i prywatnego. W swoich rolach
przez lata odpowiadata za obstuge prawng przedsigbiorstw (zwtaszcza produkcyjnych), transakcje




miedzynarodowe i M&A, a takze za ksztattowanie strategii legislacyjnej firmy oraz budowanie relac;ji
z administracjg publiczng i interesariuszami rynku.

Zebrata dodatkowe doswiadczenia jako cztonkini Komitetu Monitorujgcego Program Fundusze
Europejskie na Infrastrukture, Klimat, Srodowisko, aktywnie uczestniczy w ocenie i wdrazaniu
projektow finansowanych z funduszy unijnych i norweskich. Jej interdyscyplinarne wyksztatcenie —
doktorat z prawa (UJ), magisterium z prawa miedzynarodowego (Uniwersytet w Orleanie) oraz
studia podyplomowe z finanséw i rachunkowosci (UEK) - czyni jg ceniong prelegentka i
szkoleniowcem. Jej wystgpienia tgczg wiedze prawng, praktyczne doswiadczenie i strategiczne
spojrzenie na wyzwania zwigzane z transformacja ekologiczna.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

W ramach szkolenia uczestnicy otrzymujg materiaty szkoleniowe w formie prezentacji. Materiaty przekazywane sg w formie drukowanej lub
wysytane sg na adresy poczty elektronicznej uczestnikéw szkolenia.

Warunki uczestnictwa

Koszt szkolenia nie zawiera kosztéw dojazdu uczestnikéw oraz ewentualnego zakwaterowania.

W trakcie szkolenia przewidziane sg przerwy na napoje oraz 30 minutowa przerwa obiadowa. Koszt napojéw oraz obiadu pokrywa organizator
szkolenia.

Adres

ul. Zabrska 39D
44-100 Gliwice

woj. Slaskie

Udogodnienia w miejscu realizacji ustugi
e Klimatyzacja
o Wi

Kontakt

Michat Stoniec

E-mail michal.sloniec@g2gconsulting.eu
Telefon (+48) 730 814 260




