Mozliwo$¢ dofinansowania

Unico Beauty: Personal Makeup Coach. 3 060,00 PLN brutto
S Szkolenie z prowadzenia i sprzedazy lekciji 3 060,00 PLN netto
makijazu dla klientek indywidualnych. 170,00 PLN brutto/h

UNICO’

Numer ustugi 2025/08/18/160223/2945350 170,00 PLN netto/h

© Poznan / stacjonarna

UNICO SP.Z 0.0.
& Ustuga szkoleniowa
49/5
1, 0.0 .6 6 ¢ ®© 18h
265 ocen 59 07.10.2025 do 08.10.2025

Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Marketing

Szkolenie skierowane jest do poczatkujacych i $rednio zaawansowanych
wizazystek oraz wizazystéw, ktérzy chca rozpoczaé lub rozwingé
dziatalno$¢ w obszarze ustug edukacyjnych i coachingowych w branzy
beauty. Udziat w szkoleniu bedzie szczegdlnie wartosciowy dla oséb
prowadzacych wiasng dziatalno$é lub planujgcych wprowadzenie nowej
ustugi do oferty. Skorzystajg réwniez osoby zainteresowane budowaniem

Grupa docelowa ustugi

marki eksperta wizerunkowego i zwiekszeniem dochodowosci ustug
poprzez rozwoéj kompetencji trenerskich i sprzedazowych.

Minimalna liczba uczestnikéw 1
Maksymalna liczba uczestnikow 4

Data zakonczenia rekrutacji 06-10-2025
Forma prowadzenia ustugi stacjonarna
Liczba godzin ustugi 18

Certyfikat systemu zarzadzania jakoscig wg. ISO 9001:2015 (PN-EN 1SO

Podstawa uzyskania wpisu do BUR . .
9001:2015) - w zakresie ustug szkoleniowych

Cel

Cel edukacyjny

Szkolenie przygotowuje uczestnikéw do samodzielnego prowadzenia lekcji makijazu dla klientek indywidualnych i
grupowych w roli Personal Makeup Coacha. Ustuga umozliwia zaprojektowanie atrakcyjnej oferty ustug,



przeprowadzenie petnej lekcji makijazu dostosowanej do potrzeb klientki oraz wdrozenie skutecznych dziatan
marketingowych i sprzedazowych w przestrzeni online.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia si¢

Charakteryzuje role i kompetencje
Professional Makeup Coacha na rynku
ustug beauty.

Opisuje strukture lekcji makijazu
dostosowang do potrzeb klientki.

Dobiera i prezentuje kosmetyki oraz
akcesoria do prowadzenia lekcji
makijazu.

Wyjasnia sposéb tworzenia i promociji
oferty lekcji makijazu w przestrzeni
online.

Kryteria weryfikacji

- definiuje, kim jest Personal Makeup
Coach i jakie sg jego kompetencje,

- identyfikuje cechy wyrézniajace te
role na tle innych ustug wizazowych,

- wskazuje wtasne zasoby i mocne
strony w kontekscie pracy z klientka
indywidualna.

- przedstawia etapy lekcji i sposéb ich
dopasowania do poziomu klientki,

- omawia przyktadowe narzedzia i
materiaty stosowane podczas lekcji,

— wyjasnia techniki komunikacyjne
wspierajace relacje z klientka.

- tworzy liste rekomendowanych
produktéw dla réznych typéw klientek,

- argumentuje dobér kosmetykéw pod
katem efektu i dostepnosci,

- opisuje strukture oferty dla klientéw
indywidualnych i grup,

- uzasadnia wybrane strategie wyceny i
pakietowania ustug,

- prezentuje przyktadowe dziatania
marketingowe w mediach
spotecznosciowych.

Metoda walidacji

Wywiad ustrukturyzowany

Wywiad ustrukturyzowany

Wywiad ustrukturyzowany

Wywiad ustrukturyzowany

Wywiad ustrukturyzowany

Wywiad ustrukturyzowany

Wywiad ustrukturyzowany

Wywiad ustrukturyzowany

Wywiad ustrukturyzowany

Wywiad ustrukturyzowany

Wywiad ustrukturyzowany

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.



Warunki uznania kompetencji
Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?

TAK

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

TAK

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidac;ji?

TAK

Program

Prowadzisz biznes makijazowy i przewaznie pracujesz tylko w weekendy? Potrzebujesz zapetni¢ kalendarz, by spinat Ci sie budzet?
Czujesz, ze chcesz sig rozwing¢ i rozszerzy¢ swoje ustugi? A moze juz dostajesz zapytania od Klientek o lekcje makijazu, ale nie wiesz jak
je poprowadzié?

Zaproponuj swojej klientce nowa ustuge — nowa jakosé - To szkolenie to gotowa recepta na sukces - to gotowy i sprawdzony plan
dotyczacy przygotowania, sprzedawania i prowadzenia zaje¢ z klientka.

Ten warsztat zostat stworzony z mysla o wizazystkach, ktore:

e Chca rozwing¢ swoje ustugi i zaczaé prowadzi¢ lekcje makijazu dla klientek indywidualnych i grup
* Majg wiedze i umiejetnosci, ale nie wiedzg jak stworzy¢ oferte, ktéra przyciggnie i sprzeda

e Marza o tym, aby zbudowa¢ wizerunek ekspertki i dotrze¢ do klientek, ktére inwestujg w siebie

e Szukaja praktycznych wskazéwek, jak prowadzi¢ lekcje z tatwoscia i pewnoscig siebie

e Chca przeksztatci¢ swojg pasje w stabilny, dochodowy biznes

Dzien 1: Fundamenty roli Personal Makeup Coacha i struktura lekcji makijazu
Modut 1 — Budowanie roli Professional Makeup Coach

e Kim jest Professional Makeup Coach i dlaczego klientki tego potrzebujg?

e Jakie umiejetnosci i postawy budujg autorytet i skutecznos¢ w roli trenera?
e Budowanie atmosfery zaufania dbajgc o profesjonalizm

e Jak wyrézni¢ sie na rynku i zbudowacé wizerunek eksperta?

Modut 2 - Tworzenie oferty lekcji makijazu

¢ Jak zaplanowa¢ program lekgji (indywidualnych i grupowych)?
e Pakiety, ceny i strategie sprzedazy
¢ Jak pokazac wartos¢ swojej wiedzy i przycigga¢ wtasciwe osoby

Modut 3 - Prowadzenie lekcji makijazu krok po kroku

¢ Organizacja spotkania — od pierwszego kontaktu do podziekowania po lekcji
e Omdwienie poszczegdlnych etapéw lekcji makijazu dostosowanych do réznych grup wiekowych

Modut 4 — Narzedzia i materiaty do pracy

¢ Budowanie idealnego kufra i stanowiska do przeprowadzania lekcji

¢ Przeglad kosmetykéw pielegnacyjnych i kolorowych z drogerii i marek premium
e Co warto mie¢, co warto pokazac i jak proponowac produkty klientkom

¢ Najczestsze btedy w prowadzeniu lekgji i jak ich unikaé

Dzien 2: Pokaz lekcji makijazu i wdrozenie oferty na rynek

Modut 1 — Observe Session: pokaz lekcji makijazu na zywo



Pokaz petnej lekcji makijazu prowadzonej przez trenerke (lub z udziatem uczestniczek)
Obserwacja komunikacji z klientka, pracy z produktami i przekazywania wiedzy
Zastosowanie schematéw i checklist w praktyce

Komentarz krok po kroku - co, dlaczego i jak zostato zrobione

Q&A po pokazie — analiza, pytania, refleksje

Modut 2 - Sprzedaz i promocja ustug

M

W

Jak sprzedawac swoje lekcje bez nachalnosci i poczucia “wciskania”?
Social media i promocja — jak budowaé marke online?
Dziatania marketingowe niezbedne do wprowadzenia i utrzymania jakosci nowej ustugi

odut 3 — Plan dziatania — wdrozenie

Twoje nastepne kroki — wdrozenie wiedzy w praktyce
Opracowanie indywidualnego planu dziatania na 30 dni

alidacja efektéw uczenia sie

Szkolenie prowadzone jest w sposob indywidualny lub w grupach do 4 osob

Uczestnik posiada samodzielne stanowisko pracy.

Warunkiem koniecznym do osiagniecia celu szkolenia jest 100% frekwencja oraz zaangaZzowanie Uczestnika.

Czesc¢ praktyczna jest wykonywana na Zywych modelkach pod okiem doswiadczonego eksperta. Minimalna liczba modelek: 1.
Ustuga realizowana jest w 18 godzinach dydaktycznych (godzina dydaktyczna = 45 minut).

Metoda weryfikacji obecnosci Uczestnika: lista obecnosci.

Zajecia praktyczne: 6 godzin dydaktycznych / zajecia teoretyczne: 12 godzin dydaktycznych

Przerwy nie wliczajg sie do godzin ustugi.

Harmonogram

Li

czba przedmiotéw/zajec: 10

Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina

zajeé Prowadzacy Liczba godzin

zajec rozpoczecia zakonczenia

Dzien 1.

Modut 1.

X . Katarzyna

Budowanie roli
. Szczudrawa- 07-10-2025 09:00 11:00 02:00

Professional Krzvzosiak
Makeup Coach rzyzosia
(teoria)
Dzien 1.
Modut 2. Katarzyna
Tworzenie oferty Szczudrawa- 07-10-2025 11:00 13:00 02:00
lekcji makijazu Krzyzosiak
(teoria)

o Katarzyna
Dzien 1. Szczudrawa- 07-10-2025 13:00 13:15 00:15
Przerwa

Krzyzosiak



Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina
Prowadzacy

" L, . 3 . Liczba godzin
zajeé zajeé rozpoczecia zakorczenia

Dzien 1.

Modut 3.

. Katarzyna
Prowadzenie
. . Szczudrawa- 07-10-2025 13:15 15:30 02:15
lekcji makijazu Krzysosiak
krok po kroku y
(teoria)
Dzien 1.
Modut 4. Katarzyna
Narzedzia i Szczudrawa- 07-10-2025 15:30 16:00 00:30
materiaty do Krzyzosiak
pracy (teoria)
Dzien 2.
Modut 1. Observe
i Katarzyna
Session: pokaz
. . Szczudrawa- 08-10-2025 09:00 13:00 04:00
lekcji makijazu ..
. Krzyzosiak
na zywo
(praktyka)
. Katarzyna
Dzien 2.
Szczudrawa- 08-10-2025 13:00 13:15 00:15
Przerwa L.
Krzyzosiak
Dzien 2.
Modut 2. Katarzyna
Sprzedaz i Szczudrawa- 08-10-2025 13:15 14:45 01:30
promocja ustug Krzyzosiak
(teoria)
Dzien 2.
Modut 3. Plan Katarzyna
dziatania - Szczudrawa- 08-10-2025 14:45 15:15 00:30
wdrozenie Krzyzosiak
(praktyka)
Dzier 2.
Walidacja
, . - 08-10-2025 15:15 16:00 00:45
efektéw uczenia
sie
Cennik
Cennik
Rodzaj ceny Cena

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 3 060,00 PLN



Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 3 060,00 PLN

Koszt osobogodziny brutto 170,00 PLN
Koszt osobogodziny netto 170,00 PLN
Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

1z1

O Katarzyna Szczudrawa-Krzyzosiak

‘ ' PRO Makeup Artist, Trener Makijazu, Personal Makeup Coach
Wizazystka z ponad 10-letnim doswiadczeniem pracy z kobietami i ich wizerunkiem. Swojg kariere
rozpoczeta jako trener biznesu i szkoleniowiec z tematéw dotyczacych kreowania wizerunku.
Ukonczyta szkote coachingu ICF oraz Akademie Trenera Elzbiety Sottys w Krakowie, co pozwolito jej
na profesjonalng prace szkoleniowa z klientami biznesowymi z réznych branz.
Absolwentka Szkoty Makijazu i Stylizacji Anity Folaron oraz licznych szkolern m.in. u Marty Iwanskiej,
Magdy Pieczonki i Harry’'ego Jeffersona. Nieustannie podnosi swoje kompetencje — w ciggu
ostatnich pieciu lat ukofAczyta m.in. warsztaty ,Glow Makeup — Profesjonalne Warsztaty Makijazu” z
Anng Wrzodak, szkolenie | stopnia z makijazu dziennego (Glow Makeup), wieczorowego (Smokey
Eyes) oraz Red Carpet, a takze 4-dniowe szkolenie dla wizazystéw oraz intensywny kurs
przygotowujacy do zawodu Personal Makeup Coach.
W swojej pracy stawia na maksymalny profesjonalizm i wysoka jako$¢ ustug. Prowadzi aktywne
konto na Instagramie, gdzie dzieli sie treSciami o makijazu, pielegnaciji, praktycznymi poradami oraz
ciekawostkami ze swiata beauty.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Uczestnik otrzymuje skrypt szkoleniowy przygotowany przez Unico Sp. z 0.0.

Warunki uczestnictwa

Jezeli ztozyte$ wniosek u Operatora na to szkolenie, skontaktuj sie z nami w celu rezerwacji. Bez wstepnej informaciji nie dajemy
gwarancji miejsca na szkoleniu.

Informacje dodatkowe

Unico Sp. z 0.0. zapewnia sale szkoleniowg z osobnymi stanowiskami dla kazdego Uczestnika. Sale sg dostosowane do wymogow
sanitarno-epidemiologicznych oraz wymogéw BHP. Kazde szkolenie w Unico jest ubezpieczone.

Ustuga szkoleniowa jest zwolniona z podatku VAT, pod warunkiem Ze dofinansowanie pokrywa co najmniej 70% kosztow szkolenia. W
przypadku mniejszego wsparcia finansowego, do ceny netto ustugi dodawany jest podatek VAT w wysokosci 23%.



Przepis na podstawie ktdrego stosowane jest zwolnienie od podatku: Zwolnienie z podatku VAT na podstawie §3 ust.1 pkt 14
rozporzadzenia Ministra Finansow z dnia 20.12.2013 r. w sprawie zwolnieri od podatku od towardw i ustug oraz warunkdw stosowania
tych zwolnien (Dz.U. z 2015 r,, poz.736).

Adres

ul. Mostowa 15/15
61-850 Poznan

woj. wielkopolskie

Udogodnienia w miejscu realizacji ustugi
o Wii

Kontakt

ﬁ E-mail kontakt@unico.org.pl

Telefon (+48) 724 787 771

Rafat Lisser



