Mozliwo$¢ dofinansowania

Makeup coach - szkolenie przygotowujgce 2 550,00 PLN brutto
do prowadzenia warsztatow z makijazu dla 2550,00 PLN  netto
macnerowsia Kklientow indywidualnych, "moéj makijaz" 255,00 PLN brutto/h
(makijaz na wiasny uzytek). 25500 PLN netto/h
Numer ustugi 2025/08/18/50693/2944641
Jolanta
Macherowska-

© todz/ stacjonarna

Zdziechowiak & Ustuga szkoleniowa

Kh KKKk 49/5  © 10h
46 ocen B 23.09.2025 do 23.09.2025

Informacje podstawowe

Kategoria Styl zycia / Uroda

Makeup coach - to szkolenie, ktére daje nowe mozliwosci rozwoju w
zawodzie wizazysty. To wspaniata perspektywa zdobycia nowego Zrédta
dochodéw.

To przygotowanie do zawodu Makeup Coach i mozliwo$¢ wprowadzenia
Grupa docelowa ustugi do swojej oferty nowej ustugi - Indywidualnej Nauki Makijazu. Wiedza
przekazane na szkoleniu,

pozwolg w krétkim czasie opanowac profesjonalne techniki pracy

z klientka i prowadzenie zaje¢ na najwyzszym poziomie.

Minimalna liczba uczestnikéw 1

Maksymalna liczba uczestnikow 1

Data zakonczenia rekrutacji 22-09-2025

Forma prowadzenia ustugi stacjonarna

Liczba godzin ustugi 10

Podstawa uzyskania wpisu do BUR Znak Jakosci TGLS Quality Alliance

Cel

Cel edukacyjny



- szczeg6towa analiza klientki

- nauka kosmetyki pielegnacyjnej

- praca na materiatach szkoleniowych
- oméwienie etapéw makijazu

- doktadny scenariusz i oméwienie r6znych grup wiekowych

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia si¢

Kurs Makeup Coach to kompleksowe
szkolenie skupiajace sie na kluczowych
aspektach zawodu wizazysty.
Uczestnicy zdobeda umiejetnosci w
analizie potrzeb i oczekiwan klientek, co
jest fundamentem dla
indywidualizowanego podejscia i
skutecznego nauczania technik
makijazu. Rozszerzona wiedza o
kosmetykach pielegnacyjnych pozwoli
na doradzanie w zakresie pielegnaciji
skory, co jest niezbedne dla osiggniecia
doskonatych efektéow makijazu.
Szkolenie obejmuje réwniez nauke o
wszystkich etapach makijazu, od
przygotowania skéry po finalng
aplikacje, umozliwiajac prowadzenie
kompleksowych kurséw makijazu.
Rozwdj umiejetnosci dydaktycznych i
metodycznych bedzie wspierat
efektywne i angazujace prowadzenie
indywidualnych sesji. Ponadto,
uczestnicy naucza sie strategii promocji
i marketingu, aby skutecznie budowaé
baze klientéw i generowaé dochéd. Kurs
podkresla réwniez znaczenie rozwoju
osobistego i zawodowego, otwierajac
droge do specjalizacji i rozwoju wtasnej
marki.

Cel biznesowy

- Podniesienie kwalifikacji salonu
- Wprowadzenie nowych ustug

- Wzrost oferty i sprzedazy

- tworzenie oferty idealnej

Kryteria weryfikacji Metoda walidaciji

Kluczowym kryterium oceny efektow
uczenia sie w kursie Makeup Coach jest
praktyczna demonstracja umiejetnosci
przez kursanta, obejmujaca wykonanie
kompletnego makijazu krok po kroku na
modelce. Ten sposéb werifikacji skupia
sie na praktycznym wykorzystaniu
nabytej wiedzy i umiejetnosci, co jest
niezbedne w zawodzie wizazysty.
Demonstracja ta pozwala na ocene
techniki, zrozumienia potrzeb klientki,
doboru produktéw i adaptacji technik
makijazu. Bezposredni feedback od
modelki i obserwatoréw umozliwia
kursantowi natychmiastowg korekte i
rozwéj umiejetnosci. Praktyczne
zastosowanie nabytych umiejetnosci

Obserwacja w warunkach rzeczywistych

stanowi fundament rozwoju
zawodowego, przygotowujac kursanta
do samodzielnej pracy, oferowania
wysokiej jakosci ustug i budowania
witasnej marki w branzy beauty.

- omowienie dziatu inwestycji dla nowej ustugi

Efekt ustugi

Efekt Ustugi:

Wzrost umiejetnosci i pewnosci siebie klientek w samodzielnym wykonywaniu makijazu dzieki indywidualnie dostosowanym sesjom
nauki. Klienci naucza sie technik aplikacji makijazu odpowiadajacych ich typowi urody, zrozumieja, jak dobieraé kosmetyki do swoich

potrzeb i naucza sie, jak podkresla¢ swoje atuty, minimalizujgc jednoczesnie ewentualne niedoskonatosci. Efektem bedzie poprawa
samopoczucia klientek i ich zdolnosci do samodzielnego kreowania wizerunku zgodnie z osobistymi preferencjami i okazjami.



Kryteria Weryfikacji:
1. Zadowolenie Klienta:

e Ankiety satysfakciji klienta przeprowadzane po zakonczeniu sesji, oceniajgce poziom zrozumienia przekazanych technik,
uzyteczno$¢ wiedzy oraz ogdlne zadowolenie z ustugi.

2. Demonstracja Umiejetnosci przez Klienta:

¢ Praktyczne testy umiejetnosci, gdzie klient wykonuje makijaz pod okiem coacha, aby zademonstrowa¢ zdobyte umiejetnosci i
zrozumienie materiatu.

3. Postepy w Samodzielnosci:

e Ocena zdolnosci klientéw do samodzielnego wykonywania makijazu przed i po szkoleniu, w oparciu o fotografie lub wideo,
dokumentujace ich postepy i zwiekszong pewnos¢ siebie.

4. Analiza Przypadkow:

¢ Przedstawienie przez klientéw konkretnych przypadkéw, w ktérych zastosowali zdobyta wiedze do rozwigzania indywidualnych
wyzwan zwigzanych z makijazem, np. dobér produktéw do skéry problemowe;j.

5. Feedback od Oséb Trzecich:

e Opinie od 0séb trzecich, np. znajomych klienta, ktérzy moga zaobserwowaé zmiany w sposobie aplikacji makijazu i ogélnym
wizerunku klienta po szkoleniu.

6. Zaangazowanie w Dalszg Nauke:

¢ Monitorowanie zainteresowania klientéw dalszymi sesjami lub zaawansowanymi kursami, co moze $wiadczy¢ o wzroscie
pewnosci siebie i checi rozwoju umiejetnosci makijazowych.

Przyjecie tych kryteriéw pozwoli na szczegétowa ocene efektywnosci ustugi i dostosowanie jej do indywidualnych potrzeb klientéw, co z
kolei przyczyni sie do wzrostu ich zadowolenia i lojalnosci.

Metoda potwierdzenia osiggniecia efektu ustugi

Metoda potwierdzenia osiggniecia efektu ustugi, czyli wzrostu umiejetnosci i pewnosci siebie klientek w samodzielnym wykonywaniu
makijazu, moze by¢ realizowana poprzez zintegrowany proces oceny, ktéry obejmuje kilka krokéw:

1. Ankiety Satysfakcji Klienta:

e Bezposrednio po zakonczeniu sesji edukacyjnej, klientki wypetniajg ankiete oceniajacg poziom zrozumienia przekazanych technik,
uzytecznosc¢ wiedzy, a takze ogdlne zadowolenie z ustugi. Ankieta powinna zawiera¢ pytania zamkniete (skala ocen) i otwarte dla
bardziej szczegétowego feedbacku.

2. Praktyczna Demonstracja Umiejetnosci:

¢ Na koniec kursu kazda klientka wykonuje makijaz pod okiem instruktora, co stanowi bezposrednig demonstracje zdobytych
umiejetnosci. Ta sesja praktyczna pozwala na ocene, jak dobrze klientki zrozumiaty i potrafig zastosowac¢ nauczone techniki.

3. Ocena Postepow:

¢ Poréwnanie przed i po sesji zdjeciowych lub nagraniach wideo, na ktérych klientki wykonujg makijaz. Ta wizualna dokumentacja
pozwala na ocene postepdw w umiejetnos$ciach makijazowych, technikach aplikacji i ogélnym wygladzie.

4. Sledzenie Dtugoterminowych Postepow:

e Zachecanie klientek do udostepniania swoich doswiadczen i postepéw w social media lub bezposrednio, co moze obejmowac ich
sukcesy w stosowaniu nauk po kilku tygodniach czy miesigcach od zakonczenia kursu. Mozna to zorganizowacé jako czes¢ klubu
lub spotecznosci absolwentéw kursu.

5. Feedback od Oséb Trzecich:

e Zbieranie opinii od rodziny, przyjaciét lub znajomych klientek, ktérzy moga swiadczy¢ o widocznych zmianach w technice makijazu
klientki i jej pewnosci siebie.



6. Analiza i Dostosowanie Programu:

¢ Regularne przegladanie zebranych danych i feedbacku, aby dostosowac¢ program szkoleniowy do zmieniajacych sie potrzeb i
oczekiwan klientéw, zapewniajgc, ze kurs jest zawsze aktualny i efektywny.

Poprzez zastosowanie takiego zintegrowanego podejscia, mozliwe jest nie tylko potwierdzenie osiggniecia efektu ustugi, ale réwniez
ciggte doskonalenie oferowanych kurséw, zwiekszajgc warto$é dla obecnych i przysztych klientow.

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?
TAK

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

TAK

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidacji?

TAK

Program

Szkolenie Makeup Coach
Intensywny Jednodniowy Program Szkoleniowy dla Instruktoréw Makijazu
Sesja 1: Wprowadzenie i Podstawy Biznesu Beauty (1 godzina)

e Czas Trwania: 4 godzina
e Opis: Krotkie wprowadzenie do branzy beauty, identyfikacja kluczowych trendéw i zrozumienie potrzeb klientéw. Omdéwienie znaczenia
unikalnej oferty ustugowe;.

Sesja 2: Marketing i Sprzedaz w Branzy Makijazowej (1 godzina)

e Czas Trwania: 1 godzina
¢ Opis: Podstawy skutecznego marketingu i strategii sprzedazy specyficznych dla ustug makijazowych. Wykorzystanie mediéw
spotecznosciowych do promocji osobistej marki.

Sesja 3: Projektowanie Atrakcyjnych Szkolert Makijazowych (1 godzina)

¢ Czas Trwania: 1 godzina
¢ Opis: Kluczowe elementy tworzenia programéw szkoleniowych, ktére przyciggaja i angazuja kursantki. Porady dotyczace struktury i
organizacji materiatu dydaktycznego.

Sesja 4: Metody Nauczania i Efektywna Komunikacja (1 godzina)

e Czas Trwania: 1 godzina
¢ Opis: Techniki efektywnego przekazywania wiedzy i utrzymywania zaangazowania uczestnikdw. Budowanie relacji i zarzadzanie
dynamika grupy.



Pokaz Makijazu: Demonstracja na Zywo (1 godzina)

e Czas Trwania: 1 godzina
e Opis: Praktyczny pokaz wykonania makijazu krok po kroku, demonstrujgcy techniki i umiejetnos$ci nauczane podczas kursu.
Uczestnicy obserwujg zastosowanie teorii w praktyce.

Sesja 5: Sprzedaz i Promocja Szkolen Makijazowych (1 godzina)

e Czas Trwania: 1 godzina
¢ Opis: Strategie pozyskiwania klientéw na szkolenia, budowanie bazy danych i wykorzystanie narzedzi online do promocji.

Sesja 6: Sesja Pytan i Odpowiedzi, Planowanie Dziatania (1 godzina)

e Czas Trwania: 1 godzina
e Opis: Sesja Q&A, gdzie uczestnicy moga zadawac pytania i dzieli¢ sie przemysleniami. Planowanie kolejnych krokéw, jak zastosowacd
zdobyta wiedze w praktyce.

Podsumowanie

Ten skondensowany program szkoleniowy zapewnia solidne fundamenty w zakresie prowadzenia i sprzedazy kurséw makijazu. Zawiera
zaréwno teorig, jak i praktyczne elementy, pozwalajgc uczestnikom na zdobycie wiedzy niezbednej do rozwoju ich dziatalnosci
szkoleniowej w branzy beauty, wszystko w ciggu jednego intensywnego dnia szkoleniowego.

Harmonogram

Liczba przedmiotéw/zajeé: 0

Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina
Prowadzacy

" L, . 3 . Liczba godzin
zajeé zajeé rozpoczecia zakoriczenia

Brak wynikéw.

Cennik

Cennik
Rodzaj ceny Cena
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 2 550,00 PLN
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 2 550,00 PLN
Koszt osobogodziny brutto 255,00 PLN
Koszt osobogodziny netto 255,00 PLN

Prowadzgcy

Liczba prowadzacych: 1



1z1

Jolanta Macherowska

Jola Macherowska jest profesjonalistkg w dziedzinie makijazu oraz zatozycielkg marki
macherowskamakeup, posiadajaca 10 lat doswiadczenia u najlepszych makijazystow na swiecie.
Nieustannie rozwijajac swoje umiejetnosci poprzez liczne kursy i szkolenia z najnowszych technik
kosmetycznych, w swojej pracy koncentruje sie na indywidualnych potrzebach klientek, oferujgc
kompleksowe ustugi makijazu, ktére podkreslajg naturalne piekno oraz zapewniajg pewnos¢ siebie
na kazda okazje.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

- ebook

- konspekt

- materiaty szkoleniowe

Adres

ul. Piotrkowska 3/3U

90-406 Lodz

woj. tédzkie

Nasze studio "MacherowskaMakeup" miesci sie w samym centrum todzi na ul. Piotrkowskiej 3,lok 3U. Jest
umiejscowiony w najpiekniejszym miejscu w todzi w Pasazu Rozy.

Udogodnienia w miejscu realizacji ustugi

o Klimatyzacja

o Wi

Kontakt

O
M

Jolanta Macherowska Zdziechowiak

E-mail kontakt@macherowska.com
Telefon (+48) 517 601 414



