Mozliwo$¢ dofinansowania

Al w marketingu i sprzedazy 1 463,70 PLN brutto

Numer ustugi 2025/07/28/178714/2906526 1190,00 PLN netto

d ig i tal k 243,95 PLN brutto/h

198,33 PLN netto/h

DIGITALK Artur © Warszawa / stacjonarna

Jabtoriski ® Ustuga szkoleniowa

WY 50/5 (@ gh
5ocen 5 24.09.2025 do 24.09.2025

Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Marketing

Szkolenie jest skierowane do wtascicieli firm, menedzeréw oraz
specjalistéw ds. marketingu i sprzedazy oraz wszystkich, ktérzy chca
zrozumied, jak wigczyé Al w swoje procesy biznesowe, aby zwiekszyc¢
efektywnos¢ i przewage konkurencyjna. Uczestnicy zdobeda praktyczna
wiedze na temat dostepnych, niedrogich lub darmowych narzedzi Al oraz

Grupa docelowa ustugi

naucza.
Minimalna liczba uczestnikéw 1
Maksymalna liczba uczestnikow 15
Data zakornczenia rekrutacji 23-09-2025
Forma prowadzenia ustugi stacjonarna
Liczba godzin ustugi 6
Podstawa uzyskania wpisu do BUR Standard Ustugi Szkoleniowo-Rozwojowej PIFS SUS 2.0

Cel

Cel edukacyjny

Uczestnik szkolenia zdobedzie praktyczng wiedze i umiejetnosci, ktére pozwolg mu skutecznie wykorzystywac sztuczng
inteligencje w codziennych dziataniach marketingowych i sprzedazowych.

Po ukonczeniu szkolenia uczestnik bedzie potrafit samodzielnie wdraza¢ i optymalizowaé procesy marketingowe oraz
sprzedazowe za pomocg narzedzi Al, co przetozy sie na oszczednos$¢ czasu i zwiekszenie efektywnosci dziatan w jego
firmie.



Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia si¢ Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

Uczestnik potrafi wskazacé i opisaé co
najmniej trzy narzedzia Al wspierajace Test teoretyczny
automatyzacje marketingu

Wykorzystanie narzedzi Al do

automatyzacji marketingu Uczestnik potrafi samodzielnie
generowac teksty marketingowe (np. . .
K . . Obserwacja w warunkach rzeczywistych
posty na social media, e-mail

marketing) za pomoca narzedzi Al

Uczestnik potrafi formutowac jasne i

. Obserwacja w warunkach rzeczywistych
precyzyjnych prompty.

Tworzenie skutecznych promptéw.

Uczestnik potrafi wskazaé konkretne
procesy marketingowe lub sprzedazowe
w swojej firmie, ktére mozna usprawnié
za pomoca Al.

Praktyczne wdrozenie Al w firmie. Test teoretyczny

Kwalifikacje

Kompetencje
Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.
Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajacy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sig?
TAK

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

TAK

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidac;ji?

TAK

Program

Wstep

e Anatomia dobrego promptu — jak instruowac narzedzia Al, by uzyska¢ pozgdane wyniki
¢ Przeglad mozliwosci wykorzystania Al w marketingu i sprzedazy — nad czym bedziemy pracowac¢ podczas dzisiejszego szkolenia
e ChatGPT, Claude, Gemini... ktére narzedzia sprawdzajg sie najlepiej do jakich zadan?

Al w sprzedazy



e Jak wykorzysta¢ sztuczng inteligencje przy tworzeniu ofert handlowych?

e Jak wykorzysta¢ Al do analizy rozmow i spotkan handlowych?

e Jak z pomocag Al szkoli¢ handlowcéw z technik sprzedazowych?

e Jak z pomoca Al prowadzi¢ onboarding handlowca i uczy¢ naszych proceséw sprzedazowych?
¢ Budowanie baz potencjalnych klientow z pomoca Al,

e Tworzenie tresci wiadomosci sprzedazowych i cold mailingéw z pomoca Al

Al w marketingu

e Generowanie pomystéw na artykuty i tresci w social media z pomoca Al - szablony skutecznych promptéw,

e Jak ,zmusi¢” Al do tworzenia tresci na social media i strone internetowg w konkretnym stylu,

e Jak tworzy¢ tresci w social media na podstawie wtasnych materiatéw i zewnetrznych stron internetowych?

e Jak z pomoca Al przeprowadzi¢ badania fokusowe i dowiedzie¢ sie wiecej o swojej grupie docelowe;j,

e Pozycjonowanie strony z pomocg Al - gotowe prompty i szablon procesu — od pomystu do skoficzonego tekstu — na tworzenie
artykutéw przyjaznych SEO z pomoca kilku narzedzi Al (i nie tylko!)

¢ Narzedzia usprawniajgce prace z tresciami — skracanie, redagowanie, transkrypcje, montaz, itd

Al w zarzadzaniu

e Jak z pomoca Al rozwing¢ kompetencije liderskie i managerskie,

e Jak udoskonali¢ onboarding w firmie z pomoca Al,

e Tworzenie, spisywanie i wizualizowanie procedur z Al

e Jak tworzy¢ szablony zarzadzania projektami i rozpisywac projekty na zadania

Analityka z Al

¢ Jak wycigga¢ wnioski z kampanii marketingowych z pomoca Al i raportéw Google Analytics oraz narzedzi reklamowych,
e Ocena i analiza proceséw sprzedazowych z pomoca Al
¢ Gotowe prompty analityczne

Narzedzia Al, ktérych naprawde warto uzywac

» Btyskawiczne transkrypcje i podsumowania spotkan wraz z Al

¢ 0Od konwersji plikdéw po robienie prezentacji-proste triki w znanych LLM przyspieszajgce codzienng prace

e Zjakich narzedzi do tworzenia grafik warto korzysta¢? Jak zbudowaé prompt i korzysta¢ z narzedzi, by uzyskaé/odzwierciedli¢
konkretny styl graficzny,

¢ Polecane narzedzia Al do wideo — od shortséw w social media po tworzenie promocyjnych filméw i montaz

Harmonogram

Liczba przedmiotow/zajeé: 6

Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina . .
. Prowadzacy . . ; X Liczba godzin
zajec zajeé rozpoczecia zakonczenia
Wstep Artur Jabtoriski 24-09-2025 10:00 10:30 00:30
Alw L
. Artur Jabtonski 24-09-2025 10:30 11:30 01:00
sprzedazy
Alw L.
. Artur Jabtonski 24-09-2025 11:30 12:40 01:10
marketingu
IR Al w
Artur Jabtoriski 24-09-2025 12:40 13:30 00:50

zarzadzaniu



Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina
Prowadzacy

" L, . 3 . Liczba godzin
zajeé zajeé rozpoczecia zakorczenia

Analityka z

Al Artur Jabtonski 24-09-2025 14:30 15:30 01:00
Narzedzia
Al ktdrych Artur Jabtoriski 24-09-2025 15:30 17:00 01:30
naprawde warto
uzywaé
Cennik
Cennik
Rodzaj ceny Cena
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 1463,70 PLN
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 1190,00 PLN
Koszt osobogodziny brutto 243,95 PLN
Koszt osobogodziny netto 198,33 PLN
Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

1z1

o Artur Jabtoriski

‘ ' Jestem przedsiebiorcg, konsultantem i edukatorem. Zatozytem i prowadze firme doradczo-
szkoleniowa Suasio oraz agencje marketingowa digitalk. Prowadze szkolenia, doradzam i realizuje
kampanie dla firm i instytucji. Na sali szkoleniowej spedzitem juz ponad 6 tysiecy godzin.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Po szkoleniu otrzymasz:

e certyfikat ukonczenia kursu
e materiaty po szkoleniu w formie prezentacji

¢ dostep do zamknietej grupy na Facebooku, dostepnej tylko dla uczestnikdéw szkolen, gdzie zawsze bedzie mozna konsultowaé swoje
dziatania



Adres

ul. Tytusa Chatubinskiego 8
00-613 Warszawa

woj. mazowieckie

Nalezy podejs¢ do recepcji w budynku. Dalej zostaniecie pokierowani na odpowiednie pietro i sale szkoleniowa.

Udogodnienia w miejscu realizacji ustugi
e Klimatyzacja
o Wi

Kontakt

0 Agnieszka Kubasiewicz

ﬁ E-mail kontakt@digitalk.pl

Telefon (+48) 601 304 784



