Mozliwo$¢ dofinansowania

Warsztat: Stworzenie Biznesplanu Twojego 1 750,00 PLN brutto
% przedsiebiorstwa 1750,00 PLN netto
ASR Numer ustugi 2025/07/14/184984/2877442 116,67 PLN brutto/h

116,67 PLN netto/h

AKADEMIA
SWIADOMEGO
ROZWOJU SPOLKA
Z OGRANICZONA
ODPOWIEDZIALNOS

CIA ® 15h
5 30.08.2025 do 31.08.2025

© zdalna w czasie rzeczywistym

& Ustuga szkoleniowa

Brak ocen dla tego dostawcy

Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Zarzadzanie przedsiebiorstwem

Osoby prowadzace dziatalno$¢ gospodarczg, ktére planujg rozwoj dziatalnosci i
pozyskanie funduszy na rozwdj

Grupa docelowa ustugi
Osoby indywidualne planujace rozpoczecie dziatalnosci gospodarczej razem z
pozyskaniem srodkéw na otwarcie dziatalnosci w ramach dotacji unijnych i krajowych

Minimalna liczba uczestnikow 1

Maksymalna liczba uczestnikow 5

Data zakornczenia rekrutacji 29-08-2025

Forma prowadzenia ustugi zdalna w czasie rzeczywistym
Liczba godzin ustugi 15

Certyfikat systemu zarzadzania jakoscig wg. ISO 9001:2015 (PN-EN I1SO

Podstawa uzyskania wpisu do BUR . .
9001:2015) - w zakresie ustug szkoleniowych

Cel

Cel edukacyjny



Warsztat Stworzenie Biznesplanu Twojego przedsiebiorstwa pozwoli na petne opracowanie biznesplanu Twojej
dziatalnosci, zawierajgcym opracowanie celéw dziatalnosci, analizy rynku, planu dziatania, budzetu oraz rachunku
zyskow i strat.

Po szkoleniu bedziesz miat gotowy dokument, stworzony przez Ciebie i wiedze jak zrobi¢ to w przysztosci.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie

Analizuje potrzeby i cele organizaciji.

Ocenia otoczenie rynkowe i konkurencje

Opracowuje strukture biznesplanu

Tworzy strategie marketingowa

Przygotowuje uproszczony plan
finansowy

Potrafi wybra¢ i zastosowaé
kompetencje cyfrowe i rozwigzania
'zielonej gospodarki' tworzac swoje
rozwigzania

Kryteria weryfikacji

Zidentyfikowanie misji i wizji organizacji
Okreslenie celéw strategicznych i
operacyjnych

Przeprowadzenie analizy SWOT

Identyfikacja pojeé:
*grupy docelowej
*konkurenciji

*przewagi konkurencyjnej
*niszy i szans rynkowych

Wymienienie i opisanie kluczowych
elementéw biznesplanu:

*opis dziatalnosci

*analiza rynku

*strategia marketingowa

Okresla pojecia i potrafi dopasowaé
odpowiednia tres¢ do indywidualnej
sytuacji dla:

*kanatu promocji

*kanatu komunikacji

*propozycji wartosci

Zna podstawowe pojecia zwigzane z
planem finansowym i rachunkiem
zyskow i strat.

Potrafi przypisac konkretne wartosci do
kolejnych pol.

Zna narzedzia online pozwalajace
korzysta¢ z chmurowych ustug dla
realizacji dziatan zespotowych

Identyfikuje i stosuje zasady
zrébwnowazonego rozwoju w
projektowanych rozwigzaniach

Analizuje wptyw dziatan na $rodowisko i
proponuje narzedzia ograniczajace $lad
ekologiczny

Zna i potrafi zaproponowacé rozwigzania
sprzyjajace gospodarce cyrkularnej i
oszczednosci zasobow.

Metoda walidacji

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie



Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji
Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?

TAK

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

TAK

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidac;ji?

TAK

Program

1. Szkolenie dedykowane dla:

Osob prowadzacych dziatalno$¢ gospodarczg, ktére planujg rozwéj dziatalnosci i
pozyskanie funduszy na rozwdj oséb indywidualnych planujgcych rozpoczecie dziatalnosci
gospodarczej razem z pozyskaniem srodkéw na otwarcie dziatalno$ci w ramach dotacji
unijnych i krajowych.

1. Warunki realizacji szkolenia: szkolenie realizowane zdalnie w czasie rzeczywistym, z
wykorzystaniem platformy Teams. W polu warunki techniczne podano wytyczne dla
obstugi spotkania.

2. Udziat w szkoleniu nie wymaga spetnienia zadnych dodatkowych warunkow.

3. Godzina zaje¢ jest rownoznaczna z godzing zegarowg, przerwa lunchowa - 30 minut
ujeta w harmonogramie. Dodatkowe przerwy - maksymalnie 20 min. ruchome.

4. Walidacja wiedzy i umiejetnosci uczestnikdw: prezentacja potagczona z obserwacjg i
debatg swobodna jako koricowy element walidacyjny.

Gtéwny cel: Petne stworzenie funkcjonalnego biznesplanu wtasnej organizacji.
Program ramowy:
dzien 1:

Prezentacja firmy - doswiadczenie, misja, wizja, cele, oferowany produkt/ustuga.



Poznanie narzedzi: Cel wg SMART i WOOP, Business Model Canvas

Analiza rynku - Analiza konkurenciji, Analiza klienta, Segmentacja rynku i Polityka Cenowa,
Czynniki ryzyka, Wybor i opis strategii

Poznanie narzedzi: analiza statystyk i research online

Dziatalnos¢ - procesy operacyjne i kontrolne, lokalizacja i otoczenie, regulacje prawne
Poznanie narzedzi: Model oceny otoczenia

Zarzadzanie - Struktura organizacyjna, wymagane umiejetnosci

Zréwnowazone podejscie do biznesu - wykorzystanie narzedzi cyfrowych i kreowanie
biznesu zielonej gospodarki

Dzien Il

Poznanie i poréwnanie narzedzi: Modele Struktury Organizacyjnej, Mapa potrzeb,
Autodiagnoza Przedsiebiorcy

Oferta - Opis oferty wraz z przewaga konkurencyjng

Wykorzystanie narzedzia: Szes¢ Kapeluszy Myslowych Edwarda de Bono
Prognoza - prognoza sprzedazy i kosztéw, prognoza piecioletnia
Wykorzystanie narzedzia: arkusz prognozy sprzedazy

Informacje finansowe - rachunek zyskéw i strat, kapitat finansowy, tendencje

Wykorzystanie narzedzia: arkusz rachunek zyskéw i strat; Prezentacja: Obecne formy
dofinansowania dostepne na rynku

Harmonogram

Liczba przedmiotow/zajeé: 13



Przedmiot / temat
zajec

Wprowadzenie
do szkolenia -
poznanie
trenerdw,
programow i
celéw szkolenia,
oczekiwan grupy.

Prezentacja firmy
- doswiadczenie,
misja, wizja, cele,
oferowany
produkt/ustuga.

EEFR) Analiza

rynku - Analiza
konkurencji,
Analiza klienta,
Segmentacja
rynku i Polityka
Cenowa, Czynniki
ryzyka,

Wybor i

opis strategii

Dziatalnos¢ -
procesy
operacyjne i
kontrolne,
lokalizacja i
otoczenie,
regulacje prawne

Zréwnowazone
podejscie do
biznesu -
wykorzystanie
narzedzi
cyfrowych i
kreowanie
biznesu zielonej
gospodarki

Podsumowanie
pierwszego dnia
szkolenia

Prowadzacy

SARA JAGIELLO

SARA JAGIELLO

SARA JAGIELLO

SARA JAGIELLO

SARA JAGIELLO

SARA JAGIELLO

SARA JAGIELLO

Data realizacji
zajeé

30-08-2025

30-08-2025

30-08-2025

30-08-2025

30-08-2025

30-08-2025

30-08-2025

Godzina
rozpoczecia

09:00

09:30

10:30

12:30

14:00

15:30

16:40

Godzina
zakonczenia

09:30

10:30

12:30

13:30

15:30

16:40

17:00

Liczba godzin

00:30

01:00

02:00

01:00

01:30

01:10

00:20



Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina
Prowadzacy

" L, . 3 . Liczba godzin
zajeé zajeé rozpoczecia zakorczenia

Wprowadzenie
do Il dnia
szkolenia

SARA JAGIELLO 31-08-2025 09:00 09:20 00:20

Zarzadzanie -
Struktura
R i SARA JAGIELLO 31-08-2025 09:20 10:30 01:10
organizacyjna,
wymagane

umiejetnosci

Oferta -

Opis oferty wraz
Z przewaga
konkurencyjna

SARA JAGIELLO 31-08-2025 10:30 12:00 01:30

Prognoza

- prognoza
sprzedazy i
kosztow

SARA JAGIELLO 31-08-2025 12:00 13:30 01:30

Informacje

finansowe -

rachunek zyskéw SARA JAGIELLO 31-08-2025 14:00 16:00 02:00
i strat, kapitat

finansowy,

tendencje

Podsumowanie
warsztatu -
zaprezentowanie
analizy kolejnych
uczestnikow

SARA JAGIELLO 31-08-2025 16:00 17:00 01:00

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny Cena
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 1 750,00 PLN
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 1750,00 PLN

Koszt osobogodziny brutto 116,67 PLN



Koszt osobogodziny netto 116,67 PLN

Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

121

0 SARA JAGIELLO

‘ ' Certyfikowany Trener Biznesu szkolgcy w zakresie rozwoju biznesu i rozwoju zawodowego.
Doswiadczenie zdobyte w ramach pozyskiwania srodkéw na otworzenie i rozwéj dziatalno$ci, oraz
pisanie analiz spoteczno - gospodarczych dzisiaj wykorzystuje prowadzac szkolenia i przygotowujac
przedsiebiorcow pod uczestnictwo w konkursach.

8 lat spedzonych w korporacji, bedac czescig a pdzniej prowadzgc zespoty zakupowe wykorzystuje
w zakresie warsztatéw dla rozwoju i zarzagdzania zespotem, negocjacji zakupowych, zarzadzania
stresem.

Absolwent Uniwersytetu Jagiellonskiego - kierunek Zarzadzanie w organizacjach publicznych i
pozarzadowych.

Absolwent Akademii SET - Trener Biznesu, uzyskany certyfikat ICF.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Skoroszyt - wzér biznesplanu do wypetnienia
Business Model Canvas - do wypetnienia
Mapa Potrzeb - do wypetnienia

Autodiagnoza Przedsiebiorcy - do wypetnienia

Prezentacja - obecne formy dofinansowania dostepne na rynku

Warunki techniczne

Microsoft Teams
Dostep do komputera i statego tgcza internetowego

Minimalne wymagania dotyczgce parametréw tgcza sieciowego: 1,7Mb/s



Kontakt

ﬁ E-mail jagiello.sara@gmail.com

Telefon (+48) 884 882 842

SARA JAGIELLO



