Mozliwo$¢ dofinansowania

SEMINARIUM: SKALOWANIE POPRZEZ 12 238,50 PLN brutto
BUDOWANIE SIECI FRANCZYZOWEJ 9950,00 PLN netto
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Informacje podstawowe

Kategoria

Grupa docelowa ustugi

Minimalna liczba uczestnikéw
Maksymalna liczba uczestnikow
Data zakornczenia rekrutacji
Forma prowadzenia ustugi
Liczba godzin ustugi

Podstawa uzyskania wpisu do BUR

Cel

Cel edukacyjny

& Ustuga szkoleniowa

1529,81 PLN brutto/h
1 243,75 PLN netto/h

Biznes / Zarzadzanie przedsigebiorstwem

Szkolenie przeznaczone jest dla wtascicieli firm i kadry zarzadzajacej,
odpowiedzialnych za strategie rozwoju przedsiebiorstwa. Uczestnikami
moga by¢ osoby rozwazajgce lub prowadzgce rozwoj sieci franczyzowe;j,
licencyjnej lub partnerskiej. Grupa obejmuje przedsiebiorcéw gotowych
do oceny potencjatu swojego modelu biznesowego pod katem
skalowania oraz wdrozenia rozwigzan sieciowych.
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stacjonarna

Standard Ustug Szkoleniowo-Rozwojowych SUS 3.0

Ustuga przygotowuje uczestnikow do swiadomego i strategicznego projektowania oraz wdrazania skalowalnego modelu
rozwoju firmy poprzez franczyze lub inne modele sieciowe (partnerskie, licencyjne). Uczestnicy zdobedg wiedze i
narzedzia niezbedne do oceny potencjatu swojego biznesu, zaplanowania procesu ekspans;ji oraz unikania
najczestszych btedéw zwigzanych z budowag i zarzgdzaniem siecig franczyzowa.



Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia si¢

Definiuje podstawowe pojecia zwigzane
z franczyza, licencja i modelami
partnerskimi

Charakteryzuje etapy budowy systemu
franczyzowego oraz jego elementy
sktadowe

Opisuje korzysci i ryzyka zwigzane z
rozwojem firmy poprzez model
franczyzowy

Rozréznia modele ekspansji: franczyza,
sie¢ partnerska, ekspansja wtasna

Wskazuje kryteria gotowosci firmy do
wdrazania systemu franczyzowego

Analizuje potencjat wtasnego modelu
biznesowego do rozwoju w formule
sieciowej

Planuje dziatania przygotowawcze
niezbedne do wdrozenia franczyzy w
firmie

Dobiera odpowiednie narzedzia i
rozwigzania wspierajgce proces
rekrutacji i onboardingu
franczyzobiorcéw

Projektuje wstepna koncepcje
skalowalnego modelu franczyzowego

Identyfikuje btedy i zagrozenia zwigzane

z nieprawidtowym wdrozeniem modelu
sieciowego

Wykazuje sie gotowosciag do
strategicznej oceny kierunku rozwoju
firmy

Kryteria weryfikacji

Definiuje kluczowe pojecia zwigzane z
modelami sieciowymi .

Wskazuje wtasciwa kolejnosé etapow
budowy systemu franczyzowego.

Wskazuje przyktady korzysci i ryzyka
rozwoju franczyzowego

Przyporzadkowuje cechy i
zastosowania do danego modelu.

Wskazuje przyktady kryteriéw
gotowosci firmy do wdrazania systemu
franczyzowego

Wykonuje analizy przyktadowych case
study i wskazuje, czy model nadaje sie
do skalowania oraz dlaczego

Wskazuje przyktady wtasciwych dziatan
przygotowawczych

Wskazuje kluczowe kluczowe elementy
rekrutac;ji i onboardingu w pytaniu
zamknietym z listy narzedzi

Wybiera z zestawu mozliwosci
wilasciwe elementy projektowanego
modelu, ktére zapewniajg skalowalno$é

Rozpoznaje typowe btedy zwigzane z
nieprawidtowym wdrozeniem modelu
sieciowego

Wskazuje cechy postawy gotowosci do
strategicznej oceny kierunku rozwoju
firmy

Metoda walidacji

Test teoretyczny

Test teoretyczny

Test teoretyczny

Test teoretyczny

Test teoretyczny

Test teoretyczny

Test teoretyczny

Test teoretyczny

Test teoretyczny

Test teoretyczny

Test teoretyczny



Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?
TAK

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

TAK

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidac;ji?

TAK

Program

W ramach programu, dowiesz sig, jak zaprojektowa¢ skalowalny, rentowny i tatwy do zarzadzania system franczyzowy.

Na Seminarium omoéwimy:

e czym sg model franczyzowe, partnerskie oraz inne podobne, oraz ktéry bedzie najlepiej sie sprawdzat w okreslonych scenariuszach
e jak dobra¢ wtasciwy model: franczyza, sie¢ partnerska, licencja czy ekspansja wtasna z elementami modelu franczyzowego

e jak przygotowac swoja firme do udzielania franczyz

e jak stworzy¢ oferte, ktéra przycigga wtasciwych partneréow

e jak zbudowac proces rekrutacji franczyzobiorcéw, by wybieraé najlepszych

e jak prowadzi¢ onboarding i wsparcia franczyzobiorcéw, by generowali jak najlepsze rezultaty bez nadmiernego angazowania Twoich
zasobow

e jakie btedy najczesciej popetniajg firmy prébujace skalowac poprzez franczyzy i jak ich unikng¢
e jak przygotowac zespot i system operacyjny sieci oraz jakimi zasadami sie kierowac¢ tworzac materiaty i system wsparcia
e jakie pytania zadawac sobie i zespotowi na réznych etapach budowy systemu franczyzowego.

Seminarium zapewnia narzedzia oraz bardzo konkretng i praktyczng wiedze popartg doswiadczeniem w budowaniu najwiekszych sieci
franczyzowych. Jezeli powaznie myslisz o skalowaniu przez franczyzy — to seminarium moze oszczedzi¢ Ci lata prob oraz setki tysiecy
ztotych.

Walidacja w formie testu wiedzy - ostatnie 15 minut ustugi

Harmonogram

Liczba przedmiotéw/zaje¢: 4



Przedmiot / temat
zajec

Czesé 1

Przerwa

Czes¢ 2

Walidacja -
test teoretyczny

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto

Koszt osobogodziny brutto

Koszt osobogodziny netto

Data realizacji Godzina Godzina . .
Prowadzacy o, X ; . Liczba godzin
zajeé rozpoczecia zakonczenia
EKSPERT AKAT
26-05-2026 08:00 12:00 04:00
CONSULTING
EKSPERT AKAT 26-05-2026 12:00 12:45 00:45
CONSULTING
EKSPERT AKAT 26-05-2026 12:45 15:45 03:00
CONSULTING 2 ’ ’ ’
- 26-05-2026 15:45 16:00 00:15

Cena

12 238,50 PLN

9 950,00 PLN

1529,81 PLN

1243,75PLN

Prowadzgcy

Liczba prowadzacych: 2

O
M
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EKSPERT AKAT CONSULTING

Jeden z czotowych ekspertéw ds. franczyzy w Polsce. Posiada wieloletnie, praktyczne
doswiadczenie we wspotpracy zardwno z franczyzodawcami, jak i franczyzobiorcami. W McDonald's
Polska wspotpracowat z franczyzobiorcami, wspierajac ich w rozwoju i ekspansji — wigkszos¢ z
nich, dzieki tej wspétpracy, zbudowata wielolokalowe sieci. W Domino’s Polska kieruje rozwojem
systemu franczyzowego, odpowiada za jego strategie i skalowanie. Obecnie prowadzi takze proces
potaczenia sieci Domino's oraz sieci Pizzerii 105 — jest to jedna z najwiekszych transakcji na polskim
rynku gastronomicznym ostatnich lat.

W strukturach BNI i Corporate Connections odpowiadat za wspodtprace z franczyzodawcg w USA
oraz negocjacje warunkdéw umowy master-franczyzowej (MFA) dla rynku polskiego i
amerykanskiego. Wspierat réwniez rozwéj modeli franczyzowych czy negocjacji warunkéw uméw
MFA w branzy retail, ustugowej oraz w mniejszych sieciach gastronomicznych, zaréwno jako



doradca, jak i recenzent strategii ekspansji.

Jest wspotwiascicielem i Partnerem Zarzadzajgcym w ERA Group w Polsce — miedzynarodowe;j
firmie specjalizujgcej sie w optymalizacji kosztow. Wraz ze wspélnikami petni role Area Developera
ERA Group na terenie kraju, skutecznie rozwijajac sie¢ subfranczyzobiorcéw.
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Przedsiebiorca, przez kilkanascie lat wspéttworzyt najwieksze spotecznosci biznesowe w Polsce,
pracujac z setkami wtascicieli firm — od mikro przedsiebiorstw do lideréw w swoich branzach. Duzy
zwolennik modeli franczyzowych. We franczyzach przechodzit przez wszystkie etapy i wystepowat
w roznych rolach - byt franczyzobiorcg, kupowat biznes franczyzowy, rozwijat go i sprzedawat.
Aktualnie jako Master franczyzobiorca wprowadza do Polski Playtos Miniversity - innowacyjng firme
w branzy edukacji nastolatkéw, przygotowujac jg do skalowania poprzez franczyzy. Jest réwniez
Partnerem Zarzadzajgcym w firmie Promedheus produkujgcej oprogramowanie do zarzadzania
salami operacyjnymi w szpitalach z wykorzystaniem Al.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Pakiet zawiera:

e udziat w Seminarium

e formularz oceny gotowosci do franczyzy,

e 30-minutowa indywidualng konsultacje wstepna (poznajemy twoj biznes i potencjat),

e dostep do materiatéw z Seminarium

Warunki uczestnictwa

Dokonanie zapisu na ustuge jest jednoznaczne z akceptacjg ogélnych warunkéw swiadczenia ustugi (OWU), ktdre znajduja sie na stronie
internetowej pod adresem https://akatconsulting.pl/ow

Adres

todz
todz

woj. tédzkie
Kontakt

O
o

Angela Janas

E-mail sprzedaz@akatconsulting.pl
Telefon (+48) 793 489 600



