Mozliwo$¢ dofinansowania

Praktycznie o zamoéwieniach publicznych 1 351,77 PLN brutto

w branzy medycznej - ogtoszenie i 1099,00 PLN netto
(UApexNet prowadzenie postepowania z 11265PLN brutto/h

uwzglednieniem specyfiki branzy na 91,58 PLN netto/h

podstawie ¢wiczen i case study
APEXNET SPOLKA Numer usiugi 2025/07/02/7909/2852915

Z OGRANICZONA
ODPOWIEDZIALNOS
CIA SPOLKA
KOMANDYTOWA

WKW 47/5 (@ 12h

23 oceny B9 16.09.2025 do 17.09.2025

Informacje podstawowe

Kategoria

Grupa docelowa ustugi

Minimalna liczba uczestnikow

Maksymalna liczba uczestnikow

Data zakornczenia rekrutacji

Forma prowadzenia ustugi

& Ustuga szkoleniowa

© zdalna w czasie rzeczywistym

Prawo i administracja / Zamdwienia publiczne

Pracownicy zaméwieni publicznych w sektorze ochrony zdrowia, W

szczegoblnosci:

¢ Pracownicy szpitali i innych placowek medycznych odpowiedzialni za
przygotowanie i realizacje postepowan o udzielenie zamoéwien
publicznych (leki, sprzet i wyroby medyczne, ustugi projektowe, nadzor,
roboty budowlane).

¢ Specjalisci ds. zamoéwien publicznych w jednostkach sektora
finanséw publicznych wykonujacych zadania z zakresu ochrony
zdrowia.

¢ Kadra zarzadzajaca w jednostkach medycznych odpowiedzialna za
prawidtowe planowanie i nadzér nad realizacjg zamoéwien (np.
dyrektorzy, kierownicy dziatéw technicznych, inwestycyjnych,
logistyki).

¢ Radcy prawni i doradcy zajmujacy sie obstuga prawng zaméwien
publicznych w sektorze zdrowia.

¢ Osoby przygotowujace dokumentacje postepowan, SWZ, opis
przedmiotu zamoéwienia, wnioski i raporty.

¢ Audytorzy i kontrolerzy wewnetrzni w jednostkach medycznych,
analizujgcy prawidtowosc¢ udzielania zamoéwien.
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zdalna w czasie rzeczywistym



Liczba godzin ustugi 12

Podstawa uzyskania wpisu do BUR Znak Jakosci TGLS Quality Alliance

Cel

Cel edukacyjny

Kurs przygotowuje do kompleksowego zarzadzania procesem udzielania zaméwien publicznych — od ustalania wartosci
zamdwienia, przez opis przedmiotu zamowienia i ocene ofert, az po zawarcie umowy. Uczestnicy zdobeda praktyczna
wiedze na temat przygotowywania i stosowania przedmiotowych srodkéw dowodowych, a takze poznajg zasady
wykorzystania prawa opcji, wznowien zamowienia oraz mozliwosci poszerzenia zakresu zamowienia poprzez zmiang
umowy.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia si¢

Rozréznia zasady ustalania wartosci
zamowienia na dostawy, ustugi i roboty
budowlane, w tym w sektorze ochrony
zdrowia.

Stosuje przepisy dotyczace podziatu
zamowienia na czesci oraz uzasadnia
brak takiego podziatu.

Identyfikuje sytuacje wymagajace
stosowania trybu podstawowego i
dobiera odpowiedni jego wariant.

Opisuje przedmiot zamdwienia zgodnie
z zasadami uczciwej konkurencji oraz
przepisami dotyczacymi wyrobdéw
medycznych.

Weryfikuje poprawnos$¢ zastosowania
znakéw towarowych, nazw wtasnych
oraz kryteriéw réwnowaznosci w
dokumentacji zaméwienia.

Przygotowuje wymagane przedmiotowe
$rodki dowodowe oraz ocenia ich
zgodnos¢ z wymogami Pzp.

Kryteria weryfikacji

Uczestnik prawidtowo wyjasnia zasady
ustalania wartosci zamoéwienia,
przedstawiajac réznice miedzy
dostawami, ustugami i robotami
budowlanymi.

Uczestnik ocenia poprawnos$¢ podziatu
zamowienia na czesci i przedstawia
argumenty uzasadniajgce brak podziatu
w konkretnych przypadkach.

Uczestnik wskazuje wtasciwy wariant
trybu podstawowego na podstawie
opisu sytuacji i uzasadnia swoéj wybor.

Uczestnik tworzy opis przedmiotu
zamowienia, uwzgledniajgc wymogi
uczciwej konkurenc;ji oraz specyfike
rynku medycznego.

Uczestnik rozpoznaje nieprawidtowosci
w uzyciu znakéw towarowych i nazw
wtlasnych oraz ocenia poprawnosé
zastosowanych kryteriow
réwnowaznosci.

Uczestnik dobiera wtasciwe srodki
dowodowe do opisu przedmiotu
zamowienia oraz ocenia ich
kompletnosé¢ i zgodnos$¢ z przepisami.

Metoda walidacji

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie



Efekty uczenia sie

Dokumentuje i analizuje przebieg
negocjacji z wykonawcami w ramach
trybu podstawowego.

Rozréznia i stosuje instrumenty
zwiekszania zakresu zamdéwienia, takie
jak prawo opcji, wznowienia czy zmiana
umowy.

Sporzadza raport z realizacji umowy
oraz stosuje zasady ogtaszania i
udostepniania informacji o jej
wykonaniu.

Koryguje oczywiste omytki w ofertach i
podejmuje decyzje zgodnie z
przepisami ustawy Pzp i orzecznictwem
KIO.

Kwalifikacje

Kompetencje

Kryteria weryfikacji

Uczestnik przygotowuje dokumentacje
z przebiegu negocjacji oraz
charakteryzuje réznice miedzy
wariantami trybu podstawowego.

Uczestnik analizuje mozliwosci
zastosowania prawa opcji, wznowien i
zmian umowy oraz formutuje warunki
ich dopuszczalnosci.

Uczestnik wypetnia i omawia elementy
raportu z realizacji umowy oraz
prawidtowo identyfikuje sytuacje, w
ktorych jego sporzadzenie jest
wymagane.

Uczestnik dokonuje poprawek w
ofertach, rozrézniajac rodzaje omytek
oraz stosujac odpowiednie procedury
zgodnie z Pzp.

Metoda walidacji

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji
Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajacy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sig?
TAK

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

TAK

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidacji?

TAK

Program

1) Ustalenie wartos$ci zamdwienia.
a) Sposoby ustalenia warto$ci zamdwienia na leki i sprzet medyczny;

b) Zasady agregacji zamoéwien — kiedy mamy do czynienia z zaméwieniem, a kiedy zamoéwieniami;



c) Roéznica pomiedzy dopuszczalnym, a niedopuszczalnym podziatem zamdwienia na czesci;
d) Zasady postepowania przy udzielaniu zamdwien nieplanowanych;

e) Czesci zamowienia o wartosci ponizej 80 000 EUR dostawy/ustugi lub 1 min EUR robét budowlanych, stanowigce jednoczesnie mniej
niz 20% wartosci catego zamowienia — stosowanie art. 30 ust 4 w praktyce;

f) Uzasadnienie braku podziatu zamdwienia na pakiety.

2) Opis Przedmiotu Zamoéwienia:

a) Co oznacza ,uczciwa konkurencja” i kiedy opis przedmiotu jej nie spetnia?

b) Specyfika opisu przedmiotu zamdwienia na wyroby medyczne, sprzet medyczny czy leki.

c) Uzycie znakéw towarowych, patentéw i pochodzenia konkretnego produktu — czy mozna uzy¢ nazwy wtasnej przy opisie przedmiotu
zamowienia na leki?

d) Rownowaznos¢ przy opisie przedmiotu zamdwienia.

- Czy opisujac kryteria rownowaznosci zamawiajgcy musi by¢ w stanie wskazac¢ chociazby jednego wykonawce, oprécz producenta
urzadzen z rozwigzania podstawowego, ktéry spetnitby wskazane w SWZ kryteria rownowaznosci?

- Udowodnienie réwnowaznosci przez wykonawce:
+ Dlaczego musi nastgpi¢ na etapie sktadania ofert?
+ Czy moze nastapi¢ poprzez wskazanie linku do strony internetowej zawierajacej dane oferowanego produktu?

- Czy konieczne jest wskazanie w dokumentach zaméwienia rownowaznych przedmiotowych srodkéw dowodowych, ktérymi moze
postuzy¢ sie wykonawca?

e) Ustawa o wyrobach medycznych, a opis przedmiotu zaméwienia w zamdéwieniach publicznych.
3) Przedmiotowe $rodki dowodowe:

a) Czy karta katalogowa lub zaswiadczenie o wpisie do Rejestru wyrobéw medycznych sktadana w okolicznosciach art. 107 ust 2 (na
wezwanie zamawiajgcego) moze by¢ wystawiona po terminie sktadania ofert?

b) Wezwanie do ponownego ztozenia lub uzupetnienia podmiotowego srodka dowodowego — czy zamawiajgcy moze wyznaczaé
Wykonawcy dowolny termin na zrealizowanie wezwania, rézne terminy wyznaczane r6znym Wykonawcom i dopuszczalno$¢ zmiany
pierwotnie wyznaczonego terminu na wniosek Wykonawcy?

c) Przedmiotowy $rodek dowodowy zadany od Wykonawcy, ktérego oferta zostata najwyzej oceniona lub przed zawarciem umowy;
d) Ro&znice pomiedzy podmiotowymi, a przedmiotowymi srodkami dowodowymi.
4) Tryb podstawowy przy zamoéwieniach medycznych
a) Na czym polega kazdy z trzech wariantéw trybu podstawowego?
b) Jaka postac winny przybra¢ negocjacje z wykonawcami w wariancie Il i Ill:
- Forma negocjacji — czy mozna przeprowadzi¢ negocjacje telefonicznie?
- Czy mozna poming¢ etap negocjacji w wariancie |l przesytajac od razu wykonawcy zaproszenie do ztozenia oferty dodatkowej?
- Jak i czy dokumentowa¢ przebieg negocjacji?
c) Oferta dodatkowa w wariancie II:
- Co musi zawiera¢?
- Kiedy jest nie mniej korzystna niz podstawowa — dlaczego nizsza cena ofertowa nie zawsze bywa korzystniejsza?

- Uniewaznienie postepowania ze wzgledu na brak wystarczajgcych $rodkéw przed rozpoczeciem negocjacji w wariancie Il — co na to
KIO?

d) lle czasu potrzeba na przeprowadzenie postepowania w trybie podstawowym w zaleznosci od wybranego wariantu?



e) Specyfikacja Warunkéw Zaméwienia czy Opis Potrzeb i Wymagan:
- Réznice w zakresie zawartosci tych dokumentéw;

- Wyjasdnienia SWZ - kiedy sa konieczne, jak liczy¢ terminy obowigzujgce przy tej czynnosci, dlaczego wniosek wykonawcy o
dokonanie zmiany SWZ czy tez wyjasnienie motywdw wymagan zamawiajgcego moze pozostac bez rozpatrzenia;

- Zmiany SWZ - kiedy sg dopuszczalne, na co zwrdci¢ uwage i o czym trzeba pamietac.
5) Narzedzia umozliwiajgce zwiekszenie zakresu realizowanego zamoéwienia bez skomplikowanego postepowania.
a) Prawo opcji przy zamoéwieniach medycznych:

- Czy w postepowaniu o0 zamdéwienie z prawem opcji, w przypadku badania razgco niskiej ceny nalezy wyjasnia¢ cene za zamoéwienie
podstawowe, czy tez cene za opcje?

- Czy realizacja zamowienia opcjonalnego moze przekraczacé 4 lata?
- W jakim terminie po zawarciu umowy winno by¢ ztozone o$wiadczenie Zamawiajgcego w sprawie skorzystania z prawa opcji?

- Czy wysokos$¢ zabezpieczenia nalezytego wykonania umowy ustala sie od ceny zaméwienia podstawowego, czy ceny tacznej za
zamowienie podstawowe i opcjonalne?

- Czy warunki udziatu w postepowaniu winny by¢ proporcjonalne do przedmiotu zamoéwienia podstawowego, czy takze do przedmiotu
zamowienia opcjonalnego?

- Czy opcja moze by¢ wieksza od zamowienia podstawowego?
b) Wznowienia zamoéwienia:
- Co to sg wznowienia i jaka jest réznica pomiedzy wznowieniami, a prawem opcji?
- Przy jakich zamowieniach warto je przewidzieé¢?
- Procedura stosowania wznowien.
c) Zamowienia podobne udzielane w trybie z wolnej reki.
d) Poszerzenie zakresu zaméwienia zmiang umowy:
- Co to jest zmiana niskowartosciowa?
- Czy zamawiajacy musi jg przewidzie¢ w dokumentach zamowienia, a jej wartos¢ doliczy¢ ustalajgc wartos¢ szacunkowg?

- Dlaczego w ramach okreslonych w przepisie wartosci granicznych zmian umowy, tj. 10% i 15% wartos$ci wynagrodzenia, nalezy
uwzglednia¢ zaréwno zmiany umowy zwiekszajace, jak i zmniejszajgce zakres $wiadczenia?

- Czy zmiana umowy na podstawie 455 ust. 2 polegajaca tylko na podwyzszeniu wynagrodzenia wykonawcy bez zmiany zakresu
zamowienia lub zobowigzania wykonawcy jest zgodna z ustawg?

6) Wybrane czynnosci w procedurach zaméwieniowych w stuzbie zdrowia
a) Stosowanie kryterium najnizszej ceny przy zamdwieniach w szpitalach;
b) Ogtoszenie o wykonaniu umowy,
¢) Raport z realizacji umowy w tym:
- Jego rola i zawartosg¢;
- Przypadki wymagajace sporzadzenia tego dokumentu przez Zamawiajgcego;
- Zasady udostepniania zainteresowanym podmiotom.
d) Poprawienie w ofercie omytek:
- oczywiste omytki pisarskie i rachunkowe — definicja, przyktady ich korekty oraz najczesciej popetniane btedy;

- inne omytki powodujace niezgodnos¢ oferty z warunkami zamdwienia — granica istotnos$ci omytki, sposéb poprawienia, akceptacja
wykonawcy.



Harmonogram

Liczba przedmiotéw/zaje¢: 3

Przedmiot / temat
. Prowadzacy
zajec

Praktycznie
0 zamdwieniach
publicznych w
branzy
medycznej -
ogtoszenie i
prowadzenie tukasz Czaban
postepowania z
uwzglednieniem
specyfiki branzy
na podstawie
éwiczen i case
study

Praktycznie
o zamoéwieniach

publicznych w
branzy
medycznej -
ogtoszenie i
prowadzenie tukasz Czaban
postepowania z
uwzglednieniem
specyfiki branzy
na podstawie
éwiczen i case
study

Walidacja tukasz Czaban

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto
Koszt osobogodziny brutto

Koszt osobogodziny netto

Data realizacji Godzina Godzina . .
L. . , . Liczba godzin

zajeé rozpoczecia zakonczenia
16-09-2025 09:30 15:30 06:00
17-09-2025 09:30 15:15 05:45
17-09-2025 15:15 15:30 00:15

Cena

1351,77 PLN

1 099,00 PLN

112,65 PLN

91,58 PLN



Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

)

O

1z1

tukasz Czaban

Trener zamoéwien publicznych od 2004 roku, na koncie: setki szkolen, tysigce godzin wyktadowych z
zamédwien publicznych. W latach 2008-2009 uczestnik obrad Komisji Gospodarki nad nowelizacja
ustawy — autor poprawki. Prowadzit autorskie wyktady na Podyplomowych Studiach Zamoéwien
Publicznych w Akademii Ekonomicznej im. Karola Adamieckiego w Katowicach, Studium Zaméwien
Publicznych. W ciggu ostatnich 5 lat przeprowadzit setki szkolefh w tym m.in. z zakresu Pzp dla
wykonawcoéw, w tym branzy budowlanej, medycznej, a takze dla zamawiajgcych z tematow
dokumentacji przetargowej, kryteriéw oceny ofert i innych. Realizuje doradztwa prawne i szkolenia
zamkniete.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Szkolenie on-line na zywo

EduBox, czyli paczke materiatéw wystang poczta

60 dni dostepu do nagrania szkolenia
Aplikacje mobilng z ustawa Pzp na Android i iOS

Materiaty z ustawg Pzp w formie ksigzki

Roczny dostep do EduStrefy
Certyfikat ukofczenia szkolenia

Spotkania z ekspertami po godzinach

Nagrania z webinaréw ApexNet
Kazdy z Uczestnikéw otrzyma po szkoleniu kod promocyjny -50% na dowolnie wybrane szkolenie wideo do wykorzystania w ciggu 14 dni
Paczke wzoréw dokumentéw

Wz6r SWZ w wariancie bez negocjacji i z negocjacjami

Aneks do SWZ wg trybu podstawowego

Kwalifikowanie wykonawcow

Analiza potrzeb i wymagan

Regulamin do 130 000 zt
Postepowanie wg trybu podstawowego
Przyktadowe klauzule do uméw

Lista obowigzkowych terminéw dla zamawiajgcych

i wiecej!

Warunki uczestnictwa

Warunkiem uczestnictwa jest zarejestrowanie sie i zatozenie konta w Bazie Ustug Rozwojowych oraz zapisanie sie na szkolenie za

posrednictwem Bazy.

Ustuga réwniez adresowana jest dla uczestnikéw projektu Matopolski Pociag do Kariery-sezon 1 realizowany przez WUP w Krakowie

Informacje dodatkowe

zaakceptowano Regulamin dla instytucji szkoleniowych.

Egzamin/Test weryfikujacy nabycie kwalifikacji — w cenie szkolenia (brak dodatkowej optaty).

Koszt wydania certyfikatu/zaswiadczenia — wliczony w cene szkolenia.

Po zakonczeniu ustugi uczestnik otrzyma certyfikat.



Ustuga jest zwolniona z podatku VAT w przypadku, kiedy przedsiebiorstwo zwolnione jest z podatku VAT lub dofinansowanie wynosi co najmniej
70%. W innej sytuacji do ceny netto doliczany jest podatek VAT w wysokosci 23%.

Podstawa prawna stawki zwolnionej: Rozporzadzenie Ministra finanséw z 20 grudnia 2013 w sprawie zwolnien od podatku od towaréw i ustug
oraz warunkéw stosowania tych zwolnien (Dz. U. z 2020r.poz.1983 z 10.11.2020) § 3 pkt 1 ust. 14

Warunki techniczne

Szkolenie odbywa sie na zywo w formie online na platformie ClickMeeting. Wymagania techniczne dla tej platformy:

1. Do platformy ClickMeeting potrzebna jest najaktualniejsza wersja jednej z przegladarek: Google Chrome,

2. Mozilla Firefox, Safari, Edge (Chromium) lub Opera.

3. Mozliwy jest rowniez dostep mobilny za pomoca przegladarki Chrome lub Safari na telefonie lub

4. dedykowanej aplikacji mobilnej Clickmeeting (do pobrania ze sklepu Google Play lub App Store).

5. Minimalne wymagania techniczne to urzadzenie z dostepem do internetu o przepustowosci tagcza 1,5 Mbps
6. dla transmisji dzwieku i obrazu, posiadajace:

- procesor dwurdzeniowy 2GHz lub lepszy (zalecany czterordzeniowy);

+ 2 GB pamieci RAM (zlecane 4GB lub wiecej);

- system operacyjny taki jak Windows 8 (zalecany Windows 10), Mac OS wersja 10.13 (zalecana najnowsza wersja), Linux, Chrome 0S;
+ standardowe oprogramowanie obstugujace pliki pdf, doc, xIs.

Otrzymuja Panstwo od nas link do pokoju szkoleniowego.

Podczas szkolenia majg Panstwo mozliwosé kontaktu z Moderatorem i Trenerem szkolenia za pomoca czatu.

Kontakt

ﬁ E-mail aleksandra.wlazlo@apexnet.pl

Telefon (+48) 222 058 902

Aleksandra Wlazto



