Mozliwo$¢ dofinansowania

Warsztat: Strategia Biznesowa - analiza 1 910,00 PLN brutto
74 konkurencji i plan finansowy Twojej 1910,00 PLN netto
:\SR ; dziatalnos$ci 173,64 PLN brutto/h

Numer ustugi 2025/07/01/184984/2851761 173,64 PLN netto/h

AKADEMIA
SWIADOMEGO
ROZWOJU SPOLKA
Z OGRANICZONA
ODPOWIEDZIALNOS
clA

Brak ocen dla tego dostawcy

© Brenna/ stacjonarna

& Ustuga szkoleniowa

® 11h

9 12.09.2025 do 14.09.2025

Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Zarzadzanie przedsiebiorstwem

Szkolenie dedykowane jest dla oséb:
. Pplanujacych otworzenie dziatalnosci gospodarczej

. wiascicieli firm, ktérzy chca zrobi¢ kolejny krok w ramach rozwoju
organizacji

Grupa docelowa ustugi . zastanawiajacych sie nad dotacja na rozpoczecie lub rozwoéj
dziatalnosci gospodarczej

ale takze dla:
. wchodzacych na rynek pracy

. zmieniajgcych $ciezke zawodowa

Minimalna liczba uczestnikow 8
Maksymalna liczba uczestnikow 16

Data zakonczenia rekrutacji 11-09-2025
Forma prowadzenia ustugi stacjonarna
Liczba godzin ustugi 11

Certyfikat systemu zarzadzania jakoscig wg. ISO 9001:2015 (PN-EN I1SO

Podstawa uzyskania wpisu do BUR . .
9001:2015) - w zakresie ustug szkoleniowych



Cel

Cel edukacyjny

Warsztat pozwoli na stworzenie petnej analizy rynku wtasnej dziatalnosci i podstawowego planu finansowego. Po
wydarzeniu uczestnik bedzie miat gotowg czesc¢ analityczng biznesplanu dla wtasnej firmy.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie Kryteria weryfikacji Metoda walidacji
Zna podstawowe pojecia i narzedzia Rozumie i potrafi skwalifikowaé o

. s . . Test teoretyczny z wynikiem
analizy rynku. Analizuje dane rynkowe i podstawowe elementy analizy rynku, .

. . L . generowanym automatycznie
wycigga wnioski witasciwie interpretuje dane

- Potrafi prezentowac¢ wyniki analizy w
spos6b zrozumiaty dla réznych
odbiorcow

Poprawnos¢ uzycia terminologii, Test teoretyczny z wynikiem
trafno$¢ doboru metod analizy generowanym automatycznie

Plan finansowy jest zrobiony logicznie,
Tworzy logczny plan finansowy z zachowaniem zasad matematycznych,
wydatki sg uzasadnione

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?
TAK

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

TAK

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidac;ji?

TAK

Program

1. Szkolenie dedykowane jest dla oséb:

¢ planujacych otworzenie dziatalnosci gospodarczej;
o wiascicieli firm, ktérzy chca zrobié¢ kolejny krok w ramach rozwoju organizacji;
e zastanawiajacych sie nad dotacjg na rozpoczecie lub rozwdj dziatalnosci gospodarczej;



ale takze dla:

¢ wchodzacych na rynek pracy;
e zmieniajgcych Sciezke zawodowa

1. Warunki realizacji szkolenia: szkolenie realizowane stacjonarnie w sali szkoleniowej zapewniajgcej odpowiedni sprzet i przestrzen
warsztatowa.

2. Udziat w szkoleniu nie wymaga zadnych dodatkowych warunkéw.

3. Godzina zaje¢ jest rownoznaczna z godzing zegarowa, przerwy zostaty wyjete z programu. Oferta ma wliczony koszt noclegu - w
pokojach 3-osobowych, oraz 2 -positkowego wyzywienia.

4. Walidacja wiedzy i umiejetnosci uczestnikéw - test teoretyczny zamkniety online z automatycznym generowanie i udostepnianiem.

N =

Wstep do szkolenia:

e przedstawienie programu i treneréw
e przedstawienie uczestnikdéw
¢ kilka stow o indywidualnych projektach

N =

Kolacja

N

Analiza rynku gtéwne elementy - jak dokona¢ analizy?
Podstawy dziatan.

N =

Czas wolny

- N © O -



w =

Poranny stretching i kawa z przemysleniami

N O o O

w -

w =

Sniadanie

o O v o -

w

Praca warsztatowa - jaki jest moj nastepny krok.
1 .

1. Analiza:
3

- Co chce zrobi¢? Gdzie chce dojsé?
0

9 Jakich zasobéw bede potrzebowac?

0
g 2. Analiza Rynku - klient, konkurencja, produkt

" 3. Analiza SWOT - jakie widze szanse, zagrozenia,

0 mocne i stabe strony

4. Jakie kroki powinny by¢ nastepne?

w

Sesje indywidualne dofinansowanie

w =

Obiad

o = O O

o -



w =

Prezentacje indywidualne i sesja feedbackowa

w =

Czas wolny

N

Rozgrzewka + przemyslenia

N O v o

w

N

Sniadanie

w

D

Budzet - jak napisac

O© O O o -

w
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Whnioski z catego wyjazdu

Harmonogram

Liczba przedmiotow/zajec: 6

Przedmiot / temat
zajec

EED) Wstep do
szkolenia +

ustalenie celow,
zasobow i
dziatan

Elementy

analizy rynku

EED) Analiza

Rynku w praktyce

Prezentacje
indywidualne i
sesja
feedbackowa

Budzet - jak
napisaé

@3 Wnioski z

catego wyjazdu

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto

Prowadzacy

Katarzyna Preid|

SARA JAGIELLO

SARA JAGIELLO

Katarzyna Preid|

SARA JAGIELLO

Katarzyna Preid|

Data realizacji
zajec

Godzina
rozpoczecia

12-09-2025 15:30
12-09-2025 19:00
13-09-2025 09:00
13-09-2025 17:00
14-09-2025 09:30
14-09-2025 11:00

Cena

1910,00 PLN

Godzina
zakonczenia

18:00

21:00

13:00

19:00

11:00

12:00

Liczba godzin

02:30

02:00

04:00

02:00

01:30

01:00



Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 1910,00 PLN

Koszt osobogodziny brutto 173,64 PLN
Koszt osobogodziny netto 173,64 PLN
Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 2

O
M

122

SARA JAGIELLO

Jestem Certyfikowanym Trenerem Biznesu specjalizujgcym sie w zagadnieniach budowania i
zarzadzania zespotow wielokulturowych i prowadzenia zespotéw zakupowych.

Doswiadczenie korporacyjne doprowadzito mnie spowrotem do wtasnej firmy gdzie mam mozliwos$é
przekazaé sposob na zbudowanie czegos solidnego z poszanowaniem dla zdrowia managera i jego
zespotu. 12 lat temu pozyskatam srodki na moja pierwszg dziatalnos¢, p6zniej w tym samym
pomogtam wielu innym osobom i firmom.

W cyklu szkolen podziele sie z Wami wiedzg na temat okreslania swojej wiasnej Sciezki zawodowej,
budowania analizy marketingowej i mozliwosci pozyskania finansowania Waszych dziatan
biznesowych

222

Katarzyna Preidl

Jestem Certyfikowang Trenerkg Biznesu, coachem i ekspertkg sprzedazy doradczej, mistrzowskiej
obstugi klienta oraz projektowania doswiadczen klienta. Od 2014 roku prowadze szkolenia i procesy
rozwojowe dla biznesu, wspétpracujac zaréwno z globalnymi markami, jak i dynamicznie
rozwijajgcymi sie firmami.

Na co dzien wspieram przedsiebiorcéw w prowadzeniu dochodowych bizneséw ustugowych.

Moje podejscie taczy psychologie konsumencka z praktyka biznesowg, dostarczajgc gotowe
rozwigzania, ktére pozwalajg przedsiebiorcom sprzedawac wiecej, podnosi¢ ceny i budowac¢ silne
marki eksperckie, do ktérych klienci chcg wracaé i polecaé je dale;.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Zeszyt éwiczen - potgczenie zagadnien teoretycznych z ¢wiczeniami do wykonania

Adres

ul. Lesnica 153
43-438 Brenna

woj. $laskie



Pobyt w osrodku Dolina Lesnicy (pigtek - niedziela) w sercu Beskidoéw
Nocleg w 3 - osobowych pokojach w domkach kominkowych
Wyzywienie - $niadanie i obiadokolacja w o$rodku

Udogodnienia w miejscu realizacji ustugi
o Wifi

e Dojazd we wtasnym zakresie

Kontakt

ﬁ E-mail jagiello.sara@gmail.com

Telefon (+48) 884 882 842

SARA JAGIELLO



