Mozliwo$¢ dofinansowania

Warsztaty z Obrotu Nieruchomosciami 11 995,00 PLN brutto
S IWl E C Numer ustugi 2025/06/18/127368/2825379 11 995,00 PLN netto
315,66 PLN brutto/h

ACADE MY 315,66 PLN netto/h

SIWIEC ACADEMY
SPOLKA Z
OGRANICZONA
ODPOWIEDZIALNOS
CIA ® 38h

B9 27.11.2025 do 30.11.2025

© Lublin / mieszana (stacjonarna potaczona z ustuga zdalng)

& Ustuga szkoleniowa

Brak ocen dla tego dostawcy

Informacje podstawowe

Kategoria Finanse i bankowos¢ / Inwestycje

Docelowa grupg ustugi sa osoby zainteresowane zarabianiem na obrocie
nieruchomosciami. Skupiamy sie na podnoszeniu kwalifikacji oséb
zaréwno zwigzanych z rynkiem nieruchomosci jak i catkowicie
niedoswiadczonych. Ustuga przewiduje kompleksowe przekazanie wiedzy
w zakresie umozliwiajgcym zarabianie natychmiast po ukoriczeniu kursu.

¢ Osoby planujace rozpoczecie kariery w branzy

nieruchomosci: Ludzie, ktérzy dopiero zaczynajg swoja przygode z
Grupa docelowa ustugi rynkiem nieruchomosci, moga by¢ zainteresowani zdobyciem wiedzy i

umiejetnosci potrzebnych do efektywnego inwestowania i zarabiania
na nieruchomosciach.

¢ Inwestorzy nieruchomosci: osoby, ktére juz inwestujg w
nieruchomosci, ale chcg rozszerzy¢ swoje umiejetnosci o techniki
flipowania nieruchomosci, aby zwiekszy¢ swoje zyski - przedsiebiorcy

¢ Osoby poszukujace alternatywnych zrédet dochodu: w obecnych
czasach wielu ludzi poszukuje sposobdw na zwiekszenie swojego
dochodu i zabezpieczenie przysztosci finansowej

Minimalna liczba uczestnikow 20

Maksymalna liczba uczestnikow 120

Data zakonczenia rekrutacji 21-11-2025

Forma prowadzenia ustugi mieszana (stacjonarna potgczona z ustugg zdalng)

Liczba godzin ustugi 38



Certyfikat systemu zarzgdzania jakos$cig wg. ISO 9001:2015 (PN-EN 1SO

Podstawa uzyskania wpisu do BUR . .
9001:2015) - w zakresie ustug szkoleniowych

Cel

Cel edukacyjny

Celem szkolenia z obrotu nieruchomosciami jest przekazanie wiedzy i umiejetnosci pozwalajgcych skutecznie i
samodzielnie, zgodnie z prawem inwestowac w nieruchomosci. Kurs obejmuje aspekty techniczne i prawne obrotu oraz
przygotowuje do egzaminu on-line z wynikiem automatycznym, potwierdzajgcego zdobyte kompetencje.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia si¢ Kryteria weryfikacji Metoda walidacji



Efekty uczenia sie

Uczestnik zna typowe profile
sprzedajacych nieruchomosci oraz
potrafi rozpoznac¢ ich intencje i
potrzeby.

Ma wiedze na temat metod badania
rynku lokalnego i analizowania
potencjatu inwestycyjnego mieszkan.

Rozumie, jak standard wykonczenia
wptywa na cene koricowa
nieruchomosci.

Zna kluczowe etapy procesu
remontowego z punktu widzenia
inwestora.

Orientuje sie w dokumentac;ji
niezbednej do realizacji transakcji
kupna-sprzedazy, w tym umoéw,
zatgcznikdw notarialnych oraz podstaw
finansowania inwestycji.

Zna podstawy zarzadzania projektami
inwestycyjnymi oraz zasady kalkulacji
optacalnosci flipu.

Potrafi wyszuka¢ okazje inwestycyjna,
przeprowadzi¢ analize optacalnosci i
stworzy¢ realistyczny budzet
przedsiewziecia.

Umie przygotowaé harmonogram
dziatan inwestycyjnych, zaplanowaé
zakres remontu i okresli¢ koricowa
wartos$¢ nieruchomosci.

Potrafi oceni¢ oferty finansowania oraz
dobra¢ optymalne zZrédta kapitatu (w
tym kredyty inwestycyijne i hipoteczne).

Umie przygotowac i zweryfikowaé
dokumentacje transakcyjng, analizujac
ryzyko i kompletnos$¢ formalna.

Potrafi prowadzi¢ negocjacje ze
sprzedajacymi, wykonawcami i
potencjalnymi nabywcami, zachowujac
etyke zawodowa.

Odpowiedzialnie podejmuje decyzje
inwestycyjne w dynamicznym
Srodowisku rynkowym.

Umie dziata¢ w zespole projektowym i
efektywnie komunikowac¢ sie w
relacjach biznesowych.

Kryteria weryfikacji

Uczestnik potrafi wymienic¢ i opisaé
rézne strategie flipowania
nieruchomosci oraz wskazag, kiedy
dana strategia moze by¢ najbardziej
skuteczna.

Na podstawie scenariuszy rynkowych
uczestnik rozpoznaje motywacje
sprzedajacych i proponuje odpowiednie
techniki negocjacyjne.

Uczestnik poprawnie analizuje lokalny
rynek nieruchomosci, wskazujac
potencjalne okazje inwestycyjne na
podstawie dostepnych danych.

Uczestnik wyjasnia zalezno$¢ miedzy
standardem wykoriczenia mieszkania a
jego cena sprzedazy i proponuje
dziatania zwiekszajace wartos¢ lokalu.

Uczestnik przygotowuje uproszczony
plan inwestycyjny zawierajacy
harmonogram dziatan, zakres prac
remontowych oraz budzet.

Uczestnik wykorzystuje poznane
narzedzia analityczne (np. kalkulator
flipu) do oceny optacalnosci inwestycji
w ramach studium przypadku.

Uczestnik rozpoznaje cechy tzw.
sidealnej nieruchomosci inwestycyjnej”
na podstawie zdje¢, opisu i danych
ogtoszeniowych.

Metoda walidacji

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie



Cel biznesowy

Uczestnicy szkolenia zostang przygotowani do podejmowania samodzielnych decyzji inwestycyjnych opartych na
analizie rynkowej oraz zarzgdzaniu swoim portfelem nieruchomosci w sposoéb efektywny i optacalny.

W ramach tego celu, uczestnicy beda takze rozwijali umiejetnosci negocjacji, budowania relacji z partnerami i klientami
oraz skutecznej promocji i sprzedazy nieruchomosci.

Ostatecznym celem szkolenia jest stworzenie solidnej podstawy wiedzy i umiejetnosci, ktére umozliwig uczestnikom
skuteczne, samodzielne wejscie lub rozwiniecie swojej dziatalnosci w dziedzinie inwestycji nieruchomosciowych,
przyczyniajgc sie do ich sukcesu finansowego i rozwoju zawodowego.

Efekt ustugi

Efekt ustugi:

Uczestnik potrafi samodzielnie przeanalizowa¢ potencjalng inwestycje w nieruchomosci, ocenic¢ jej optacalnos¢, zaplanowa¢ dziatania
remontowe i przygotowa¢ dokumentacje transakcyjng. Rozumie proces flipowania i potrafi zastosowac¢ zdobytg wiedze w praktyce.
Weryfikacja efektow odbywa sie w formie testu on-line (20 pytan jednokrotnego wyboru) z wynikiem automatycznym generowanym przez
system po zakonczeniu testu. System oblicza liczbe punktéw i procent poprawnych odpowiedzi; minimalny prég zaliczenia wynosi 70%.
Wyniki sg zapisywane w systemie i przechowywane do ewentualnej weryfikacji przez Operatora lub PARP.

Kryteria weryfikacji osiaggniecia efektu:

¢ QOcenia rentownos¢ inwestycji na podstawie dostepnych danych rynkowych.

¢ Przygotowuje uproszczonego planu inwestycyjnego (zakup, remont, sprzedaz).
¢ Rozpoznaje okazji inwestycyjnych i uzasadnienie wyboru nieruchomosci.

« |dentyfikuje i omdéwienie dokumentacji wymaganej w transakgji.

¢ Wskazuje optymalnych Zrédet finansowania inwestycji.

¢ Pozytywne zaliczenie testu on-line (20 pytan, jednokrotny wybor, prog 70%).

Metoda potwierdzenia osiagniecia efektu ustugi

Efekty uczenia sie sg weryfikowane na podstawie testu on-line (20 pytan jednokrotnego wyboru) z wynikiem automatycznym
generowanym przez system po zakonczeniu testu. Minimalny prég zaliczenia wynosi 70%. Wyniki zapisywane sg w systemie i
przechowywane przez organizatora do ewentualnej weryfikacji przez Operatora lub PARP.

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?
TAK

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

TAK

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidacji?

TAK



Program

Dzien 1 (10.00 - 19.00)

10.00 - 12.00 Modut

12.00 - 12.20 Przerwa kawowa
12.20 - 14.00 Modut

14.00 - 15.00 Przerwa obiadowa
15.00 - 16.30 Modut

16.30 - 16.45 Przerwa kawowa
16.45-19.00 Modut

Dzien 2 (9.00 - 20.00)

9.00 - 10.45 Modut
10.45-11.15 Przerwa kawowa
11.15-13.00 Modut

13.00 - 14.00 Przerwa obiadowa
14.00 - 15.30 Modut / Wycieczka
15.30 - 15.45 Przerwa kawowa
15:45-17:15 Modut/Wycieczka
17.15-17.30 Przerwa kawowa
17.30-19.30 Modut

Dzieri 3 (9.00 - 18.00)
9.00-11.10 Modut

11.10 - 11.30 Przerwa kawowa
11.30-13.30 Modut

13.30 - 14.30 Przerwa obiadowa
14.30 - 15.30 Modut

15.30 - 15.45 Przerwa kawowa
15.45-18.00 Modut

Dzieri 4 (9.00 - 18.00)

9.00 - 10.45 Modut
10.45-11.15 Przerwa kawowa
11.15-13.00 Modut

13.00 - 14.00 Przerwa obiadowa
14.00 - 15.45 Modut
15.45-16.00 Przerwa kawowa

16.00 - 18.00 Modut



18.00 - 18.30 Egzamin koricowy on-line (20 pytan, jednokrotny wybor, prég zaliczenia 70%, wynik automatyczny generowany przez system)

Harmonogram

Liczba przedmiotéw/zaje¢: 34

Przedmiot / temat

P
zajeé rowadzacy

Wprowadzenie

Zapoznanie
uczestnikéw oraz -
okreslenie celu
szkolenia

Jaka forme
prawng wybraé

do dziatalnosci
polegajacej na -
obrocie
nieruchomoscia

mi?

Strategia

zarabiania na

obrocie -
nieruchomoscia

mi

Jak zdobyé
doswiadczenie
na rynku
nieruchomosci

FE7 Skad
pozyskaé
nieruchomosé
odpowiednig do
dziatalnosci
polegajacej na -
podnoszeniu
wartosci i
obrocie
nieruchomoscia
mi

Data realizaciji
zajeé

27-11-2025

27-11-2025

27-11-2025

27-11-2025

27-11-2025

27-11-2025

Godzina
rozpoczecia

10:00

10:30

11:00

12:00

12:30

13:30

Godzina
zakonczenia

10:30

11:00

11:30

12:30

13:00

14:00

Liczba godzin

00:30

00:30

00:30

00:30

00:30

00:30



Przedmiot / temat Data realizacji Godzina
iy Prowadzacy L, .
zajeé zajeé rozpoczecia

=D Jok

przeanalizowaé¢
nieruchomosé
pod katem
formalnym oraz
prawnym

- 27-11-2025 14:30

Wspétpraca z .
. . Kamil Janas 27-11-2025 15:00
posrednikiem

przy zakupie

Umowa

otwarta, umowa Kamil Janas 27-11-2025 15:30
na wytacznosé

Zakres

dziatan Kamil Janas 27-11-2025 16:00
posrednika

(EEE") Zarabiaj
przy kupnie —
strategie
wyszukiwania
okazji

- 27-11-2025 16:45

inwestycyjnych

Flipuj
madrze -
sprzedaz,
dzwignia i
psychologia
inwestora

- 27-11-2025 18:00

Podnoszenie

wartosci

nieruchomosci Monika tadosz 28-11-2025 09:00
poprzez

optymalny

remont

Sposoby
pozyskiwania - 28-11-2025 11:15
okazji

D Na co

zwracaé uwage

ogladajac

mieszkania, jak Maryla Maciak 28-11-2025 14:00
analizowaé

oferte - warsztat

praktyczny

Godzina
zakonczenia

15:00

15:30

16:00

16:45

18:00

19:00

10:45

13:00

15:30

Liczba godzin

00:30

00:30

00:30

00:45

01:15

01:00

01:45

01:45

01:30



Przedmiot / temat
zajec

Praktyczny
warsztat
terenowy - wizja
lokalna
nieruchomosci
do obrotu.

Pozyskiwanie
okazji

Jak liczyé
zwrot z
inwestycji - ROE,
ROI - warsztat
praktyczny

Jak
znalezé i
zweryfikowaé
ekipe
remontowa?

Zarzadzanie
remontem i
rozliczanie ekip —
od kosztorysu po
odbiér

GEm o

projektu do
sprzedazy - jak
przygotowac
nieruchomosé
inwestycyjna pod
klienta

Ksiega
wieczysta i
bezpieczenstwo
prawne transakcji

PR Umowy w
flipach - od
przedwstepnej
po koricowa

Kolacja

mentoringowa

Prowadzacy

Maryla Maciak

Krzysztof
Chmielewski

Krzysztof
Chmielewski

Monika tadosz

Data realizacji

zajeé

28-11-2025

28-11-2025

29-11-2025

29-11-2025

29-11-2025

29-11-2025

29-11-2025

29-11-2025

29-11-2025

Godzina
rozpoczecia

15:45

17:30

09:00

11:30

12:30

14:30

15:45

17:00

18:30

Godzina
zakonczenia

17:15

19:00

11:15

12:30

13:30

15:30

17:00

18:00

20:00

Liczba godzin

01:30

01:30

02:15

01:00

01:00

01:00

01:15

01:00

01:30



Przedmiot / temat
zajec

D ke

wzigé pienigdze
na flipy - kapitat
witasny, obey i
wsparcie Siwiec
Capital

Kreatywnos¢ w
finansowaniu
flipéw — trudne
przypadki i
nietypowe
rozwigzania

Badanie

stanu prawnego
nieruchomosci
oraz zawieranie
umow
cywilnoprawnych

PERED) Zyskowna
sprzedaz
nieruchomosci

Pozyskiwanie
Srodkéw
inwestycyjnych

Pozyskiwanie
Srodkéw
finansowych od
inwestoréw
zewnetrznych

Ogtoszenie od
komornika -
Proces Kupna
Zadtuzonego
Mieszkania

7P} Zaufanie
jako klucz do
skutecznych
negocjacji z
witascicielem
nieruchomosci

Prowadzacy

Piotr Sakiewicz

Piotr Sakiewicz

Data realizacji
zajeé

30-11-2025

30-11-2025

30-11-2025

30-11-2025

30-11-2025

30-11-2025

30-11-2025

30-11-2025

Godzina
rozpoczecia

09:00

10:00

11:15

11:40

12:00

12:30

13:00

16:00

Godzina
zakonczenia

10:00

10:45

11:40

12:00

12:30

13:00

15:45

17:00

Liczba godzin

01:00

00:45

00:25

00:20

00:30

00:30

02:45

01:00



Przedmiot / temat
zajec

Techniki

negocjacyjne
flipera - jak
kupi¢ korzystnie
nieruchomosé

€2 et

teoretyczny

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny

Data realizacji Godzina Godzina

Prowadzac
cy zajeé rozpoczecia zakonczenia

Liczba godzin

- 30-11-2025 17:00 18:00 01:00

- 30-11-2025 18:00 18:30 00:30

Cena

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 11 995,00 PLN

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 11 995,00 PLN

Koszt osobogodziny brutto 315,66 PLN

Koszt osobogodziny netto 315,66 PLN

Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 5

O
)

125

Monika tadosz

Specjalistka z wieloletnim doswiadczeniem w branzy flipdw mieszkaniowych, ze szczegélnym
uwzglednieniem nieruchomosci zadtuzonych. Doskonale orientuje sie w procesie zakupu takich
mieszkan oraz w tworzeniu przestrzeni atrakcyjnej dla kupujgcych. Wskazuje sprawdzone zrédta
materiatow wykonczeniowych i podpowiada, jak optymalnie zagospodarowac¢ uktad mieszkania, aby
maksymalizowa¢ jego warto$é rynkowa.

225

Krzysztof Chmielewski

Ekspert w kontraktowaniu oraz rozliczaniu pracy ekip remontowych, specjalizujgcy sie w
zarzgdzaniu wykonawcami na kazdym etapie prac. Bardzo dobrze orientuje sie w ofercie marketéw
budowlanych, doradzajac, ktére materiaty sprawdzajg sie w praktyce, a ktérych lepiej unikaé.
Doradza, gdzie najkorzystniej kupi¢ materiaty wykonczeniowe oraz jak nadzorowac ekipy, aby
realizacja remontu przebiegata terminowo i zgodnie z budzetem.



Jo

O
)

O
)

3z5

Maryla Maciak

Specjalista w wycenie nieruchomosci i analizie inwestycyjnej pod flipy. Pokazuje sprawdzone
schematy wyceny mieszkan i pomaga obliczy¢ cene ,pewniak”, krok po kroku wskazujac, za ile kupi¢
nieruchomosgé, aby byta atrakcyjng okazjg inwestycyjna. Uczy korzystania z praktycznych
schematdw dziatan przy analizie i wycenie mieszkan oraz generowania dokumentacji przydatne;j
przy poszukiwaniu inwestoréw — w tym wycen, raportéw i Zrodet informacji na podstawie platformy
Investoro. Doradza, jak najefektywniej korzysta¢ z narzedzi Investoro, aby podejmowac¢ $wiadome
decyzje inwestycyjne.

425

Kamil Janas

Architekt i deweloper doswiadczony w projektach jedno i wielorodzinnych. Manager i wtasciciel
biura nieruchomosci Big City Broker. Swietnie rozumie zaréwno specyfike sprzedazy nieruchomosci
na rynku wtornym jak i pierwotnym. Zwigzany z nieruchomosciami od ponad 2017 roku.

B)AS)

Piotr Sakiewicz

Jeden z najbardziej rozpoznawalnych Ekspertéw Kredytowych w Polsce. Trener zapraszany na
liczne konferencje branzowe, ktéry wyszkolit ponad 1000 osdéb, aktualnie skutecznie inwestujgcych
w nieruchomosci. Wraz ze swoim zespotem pomaga w uzyskiwaniu najkorzystniejszych rozwigzan
finansowych dla klientéw indywidualnych i biznesowych.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

¢ Dostep do zamknietej grupy absolwentéw na Facebooku,

Autorski podrecznik: “Jak okazyjnie kupi¢ nieruchomos¢ i sprzedaé z zyskiem”,
Narzedzia Inwestora w wersji elektronicznej,

Dostep do notatek podsumowujgcych szkolenie,

Pakiet 3 ksigzek: "Flipy od zera", "Nowoczesny inwestor", "Nowoczesny Inwestor”,

"Nawigator remontu"- przewodnik jak kompleksowo zarzadza¢ remontem,
"Trening terenowy"- przewodnik jak znalez¢ okazje na rynku,

Adres

Warunki techniczne

Klimatyzowana sala wyktadowa

ul. Aleja Solidarnosci 7
20-841 Lublin

woj. lubelskie

Udogodnienia w miejscu realizacji ustugi



o Klimatyzacja
o Wifi

Kontakt

o Monika Ignaciuk
ﬁ E-mail monika.ignaciuk@danielsiwiec.pl

Telefon (+48) 536 493 976



