Mozliwo$¢ dofinansowania

Bezkosztowy i skuteczny marketing w 1 800,00 PLN brutto
internecie. Jak bez budzetu reklamowego 1800,00 PLN  netto
Preedssbiorezoss  SKUteCZnie sprzedawac w internecie i 90,00 PLN brutto/h

zabezpieczy¢ sie przed kryzysem? - 90,00 PLN netto/h
szkolenie.

Ewelina tuczyfiska ~ Numer ustugi 2025/04/09/45536/2680291

FLOW
© zdalna w czasie rzeczywistym

* % %k %k Kk

& Ustuga szkoleniowa

® 20h
9 24.04.2025 do 25.04.2025

Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Marketing
Identyfikator projektu Matopolski Pocigg do kariery
Sposéb dofinansowania wsparcie dla pracodawcéw i ich pracownikéw

Ustuga dedykowana dla:

-wtascicieli i pracownikéw firm, ktérzy chca efektywnie wykorzystywaé
email marketing i Instagram do promocji swoich produktéw i ustug oraz
chca samodzielnie prowadzi¢ dziatania marketingowe bez angazowania
w nie finansowych srodkéw

Grupa docelowa ustugi -wszystkich osob, ktére sg zainteresowane zdobyciem wiedzy i
umiejetnosci z zakresu prowadzania dziatan marketingowych z
wykorzystaniem email marketingu oraz Instagrama,

- uczestnikéw projektu Kierunek-Rozwdj realizowanego przez WUP Torun,

- uczestnikow projektow: ,Matopolski pocigg do kariery — sezon 1” oraz
,Nowy start w Matopolsce z EURESem” realizowanych przez WUPKrakdw.

Minimalna liczba uczestnikéw 2

Maksymalna liczba uczestnikow 15

Data zakonczenia rekrutacji 23-04-2025

Forma prowadzenia ustugi zdalna w czasie rzeczywistym

Liczba godzin ustugi 20



Podstawa uzyskania wpisu do BUR

Cel

Cel edukacyjny

Ustuga przygotowuje do skutecznego pozyskiwania klientéw przy uzyciu bezptatnych narzedzi: email marketing oraz

Instagram.

Standard Ustugi Szkoleniowo-Rozwojowej PIFS SUS 2.0

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie

postuguje sie wiedza o kluczowych
zasadach i funkcjonalnosciach email
marketingu oraz Instagramu

Tworzy skuteczne kampanie email
marketingowe oraz angazujace tresci
na Instagramie

ma swiadomos¢ roli strategii i estetyki
w tworzeniu tresci marketingowych na
Instagramie oraz w kampaniach
emailowych

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji

Kryteria weryfikacji

wskazuje elementy skutecznego
formularza zapisu do newslettera

wskazuje kluczowe zasady dotyczace
tworzenia skutecznych Instagram Reels
i Stories

okresla sposéb przygotowania planu
strategii newsletterowej dopasowane;j
do konkretnej ustugi lub produktu

okresla, jak optymalizowac tresci na
Instagramie pod katem algorytmoéw,
zapewniajac wigkszy zasieg i
zaangazowanie odbiorcéw

Okresla zasady doboru estetyki
wizualnej w kampaniach emailowych,
takie jak kolorystyka, czcionki i uktad
tresci, ktore wptywajg na skutecznosé
komunikacji

wskazuje zasady tworzenia spdjnej
estetyki na Instagramie, ktéra pasuje do
marki i przycigga odbiorcéw

Metoda walidacji

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?



Zaswiadczenie potwierdzajgce uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie.

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

Zaswiadczenie potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach uczenia sie
kryteria ich weryfikacji.

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidac;ji?

Zaswiadczenie potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajgcych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i szkolenia od
walidacji.

Program

1.Szkolenie dedykowane dla:

-wtascicieli i pracownikéw firm, ktérzy chca efektywnie wykorzystywaé email marketing i Instagram do promocji swoich produktéw i ustug
oraz chca samodzielnie prowadzi¢ dziatania marketingowe bez angazowania w nie finansowych $rodkéw

-wszystkich osdb, ktére sg zainteresowane zdobyciem wiedzy i umiejetnosci z zakresu prowadzania dziatari marketingowych z
wykorzystaniem email marketingu oraz Instagrama,

- uczestnikow projektu Kierunek-Rozwdj realizowanego przez WUP Torun,

- uczestnikow projektow: ,Matopolski pocigg do kariery — sezon 1” oraz ,Nowy start w Matopolsce z EURESem” realizowanych przez
WUPKrakow.

2. Warunki realizacji szkolenia: szkolenie realizowane zdalnie w czasie rzeczywistym na platformie zoom, samodzielne stanowiska
komputerowe.

3. Szkolenie nie wymaga wstepnego przygotowania. Do udziatu w szkoleniu potrzebna jest podstawowa wiedza z zakresu obstugi
komputera i telefonu.

4. Godzina zaje¢ jest rbwnoznaczna z godzing dydaktyczng tj. 45 min., na 8 godzin zegarowych zajeé przewidziano 30 minut przerwy. Przerwa
nie jest wliczona w czas trwania zaje¢. W przypadku wystgpienia dodatkowych przerw czas trwania szkolenia zostanie wydtuzony o czas
dodatkowych przerw. W przypadku koniecznosci zrobienia wczesniejszej przerwy czas przerwy gtéwnej zostanie skrécony o czas trwania
wczesniejszej przerwy.

5.Walidacja wiedzy i umiejetnosci uczestnikdw: test teoretyczny zamkniety on-line - pytania jednokrotnego wyboru z automatycznym
generowaniem i udostgpnianiem wynikow.

Ramowy program szkolenia:

Dziers 1: EMAIL MARKETING

MODUL 1 - Dlaczego email marketing?

- Wstep od email marketingu

- Content wysokiej wartosci jako najlepszy sposéb na zdobycie danych klietna
- Rodzaje contentu wysokiej wartosci

- Metodyka tworzenia contentu wysokiej wartosci

- Dobre praktyki podczas contentu wysokiej wartosci

MODUL 2 - Jak skutecznie robié¢ email marketing

- Sktadowe formularza zapisu

- Tworzenie dobrze konwertujgcego formularza zapisu do newslettera



- Dane kontaktowe w formularzu zapisu

- Teoria podziatu na 2 gtéwne typy maili w skrzynce odbiorczej
MODUL 3 - Poprawna konstrukcja newslettera

- Jak stworzy¢ idealny temat maila

- Cechy dobrze konwertujgcego tematu maila

- Dobrze napisany preheader jako sposéb na zniechecenie do rezygnacji z otwarcia maila
- Jak stworzyé preheader

- Kiedy wysyta¢ maile?

- Jak poprawnie budowaé tres¢ maila reklamowego
MODUL 4 - Pozostate aspekty email marketingu

- Anatomia dobrze konwertujgcego maila

- Jak konstruowac¢ poprawne maile

- dlaczego CTA jest najwazniejszg czescig newslettera

- Podstawowe aspekty prawne email marketingu
MODUL 5 - Email marketing w praktyce

- Obstuga programu do wysytki newslettera

- Budowa strategii newslettera dla konkretnego produktu
Dzien 2:

INSTAGRAM MARKETING

MODUL 1 - Wstep do przysztych dziatan

- Prawidtowe ustawienie profilu

- Typy profili

- Biogram

MODUL 2 - Podstawy dziatania Instagrama

- Demografia uzytkownikéw instagrama

- Podstawy komunikacji na insagramie

- Okreslanie instagramowej persony

- Dlaczego warto skupi¢ sie na najwierniejszych obserwatorach?
- Oprawa graficzna profilu

MODUL 3 - Wszystko o pozycjonowaniu na instagramie
- Metodyka stosowania hasztagéw

- Jak stworzy¢ unikalne hasztagi?

- Jakich btedéw nie popetnia¢

- Instagram SEO

- Strategi Pozycjonowania

MODUL 4 - Reels jako sposéb na dotarcie do nowych klientéw



- Cechy virusowych instagram reels

- Algorytmy odpowiadajace za Reelsy

- Montaz i dodawanie napiséw Instagram Reels

- Tworzenie wysokiej jakosci Reelséw

- Btedy podczas tworzenia Reelsow

MODUL 5 - Sprzedaz bezposrednia poprzez modut wiadomosci
- Kilka stéw o direct messages

- Sposoby na rozpoczecie komunikacji z klientami

MODUL 6 - Ocieplanie obserwujacych w celu zwiekszenia konwers;ji
- Jak tworzy¢ angazujgce stories

- Zasady dziatania Stories

- Funkcje stories

MODUL 7 - Jak stworzy¢ strategie pod wtasny produkt/ustuge
- Ustalenie celu dziatania

- Budowa skutecznej strategii szybkiego rozwoju profilu

Harmonogram

Liczba przedmiotow/zajeé: 13

Przedmiot / temat Data realizacji Godzina
. Prowadzacy o .
zajec zajeé rozpoczecia

Dlaczego

email marketing?

Rozmowa na

zywo,chat,wsp6t Marcin Pospiech 24-04-2025 08:00
dzielenie

ekranu,éwiczenia

@D o

skutecznie robi¢
email marketing.
Rozmowa na
zywo,chat,wspét
dzielenie

Marcin Pospiech 24-04-2025 09:00

ekranu,éwiczenia

Godzina
zakonczenia

09:00

11:00

Liczba godzin

01:00

02:00



Przedmiot / temat
L, Prowadzacy
zajec

Pozostate

aspekty email
marketingu.
Rozmowa na
zywo,chat,wsp6t
dzielenie

Marcin Pospiech

ekranu,éwiczenia

Poprawna

konstrukcja

newslettera.

Rozmowa na Marcin Pospiech
zywo,chat,wspét

dzielenie

ekranu,éwiczenia

Email

marketing w
praktyce.
Rozmowa na
zywo,chat,wspot
dzielenie

Marcin Pospiech

ekranu,éwiczenia

Wstep do

przysztych

dziatan.

Rozmowa na . -

. . Marcin Pospiech
zywo,chat,wspét
dzielenie

ekranu,éwiczenia

Podstawy

dziatania
Instagrama.
Rozmowa na
zywo,chat,wspot
dzielenie

Marcin Pospiech

ekranu,éwiczenia

Wszystko
o

pozycjonowaniu

na instagramie.

Rozmowa na Marcin Pospiech
zywo,chat,wsp6t

dzielenie

ekranu,éwiczenia

Data realizacji
zajeé

24-04-2025

24-04-2025

24-04-2025

25-04-2025

25-04-2025

25-04-2025

Godzina
rozpoczecia

11:00

12:30

14:30

08:00

09:00

10:00

Godzina
zakonczenia

12:00

14:30

16:00

09:00

10:00

11:00

Liczba godzin

01:00

02:00

01:30

01:00

01:00

01:00



Przedmiot / temat

L, Prowadzacy
zajeé

Reels jako

sposoéb na
dotarcie do
nowych klientow

Marcin Pospiech

Sprzedaz

bezposrednia

poprzez modut

wiadomosci.

Rozmowa na Marcin Pospiech
zywo,chat,wsp6t

dzielenie

ekranu,éwiczenia

Ocieplanie

obserwujacych w

celu zwiekszenia

konwersji.

Rozmowa na Marcin Pospiech
zywo,chat,wspot

dzielenie

ekranu,éwiczenia

D ok

stworzy¢
strategie pod
wiasny
produkt/ustuge.
Rozmowa na
zywo,chat,wspét
dzielenie
ekranu,éwiczenia

Marcin Pospiech

D et

walidujacy on-

linei -
udostepnienie
wynikow.

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto

Data realizacji
zajeé

Godzina
rozpoczecia

25-04-2025 11:00
25-04-2025 12:30
25-04-2025 13:30
25-04-2025 14:30
25-04-2025 15:50
Cena
1 800,00 PLN

Godzina
zakonczenia

12:00

13:30

14:30

15:50

16:00

Liczba godzin

01:00

01:00

01:00

01:20

00:10



Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 1 800,00 PLN

Koszt osobogodziny brutto 90,00 PLN
Koszt osobogodziny netto 90,00 PLN
Prowadzgcy

Liczba prowadzacych: 1

O
o

1z1

Marcin Pospiech

0d 16 lat zajmuje sie realizacjg projektéw marketingowych, wspierajgc zaréwno mate, $rednie, jak i
duze przedsiebiorstwa. Jego doswiadczenie obejmuje realizacje dtugookresowych,
wysokobudzetowych projektéw, ktére taczg produkceje filmowa z dziataniami szkoleniowymi i
marketingowymi. Jego specjalizacje obejmujg analize rynku, budowe ofert, analize konkurencji, e-
mail marketing, Google Marketing, Facebook Marketing, LinkedIn, tworzenie lejkéw sprzedazowych,
content marketing, a takze produkcje tresci foto i wideo oraz audyty marketingowe. Przeprowadzit
ponad 300 godzin szkolen, w tym warsztaty z budowy strategii marketingowej, analizy rynku,
tworzenia kampanii w Google, Facebook oraz LinkedIn. Szkolit réwniez z zakresu produkc;ji tresci
foto i wideo, tworzenia contentu do kampanii reklamowych, a takze z efektywnego wykorzystania
narzedzi marketingowych w réznych kanatach cyfrowych. Jest absolwentem Uniwersytetu
Slaskiego, Wydziatu Radia i Telewizji. Do$wiadczenie w $wiadczeniu ustug dla 0séb dorostych z
zakresu Digital na przestrzeni ostatnich 24 miesiecy (2 lat, tj. od wrzesnia 2022) wynosi ponad 120
godzin szkoleniowych dla m.in. Sawaryn i Partnerzy - Kancelaria Prawna, Luksystem, Lifton, Amber
Team, Studio 33, Drewex, Przedszkole Kolorado, Fizjoterapia Wrdobel, Majesty Skis. Prowadzacy
ustuge posiada ponad 120 godzin do$wiadczenia w prowadzeniu ustug o podobnej tematyce w
ciggu ostatnich 24 mies.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Materiaty multimedialne, skrypty szkoleniowe.

Warunki uczestnictwa

Udziat w ustudze nie wymaga spetnienia zadnych dodatkowych warunkéw.

Informacje dodatkowe

1. W przypadku checi realizacji ustugi w innej formie (szkolnie stacjonarne, szkolnie zdalne w czasie rzeczywistym, szkolenie zamknigte) lub

innym terminie — zapraszamy do kontaktu w celu oméwienia mozliwych opciji realizacji szkolenia.

2. Po zakonczonym szkoleniu uczestnik otrzymuje zaswiadczenie o ukorczeniu szkolenia.
3. Ustuga szkoleniowa (nie dotyczy doradztwa) jest zwolniona z podatku VAT w przypadku, kiedy przedsiebiorstwo zwolnione jest z podatku
VAT lub dofinansowanie wynosi co najmniej 70%. W innej sytuacji do ceny netto doliczany jest podatek VAT w wysokosci 23%.



Warunki techniczne

Szkolenie realizowane za pomocg platformy zoom. Wymagania techniczne sprzetu: procesor 2-rdzeniowy 2 GHz; 2 GB pamieci RAM; system
operacyjny Windows 8 lub nowszy, MAC OS wersja 10.13; przegladarka internetowa Google Chrome, Mozilla Firefox lub Safari; state tgcze
internetowe o predkosci 1,5 Mbps. Link dostepowy przesytany uczestnikom na minimum dwa dni przed rozpoczeciem szkolenia. Wazno$¢ linku
obejmuje czas ustugi.

Kontakt

Ewelina Luczynska

E-mail kontakt@flow-szkolenia24.pl
Telefon (+48) 693 875 253




