
Informacje podstawowe

Cel

Cel edukacyjny

Zdobędziesz wiedzę w zakresie operacyjnego zarządzania zakupami, przygotowania projektów zakupowych z

uwzględnieniem działań RFQ, RFI, RFP, a także nowoczesnej dokumentacji oraz formuł zakupowych.

Możliwość dofinansowania

Uniwersytet WSB

Merito we

Wrocławiu

    4,6 / 5

975 ocen

Zakupy w biznesie- studia podyplomowe

Numer usługi 2025/04/09/7038/2680171

6 850,00 PLN brutto

6 850,00 PLN netto

42,81 PLN brutto/h

42,81 PLN netto/h

 Wrocław / stacjonarna

 Studia podyplomowe

 160 h

 18.10.2025 do 31.05.2026

Kategoria Biznes / Sprzedaż

Grupa docelowa usługi

Studia skierowane są przede wszystkim do kupców, menedżerów ds.

zakupów oraz pozostałych osób zainteresowanych poszerzeniem

wiedzy oraz nabyciem umiejętności z zakresu zakupów biznesowych. 

To także propozycja dla osób poszukujących wyzwań w nowym

obszarze biznesowym.

Minimalna liczba uczestników 18

Maksymalna liczba uczestników 30

Data zakończenia rekrutacji 10-10-2025

Forma prowadzenia usługi stacjonarna

Liczba godzin usługi 160

Podstawa uzyskania wpisu do BUR
art. 163 ust. 1 ustawy z dnia 20 lipca 2018 r. Prawo o szkolnictwie

wyższym i nauce (t.j. Dz. U. z 2023 r. poz. 742, z późn. zm.)

Zakres uprawnień studia podyplomowe



Zyskasz umiejętności w zakresie prowadzenia negocjacji zakupowych, generowania oszczędności, przygotowania i

wykorzystania narzędzi oceny oraz rozwoju dostawców i zarządzania kategorią zakupową.

Efekty uczenia się oraz kryteria weryfikacji ich osiągnięcia i Metody walidacji

Kwalifikacje

Kompetencje

Usługa prowadzi do nabycia kompetencji.

Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzający uzyskanie kompetencji zawiera opis efektów uczenia się?

TAK

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, że walidacja została przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach

uczenia się kryteria ich weryfikacji?

TAK

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwiązań zapewniających rozdzielenie procesów kształcenia i

szkolenia od walidacji?

TAK

Program

STRATEGICZNE ZARZĄDZANIE ZAKUPAMI(8 godz.)

ZARZĄDZANIE ZMIANĄ(8 godz.)

Efekty uczenia się Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

Umiejętność zarządzania projektem

zakupowym.

Prowadzi negocjacje zakupowe i

umiejętnie generuje oszczędności.
Test teoretyczny

Prowadzi nowoczesną dokumentację

oraz stosuje formuły zakupowe.
Prezentacja

Umiejętność opracowania zapytań

ofertowych.

Stosuje takie działania jak RFQ, RFI, RFP Prezentacja

Wykorzystuje odpowiednie narzędzia

oceny oraz rozwoju dostawców
Test teoretyczny

Zdolność do prowadzenia negocjacji

Zna i stosuje techniki negocjacyjne Test teoretyczny

Umiejętność jasnego i skutecznego

przekazywania informacji.
Prezentacja



LOGISTYKA W PRZEDSIĘBIORSTWIE(8 godz.)

OCENY I ROZWÓJ DOSTAWCÓW(8 godz.)

STRATEGIA GENEROWANIA OSZCZĘDNOŚCI W ZAKUPACH(8 godz.)

DOKUMENTACJA W PROCESIE ZAKUPÓW(4 godz.)

REGULACJA KOMPETENCJI W ZAKUPACH(4 godz.)

STRUKTURY ORGANIZACYJNE W ZAKUPACH(4 godz.)

KOMPETENCJE I ROZWÓJ ZAWODOWY KUPCÓW(8 godz.)

ASERTYWNOŚĆ I KOMUNIKACJA W KONTAKTACH Z DOSTAWCAMI(8 godz.)

TRENING KOMPETENCJI KUPCA(8 godz.)

NEGOCJACJE ZAKUPOWE(8 godz.)

PSYCHOLOGIA ZAKUPÓW I SPRZEDAŻY(4 godz.)

TRIKI I TECHNIKI SPRZEDAWCÓW(8 godz.)

INSTRUMENTARIUM EKONOMICZNO-FINANSOWE(8 godz.)

ASPEKTY MIĘDZYKULTUROWE W ZAKUPACH(4 godz.)

ZARZĄDZANIE PROJEKTEM ZAKUPOWYM(8 godz.)

FORMY POSTĘPOWAŃ ZAKUPOWYCH(4 godz.)

ANALIZA I WYBÓR ŹRÓDEŁ ZAOPATRZENIA(4 godz.)

OPRACOWYWANIE SPECYFIKACJI I ZAPYTAŃ OFERTOWYCH(4 godz.)

ANALIZA I WYBÓR OFERT HANDLOWYCH(8 godz.)

ORGANIZACJA SPOTKAŃ HANDLOWYCH Z DOSTAWCAMI(8 godz.)

SYSTEMY INFORMATYCZNE W ZAKUPACH(4 godz.)

AUKCJE ELEKTRONICZNE(4 godz.)

PRAWNE ASPEKTY ZAWIERANIA UMÓW HANDLOWYCH(8 godz.)

Liczba godzin: 160 (minimum 30 punktów ECTS)

Liczba semestrów: 2

Zajęcia odbywają się w sobotę i w niedzielę.

Godziny zajęć podane w harmonogramie są godzinami zegarowymi wraz z 30 minutową przerwą, zaś ilość godzin programowych jest

podana w godzinach dydaktycznych.

Zajęcia prowadzone są w formie wykładów, które uzupełniane są ćwiczeniami, warsztatami oraz rozwiązywaniem przykładów

praktycznych.

Absolwenci otrzymują świadectwo ukończenia studiów podyplomowych zgodne z przepisami, jakie zostały określone przez Ministerstwo

Edukacji i Nauki.

Harmonogram

Liczba przedmiotów/zajęć: 0



Cennik

Cennik

Prowadzący

Liczba prowadzących: 1


1 z 1

Jacek Jarmuszczak

Menedżer posiadający międzynarodowe doświadczenie w zarządzaniu zakupami (Europa, Indie,

Chiny, USA). Ekspert w zakresie zarządzania zakupami (direct i indirect), negocjacji kupieckich i

eProcurement-u. Karierę zawodową rozpoczynał jako kupiec w branży FMCG w polskich

przedsiębiorstwach dla których negocjował kontrakty zakupowe z dostawcami z całego świata -

głównie korzystając z elektronicznych platform przetargowych. Później dla globalnego koncernu,

lidera w swoim sektorze i dobrze znanej markiPhilips Lighting, jako Strategic Buyer tworzył strategię

zakupów dla obszaru Europy oraz prowadził negocjacje z kluczowymi dostawcami. Prowadził

również projekty optymalizacyjne dotyczące całego łańcucha wartości (lean manufacturing, lean

supply chain, techniczna struktura komponentów, płynności finansowa). Obecnie Kierownik Działu

eProcurement w Carlsberg Group, gdzie przeprowadza ponad 600 przetargów rocznie dla

wszystkich zakładów Carlsberg na całym świecie. Odpowiedzialny jest za rozwój narzędzi

elektronicznych na potrzeby działu zakupów, usprawnianie procedur i modeli zakupowych na

potrzeby grupy. Ekspert w dziedzinie aukcji elektronicznych, negocjacji zakupowych, budowania

relacji z dostawcami oraz e-systemów zarządzania zakupami. Posiada praktyczne doświadczenia w

zakresie wdrażania i usprawniania narzędzi elektronicznych wspierających obszar zakupów. (Ocena

Dostawcy, Zarządzanie Kontraktami, Obieg Zapotrzebowań Wewnętrznych, Aukcje Elektroniczne, …)

Informacje dodatkowe

Informacje o materiałach dla uczestników usługi

Przedmiot / temat

zajęć
Prowadzący

Data realizacji

zajęć

Godzina

rozpoczęcia

Godzina

zakończenia
Liczba godzin

Brak wyników.

Rodzaj ceny Cena

Koszt przypadający na 1 uczestnika brutto 6 850,00 PLN

Koszt przypadający na 1 uczestnika netto 6 850,00 PLN

Koszt osobogodziny brutto 42,81 PLN

Koszt osobogodziny netto 42,81 PLN



Opracowania autorskie, akty prawne, konspekty, prezentacje, zadania. Przygotowywane do każdego modułu przez prowadzących,

zamieszczane w formie elektronicznej na portalu UWSB Merito.

Warunki uczestnictwa

Uczestnikiem studiów podyplomowych na Uniwersytecie WSB Merito we Wrocławiu może zostać każda osoba z wykształceniem

wyższym(licencjackim, inżynierskim lub magisterskim). O przyjęciu na studia decyduje kolejność zgłoszeń.

UWAGA: W przypadku, gdy nie zbierze się odpowiednia ilość osób, Wykonawca zastrzega sobie prawo do odwołania studiów.

Informacje dodatkowe

Zawarto umowę z WUP w Toruniu w ramach projektu "Kierunek – Rozwój".

Zawarto umowę z WUP Kraków w ramach projektu "Małopolski pociąg do kariery - sezon 1" oraz "Nowy start w Małopolsce z EURESem".

Zawarto umowę z WUP w Szczecinie w ramach projektu „Zachodniopomorskie Bony Szkoleniowe”

Z usługi mogą również korzystać uczestnicy innych projektów.

Kadra naukowo-dydaktyczna obejmuje więcej osób prowadzących zajęcia niż jest zamieszczonych w karcie usługi.

Szczegółowe informacje na https://www.merito.pl/wroclaw/

Osoby prowadzące usługę rozwojową posiadają doświadczenie zawodowe lub kwalifikacje (w tym również wykształcenie) odpowiednie

do rodzaju i zakresu świadczonych usług, zdobytych lub nabytych nie wcześniej niż 5 lat przed datą opublikowania usługi rozwojowej.

Adres

ul. Fabryczna 29-31

53-609 Wrocław

woj. dolnośląskie

Kampus Uniwersytetu WSB Merito we Wrocławiu obejmuje 4 budynki (A, B, C oraz nowy budynek G), wszystkie są

zlokalizowane przy ul. Fabrycznej.

W obiektach znajdują się sale dydaktyczne i wykładowe, sale konferencyjne oraz pracownie komputerowe. Zapewniliśmy

też wiele udogodnień, takich jak: kantyna, kiosk kawowy, punkt ksero, strefy relaksu i źródełka wody pitnej.

Udogodnienia w miejscu realizacji usługi

Klimatyzacja

Wi-fi

Laboratorium komputerowe

Kontakt


Magdalena Krzywińska

E-mail magdalena.krzywinska@wroclaw.merito.pl

Telefon (+48) 713 561 649


