Mozliwo$¢ dofinansowania

Automatyzacja sprzedazy i budowania 520,00 PLN brutto
marki w social mediach dzieki Al 520,00 PLN netto
M ST Numer ustugi 2025/03/24/7100/2644094 65,00 PLN brutto/h

65,00 PLN netto/h

© zdalna w czasie rzeczywistym
Uniwersytet WSB

) ] & Ustuga szkoleniowa
Merito w Gdansku

® 8h
Kok ok kK 59 26.04.2025 do 26.04.2025

Informacje podstawowe

Kategoria Inne / Edukacja

wsparcie dla oséb indywidualnych

Sposoéb dofinansowania . .. o
wsparcie dla pracodawcéw i ich pracownikéw

To szkolenie skierowane dla kazdego przedsiebiorcy, freelancera i
twércy internetowego, ktéremu zalezy na stworzeniu
zoptymalizowanego profilu na Instagramie z dopasowang strategia
tresci i skutecznym systemem sprzedazy.

Grupa docelowa ustugi

Minimalna liczba uczestnikow 8

Maksymalna liczba uczestnikow 15

Data zakornczenia rekrutacji 18-04-2025

Forma prowadzenia ustugi zdalna w czasie rzeczywistym
Liczba godzin ustugi 8

. . art. 163 ust. 1 ustawy z dnia 20 lipca 2018 r. Prawo o szkolnictwie
Podstawa uzyskania wpisu do BUR . . . ..
wyzszym i nauce (t.j. Dz. U. z 2023 r. poz. 742, z p6zn. zm.)

Zakres uprawnien Kursy i szkolenia

Cel

Cel edukacyjny



Na szkoleniu nauczysz sie:

- Zoptymalizowaé swdj profil na Instagramie.
- Prowadzenia rozmowy sprzedazowej za pomocg ManyChat.

- Budowa¢ skuteczng strategie tresci.

- Pisania postéw i nagrywania rolek, ktére angazuja i przyciggaja klientéw.
- Skutecznego monetyzowania kanatéw social media.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie

Umiejetnosci:

- Tworzy zoptymalizowane profile na
Instagramie.

- Buduje skuteczng strategie tresci.

Wiedza:

- Thumaczy zastosowanie narzedzi Al w

automatyzacji sprzedazy.
- Automatyzuje dziatania w social
mediach.

Kompetencje:
- Zwigksza efektywnosci sprzedazy.

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji

Kryteria weryfikacji

- Tworzy i optymalizuje profil na
Instagramie, ktéry przycigga uwage i
buduje zasiegi.

- Planuje i tworzy angazujace posty i
relacje.

- Wyjasnia, jak narzedzia takie jak
ChatGPT i ManyChat wspieraja proces
sprzedazy.

- Automatyzuje publikowanie postéw i
interakcje z uzytkownikami za pomoca
narzedzi Al.

- Wyjasnia, jak monitorowac i
analizowa¢ wyniki automatyzacji.

- Wyjasnia, jak optymalizowaé
kampanie sprzedazowe i $ledzi¢ ich
wyniki.

- Stosuje narzedzia Al do zwiekszenia
efektywnosci procesu sprzedazy.

Metoda walidacji

Obserwacja w warunkach rzeczywistych

Obserwacja w warunkach rzeczywistych

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?

Suplement wydawany do certyfikatu zawiera opis efektéw uczenia sie.

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach

uczenia sie kryteria ich weryfikacji?

tak

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i

szkolenia od walidac;ji?

tak



Program

Modut 1: Al w sprzedazy i marketingu — dlaczego teraz?

. Jak Al rewolucjonizuje biznes online?
. Narzedzia, ktdre przyspiesza Twojg sprzedaz.
. Jak automatyzowac¢ obstuge klienta i zbieranie leadow?

Modut 2: ManyChat — Twoj automatyczny asystent sprzedazy
Wprowadzenie do ManyChat - jak dziata i jak go skonfigurowaé?
. Automatyczne odpowiadanie na wiadomosci klientow.
. Tworzenie $ciezek sprzedazowych i budowanie relacji z klientem.
. Jak sprawi¢, by chatbot sprzedawat za Ciebie?
Modut 3: ChatGPT w biznesie — praktyczne zastosowania
Jak pisac¢ skuteczne zapytania do Al (tzw. prompt engineering)?
. Tworzenie postow, rolek i tresci sprzedazowych z pomoca Al.
. Generowanie ofert, opiséw produktéw i scenariuszy rozmoéw z klientami.
Modut 4: Optymalizacja profilu na social mediach — budujemy Twdj wizerunek!
. Jak okresli¢ swojg grupe docelows i jej potrzeby?
Tworzenie skutecznej strategii content marketingowe;j.
Jak dopasowac tresci do cyklu zakupowego klienta?
. Jakie tresci przyciggaja klientoéw, a jakie ich odstraszajg?
Modut 5: Idealny klient — klucz do skutecznej sprzedazy
. Jak okresli¢ swojg nisze i grupe docelowg?
. Co motywuje klientéw do zakupu?
Jak zmieni¢ profil pod katem wzrostu zasiegdw i sprzedazy?

Modut 6: Jak budowac zasiegi i generowac klientéw z Instagrama?

. Algorytmy — jak je wykorzystac¢ na swojg korzys$¢?
. Jakie tresci generuja najwieksze zaangazowanie?
. Jak skalowa¢ swoj profil i zdobywaé klientéw organicznie?

Modut 7: Automatyzacja sprzedazy — od teorii do praktyki!
Tworzenie gotowych utomatycznych sekwencji wiadomosci.
Jak Al moze pomagac¢ w obstudze klienta i finalizacji sprzedazy?

. Potaczenie automatyzacji z reklamami — jak zrobi¢ to dobrze?



Harmonogram

Liczba przedmiotéw/zajec¢: 4

Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina . .
. Prowadzacy . . ; . Liczba godzin
zajec zajeé rozpoczecia zakonczenia

Modut 1: Al

w sprzedazy i

marketingu —

dlaczego teraz?

Modut 2: Sandra Klahs 26-04-2025 09:00 10:30 01:30
ManyChat - Twoj

automatyczny

asystent

sprzedazy

Modut 3:

ChatGPTw

biznesie -

praktyczne

zastosowania

Modut 4: Sandra Klahs 26-04-2025 11:00 12:30 01:30
Optymalizacja

profilu na social

mediach -

budujemy Twoéj

wizerunek!

Modut 5:

Idealny klient -
klucz do
skutecznej
sprzedazy Modut
6: Jak budowaé
zasiegi i
generowaé

Sandra Klahs 26-04-2025 12:45 14:15 01:30

klientéw z
Instagrama?

Modut 7:

Automatyzacja
sprzedazy — od
teorii do praktyki!

Sandra Klahs 26-04-2025 14:15 15:45 01:30

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny Cena

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 520,00 PLN



Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 520,00 PLN

Koszt osobogodziny brutto 65,00 PLN
Koszt osobogodziny netto 65,00 PLN
Prowadzgcy

Liczba prowadzacych: 1

1z1

O Sandra Klahs

‘ ' Ekspertka w budowaniu marek osobistych i sprzedazy online. Od 7 lat pomaga przedsiebiorcom
skalowac¢ biznesy w social mediach. Specjalistka od automatyzacji sprzedazy i strategii
marketingowych opartych na Al. Jej metody pozwalajg zaoszczedzi¢ czas, zwiekszy¢ sprzedaz i
osiggac lepsze wyniki bez koniecznosci pracy 24/7.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Materiaty otrzymujg w formie elektronicznej w czasie wykonania ustugi oraz staty dostep po realizacji ustugi

Warunki techniczne

Wymagania: posiadanie sprzetu elektronicznego z dostepem do internetu, monitor, klawiatura.
Szkolenie odbywa sie w formie zdalnej poprzez aplikacje MS Teams.

Kody dostepowe do ustugi:

Link do szkolenia zostanie wystany na podany adres mailowy 7 dni przed planowanym terminem.

Kontakt

ﬁ E-mail szkolenia@gdansk.merito.pl

Telefon (+48) 886 462 695

Monika Kuzmowicz



