Mozliwo$¢ dofinansowania

Szkolenie Email marketing 1 193,10 PLN brutto

Numer ustugi 2025/03/19/10220/2635155 970,00 PLN netto
szkolenia. 170,44 PLN brutto/h
sprawny.marketing

138,57 PLN netto/h

© warszawa / stacjonarna
sprawny.marketing

sp.zo.0.

& Ustuga szkoleniowa

® 7h
Kok ok k& 59 10.06.2025 do 10.06.2025

Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Marketing

wsparcie dla oséb indywidualnych

Sposoéb dofinansowania . .. o
wsparcie dla pracodawcéw i ich pracownikéw

Dla kogo przeznaczone jest szkolenie?

e To szkolenie jest idealne dla 0séb, ktdre cenig sobie konkretne,
Grupa docelowa ustugi wymierne efekty.
¢ To intensywny, jednodniowy program, ktéry pomoze Ci rozpoczgé
dziatania w email marketingu lub znaczaco poprawié¢ efektywnos¢,
jesli juz prowadzisz takie kampanie.

Minimalna liczba uczestnikow 6

Maksymalna liczba uczestnikow 30

Data zakornczenia rekrutacji 06-06-2025

Forma prowadzenia ustugi stacjonarna

Liczba godzin ustugi 7

Podstawa uzyskania wpisu do BUR Standard Ustugi Szkoleniowo-Rozwojowej PIFS SUS 2.0

Cel

Cel edukacyjny



Ustuga "Szkolenie Email marketing" potwierdza przygotowanie do samodzielnego wykorzystywania email marketingy,
przynoszgc tym samym wymierne efekty finansowe.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie Kryteria weryfikacji Metoda walidaciji

Uczestnik rozréznia trendy w email
marketingu, ktére warto wykorzystywac

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Uczestnik dociera do odbiorcéw i ich
skrzynek mailowych, unikajac spamu

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Uczestnik podnosi efektywnos$¢ dziatan,
komunikujac sie przy wykorzystaniu
email marketingu

Uczestnik buduje legalne bazy
adresowe

Uczestnik dostosowuje tresci do

odbiorcéw swojej bazy

Uczestnik tworzy jakosciowa
wiadomos$é mailowa

Uczestnik analizuje wskazniki,
optymalizujac swoje dziatania

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji
Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?
Tak - zaswiadczenie, ktére otrzymuje uczestnik zawiera opis efektéw uczenia sie.

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

Tak - zaswiadczenie, ktére otrzymuje uczestnik potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o
zdefiniowane w efektach uczenia sie kryteria ich weryfikacji.

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidac;ji?

Tak - zaswiadczenie, ktére otrzymuje uczestnik potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajgcych rozdzielenie
procesow ksztatcenia i szkolenia od walidac;ji.



Program

¢ Ustuga jest realizowana w godzinach zegarowych.

e Kazdy uczestnik ma do dyspozycji miejsce siedzace przy stoliku.

e Brak podziatu na grupy.

e Szkolenie nie wymaga wstepnego przygotowania.

e Przerwy sg wliczane w liczbe godzin trwania ustugi.

» Walidacja efektow ustugi odbedzie sie z wykorzystaniem testu teoretycznego z wynikiem generowanym automatycznie, ktory
zostanie przestany do uczestnika za posrednictwem maila wskazanego w BUR lub na wczes$niej wskazany inny adres mailowy.

Zakres tematyczny szkolenia:

e Dostarczalnosé.

e Generowanie leadow.

e Zarzadzanie bazami adresowymi.
e Tworzenie atrakcyjnych tresci.

¢ Najnowsze trendy.

e Optymalizacja dziatan.

Harmonogram

Liczba przedmiotow/zaje¢: 12

Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina
Prowadzacy

. . . . . Liczba godzin
zajeé zajeé rozpoczecia zakoriczenia

Przywitanie i

omoéwienie Pawet Sala 10-06-2025 10:00 10:10 00:10
zakresu

szkolenia

Dlaczego

email marketing i
€O 0 him musicie
wiedzie¢

Pawet Sala 10-06-2025 10:10 10:30 00:20

Trendy i

strategie email

marketingowe na Pawet Sala 10-06-2025 10:30 11:00 00:30
2024 rok i

pézniej

Jak unikaé

spamu

Pawet Sala 10-06-2025 11:00 11:30 00:30

Przerwa

Pawet Sala 10-06-2025 11:30 11:45 00:15
kawowa

@B J:k

skutecznie i
legalnie budowaé
bazy adresowe

Pawet Sala 10-06-2025 11:45 12:30 00:45



Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina
Prowadzacy

" L, . 3 . Liczba godzin
zajeé zajeé rozpoczecia zakorczenia

@D Jo

zarzadzaé
bazami
adresowymi

Pawet Sala 10-06-2025 12:30 13:15 00:45

Przerwa

obiadowa (we
wiasnym
zakresie)

Pawet Sala 10-06-2025 13:15 14:15 01:00

D Jo

stworzyé
skuteczng i
efektywna
kreacje email
marketingowa

Pawet Sala 10-06-2025 14:15 15:30 01:15

Przerwa

Pawet Sala 10-06-2025 15:30 15:45 00:15
kawowa

Optymalizacja

dziatan email

marketingowych Pawet Sala 10-06-2025 15:45 16:45 01:00
w celu

maksymalnej

konwers;ji

[PP2P) Walidacja
ustugi (test
teoretyczny z
wynikiem
generowanym
automatycznie)

Pawet Sala 10-06-2025 16:45 17:00 00:15

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny Cena
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 1193,10 PLN
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 970,00 PLN

Koszt osobogodziny brutto 170,44 PLN



Koszt osobogodziny netto 138,57 PLN

Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

1z1

o Pawet Sala

‘ ' Trener, manager oraz konsultant z wieloletnim dos$wiadczeniem marketingowym. Wspottwérca wielu
kampanii marketingowych nagradzanych i wyréznianych na takich konkursach jak Golden Arrow,
WebStar Creative, Effie, Kreatura czy Mixx Awards.

Co-founder FreshMaila — najpopularniejszego narzedzia do email marketingu w Polsce obecnie
bedacego czescig gietdowej spotki Vercom.

Modwca na najwigkszych konferencjach branzowych w Polsce takich jak Infoshare, Forum IAB, | Love
Marketing czy InternetBeta.

Autor ksigzki ,Swieze podejscie do e-mail marketingu”, a takze wspétautor innych — w tym
bestselerowej publikacji wydanej przez PWN - ,E-marketing — pakiet startowy”.

Wieloletni szef grupy ds. email marketingu przy IAB Polska.

Autor podcastu Email [i] Marketing.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Uczestnicy w dniu ustugi otrzymujg pakiet szkoleniowy, w ktérego sktad wchodza:

e magazyn branzowy sprawny.marketing,
e notes,
¢ dtugopis.

Uczestnicy po szkoleniu otrzymuja:

e prezentacje szkoleniowa,
o certyfikat i zaswiadczenie uczestnictwa.

Adres

ul. Grzybowska 56
00-844 Warszawa

woj. mazowieckie

ADN Centrum Konferencyjne

Kontakt

Monika Bartnikowska



o E-mail monika.bartnikowska@sprawnymarketing.pl

Telefon (+48) 577 331 077
P .



