Mozliwo$¢ dofinansowania

ﬁ Sprzedaz z wykorzystaniem elementéw 3 450,00 PLN brutto

manipulacji 3450,00 PLN netto

Numer ustugi 2025/03/17/140737/2628553 21563 PLN brutto/h
215,63 PLN netto/h

© samoéwek Duzy / stacjonarna

Jarostaw Rasifiski & Ustuga szkoleniowa

0. 6.8.6.6 ¢ ® 16h
5 24.05.2025 do 25.05.2025

Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Sprzedaz

Sposoéb dofinansowania wsparcie dla pracodawcoéw i ich pracownikéw

Wrtasciciele i pracownicy mikro, matych i srednich firm, ktérzy chce

Grupa docelowa ustugi . . . .
podnies¢ swoje kompetencje sprzedazowe

Minimalna liczba uczestnikow 5
Maksymalna liczba uczestnikéw 25

Data zakonczenia rekrutacji 23-05-2025
Forma prowadzenia ustugi stacjonarna
Liczba godzin ustugi 16

Znak Jakosci Matopolskich Standardéw Ustug Edukacyjno-Szkoleniowych

Podstawa uzyskania wpisu do BUR (MSUES) - wersja 2.0

Cel

Cel edukacyjny

Podniesienie kompetencji sprzedazowych. Efektywne wykorzystywanie technik sprzedazowych, opartych na elementach
manipulacji.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji



Efekty uczenia sie

Uczestnik po szkoleniu postuguje sie
zdobyta wiedza dotyczaca
profesjonalnej sprzedazy i obstugi.

Rozréznia typy klientéw i prawidtowo
ocenia ich potrzeby

Stosuje techniki sprzedazy z
wykorzystaniem manipulacji i
prawidtowo sig¢ nimi postuguje.

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji

Kryteria weryfikacji

Rozréznia metody obstugi klientow.

Rozpoznaje typy klientéw i prawidtowo
definiuje sposoby ich obstugi

Rozréznia techniki sprzedazy z
wykorzystaniem manipulacji

Metoda walidacji

Obserwacja w warunkach rzeczywistych

Test teoretyczny

Test teoretyczny

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Test teoretyczny

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?

Dokumenty potwierdzajgce uzyskanie kompetencji beda zawieraty opis uzyskanych kompetencji i efekty uczenia sie

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach

uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

Tak w dokumencie bedzie podane ze walidacja zostata przeprowadzona o kryteria zawarte w efektach uczenia sie

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i

szkolenia od walidac;ji?

Dokument bedzie posiadat informcje o zastosowaniu rozwigzan rozdzielajgcych proces szkolenia od walidac;ji

Program

Rozpoczecie szkolenia

Typy ludzi i ich podstawowe cechy charakteru
Podstawowe metody manipulacji

Warsztaty praktyczne ( scenki itp.)

Polecenia jak je uzyskac¢ i wykorzystac

Warsztaty praktyczne (scenki itp.)



Wypetnienie testu
Szkolenie zostanie przeprowadzone w lokalu biura rachunkowego

Ustuga jest realizowana w godzinach dydaktycznych

Harmonogram

Liczba przedmiotow/zaje¢: 0

Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina
Prowadzacy

L. ., . ) . Liczba godzin
zajeé zajeé rozpoczecia zakonczenia

Brak wynikoéw.

Cennik

Cennik
Rodzaj ceny Cena
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 3 450,00 PLN
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 3 450,00 PLN
Koszt osobogodziny brutto 215,63 PLN
Koszt osobogodziny netto 215,63 PLN

Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

1z1

O Jarostaw Rasinski

‘ ' Jarek jest z wyksztatcenia nauczycielaem. Ma duze doswiadczenie sprzedazowe. Ponad 6 lat byt
agentem sprzedajgcym ubezpieczenia na zycie, sprzedat ponad 500 polis. Jako menedzer zarzadzat
zespotem, Oddziatem i Regionem w ktérym pracowato ponad 1000 sprzedawcéw.

W czsie pracy szkolit sprzedawcoéw, zaréwno ze szkolen miekkich jak i twardych. Od ponad 6 lat
prowadzi wtasng firme szkoleniowa. Przeprowadzit ponad 150 szkolen za sprzedazy, komunikaciji,
negocjacji, wystagpien publicznych itp.



Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Materiaty w formie elektronicznej zostang przekazane dla kazdego uczestnika szkolenia

Warunki uczestnictwa

Pracownicy i Wtasciciele mikro, matych i srednich Firm, ktérzy zapisza sie na szkolenie

Adres

Sarnéwek Duzy 11
27-400 Sarnéwek Duzy

woj. $wietokrzyskie

Sala szkoleniowa Zespotu Szkdl Publicznych w Sarnéwku Duzym

Udogodnienia w miejscu realizacji ustugi
o Wi

Kontakt

ﬁ E-mail jarek.rasinski@interia.pl

Telefon (+48) 600 492 733

Jarostaw Rasinski



