Mozliwo$¢ dofinansowania

Szkolenie - System Treningowy 6 150,00 PLN brutto
Structogram® 5000,00 PLN netto
3/ OGRODOWIAK Numer ustugi 2025/02/21/173263/2574242 205,00 PLN  brutto/h

166,67 PLN netto/h

OGRODOWIAK

SPOLKA Z Wroctaw / mieszana (stacjonarna potgczona z ustuga
OGRANICZONA zdalng w czasie rzeczywistym)

ODPOWIEDZIALNOS & Ustuga szkoleniowa

ClA © 30h

% % K K B3 16.05.2025 do 18.05.2025

Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Sprzedaz

, . wsparcie dla oséb indywidualnych
Sposoéb dofinansowania . L o
wsparcie dla pracodawcoéw i ich pracownikéw

Szkolenie - System Treningowy Structogram® skierowane jest do: Os6b
Indywidualnych, Oséb Prowadzacych Dziatalnos¢ Gospodarcza,

Grupa docelowa ustugi
P 9 Przedsiebiorcéw, Menadzeréw, Handlowcow, Pracownikéw Dziatu

Sprzedazy
Minimalna liczba uczestnikow 1
Maksymalna liczba uczestnikow 10
Data zakornczenia rekrutacji 08-05-2025

mieszana (stacjonarna potaczona z ustugg zdalng w czasie
rzeczywistym)

Forma prowadzenia ustugi

Liczba godzin ustugi 30

Certyfikat systemu zarzadzania jakoscig wg. ISO 9001:2015 (PN-EN I1SO

Podstawa uzyskania wpisu do BUR . .
9001:2015) - w zakresie ustug szkoleniowych

Cel

Cel edukacyjny



Celem szkolenia jest rozwiniecie umiejetnosci rozpoznawania i dostosowywania stylu komunikacji do biostruktury
rozmowcdw, co pozwoli uczestnikom na bardziej efektywne budowanie relacji i wspétprace w zespotach biznesowych.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie Kryteria weryfikacji Metoda walidaciji

Uczestnik rozréznia biostruktury w Uczestnik potrafi opisa¢ cechy i réznice

Test t t
komunikacji. miedzy biostrukturami w komunikacji estleoretyczny

Uczestnik wykazuje zdolnos$¢ do zmiany
stylu komunikacji w zaleznosci od typu Test teoretyczny
biostruktury rozméwcy

Uczestnik dostosowuje styl komunikacji
do rozméwcy.

Uczestnik posiada umiejetnosé
Uczestnik tworzy efektywne relacje dostosowania podejscia
. i i X ) Test teoretyczny
interpersonalne komunikacyjnego, aby zwiekszy¢

zaufanie i zaangazowanie zespotu

Uczestnik identyfikuje i przedstawia
strategie komunikacyjne dla ré6znych Test teoretyczny
biostruktur w zespole

Uczestnik analizuje potrzeby
komunikacyjne zespotu.

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji
Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?
TAK, potwierdza.

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

TAK, potwierdza.

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidac;ji?

TAK, potwierdza.

Program

Przerwy wliczane sg w koszt szkolenia.
Szkolenie przeprowadzane jest w godzinach zegarowych.

Dzien 1: Zrozumienie biostruktury i jej wptyw na funkcjonowanie cztowieka



Czas catkowity: 10 godzin
Modut I: Funkcjonowanie mézgu a zycie codzienne

e Jak mozg kieruje Twoim zyciem?
e Postrzeganie rzeczywistosci a aktywnos¢ réznych czesci moézgu
e Wprowadzenie do Structogram®

Przerwa
Modut II: Analiza biostrukturalna - klucz do odkrywania potencjatu

e Jak Twoja biostruktura wptywa na postrzeganie $wiata?
e Zrozumienie koloréw w biostrukturze i ich relacji
e Szanse i wyzwania zwigzane z biostruktura

Przerwa
Modut lll: Wykorzystanie biostruktury do uwolnienia potencjatu

¢ Rozpoznawanie silnych stron i ich wykorzystanie w pracy
e Kompensowanie stabych stron przy pomocy mocnych stron
e Zaufanie a biostruktura

Przerwa
Modut IV: Efektywne zarzadzanie soba w oparciu o biostrukture

e Zwiekszanie efektywnosci w pracy
¢ Budowanie naturalnej wiarygodnosci
e Wprowadzanie zmian w firmie i automotywacja

Przerwa
Modut V: Biostruktura a kreowanie rzeczywistosci

¢ Jak Twoja biostruktura wptywa na Twojg rzeczywisto$é?
e Zwiekszanie wrazliwosci na przekonania i uprzedzenia w relacjach

Dzien 2: Biostruktura w relacjach miedzyludzkich i sprzedazy
Czas catkowity: 10 godzin
Modut I: Rozpoznawanie biostruktury innych ludzi

¢ Elementy poznawcze i analiza Triomapy
e Analiza biostruktury innych os6b — szanse i ryzyka

Przerwa
Modut II: Wykorzystanie potencjatu relacji z innymi

¢ Rozpoznawanie potencjatu i ryzyk w relacjach z innymi osobami
e Poprawa relacji dzieki znajomosci biostruktury
e Rozpoznawanie potrzeb innych ludzi

Przerwa
Modut llI: Potencjat zespotu i komunikacja

¢ Analiza struktury zespotu i jej potencjatu
* Komunikowanie w zespole oraz zarzgdzanie ryzykiem

Przerwa
Modut IV: Istota sprzedazy - produkt, idea, wiedza

e Czynniki sukcesu sprzedawcy
¢ Klient: jak go zrozumieé



Przerwa
Modut V: Decyzja zakupu
* Motywy zakupu i jak wykaza¢ indywidualne korzysci
Dzien 3: Sprzedaz w praktyce i przywédztwo
Czas catkowity: 10 godzin
Modut I: Faza kontaktu w sprzedazy

* Nawigzywanie kontaktu niewerbalnego i werbalnego
¢ Rozpoznawanie indywidualnego dystansu

Przerwa
Modut lI: Faza informacji w sprzedazy

¢ Analiza potrzeb i motywéw zakupu
¢ Radzenie sobie z oporami zakupu

Przerwa
Modut lll: Faza transakcji — Sygnaty zakupu i Follow-up

¢ Rozpoznawanie sygnatéw zakupu i finalizowanie transakciji
e Follow-up w procesie sprzedazy

Przerwa
Modut IV: Podstawy przywédztwa

e Fakty i mity na temat przywodztwa
e Biostruktura lidera i jej wptyw na zespét

Przerwa
Modut V: Proces przywédztwa

e Narzedzia wspierajace proces przywddztwa
e Koncentracja na celach, faktach i ludziach
e Style zarzadzania a biostruktura przywodcy

Modut VI: Przewodzenie samemu sobie

e Okreslanie celéw jako lider i cztonek zespotu
e Zakonczenie szkolenia: test teoretyczny, podsumowanie wiedzy i walidacja

Catkowity czas szkolenia: 30 godzin (3 dni po 10 godzin)

Przerwy wliczone w czas ustugi: 3 godziny 30 minut, Przerwy wliczone sa w koszt ustugi

Harmonogram

Liczba przedmiotéw/zajec¢: 30



Przedmiot /
temat zajeé

Przywitanie
uczestnikow,
wprowadzenie
do szkolenia

Modut I:

Funkcjonowa
nie mézgu a
zycie
codzienne

Przerwa

Modut

II: Analiza
biostrukturaln
a-klucz do
odkrywania
potencjatu

Przerwa

Modut

1
Wykorzystani
e biostruktury
do uwolnienia
potencjatu

Przerwa

Modut

IV: Efektywne
zarzadzanie
sobg w
oparciu o
biostrukture

Przerwa

Modut
V:

Biostruktura a
kreowanie
rzeczywistosc
i

Prowadzacy

Radostaw
Ogrodowiak

Radostaw
Ogrodowiak

Radostaw
Ogrodowiak

Radostaw
Ogrodowiak

Radostaw
Ogrodowiak

Radostaw
Ogrodowiak

Radostaw
Ogrodowiak

Radostaw
Ogrodowiak

Radostaw
Ogrodowiak

Radostaw
Ogrodowiak

Data realizacji
zajeé

16-05-2025

16-05-2025

16-05-2025

16-05-2025

16-05-2025

16-05-2025

16-05-2025

16-05-2025

16-05-2025

16-05-2025

Godzina
rozpoczecia

08:00

08:15

10:00

10:10

11:50

12:00

13:30

14:00

16:00

16:10

Godzina
zakonczenia

08:15

10:00

10:10

11:50

12:00

13:30

14:00

16:00

16:10

18:00

Liczba godzin

00:15

01:45

00:10

01:40

00:10

01:30

00:30

02:00

00:10

01:50

Forma
stacjonarna

Tak

Tak

Tak

Tak

Tak

Tak

Tak

Tak

Tak

Tak



Przedmiot /
temat zajeé

Modut
I:

Rozpoznawan
ie
biostruktury
innych ludzi

Przerwa

PR Modut

Wykorzystani
e potencjatu
relacji z
innymi

Przerwa

PR Modut
lll: Potencjat
zespotu i
komunikacja

16230
Przerwa

Modut

IV: Istota
sprzedazy —
produkt, idea,
wiedza

Przerwa

Modut
V: Decyzja
zakupu

Modut

I: Faza
kontaktu w
sprzedazy

Przerwa

Prowadzacy

Radostaw
Ogrodowiak

Radostaw
Ogrodowiak

Radostaw
Ogrodowiak

Radostaw
Ogrodowiak

Radostaw
Ogrodowiak

Radostaw
Ogrodowiak

Radostaw
Ogrodowiak

Radostaw
Ogrodowiak

Radostaw
Ogrodowiak

Radostaw
Ogrodowiak

Radostaw
Ogrodowiak

Data realizacji
zajeé

17-05-2025

17-05-2025

17-05-2025

17-05-2025

17-05-2025

17-05-2025

17-05-2025

17-05-2025

17-05-2025

18-05-2025

18-05-2025

Godzina
rozpoczecia

08:00

09:30

09:45

11:30

11:45

13:45

14:15

16:15

16:30

08:00

09:30

Godzina
zakonczenia

09:30

09:45

11:30

11:45

13:45

14:15

16:15

16:30

18:00

09:30

09:45

Liczba godzin

01:30

00:15

01:45

00:15

02:00

00:30

02:00

00:15

01:30

01:30

00:15

Forma
stacjonarna

Tak

Tak

Tak

Tak

Tak

Tak

Tak

Tak

Tak

Tak

Tak



Przedmiot /
temat zajeé

Modut

Il: Faza
informacji w
sprzedazy

Przerwa

Modut

lll: Faza
transakc;ji -
Sygnaty
zakupu i
Follow-up

Przerwa

Modut

IV: Podstawy
przywoédztwa

Przerwa

Modut

V: Proces
przywoédztwa

Modut
VI:
Przewodzenie
samemu
sobie

Walidacja
efektéw
uczenia sie

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny

Prowadzacy

Radostaw
Ogrodowiak

Radostaw
Ogrodowiak

Radostaw
Ogrodowiak

Radostaw
Ogrodowiak

Radostaw
Ogrodowiak

Radostaw
Ogrodowiak

Radostaw
Ogrodowiak

Radostaw
Ogrodowiak

Data realizacji

zajeé

18-05-2025

18-05-2025

18-05-2025

18-05-2025

18-05-2025

18-05-2025

18-05-2025

18-05-2025

18-05-2025

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto

Godzina
rozpoczecia

09:45

11:15

11:30

13:00

13:30

15:00

15:15

16:45

17:45

Cena

6 150,00 PLN

Godzina
zakonczenia

11:15

11:30

13:00

13:30

15:00

15:15

16:45

17:45

18:00

Liczba godzin

01:30

00:15

01:30

00:30

01:30

00:15

01:30

01:00

00:15

Forma
stacjonarna

Tak

Tak

Tak

Tak

Tak

Tak

Tak

Tak

Tak



Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 5000,00 PLN

Koszt osobogodziny brutto 205,00 PLN
Koszt osobogodziny netto 166,67 PLN
Prowadzgcy

Liczba prowadzacych: 1

1z1

O Radostaw Ogrodowiak

‘ ' Konsultant, coach, trener mentalny i przedsiebiorca z ponad 20-letnim doswiadczeniem w biznesie.
W swoim portfolio mam zaréwno prace doradczg z zespotami sprzedazowymi, a takze z
wiascicielami oraz kadrg menedzerska przy rozwoju kompetencji migkkich.

Wszystkie techniki i narzedzia wprowadzam takze z powodzeniem we wtasnych projektach od
produkcji przez ustugi po handel i e-commerce. Certyfikacja miedzynarodowa Master Coach NLP

W 2022 roku uzyskat tytut Trenera Mentalnego Sportu i Biznesu AKADEMII TRENEROW
MENTALNYCH JBB

W 2024 roku uzyskat tytut Certyfikowanego Trenera Structogramu Specjalizuje sie w rozwijaniu i
efektywnosci biznesu, budowaniu skutecznych zespotéw.

W pracy wykorzystuje sprawdzone narzedzia, ktére pomagajg Klientom osigga¢ zaréwno wymierne
cele jak réwniez swietne relacje biznesowe. Mojg pasja jest wspieranie ludzi w odkrywaniu i rozwoju
ich potencjatu.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

W przypadku dofinansowania mniejszego niz 70% wartosci netto szkolenia,

Dostawca Ustugi naliczy VAT do kwoty netto.

Ustuga szkoleniowa zwolniona z VAT tylko w przypadku gdy dofinansowanie ze srodkéw publicznych wynosi co najmniej 70%.
Szkolenie przeprowadzane jest w godzinach zegarowych.

Przerwy wliczane sg w koszt szkolenia.

Warunki techniczne

Uczestnicy, ktorzy chcieliby odbyé¢ szkolenie w formie zdalnej w czasie rzeczywistym powinni mie¢ stabilne potgczenie z Internetem.



Adres

ul. Jednosci Narodowej 160/U1
50-302 Wroctaw

woj. dolnoslaskie

Udogodnienia w miejscu realizacji ustugi
¢ Klimatyzacja
o Wi

Kontakt

: Karolina Mucha
ﬁ E-mail biuro@heksogen.pl

Telefon (+48) 530 244 174



